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RESUMEN 

 

La presente investigación partió con el objetivo de examinar los costos de producción y 

su incidencia en la determinación del precio de venta en la Corporación de Productores y 

Comercializadores Orgánicos Bio Taita Chimborazo-COPROBICH, periodo 2019. Se 

estableció los varios métodos, técnicas e instrumentos de investigación para el proceso de 

recolección de datos, con el fin de analizar los elementos que intervienen en el cálculo 

del costo de producción, para establecer el costo real de los productos elaborados por 

COPROBICH, a través de la evaluación económica y financiera durante los dos últimos 

años, lo que conllevó a proponer un sistema de costos por órdenes de producción, para 

determinar de mejor manera el precio de venta de acuerdo a lo solicitado por el cliente. 

Se concluyó que el sistema de costos propuesto permite optimizar los recursos, llevando 

un registro encadenado y metódico de los elementos del costo, logrando la identificación 

de los materiales que se utiliza, control del tiempo y registro de todas las erogaciones 

realizadas en cada producción, con el fin de establecer el costo unitario y estipular el 

precio de venta de cada producto. Se recomienda a COPROBICH considerar la 

implementación de la propuesta de un sistema de costos por órdenes de producción, 

basada en la demanda del mercado y establecer el precio de venta en función de cada 

cliente. 

 

Palabras claves: costos de producción, sistema de costos por órdenes de producción, 

precio de venta. 
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ABSTRACT 

 

The present research objective is to examine the production costs and their incidence in 

determining the sale price in the Corporación de Productores y Comercializadores 

Orgánicos Bio Taita Chimborazo-COPROBICH, period 2019. It was established various 

methods, techniques, and instruments of research for the data collection process in order 

to analyze the elements that intervene in the calculation of the cost of production, to 

establish the actual cost of the products made by COPROBICH through the economic and 

financial evaluation during the last two years. It led to a cost system for production orders 

to determine the selling price according to the customer's requirements. It was concluded 

that the proposed cost system allows optimizing resources, keeping a chained and 

methodical record of the cost elements, achieving the identification of the materials used, 

time control, and recording of all the expenditures made in each production, in order to 

establish the unit cost and stipulate the sale price of each product. COPROBICH is 

recommended to consider implementing the proposal for a cost system for production 

orders based on market demand and establishing the sale price based on each client.  

 

Keywords: production costs, production order costing system, sales price.  
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INTRODUCCIÓN 
 

Dentro del proceso de Globalización, los costos de producción son un instrumento preciso 

para la toma de decisiones a corto, mediano y largo plazo, puesto que las empresas 

modernas buscan diferenciar sus productos ante el consumidor, aplicando múltiples 

estrategias, ya sea a través de precios, modernizando canales de distribución, elevando 

índices de calidad, entre otros. Todo esto obedece a la búsqueda sistemática de costos 

competitivos, precisando qué acciones se debe emprender para conseguir los mejores 

resultados. Sin embargo, la comprensión de los costos y su evolución es esencial, pues de 

estas se deriva la toma de decisiones y del mismo modo son un marco de referencia para 

evaluar el efecto posterior de estas acciones y decisiones aplicadas. 

La capacidad que posee la empresa para optimar su posición, la forma como consigue 

medir y evaluar constantemente sus costos constituye un instrumento básico para realizar 

el análisis interno de la empresa y la toma de decisiones acertadas que le organicen 

ventajas competitivas sobre su entorno hacia el sostenimiento en los mercados. 

El presente trabajo versa su atención a los sistemas de costos y a la fijación de precios de 

venta dentro de una empresa, estableciendo la importancia para una organización el 

establecer adecuadamente sus costos y como contribuir a generar información eficaz para 

decidir acertadamente en beneficio de la misma. 

Esta investigación estudia los costos de producción y su incidencia en la determinación 

del precio de venta en la Corporación COPROBICH, período 2019, la cual planteará un 

establecimiento de costos de producción y su registro contable oportuno y detallado, se 

definirá parámetros sistemáticos para la fijación de precios reales competitivos y justos, 

planteando cuantificaciones viables conforme a las necesidades que esta presenta, por lo 

tanto, este trabajo constituye un eslabón trascendental de una cadena de mejoras. 
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CAPÍTULO I 

1. MARCO REFERENCIAL 

 

1.1 Planteamiento del problema 

Globalmente, la quinua dispone de reconocimiento por el aporte alimenticio que este 

brinda a la población. Este reconocimiento, lo reciben los pueblos andinos, quienes han 

protegido y conservado esta fuente de alimentos altamente nutritivo, designándose al año 

2013 como el “Año de la Quinua” (Ahumada et al., 2016, pág. 438). 

Además la quinua en el planeta como un recurso natural alimentario andino, forma parte 

de un grupo privilegiado de alimentos de calidad, aportando a la salud y la seguridad 

alimenticia de las presentes y futuras generaciones (Hernández, 2015, pág. 306). 

Ecuador como país agrícola, genera estímulo económico y social por medio de fuentes de 

empleo e ingresos a gran parte de la población (Espinosa-Ruiz et al., 2019, pág. 4). De 

acuerdo al BCE, el sector agrario contribuye con el 6,32% del total PIB, siendo ineludible 

su incremento para la economía del país (Muyulema-Allaica et al., 2020, pág. 9). Bajo 

este contexto, nace la necesidad de forjar proyectos beneficiosos de fomento agrícola, 

aprovechando la ubicación geográfica que dispone la nación en cuanto a condiciones 

climatológicas se refiere, llegando a componer una fuente potente de rentabilidad para la 

sociedad ecuatoriana. En contraste con lo anterior, se presenta el tema de investigación a 

fin de poder colaborar con el mejor desenvolvimiento de las organizaciones que se 

dedican a producción de quinua y sus agregados, logrando mejorar sus costos de 

producción e impulsar las exportaciones no tradicionales. 

En la provincia de Chimborazo, específicamente en el cantón Colta, parroquia 

Cajabamba, nace COPROBICH, que se ha planteado el reto desde el 30 de julio de 2003 

de emprender este cultivo, contando con entidades afines y el soporte municipalidad, con 

el propósito situar el producto en el mercado de forma sostenible. 

En la COPROBICH, se busca mejorar los costes de producción y comercialización la 

producción de quinua, debido a que estos han incurrido a mermar la utilidad que este 

producto genera. Los costos prominentes se localizan en la maquinaria técnica para su 

cultivo, insumos agrícolas, mano de obra y el coste final que se recibe por kilogramo de 

quinua, descompensando los costos incurridos. Este escenario ha conllevado a 
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replantearse alternativas internas y externas que permita mejorar los costos de cultivo de 

la quinua y la comercialización hacia los diferentes mercados que se ofrece. 

Para dar solución a dicha problemática a partir del año 2014 la COPROBICH, planteó la 

producción y comercialización de cuatro productos derivados del procesamiento de la 

quinua: pop de quinua, chocolate con quinua, avena de quinua y harina de quinua. 

Alcanzando un total de ventas con tendencia creciente de $496.379,60 (2014), 

$616.368,55 (2015), $492.481,29 (2016), $700.165,69 (2017), $686.802,76 (2018) y un 

aproximado de $703.266,90 (2019). Por lo tanto, la calidad de esta investigación reside 

en la necesidad de examinar los costos de producción y su incidencia en la determinación 

del precio de venta en la Corporación COPROBICH, período 2019, en cada uno de los 

procesos de fabricación, puesto que se ha detectado a través de la técnica de observación 

y análisis de cifras; mediante cédulas analíticas; que los precios fijados se establecen sin 

tomar en cuenta los reales costos de producción. 

1.2 Formulación del Problema  

¿El inadecuado análisis de la información de los costos de producción inciden en la 

determinación del precio de venta en la COPROBICH, en el período 2019? 

1.3 Objetivos 

1.3.1 Objetivo General 

Determinar los costos de producción y su incidencia en la determinación del precio de 

venta en la corporación COPROBICH, periodo 2019. 

1.3.2 Objetivos Específicos 

 Determinar los elementos que intervienen en el costo de producción, para la 

identificación del costo real de los productos elaborados por la COPROBICH. 

 Proponer un modelo de costos por órdenes de producción que permita obtener 

costos adecuados, así como también información veraz y oportuna en la 

COPROBICH.  

1.3 Hipótesis 

 

El costo de producción incide significativamente en la determinación del precio de venta 

en la Corporación COPROBICH. 
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CAPÍTULO II 

2 MARCO TEORICO  

2.1 Estado del Arte 

 

La elaboración del presente trabajo, fue necesario conocer la relevancia del mismo en la 

actualidad, además de conocer los mecanismos utilizados en otros trabajos de grado 

referente al tema, extrayendo de ellos puntos relevantes que sirvieron como guía, los 

cuales se detallan a continuación: 

 

Naranjo (2018, pág. 24) efectúa su tesis de grado enmarcado en los costos de producción 

y su relación con el crecimiento empresaria de una fábrica de carrocerías en la provincia 

de Tungurahua, donde asume analizar las dos variables como objetivo y concluye que la 

industria manufacturera forma parte de un mercado competitivo, siendo necesario 

conservar mediante nuevas estrategias y conocimientos actualizados, con el propósito de 

evolucionar  empresarialmente, sin influir en la elevación de los costos de producción.  

Según Muyulema (2019, pág. 4), en su proyecto de investigación donde indaga la relación 

entre los costos de producción y la rentabilidad en la avícola situada en el cantón 

Pallatanga, una vez examinado la situación actual de la misma, concluye que los 

procedimientos contables-financieros aplicados  distorsionan los costos reales en que se 

incurre en esta organización, impidiendo determinar los beneficios y limitaciones de la 

información suministrada de los costos unitarios y totales por la empresa. 

Al presentar el tema: “los costos de producción y su incidencia en la determinación del 

precio de venta en la COPROBICH, período 2019”, resalta la relevancia del proceso 

investigativo, con el fin de alcanzar un mejoramiento en la determinación del precio de 

venta, la cual optimizará los recursos existentes y la materia prima durante la etapa de 

procesamiento, dado que es el vínculo de métodos, normas y procedimientos, que regla 

la planificación, determinación y análisis del costo, simultáneamente con el proceso de 

registro de los gastos de una o disímiles actividades productivas en una industria, 

conectándose sistemáticamente con los subsistemas que garantizan el control de la 

producción y de los recursos materiales, laborales y financieros. 
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2.2 Datos generales de la Corporación COPROBICH 

 

2.1.1 Reseña Histórica de la Corporación COPROBICH 

 

La Corporación de Productores y Comercializadores Orgánicos Bio Taita Chimborazo 

(COPROBICH), nace en Chimborazo, localizada en el cantón Colta e integrada por las 

56 comunidades indígenas, correspondiente a los cantones Riobamba, Colta y Guamote, 

contando a la fecha con 541 familias asociadas. Inicialmente, la corporación producía y 

comercializaba quinua, posteriormente se establece la planta procesadora para la 

comercialización interna y externa de derivados de quinua orgánica y demás productos 

agropecuarios orgánicos, tradicionales de la sierra centro como arroz de cebada, avena, 

trigo, entre otros. 

Desde el enfoque legal, la COPROBICH es una corporación de derecho privado, sin fines 

de lucro y dedicada al servicio social, para sus socios Puruhaes, encontrándose 

actualmente regulada por la SEPS y cumpliendo la ley que esta estipula. Fue constituida 

el 21 de julio del año 2003, por el MAGAP, acuerdo ministerial N° 184, adherido al 

Código Civil N°564. 

En la actualidad, COPROBICH se encuentra ganando reconocimiento, independencia y 

poder de negociación frente a otro tipo de actores de la cadena productiva. Desde el año 

2009 después de la aprobación de la asamblea, COPROBICH adquiere directamente 

quinua a sus socios, aplicando principios de comercio justo y la exporta al mercado de 

los países como Francia, Bélgica, Alemania, Canadá y Holanda, ofreciendo Chocolate 

con quinua, Avena-quinua, Pop de quinua, Quinua orgánica, Harina de quinua y Avena. 

2.3 Fundamentación Teórica 

 

2.3.1 Costo 

Según Gómez et al., (2019), el costo representa los recursos que deben sacrificarse para 

obtener un bien dado. 

De acuerdo a lo expresado por Simisterra (2018), el costo es el conjunto de pagos, 

contraída por obligaciones o consumo atribuidas en un tiempo determinado, 

concernientes con producción, comercialización y administración. 

http://agricultura.gob.ec/
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En este aspecto, se concluye que el costo es el conjunto de valores en que se incurre para 

posteriormente recuperarlo con la ganancia en el bien o servicio invertido. 

 

2.3.2 Costo de Producción 

De acuerdo con Gómez et al., (2019, pág. 163), el costo de producción es el valor de los 

factores manejados en la fabricación de una cantidad dada de la mercancía. 

Para Reveles (2017, pág. 44) los costes de producción u operación son los desembolsos 

necesarios que se generan para elaborar un bien o servicio en un proyecto, en una fábrica 

o empresa de servicio, entre otras. 

Bajo este contexto, se puede indicar que los costos de producción es un factor primordial 

determinante dentro de las organizaciones, que busca identificar los principales 

componentes y sus causas, a fin de gestionar eficientemente y lograr ofertar precios de 

venta razonables, tanto para el fabricante y consumidor. 

2.3.2.1Elementos del costo de producción 

Dentro de la contabilidad de costo, los materiales que se utilizan para generar un producto 

nuevo se los denominan elementos básicos del costo de producción: 

1. Materia prima. – Son materiales que son conllevados a transformación- Estos a 

su vez se fraccionan en directos e indirectos, la diferencia entre ellos es que los 

primeros se pueden identificar y cuantificar una vez generado el nuevo producto. 

(Reveles, 2017, pág. 51) 

2. Mano de obra. – Encierra la energía humana utilizada durante el proceso de 

transformación del nuevo producto. Al igual que la materia prima, estos se 

clasifican en directos e indirectos, los cuales se diferencian por la misma razón, 

identificación y cuantificación. (Reveles, 2017, pág. 51) 

3. Costos indirectos de fabricación. – son materiales que se manejan durante el 

proceso productivo, mínimamente visible en el producto, por lo que no son fáciles 

de medir y cuantificar. (Reveles, 2017, pág. 51) 
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Figura 1-2. Elementos del costo de producción 
Nota: Rodríguez-Castilla et al., (2020). 

Para Simisterra (2018, pág. 15), considera que, los componentes del costo de producción 

señalan que sus elementos son: material directo e indirecto, labor directa e indirecta, y 

gastos indirectos de producción. 

Según Arrendondo (2015, pág. 71), considera que, los costes se pueden dividir en dos 

tipos: directos e indirectos. Los directos se asocian directamente con el artículo 

producido, como ejemplo se puede señalar la adquisición de materias primas y para su 

cálculo se establece a cada artículo los gastos que ha sido necesario para su producción. 

Sin embargo, los costes indirectos es el importe incurrido para su elaboración, pero no 

son relacionados directamente al artículo final. 

De los resultados encontrados sobre los elementos del costo de producción, se puede 

señalar que varían de perspectivas según el autor, sin embargo, existe una sinergia en 

cuanto estos se pueden clasificar en directos e indirectos. De acuerdo a la literatura 

clásica, los elementos generalmente se los clasifica en tres grandes grupos, materia prima, 

mano de obra y costos indirectos de fabricación. 

 

2.3.3 Sistema de Costos 

 

Los sistemas de costos son conjuntos de procedimientos, reglas y métodos que rigen la 

determinación, análisis y planificación del costo, a través del proceso de registro de gastos 

en el accionar productivo de una organización, de manera conectada con los subsistemas, 

garantizando el control de la fabricación y de los recursos accesibles. 
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Según Cuervo et al., (2018), señala lo siguiente: 

“el sistema de costeo vincula procesos y procedimientos normalizados, que 

sistematizan datos relacionados para el consumo óptimo de recursos para crear 

un bien, proporcionando al mismo tiempo información selecta para efectuar 

disposiciones en la empresa, al igual que evaluar la producción para que 

posteriormente sea llevada al inventario. El propósito de los sistemas de costos 

es disponer de una adecuada planificación y el control dentro de la empresa, 

además de calcular el costo de los productos y servicios como la materialización 

de las unidades de productos, mediante la valoración de existencias y cálculos de 

los resultados.” (pág. 22) 

 

Figura 2-2. Elementos del costo de producción 
Nota: Cuervo et al., (2018).  

De lo expuesto anteriormente, se puede establecer que los sistemas de costos es una 

herramienta indispensable para las organizaciones que elaboran o fabrican un bien o 

servicio donde a través de métodos, normas y procedimientos, buscan una planificación 

y control de cada una de sus actividades centradas en la generación de un nuevo producto, 

a fin de conocer el valor real que cuesta fabricar un bien. 

 

2.3.3.1 Tipos de sistema de costos 

 

De acuerdo con Rojas (2015, pág. 55), la categorización de los sistemas de costos se 

divide en tres grupos, de acuerdo a las operaciones realizadas en las empresas industriales: 

a. Costos por órdenes de producción. – su denominación se debe a que se elabora 

en grupos o lote de productos similares y su característica es que cada lote ingresa 

a su fabricación mediante orden de producción. Se aplica cuando a la fábrica se 

decreta elaborar cierto producto bajo solicitud explicita. 
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b. Costos por procesos. - se los denomina de esta forma debido a que el total de los 

costos de cada proceso se lo divide para las unidades emanadas en cada encargo 

o periodo. Se considera que este tipo de sistema es aplicable en series de unidades 

homogéneas y que su característica es en etapas sucesivas. 

c. Costos por actividades (ABC). – Se fundamenta en agrupar los costos por 

diligencias establecidas o centros de costos encadenados para la obtención de 

bienes o servicios de valor en una fábrica. 

 

  Figura 3-2. Tipos de sistemas de costo  
   Nota: Rojas (2015). 

 

Para Rincón & Villarreal (2017, pág. 31), existen dos variedades de sistemas de costos 

diferenciados por la unidad de costeo y por la modalidad de producción, estos son: 

1. Sistemas de costos por procesos: El autor describe como unidad de costeo al 

proceso de producción y acumula los costos incurridos en cada proceso durante 

un período de tiempo dado. Para la determinación de la unidad de costo por 

producto se divide el total de los costos de cada proceso por el total de unidades 

obtenidas. 

2. Sistemas de costos por órdenes de producción: Se crea por lotes mediante una 

orden de producción, siendo esta la unidad de costeo, obteniendo el costo unitario 

por producto al dividir las unidades producidas por los costos totales en cada 

orden de producción.  

Contrarrestando sobre los tipos de sistemas de costes, los autores concuerdan en la 

existencia del sistema de costo por órdenes de producción y sistemas de costos por 

procesos, los cuales se diferencian en el precio del producto unitario, siendo la primera 

bajo solicitud y la segunda en serie de producción. 
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2.3.4 Concepto de Contabilidad de Costos 

 

De acuerdo con Rodríguez-Castilla, et al., (2020), quienes indican que: 

La contabilidad de costos enlaza procesos identificados como fijos e indirectos 

sobre el conjunto de operaciones secuenciales establecidas en la fábrica, 

automatizando, controlando y designando costos a un producto de acuerdo al 

sistema seleccionado según le convenga a la misma. (pág. 132) 

Para Latorre (2016), expresa que: 

La contabilidad de costo analiza e interpreta los costos de material, mano de obra 

y gastos indirectos, precisos para identificar el equivalente de dicho bien o servicio 

y poderlo ofrecer al público, con el afán de gestionar cada una e las actividades 

siguientes logrando tomar decisiones acertadas para el crecimiento de la fábrica. 

(pág. 515) 

En síntesis, tomado como pilar lo antes expuesto, se puede establecer que la contabilidad 

de costo es parte relevante de la contabilidad de la empresa que analiza la inversión 

destinada a la producción o servicio que ofrece la organización, buscando evaluar la 

eficiencia empresarial y la toma de decisiones. 

 

2.3.4.1 Objetivos de Contabilidad de Costo 

 

 

Figura 4-2. Objetivos de contabilidad de costo 
Nota: Rodríguez-Castilla et al., (2020). 
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Desde la posición de Rodríguez-Castilla et al., (2020), quienes afirman que: 

La intencionalidad objetiva de la contabilidad de costo es asegurar a la fábrica a 

través del direccionamiento y control de los protocolos económicos y financieros 

disponible para mejorar el producto que ofrece la organización.  (pág. 132) 

 

De acuerdo con Reveles (2017), los objetivos de la contabilidad del costo son: 

1. Exteriorizar información suficiente, que permitan tomar decisiones. 

2. Generar información relevante a fin de direccionar a la administración.  

3. Determinar costos unitarios a fin de normar y evaluar inventarios a través de 

políticas. 

4. Efectuar informes que determinen las utilidades, donde se señale los valores 

incurridos en cada uno de los procesos.  

5. Asistir a la planeación de las ganancias y disyuntivas de inversión. (pág. 22) 

 
Figura 5-2. Proceso de transformación de un producto. 

        Nota: Reveles (2017). 

Los costos ingresados inicialmente y los generados en la cadena productiva, incurren en 

el importe final del producto y en la utilidad de la operación, lo cual simbolizan el 

elemento principal al instante de tomar disposiciones gerenciales (Muyulema-Allaica, et 

al., 2020, pág. 46). 

 

De lo antes expuesto, se concluye que los objetivos de contabilidad de costos se enmarcan 

en formar información necesaria a fin de asignar un valor real en función de los rubros 

generados en cada proceso y tomar decisiones departamentales e integrales acertadas para 

la organización, procurando disponer de rentabilidad y control de los costos en la 

elaboración de un producto o servicio. 
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2.4 Precio de venta 

 

2.4.1 Definición de Precio de venta 

 

Para Licares et al., (2020, pág. 8), el precio de venta es lo que el expendedor considera 

que el cliente está preparado a pagar por él, logrando cautivar mediante la imagen, la 

cercanía para adquirirlo y el porcentaje de ganancias, acorde al sector de la fábrica. 

Generalmente, el vendedor establece los precios, a pesar de existir acuerdos entre el 

comprador y vendedor (Crego, 2018, pág. 273). 

De acuerdo con Arredondo (2015), el precio es el costo que el consumidor entrega a 

cambio de un bien o servicio que recibe, siendo una variable de dimensión operativa o 

táctica que proporciona ingresos a la empresa, logrando posicionamiento del producto y 

de la organización. (pág. 102) 

De lo antes expuesto, se concluye que el precio final de un bien o servicio incluye las 

imposiciones de cada país de acuerdo a su sector, regulándose los montos de los productos 

ofrecidos a la clientela. 

 

2.4.1.1 Fijación del precio de venta 

 

Conforme a Licares et al., (2020, pág. 8), una organización debe establecer un precio 

inaugural cuando despliega un nuevo bien o servicio, decidiendo donde posicionará su 

producto en cuanto a precio y calidad. 

En las palabras de Lerma (2017, pág. 98), la fijación de precio es el poder adquisitivo 

asignado por la obtención de un producto, tomando en cuenta la percepción del 

consumidor y la demanda existente, posicionamiento del bien por la competencia 

existente en el mercado, en función a los costos incurridos para su elaboración, entre 

otros. 

Arrendondo (2015, pág. 13) describe al precio de venta como la determinación del precio 

de un producto poseerá en el mercado para el comprador. En definitiva, Crego (2018, pág. 

273) afirma que el precio de venta involucra el valor incidido para la elaboración de un 

producto por la ganancia percibida por el comprador y el esfuerzo para obtenerlo en 

términos monetarios. 
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En opinión personal, de lo examinado en cuanto a la fijación de precio, estos varían en 

función de la empresa y su entorno, sin dejar de lado, el segmento al cual se desea llegar 

y la calidad del servicio que se proporcionará al consumidor. 

 

2.4.1.2 Características del precio de venta 

Según Crego (2018), los factores a tomar en cuenta para determinar el precio de son los 

siguientes expuestos: 

a. Los costos de producción y sus proporciones 

b. Los costos fijos 

c. Los costos variables 

d. La participación de beneficio esperado. (pág. 274) 

Por lo que expone la siguiente fórmula para dicha determinación: 

Precio de venta = Costos de producción y sus proporciones + costos fijos + costos 

variables + participación de beneficio  

   

Figura 6-2. Métodos de fijación de precios  

Nota: Lerma (2017, pág. 98) 

 

Por otro lado, Muyulema-Allaica et al., (2020) menciona que el precio de venta se 

establece en función de oferta y demanda, cumpliendo de esta forma la ley ya establecida, 

donde señala que si existe mayores consumidores y el producto se encuentra limitado, el 
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precio del producto incrementará, caso contrario, el precio del producto tiende a bajar. 

Sin embargo, en la actualidad se han creado nuevos métodos para determinar el precio de 

venta:  

 Precio de venta basado en costes: se considera el total de los costos efectuados 

para generar el producto, más los beneficios. 

 Precio de venta basado en la competencia: se lo establece en función a la 

competencia en el mercado, de acuerdo al sector.  

 Precio de venta basado en la demanda: este método se direcciona por el 

posicionamiento que dispone el producto en el mercado, lo que involucra la 

confianza que tienen los usuarios en el producto. (pág. 47) 

Por lo expuesto en los apartados anteriores, se puede ultimar que la fijación del precio de 

venta, las características y método a utilizar, deben ir de la mano con el sistema de costo 

utilizado por la empresa en la producción del bien, a fin de generar información selecta 

para la toma de decisiones en la fábrica y disponer de una buena aceptación del público 

en general, lo que permita disponer de mayor acogida e incrementen las ventas como su 

imagen corporativa. 
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CAPÍTULO III 

3 MARCO METODOLÓGICO 

 

3.1 Método de investigación  

 

Ante este preámbulo, la investigación propuesta se adjudica un enfoque cuantitativo, a 

razón de generación de valores numéricos en la propuesta una vez considerado el 

paradigma crítico propositivo con un enfoque eminentemente cuantitativo (Niño, 2011, 

pág. 152). 

 

3.2 Tipo de investigación  

 

 Investigación de Campo 

En este trabajo investigativo se aplicó la investigación de campo, puesto que los datos 

fueron tomados en las instalaciones de la COPROBICH, que es el lugar de los hechos 

donde se producen los acontecimientos (Hernández et al., 2014, pág. 34). 

 

 Investigación Bibliográfica o Documental 

Se utilizó la investigación Bibliografica-Documental, para llevar a cabo de manera 

satisfactoria la investigacion, dado a que fue ineludible la revicion de bibliografías 

especializadas para conocer las disímiles teorías, parámetros y técnicas que permitieron 

apoyar esta exploración (Baena, 2014, pág. 23). Adicionalmente, se utilizó documentos 

pertenecientes a la Corporación COPROBICH, coherentes principalmente con los datos 

relativos a la población objeto de estudio, es decir, el personal del área de producción y 

los directivos de la COPROBICH. 

3.3 Diseño de la investigación  

En este sentido, dentro de la Corporación COPROBICH, se manejó el diseño de 

investigación no experimental, puesto que, se observaron los valores contables y 

financieros relacionados con los costos y fijación de precios, en donde se presentaron una 

o más variables para que al obtener datos, para su posterior estimación mediante 

indicadores, ejecutados con el fin de realizar una descripción de ellos. 
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3.4 Población y muestra  

 

3.4.1 Determinación de la población  

El presente trabajo dispuso de dos poblaciones de estudio con el propósito de estudiar un 

hecho (Álvarez, 2012, pág. 68), siendo la primera el recurso humano de la Corporación 

COPROBICH (visualizar Tabla N° 1-3) y la segunda, población documental (visualizar 

Tabla N° 2-3), observada a continuación: 

Tabla 1-3: Población de la COPROBICH 

Estratos N°. de personas Porcentaje  

Personal Administrativo 3 30% 

Personal de Producción 4 40% 

Personal de Ventas 2 20% 

Personal de Apoyo 1 10% 

Total 10 100% 

Nota: Registros de la Corporación COPROBICH 

 

Tabla 2-3: Población documental de la COPROBICH 

N°. Estratos  Frecuencia  

1 Estado de Situación Financiera (2018-2019)  2 

2 Estado de Resultados Integrales (2018-2019) 2 

Total 4 

Nota: Registros de la Corporación COPROBICH 

 

3.4.2 Determinación de la Muestra  

 Muestra 1: Unidades de observación (Estratos de los Recursos Humanos) menor a 

cien (< 100), por ende, no se aplica muestreo, por consiguiente, se procedió a trabajar 

con el total de la población. 

 Muestra 2: Se ejecutó la investigación con los estados financieros de dos periodos 

(2018-2019). 

 

3.5 Técnicas e Instrumentos de Recolección de Datos  

 

3.5.1 Determinación de la técnica de recolección de información  

 

Observación. - Por medio de visitas a la COPROBICH se examinó el proceso de 

producción (pop de quinua, chocolate con quinua, avena de quinua y harina de quinua), 

que inicia su proceso desde la compra de la materia prima (Quinua), la utilización de 



17 

insumos y el trabajo de la mano de obra que determina como se lleva a cabo el proceso 

de producción. 

Encuesta. - La técnica permitió a través de un cuestionario previamente diseñado conocer 

el criterio de quienes conforman la COPROBICH. El cuestionario integró de modo 

metódico preguntas abiertas y cerradas que englobaron el proceso de producción, la 

técnica permitió obtener información pertinente de primera mano, permitiendo emitir una 

discusión de sus resultados, así como las respectivas conclusiones y recomendaciones, 

producto de la investigación. 

 

2.5.2 Determinación de los instrumentos de recogida de información  

 

Los instrumentos a emplear en el proceso de investigación fueron los siguientes: 

a) Ficha de observación. 

b) Cuestionario de la encuesta.  

3.6 Técnicas de Procedimientos e Interpretación de Datos  

 

El análisis se desarrolló a través de la técnica e interpretación estadística, apoyada en el 

programa SPSS que permitió la tabulación y representación gráfica de los resultados 

encontrados. 
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CAPÍTULO IV 

4 RESULTADOS Y DISCUSIÓN 

 

4.1 Identificación del método de costeo actual en la Corporación COPROBICH 

 

Con el propósito de conocer el método de costeo empleado dentro de la Corporación 

COPROBICH a través de fuente primaria, se empleó una encuesta al personal que labora 

en la organización, logrando indagar sobre las variables de la investigación, obteniendo 

los resultados siguientes: 

 

Tabla 1-4. Derivaciones de la encuesta aplicada al recurso humano existente en la organización 

N° Banco de preguntas Si No   Total 

 Variable Independiente: Costo de producción 

 
  

 

 

1 
¿Conoce la existencia de un sistema de costos en la 
corporación COPROBICH? 

3 7 
 

10 

2 

¿Se cuenta con un técnico responsable de controlar, registrar 

e informar sobre los costos de producción en la fabricación 

de productos? 

8 2 

 

10 

3 
¿Se planifica los productos a elaborar en la corporación 

COPROBICH? 
8 2 

 
10 

4 
¿Utilizan registros para detallar los costos ejecutados en el 

proceso de producción? 
7 3 

 
10 

5 
¿Se maneja adecuadamente los inventarios disponibles en la 

corporación? 
7 3 

 
10 

6 
¿Existe un responsable de requerimiento y requisición de 

materiales? 
0 10 

 
10 

7 
¿Se controla y registra debidamente los materiales utilizados 

en la producción? 
4 6 

 
10 

8 
¿Se determina el tiempo empleado por el personal en la 

elaboración de cada tipo de producto? 
3 7 

 
10 

  Excesivas Moderadas Pocas  

9 ¿Las horas improductivas en las etapas de producción son? 2 7 1 10 

10 
¿Se establecen los costos indirectos de fabricación dentro del 

área de producción? 
7 3 

 
10 

11 
¿Los costos indirectos de fabricación se distribuyen en 

función del tipo de producto y la cantidad que se elabora? 
7 3 

 
10 

12 

¿La Corporación efectúa control de inventarios, productos 

en proceso y productos terminados? 
 

7 3 

 

10 

 Variable Dependiente: precio de venta 

 
  

 

 

13 
¿Existe un método de fijación de precio de los productos 
fabricados por la empresa? 

8 2 
 

10 

  Absorción Variable Estándar 

14 
¿Qué método de costeo aplica la corporación para fijar el 

precio de venta oficial? 
1 3 6 10 

15 

¿Considera usted que un manejo de los costos de 

producción, incide en la determinación del precio de venta 

de los productos que ofrece la corporación? 

8 2 

 

10 

16 

¿Considera que la utilización de un sistema de costos 

adecuado, permita determinar el precio de venta por cada 

tipo de producto que se elabora en la Corporación 

COPROBICH? 

8 2 

 

10 
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Total 88 65   160 

Nota: Encuesta efectuada al personal de COPROBICH  

Análisis e interpretación: 

o La mayor parte del recurso humano disponible en la corporación COPROBICH, 

identifica la existencia de un sistema de costos y un técnico responsable de los 

costos de producción. 

o El 80% reconoce que se planifica la producción, al igual que el 70% subraya la 

existencia de registro de los costos y el manejo adecuado de los inventarios, sin 

embargo, no cuenta con un responsable de requerimiento y requisición de 

materiales. 

o El 60% señaló no existir un registro y control adecuado de los materiales 

utilizados en la producción, al igual que no se determina el tiempo empleado por 

el personal en la elaboración de los productos (70%), además señalan que las horas 

improductivas son moderadas. 

o El 70% de los encuestado manifiesta que los CIF se establecen en el área de 

producción, distribuidos de acuerdo al tipo de producto y la cantidad que se 

elabora, al mismo tiempo que verifican inventarios de productos en proceso y 

productos terminados. 

o Para la fijación del precio, la empresa aplica el método estándar, según el 60% de 

los encuestados. 

o El 80% de los encuestados señalaron que el manejo de los costos de producción 

influye en el precio de venta al público, igualmente que la utilización de un 

sistema de costos adecuado permite determinar el precio por tipo de producto. 

 

4.1.1 Comprobación de hipótesis 

 

Para determinar la relación entre dos variables categóricas y comprobación de 

hipótesis, se aplicó el estadígrafo de contraste, partiendo por el planteamiento de 

hipótesis, consiguientemente se efectuó la tabla de contingencia esperada, 

Seguidamente se efectuó la matriz para la medición de las discrepancias y así obtener 

el Chi-cuadrado calculado. Para obtener el valor de la tabla fue necesario disponer del 

nivel de confianza y significancia y los grados de libertad. Finalmente se compara el 

chi-cuadrado calculado con el Chi cuadrado de la tabla y se procede a interpretar lo 

siguiente: 
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Interpretación: Como se pudo identificar anteriormente, los resultados obtenidos del 

Chi-cuadrado calculado es superior o mayor que el Chi-cuadrado de la tabla, por lo 

cual se acepta la hipótesis alternativa y se rechaza la hipótesis nula. Es decir “El costo 

de producción incide significativamente en la determinación del precio de venta en 

la Corporación COPROBICH.” 

 

4.2 Análisis del costo de producción de los productos que se comercializan en la 

COPROBICH -AÑO 2019 

 

4.2.1 Análisis del costo de producción y el precio de venta de quinua y avena-

quinua – año 2019 

A continuación, se presentan los costos que la entidad incurre para establecer el precio de 

venta de la harina de quinua y avena -quinua, como una parte de los productos que se 

elaboran en la corporación.  

 Costos reales calculados en la corporación 

   Tabla 2-4. Elementos del Costo de Producción 

Rubro Harina de quinua Avena -quinua 

Materia Prima 2222,22 1768,69 

Mano de obra 205,00 190,00 

Costos indirectos 40,50 502,00 

Subtotal 2467,72 2460,69 

Costo de Venta 100,00 150,00 

Total 2567,72 2610,69 

Precio de Venta 1,50 1,70 

Unidades de producción 2000 2000 

    Nota: Datos obtenido de la investigación de campo realizada en COPROBICH 

 

Tabla 3-4. Costo de producción de los productos - año 2019 

Rubro 
Unidad Cantidad 

Valor 

Unitario 

Harina de 

quinua 

% de 

Costo 

Avena -

quinua 

% de 

Costo 

Materia Prima                      0,85  66%                0,78  59% 

Quinua convencional gramos 500 0,00170                  0,85  66%                  0,42  32% 

Avena convencional molida gramos 500 0,00141                     -    0%                  0,35  27% 

Mano de Obra                       0,10  8%                 0,08  6% 

Empacado proceso 1 2.000                   0,06  5%                  0,06  5% 

Tostado proceso 1 2.000                   0,03  2%                  0,01  1% 

Molido proceso 1 2.000                   0,01  1%                  0,01  1% 

Mezclado proceso 1                      -                         -    0% 

CIF                       0,33  26%                 0,45  34% 

Materiales        
Funda de Harina Quinua 500 gr. Unidad 1         0,09                   0,09  7%                     -    0% 

Funda de Avena-Quinua 500 gr. Unidad 1         0,08                      -    0%                  0,08  6% 
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Rollo transparente 500 gr. Unidad 1         6,12                   0,06  5%                  0,06  5% 

Cinta de embalaje Coprobich Unidad 1         1,65             0,00264  0%            0,00264  0% 

Cartón Coprobich 25 unidades Unidad 1         0,51                 0,020  2%                  0,02  2% 

Ribbon para impresora Unidad 1         2,32               0,0012  0%                  0,00  0% 

Etiquetas Unidad 1       37,50                   0,01  1%                  0,01  1% 

Electricidad Kwh 1         7,00                   0,00  0%                  0,00  0% 

Mantenimiento Tiempo 1       50,00                   0,03  2%                  0,03  2% 

Análisis fitosanitario  Documento 1       11,76                   0,01  0%                  0,01  0% 

Combustible Galones 80     100,00                   0,05        150,00                   0,08   
Varios Unidad 1  0,06 5% 0,16 12% 

Total    $            1,28     $            1,31    

Nota: Datos obtenido de la investigación de campo realizada en COPROBICH  

 

Tabla 4-4. Cálculo de costo de producción, la corporación emplea la siguiente fórmula: 

Costo de producción:  2567,72/2000=1,28 2610,69/2000=1,31 

Costo de venta de producción:  4%  6% 

        1,28+(1,28*4%) =1,33 1,31+(1,31*6%) =1,38 

Precio de venta producción:  1,33*2000=2667,72  1,31*2000=2760,69 

Costo de producción total:  2467,72+100=2567,72 2460,69+150=2610,69 

Utilidad de producción:  2667,72-2567,72=$ 100,00 2760,69-2610,69=$ 150,00 

Nota: Datos obtenido de la investigación de campo realizada en COPROBICH  

 

      Tabla 5-4. Estado de Pérdidas y Ganancias 

Ingresos por ventas           3.000,00            3.400,00  

(-) Costos de producción           2.567,72            2.610,69  

(=) Utilidad bruta en ventas              432,28               789,31  

(-) Gastos operacionales  
 

Imprevistos 3% Costos de Producción                     -                        -    

(=) Utilidad neta            432,28             789,31  

       Nota: Elaboración propia con base en la investigación de campo realizada en COPROBICH 

 

 Índice de rentabilidad sobre las ventas 

Rentabilidad sobre las ventas=Utilidad Neta /Ventas 

Rentabilidad sobre las ventas= 432,28/3000   789,31/3400 

Rentabilidad sobre las ventas= $ 0,14   $ 0,23 

El índice aplicado mide la relación entre los costos de producción y las ventas, lo que nos 

otorga un margen de utilidad bruto de $ 0,14 centavos por cada dólar invertido, es decir, 

la entidad gana apenas el 14% en la elaboración de harina de quinua y 23% en la venta 

de avena-quinua. 
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 Costo Real incurridos en la corporación según los registros contables 

Tabla 6-4. Costo de producción incurridos en harina de quinua y avena-quinua 

Rubro 
Unidad Cantidad 

Valor 

Unitario 

Harina de 

quinua 

% de 

Costo 

Avena –

quinua 

% de 

Costo 

Materia Prima                      0,85  66%                0,78  59% 

Quinua convencional gramos 500 0,00170                  0,85  66%                  0,42  32% 

Avena convencional molida gramos 500 0,00141                     -    0%                  0,35  27% 

Mano de Obra                       0,16  13%                 0,16  12% 

Operario 1 proceso 1              476,38                   0,06  5%                  0,06  5% 

Operario 2 proceso 1              409,43                   0,05  4%                  0,05  4% 

Operario 3                409,43                   0,05  4%                  0,05  4% 

CIF                       0,53  41%                 0,52  40% 

Materiales                   0,13                  0,12   
Funda de Harina Quinua 500 gr. Unidad 1                  0,09                 0,090  7%                     -    0% 

Funda de Avena-Quinua 500 gr. Unidad 1                  0,08                      -    0%                  0,08  6% 

Rollo transparente 500 gr. Unidad 1                  6,12                 0,006  0%                  0,01  0% 

Cinta de embalaje Coprobich Unidad 1                  1,65                 0,003  0%            0,00264  0% 

Cartón Coprobich 25 unidades Unidad 1                  0,51                 0,020  2%                  0,02  2% 

Ribbon para impresora Unidad 1                  2,32                 0,001  0%              0,0012  0% 

Etiquetas Unidad 1                37,50                 0,013  1%                  0,01  1% 

Mano de Obra Indirecta                   0,36                  0,36   
Técnico de producción proceso 1              906,00                   0,11  9%                  0,11  9% 

Técnico en control de calidad proceso 1              791,17                   0,10  8%                  0,10  8% 

Técnico Agrícola                678,50                   0,08  7%                  0,08  6% 

Conserje                492,50                   0,06  5%                  0,06  5% 

Suministros de fábrica                   0,03                  0,03   
Mantenimiento Tiempo 1                40,00                   0,02  2%                  0,02  2% 

Análisis fitosanitario  Documento 1                11,76                   0,01  0%                  0,01  0% 

Consumo de fábrica                 0,012                0,012   
Electricidad Kwh 1                  7,00               0,0035  0%              0,0035  0% 

Combustible   17,5 0,00875 1% 0,00875 1% 

Total        $            1,54     $            1,46    

Nota: Datos obtenido de la investigación de campo realizada en COPROBICH 

   Tabla 7-4. Elementos del Costo de Producción incurridos 

Rubro Harina de quinua Avena -quinua 

Materia Prima 0,85 0,78 

Mano de obra 0,06 0,06 

Costos indirectos 0,53 0,52 

Subtotal 1,54 1,46 

Costo de Venta 0,05 0,08 

Total 1,59 1,53 

Precio de Venta 1,93 2,12 

Unidades de producción 2000 2000 

    Nota: Datos obtenido de la investigación de campo realizada en COPROBICH 

 

Tabla 8-4. Cálculo de costo de producción incurrido 

Costo de producción:  1,54 1,46 

Costo de venta de producción:  3%  5% 

 1,54+(1,54*3%) =1,59 1,46+(1,46*5%) =1,53 

Precio de venta producción:  1,59*2000=3180,31 1,53*2000=3067,53 

Costo de producción total:  1,54*2000=3080,31 1,46*2000=2917,53 

Utilidad de producción:  3180,31-3080,31=$ 100,00 3067,53-2917,53=$ 150,00 

Nota: Datos obtenido de la investigación de campo realizada en COPROBICH        
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      Tabla 9-4. Estado de Pérdidas y Ganancias incurridos 

Ingresos por ventas           3.850,39            4.230,42  

(-) Costos de producción           3.080,31            2.917,53  

(=) Utilidad bruta en ventas              770,08               1.312,89  

(-) Gastos operacionales  
 

Imprevistos 3% Costos de Producción                     -                        -    

(=) Utilidad neta            770,08             1.312,89  

       Nota: Elaboración propia con base en la investigación de campo realizada en COPROBICH 

 Índice de rentabilidad sobre las ventas 

Rentabilidad sobre las ventas=Utilidad Neta /Ventas 

Rentabilidad sobre las ventas= 770,08/3850,39   1.312,89/4230,42 

Rentabilidad sobre las ventas= $ 0,20    $ 0,31 

El índice aplicado señala quer se percibe un margen de utilidad bruto de $ 0,20 centavos 

por cada dólar invertido, es decir, la entidad gana el 20% en la elaboración de harina de 

quinua y el 31% en la avena-quinua. 

 Análisis comparativo sobre los costos de producción y el precio de venta 

Tabla 10-4. Análisis comparativo – harina de quinua 

 

Nota: Elaboración propia con base en la investigación de campo realizada en COPROBICH 

 
Tabla 11-4. Análisis comparativo – avena quinua 

 

Nota: Elaboración propia con base en la investigación de campo realizada en COPROBICH 

Al analizar el costo de producción y el precio de venta presentados por la corporación; se 

pudo evidenciar que la entidad olvida registra varios rubros incurridos en la fabricación 

de estos dos productos, lo que ocasiona que el costo disminuya y por ende el precio de 

Producto: Harina de quinua Producto: Harina de quinua Presentación: 500 gramos

Materia Prima $ Mano de obra $ CIF $ Materia Prima $ Mano de obra $ CIF $

Quinua convencional 0,85                 Empacado 0,06 Materiales 0,33 Quinua convencional 0,85     Operario 1 0,06 Materiales 0,13               

Tostado 0,03 Operario 2 0,05 Mano de Obra Indirecta 0,36               

Molido 0,01 Operario 3 0,05 Suministros de fábrica 0,03               

Mezclado 0,00 Consumo de fábrica 0,012

Subtotal 0,85                 0,10 0,33 Subtotal 0,85     0,16 0,53

Costo de producción 1,28               Costo de producción 1,54                     

Costo unitario 1,28               Costo unitario 1,54                     

Precio de Venta al Público 1,50               Precio de Venta al Público 1,93                     

Utilidad Bruta en Ventas 0,22               Utilidad Bruta en Ventas 0,39                     

Gastos Operacionales 0,15               Gastos Operacionales 0,15                     

Utilidad Real 0,06               Utilidad Real 0,23                     

Producto: Avena-Quinua Presentación: 500 gramos Producto: Avena-Quinua Presentación: 500 gramos

Materia Prima $ Mano de obra $ CIF $ Materia Prima $ Mano de obra $ CIF $

Quinua convencional 0,42                 Empacado 0,06 Materiales 0,45 Quinua convencional 0,42     Operario 1 0,06 Materiales 0,12               

Avena convencional molida 0,35                 Tostado 0,01 Avena convencional molida 0,35     Operario 2 0,05 Mano de Obra Indirecta 0,36               

Molido 0,01 Operario 3 0,05 Suministros de fábrica 0,03               

Mezclado 0,00 Consumo de fábrica 0,01225

Subtotal 0,78                 0,08 0,45 Subtotal 0,78     0,16 0,52

Costo de producción 1,31               Costo de producción 1,46    

Costo unitario 1,31               Costo unitario 1,46    

Precio de Venta al Público 1,70               Precio de Venta al Público 2,12    

Utilidad Bruta en Ventas 0,39               Utilidad Bruta en Ventas 0,66    

Gastos Operacionales 0,15               Gastos Operacionales 0,15    

Utilidad Real 0,24               Utilidad Real 0,50    



24 

venta al público no logre cubrir los costos y gastos totales de la empresa. Ante este 

panorama, se levantó todos los costes en que se inciden en la elaboración de harina de 

quinua y avena-quinua con el fin de identificar el valor real, pasando de $1,28 a $1,54 el 

costo de producción de la harina de quinua y por ende el precio de venta (de $1,50 a 

$1,93), mientras que el costo de producción de la avena-quinua paso de $1,31 a $1,46 y 

su precio de venta de $1,70 a $2,12. 

4.3 Proposición del modelo de costos por órdenes de producción para la 

Corporación COPROBICH 

 

4.3.1 Descripción del proceso productivo en la Corporación 

La propuesta se orientó sistemáticamente en el desarrollo de un sistema de costos por 

órdenes de producción conveniente para las actividades productivas de COPROBICH, 

establecido mediante la identificaron y determinación de los elementos del costo, 

procesando informes y otros documentos que apoyan el control efectivo de los costos y 

consienten conocer el costo real de venta y precio estimable al público de la gama de 

productos elaborados. El resultado alcanzado de la aplicación del sistema de costos 

aplicado permitirá la toma de decisiones encaminadas al crecimiento empresarial. 

Después del levantamiento de la información en la COPROBICH, se conoce que la 

elaboración de los productos, se efectúan según la cantidad solicitada por los clientes, por 

lo que se los fabrica bajo pedido, identificando los procesos para obtener el producto final. 

 
Figura 1-4. Procesos de producción por producto. 1 de 2 

Nota: Levantamiento de información en la corporación COPROBICH 
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Figura 2-4. Procesos de producción por producto.2 de 2 

       Nota: Levantamiento de información en la corporación COPROBICH 

 

4.3.2 Desarrollo del sistema por órdenes de producción durante un mes 

 

El análisis comparativo efectuado a los costos de producción del sistema actual utilizado 

en la corporación versus el propuesto, se pudo identifican la inciden significativamente 

en el precio de venta, al no considerar todos los costes en que se incurren para la 

elaboración de cada producto, provocando una disminución en la rentabilidad generado 

porque la entidad no logra cubrir los costos y gastos ocasionados. Ante este escenario, se 

propone el modelo de costo por órdenes de producción, con el fin de disponer detectar el 

coste por cada solicitud de producción requerida y establecer una utilidad en el precio de 

venta al público. 
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Para explicar el proceso contable a efectuar durante el mes de septiembre del año 20XX, 

se plantearon 4 ventas durante el mes, a continuación, se presenta las actividades a 

efectuarse durante en la corporación. 

 

Inicialmente se efectúa una orden de producción, documento fuente, para iniciar en la 

elaboración del producto. 

 

          Tabla 12-4. Diseño de orden de producción sugerida 

 
            Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

Seguidamente se constata en existencia la materia prima requerida, en caso de no existir 

lo necesario, se procede a llenar una orden de compra. 

    Tabla 13-4. Diseño de orden de compra sugerida 

 
          Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 
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       Tabla 14-4. Factura del proveedor de materia prima sugerida 

 
        Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

Una vez que se verifica que los productos y materiales solicitados llegaron con las 

indicaciones establecidas, se procede a receptar, por lo que es necesario llenar un nuevo 

documento fuente.g 

          Tabla 15-4. Factura del proveedor de materia prima sugerida 

 
           Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 
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Adicionalmente se registra en las Kardex el ingreso de la mercadería adquirida y se 

efectúa el respectivo asiento contable. Una vez que se dispone en la empresa de todos los 

materiales necesario para elaborar los productos solicitados, se procede a entregar dichos 

materiales al área de producción y se efectúa nuevamente un documento fuente. 

Tabla 16-4. Orden de requisición de materiales sugerida 

 
Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

Una vez en el área de producción, el responsable de dicha área llevará un control de las 

horas empleadas en cada producto por cada trabajador en las tarjetas de reloj. 

Tabla 17-4. Tarjeta reloj por operario sugerida 

 
Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 
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El área de contabilidad, una vez culminado la producción, efectúa el rol de pago para 

cumplir con las leyes y normativas laborales establecidas en el país, posteriormente 

efectúa la plantilla de trabajo por cada trabajador para el respectivo pago por orden de 

producción. 

 

Tabla 18-4. Rol de pagos por orden de producción sugerida 

 
Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

 

Tabla 19-4. Platilla de trabajo sugerida 

 
Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 
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Aporte 

Patronal
13er Sueldo 14to Sueldo Vacaciones

Fondos de 

Reserva

1 Cesar Illapa Operario 100,00                   9,45                                 90,55               12,15              7,55                        8,33 3,77 8,33                     40,13              140,13             90,55               

2 Cristhian Morales Operario 100,00                   9,45                                 90,55               12,15              7,55                        8,33 3,77 8,33                     40,13              140,13             90,55               

3 Luz María Pilamunga Operario 100,00                   9,45                                 90,55               12,15              7,55                        8,33 3,77 8,33                     40,13              140,13             90,55               

4 Octavio Guaman Jefe de producción 125,00                   11,81                               113,19             15,19              9,43                        8,33 4,72 10,41                   48,08              173,08             113,19             

425,00                40,16                             384,84             51,64             32,07                     33,33                      16,03                     35,40                 168,48          593,48           384,84          

Días laborables en el mes :

N° Nómina Cargo Sueldo básico

Provisiones Sociales
Total 

Provisiones
Aporte Personal

Total 

Ingresos

Costo de M. 

O.

Total

CORPORACIÓN DE PRODUCTORES Y COMERCIALIZADORES BIO ORGÁNICOS TAITA CHIMBORAZO

ROL DE PAGOS

DEL 01 AL 16 DE SEPTIEMBRE DEL 2020

Valor a 

recibir 

operario
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Posteriormente el área de contabilidad, de acuerdo a los datos obtenidos de jefe de 

producción y la orden de requisición de materiales, procede a calcular los costos 

indirectos de fabricación y se consigue los costos por cada elemento del costo. 

 

4.3.3 Tratamiento de los elementos del costo 

 

La hoja de costo es el documento donde se determina los tres elementos fundamentales 

en una empresa de producción y que aplica el sistema de costo por órdenes de producción, 

tomando en cuenta el tipo de producto elaborado y la cantidad efectuada de acuerdo a lo 

requerido en la orden de producción. 

 

Tabla 20-4. Hoja de costo sugerida 

 
Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

 

4.3.4 Informe de Asignación de Costos al Sistema 

 

Una vez culminado el mes y elaborado los respectivos asientos contables, se procede a 

efectuar el estado de costos de todos los productos elaborados en el mes, seguidamente 

se efectúa el estado de resultado y el estado de situación financiera. 
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Tabla 21-4. Estado de Costos de Productos Vendidos sugerido 

 

Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

 

Tabla 22-4. Estado de Resultado sugerido 

 
Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

Expresado en dólares americanos

Ingresos de actividades ordinarias 166.417,23      

  - Costo Directo de Producción 126.027,65      

  = MargenBruto 40.389,57        

  - Gastos Operacionales 7.106,13          

Gastos Administrativos 3.754,54       

Sueldos y Salarios - Administración 2.734,96          

Agua 6,00                 

Energía eléctrica 3,25                 

Teléfono e internet 40,00               

Útiles de oficina 90,00               

Suministros y materiales 350,00             

Deprecc. Edificio 312,50             

Deprecc. Muebles y Enseres 74,83               

Deprecc. Equipo de Computación 143,00             

Gastos de Ventas 3.351,59       

Sueldos y Salarios - Ventas 1.951,59          

Publicidad y propaganda 500,00             

Matenimiento de vehículo 50,00               

Combustible 100,00             

Deprecc. Vehículo 750,00             

  + Ingresos No Operacionales -                  

  - Gastos No Operacionales -                  

  = Resultado Operacional 33.283,45        

  - Impuesto a la Renta 25% 8.320,86          

  = Utilidad después de Impuestos 24.962,58        

  - 15% Trabajadores 3.744,39          

  = Utilidad del Ejercicio 21.218,20     

CORPORACIÓN DE PRODUCTORES Y COMERCIALIZADORES BIO ORGÁNICOS TAITA CHIMBORAZO

RUC: 691710343001

ESTADO DE RESULTADOS

Del 01 al 30 de Septiembre del 2020
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      Tabla 23-4. Estado de Situación Financiera sugerido 

 
        Nota: Sistema de Costo por órdenes de producción 

 

4.3.5 Resultados de la Propuesta de un Sistema de Costos por Órdenes de 

Producción para la corporación COPROBICH 

 

El sistema de costos por órdenes de producción permite disponer del valor real que se 

incurre en elaborar una unidad individual de producción, manteniendo detallado de 

manera cronológica y sistemática el registro por separado del costo de producción para 

cada artículo en conformidad con los tres elementos del costo. De esta manera se invierte 

en lo solicitado por los clientes y le logra determinar el precio de venta por los productos 

solicitado, logrando optimizar sistemáticamente los recursos existentes y evitar pérdida 

de materiales, tiempo de trabajo y CIF durante el proceso productivo, lo cual conlleva a 

la obtención de un precio justo para el cliente y visualizar la rentabilidad en la 

Corporación COPROBICH.  
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CAPÍTULO V  

5 CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES 

 

5.1 Conclusiones  

 

 El diagnóstico de los elementos que intervienen en el costo de producción de la 

corporación, permitió identificar que el precio no es el real, al obviar algunos 

componentes elementales del costo, ocasionado por la falta de determinación de un 

sistema de costo que les permita coordinar y establecer documentos para un mejor 

control periódico en la producción.  

 El análisis comparativo evidencia la baja utilidad que se genera en la venta de los 

productos, debido a los errores y omisión en la asignación de los elementos del coste, 

impidiéndoles cubrir los gastos administrativos y de venta. 

 

5.2 Recomendaciones 

 

 Implementar un sistema de costos de producción con el fin de manejar un control 

sistematizado de producción optimizando la materia prima y la mano de obra, que 

permita minimizar los recursos con el propósito de obtener los costos reales de la 

producción y el precio de venta en función de la demanda. 

  Considerar la totalidad de materia prima, mano de obra y otros costos directos e 

indirectos de fabricación que intervienen como elementos del costo de producción, 

con el propósito de fijar el precio de venta real, logrando incrementar el porcentaje de 

utilidad y la disposición de información confiable para la toma de decisiones que les 

permita mantenerse en el mercado. 
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ANEXOS 

 

Anexo A: Encuesta aplicada al personal de la Corporación COPROBICH 

 

UNIVERSIDAD NACIONAL DE CHIMBORAZO 

FACULTAD DE CIENCIAS POLÍTICAS Y 

ADMINISTRATIVAS 

CARRERA DE CONTABILIDAD Y AUDITORÍA C.P.A 

 

 

Objetivo: Identificar el método actual de costeo y los puntos más relevantes, que 

permitirán determinar las implicaciones que tiene el problema analizado, en la 

transformación de diversos productos a base de quinua en la corporación COPROBICH. 

 

Instrucciones: Seleccionar una opción de cada pregunta con una (X). 

 

1. ¿Conoce la existencia de un sistema de costos en la corporación COPROBICH? 

a. Si___ 

b. No____ 

2. ¿Se cuenta con un técnico responsable de controlar, registrar e informar sobre los 

costos de producción para la elaboración de los productos? 

a. Si___ 

b. No____ 

3. ¿Se planifica los productos a elaborar en la corporación COPROBICH? 

a. Si___ 

b. No____ 

4. ¿Utilizan registros para detallar los costos ejecutados en el proceso de 

producción? 

a. Si___ 

b. No____ 

5. ¿Se maneja adecuadamente los inventarios disponibles en la corporación? 

a. Si___ 

b. No____ 

6. ¿Existe un responsable de requerimiento y requisición de materiales? 

a. Si___ 

b. No____ 

7. ¿Se controla y registra debidamente los materiales utilizados en la producción? 

a. Si___ 

b. No____ 

8. ¿Se determina el tiempo empleado por el personal en la elaboración de cada tipo 

de producto? 

a. Si___ 

b. No____ 

9. ¿Las horas improductivas en las etapas de producción son? 

a. Excesivas___ 

b. Moderadas____ 

c. Pocas____ 

10. ¿Se establecen los costos indirectos de fabricación dentro del área de producción? 
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a. Si___ 

b. No____ 

11. ¿Los costos indirectos de fabricación se distribuyen en función del tipo de 

producto y la cantidad que se elabora? 

a. Si___ 

b. No____ 

12. ¿La Corporación efectúa control de inventarios, productos en proceso y productos 

terminados? 

a. Si___ 

b. No____ 

13. ¿Existe un método de fijación de precio de los productos fabricados por la 

empresa? 

a. Si___ 

b. No____ 

14. ¿Qué método de costeo aplica la corporación para fijar el precio de venta oficial? 

a. Absorción___ 

b. Variable____ 

c. Estándar____ 

15. ¿Considera usted que un manejo de los costos de producción, incide en la 

determinación del precio de venta de los productos que ofrece la corporación? 

a. Si___ 

b. No____ 

16. ¿Considera que la utilización de un sistema de costos adecuado, permita 

determinar el precio de venta de cada tipo de producto que se elabora en la 

Corporación COPROBICH? 

a. Si___ 

b. No____ 
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Anexo B: Evaluación económica financiera de la corporación COPROBICH. 

 

 

EVALUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA DE LA CORPORACIÓN 

COPROBICH. 

OFICIO N°: 001 

SECCIÓN: Análisis financiero 

ASUNTO: Informe financiero 

NOTIFICACIÓN 

Guamote, 07 de septiembre de 2020 

 

 

Ing. Manuel Abemañay Mullo 

REPRESENTANTE LEGAL DE LA CORPORACIÓN COPROBICH 

Ciudad 

 

De mi consideración: 

Con un afectuoso saludo y por medio del presente escrito me permito informarle los 

resultados obtenidos del análisis financiero aplicado a los estados financieros de la 

empresa que usted lidera, dicho análisis se ejecutó a los años 2018 y 2019. 

Considero que los resultados expuestos serán de gran utilidad para la toma de decisiones 

encaminadas al crecimiento económico y financiero de la organización. 

Por la atención prestada al documento, le adelanto mis agradecimientos. 

 

 

Atte., 

 

 

 

Norma Tarco 

AUTORA DEL TRABAJO DE TITULACIÓN 
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Presentación de la Empresa: 

Nombre Comercial: 
Corporación de Productores y Comercializadores 

Orgánicos “Bio Taita Chimborazo” 

Actividad: 
Producción y Comercialización de gránulos de 

cereales 

Fecha de constitución: 21/07/2003 

RUC: 0691710343001 

Dirección: 
Calle 1ro de agosto, Sector Mishquilli, Colta, 

Chimborazo 

Celular: 099 7660 435 

E-mail: www.coprobich.com 

Representante legal: Manuel Abemañay Mullo 

Contador: Edgar Yumbillo Telenchana 

 

Determinación del alcance del análisis financiero 

El actual análisis financiero se aplicó al Balance General y al Estado de Pérdidas y 

Ganancias, correspondiente a los períodos 2018 y 2019, orientado especialmente a 

evaluar la variabilidad económico y financiero obtenido durante el transcurso de los dos 

últimos años en la corporación, incluyendo los indicadores de liquidez, solvencia, 

rentabilidad y eficiencia. 

Aplicación de las herramientas financieras e interpretación de resultados 

El analizar los informes financieros, se efectuó una comparación de la información con 

el propósito de adquirir conclusiones que proporcionaran la toma de decisiones 

empresariales de manera coherente y oportuna, por ello se empleó el método de análisis 

horizontal, el método de análisis vertical y aplicación de indicadores de rentabilidad. 

 

http://www.coprobich.com/
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 Nota: Análisis horizontal del Estado de Resultado_Año 2018-2019_COPROBICH. 
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 Nota: Análisis horizontal del Balance General_Año 2018-2019_COPROBICH. 
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Nota: Análisis vertical del Estado de Resultado-_Año 2018-2019_COPROBICH. 
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Nota: Análisis vertical del Balance General_Año 2018-2019_COPROBICH. 
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Anexo C: Procedimiento para la comprobación de hipótesis mediante Chi2 

 

Para la comprobación de la hipótesis se aplica la fórmula del Chi-2, como se muestra a 

continuación la fórmula: 

𝑥2 =∑
(𝑓𝑜𝑖𝑗 − 𝑓𝑒𝑖𝑗)

2

𝑓𝑒𝑖𝑗𝑖𝑗
 

Donde: 

𝑓𝑜𝑖𝑗= frecuencia observada para la ij-ésima casilla 

𝑓𝑒𝑖𝑗= frecuencia esperada para la ij-ésima casilla 

 

El primer paso fue plantear las hipótesis: 

Hipótesis Nula (𝑯𝟎): El costo de producción no incide significativamente en la 

determinación del precio de venta en la Corporación COPROBICH. 

 

Hipótesis alternativa (𝑯𝟏): El costo de producción incide significativamente en la 

determinación del precio de venta en la Corporación COPROBICH. 

El siguiente paso fue efectuar la matriz de contingencia observadas, obtenidas de las 

respuestas reales seleccionadas por los encuestados, con opción de preguntas iguales (Si 

– No) de la encuesta. 

Tabla 1-4. Matriz de contingencia -observadas 

Indicadores Si % No % Total % 

Pregunta 1 3 2% 7 5% 10 7% 

Pregunta 2 8 6% 2 1% 10 7% 

Pregunta 3 8 6% 2 1% 10 7% 

Pregunta 4 7 5% 3 2% 10 7% 

Pregunta 5 7 5% 3 2% 10 7% 

Pregunta 6 0 0% 10 7% 10 7% 

Pregunta 7 4 3% 6 4% 10 7% 

Pregunta 8 3 2% 7 5% 10 7% 

Pregunta 10 7 5% 3 2% 10 7% 

Pregunta 11 7 5% 3 2% 10 7% 

Pregunta 12 7 5% 3 2% 10 7% 

Pregunta 13 8 6% 2 1% 10 7% 

Pregunta 15 8 6% 2 1% 10 7% 

Pregunta 16 8 6% 2 1% 10 7% 

Total 85 61% 55 39% 140 100% 

Nota: Datos obtenido de la encuesta efectuada al personal de COPROBICH  
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Posteriormente se efectuó la tabla de contingencia esperada; por medio de la 

multiplicación del total de cada pregunta por el total de la opción de respuesta 1, divido 

para la sumatoria del total de preguntas. 

Tabla 2-4. Matriz de contingencia -esperadas 

Si No Total 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

6,07 3,93 10,00 

85 55 140,00 

Nota: Tabla 2-4  

 

Seguidamente se efectuó la matriz para la medición de las discrepancias y así obtener el 

Chi-cuadrado calculado. 

 

          Tabla 3-4. Matriz de contingencia -esperadas 

Frecuencias 

Observadas 

Frecuencias 

Esperadas    
3 6,07 -3,07 9,43 1,55 

8 6,07 1,93 3,72 0,61 

8 6,07 1,93 3,72 0,61 

7 6,07 0,93 0,86 0,14 

7 6,07 0,93 0,86 0,14 

0 6,07 -6,07 36,86 6,07 

4 6,07 -2,07 4,29 0,71 

3 6,07 -3,07 9,43 1,55 

7 6,07 0,93 0,86 0,14 

7 6,07 0,93 0,86 0,14 

7 6,07 0,93 0,86 0,14 

8 6,07 1,93 3,72 0,61 

8 6,07 1,93 3,72 0,61 

8 6,07 1,93 3,72 0,61 

7 3,93 3,07 9,43 2,40 

2 3,93 -1,93 3,72 0,95 

2 3,93 -1,93 3,72 0,95 

3 3,93 -0,93 0,86 0,22 

3 3,93 -0,93 0,86 0,22 

10 3,93 6,07 36,86 9,38 

6 3,93 2,07 4,29 1,09 

7 3,93 3,07 9,43 2,40 
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3 3,93 -0,93 0,86 0,22 

3 3,93 -0,93 0,86 0,22 

3 3,93 -0,93 0,86 0,22 

2 3,93 -1,93 3,72 0,95 

2 3,93 -1,93 3,72 0,95 

2 3,93 -1,93 3,72 0,95 

Chi cuadrado calculado=  

 
34,77 

      Nota: Tabla 2-4, Tabla 3-4  

 

Para obtener el valor de la tabla, es preciso disponer de los siguientes datos: 

 

1. Nivel de confianza: 95%, 

2. Nivel de significancia: 5%, 

3. Número de filas: 14 (se obtiene del número de las preguntas consideradas) “J” 

4. Número de columnas: 2 (se obtiene de las opciones de respuestas) “K” 

5.  Grados de libertad = (J-1) (K-1) = (14-1) * (2-1) = 13 

 

En la tabla se selecciona el nivel de significancia con la columna del grado de libertad, 

siendo la intercepción el Chi-cuadrado de la tabla, correspondiente a 22,3620. 

 

 
      Figura 1-4. Chi-cuadrado de la tabla 

      Nota: (Introducción a la teoría de la probabilidad, 2018) 

 

Finalizando con la comparación del Chi-cuadrado calculado con el Chi-cuadrado de la 

tabla, tomando en consideración la regla de decisión. 
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𝑥2c = 68.71   >      𝑥2𝑡 = 18.3070 

 

Interpretación: Como se pudo identificar anteriormente, los resultados obtenidos del 

Chi-cuadrado calculado es superior o mayor que el Chi-cuadrado de la tabla, por lo cual 

se acepta la hipótesis alternativa y se rechaza la hipótesis nula. Es decir “El costo de 

producción incide significativamente en la determinación del precio de venta en la 

Corporación COPROBICH.” 

 

 

Anexo D: Propuesta de un sistema de costo por órdenes de producción para la 

corporación COPROBICH. 

 

A. Datos relevantes 

 

La Corporación de Productores y Comercializadores Orgánicos Bio Taita Chimborazo-

COPROBICH, fue constituida legalmente según el acuerdo ministerial N° 184 del 21 de 

julio del 2003 del MAGAP adherido al Código Civil, artículo N°564, regulada por la Ley 

de EPS y del SFPS, a través de la SEPS. La corporación actualmente se desempeña en 

aspectos productivos de la quinua, transformación y su mercadeo. 

 

B. Portafolio de productos 

La corporación dispone los siguientes productos: 

 

Producto Presentaciones 

Quinua orgánica 500 gramos 250 gramos 25 kilos 

Harina de quinua  500 gramos  25 kilos 

Harina de Avena quinua 500 gramos 200 gramos 25 kilos 

Chocolate con quinua 65 gramos   

Pop de quinua 22 gramos   
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C. Misión 

Contribuir al desarrollo socio económico de los pequeños productores de Chimborazo, 

mediante la producción sustentable, transformación y comercialización de productos 

ancestrales, bajo estándares de calidad internacionales. 

D. Visión 

En el 2021 COPROBICH será una organización auto – sostenible, líder en el país en la 

comercialización y transformación de productos ancestrales orgánicos, bajo estándares 

internacionales de calidad, con responsabilidad social y ambiental. 

 

E. Filosofía empresarial 
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F. Estructura organizacional 

 

 

G. Desarrollo de la propuesta 

 

La propuesta se enfocó en el desarrollo de un sistema de costos por procesos adecuado 

para la corporación COPROBICH, que contribuya al manejo y control adecuado de los 

elementos de los costos de producción, para lo cual fue necesario elaborar flujogramas de 

procesos que permitan visualizar las actividades a realizarse dentro de cada producto. 

a. Clasificación de los costos de producción 

Fue indispensable levantar información en cuanto se requiere para elaborar cada 

producto, obteniendo los siguientes resultados. 

Chocolate con quinoa     65gr  
Ingredientes Contenido gr Precio 

Quinua  29,25 0,08 

Cacao 35,75 0,07 

Endulzante 10 0,01 

Plástico film 1 0,06 

Cartón 1 0,06 
 

Avena quinoa     500gr   
Ingredientes Contenido gr Precio 

Harina de quinua 250 0,69 

Avena 250 0,33 

Funda 1 0,06 
 

 

Pop de quinua   22gr  
Ingredientes Contenido gr Precio 

Quinua orgánica 2 0,01 

Endulzante 6 0,01 

Funda 1 0,02 

Cartón 1 0,06 

Gritz de maíz 20 0,02 
 

Quinoa orgánica   500gr  

Ingredientes Contenido gr Precio 

Quinua  500 1,38 

Funda 1 0,06 

Cartón 1 0,06 
 

Harina de quinoa orgánica 500gr 

Ingredientes Contenido gr Precio 
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Quinua  500 1,38 

Funda 1 0,06 
 

 

Nota: Investigación de campo en la corporación COPROBICH 

 

Para la mano de obra fue necesario trabajar en conjunto con el área de contabilidad a fin 

de conocer la normativa vigente y el tipo de contrato se dispone dentro de la corporación. 

Se obtuvo la siguiente información: 

Código O-B-001 O-002 O-003 JP-004 

Nombre Cesar Illapa Cristhian Morales Luz María Pilamunga Octavio Guamán 

Cargo Operario Operario Operario Jefe de producción 

Sueldo mensual 400,00 400,00 400,00 500,00 

Nota: Investigación de campo en la corporación COPROBICH 

En el área de producción laboran 4 personas, incluyendo al jefe de producción, quienes 

disponen de un sueldo mensual y se apegan al Código de Trabajo. 

Los costos indirectos en los que incide la corporación, aparte de la materia prima indirecta 

(endulzante) los insumos (plástico film, cartón de empaque, funda, cinta y cartones de 

embalaje) y mano de obra indirecta (jefe de producción), son: 

 

 Útiles de aseo 

 Mantenimiento Maquinaria. 

 Agua. 

 Energía Eléctrica. 

 Depreciación Maquinaria y Equipo. 

 

b. Transacciones realizadas durante el mes de septiembre, 2020 

 

La Corporación COPROBICH, en el mes de septiembre del año 2020, muestra la 

siguiente información respecto a sus movimientos diarios. 
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Edificio               72.500,00  

Maquinaria y equipo              58.800,00  

Vehículo               39.000,00  

Muebles y enseres                8.381,33  

Equipo de computación                4.056,00  

Proveedor A (Socios)                8.000,00  

Proveedor B (Materiales)                   850,00  

Patrimonio             222.752,93  

 

01/09/20xx 
Tiendas Industriales Asocialdas (Tía) solicita 72500 unidades de avena quinua, según 

O.P. N°811, nos cancelará una vez entregado el producto. 

01/09/20xx 
La corporación solicita mediante crédito de 393 quintales de quinua por parte de sus 

socios-proveedores, para dar cumplimiento con la orden de producción N° 811. 

01/09/20xx 
Se recepta la producción del socio N°53 sr. Espinoza Juan, correspondiente a 150 

quintales de quinua, se acuerda cancelarse en 15 días. 

01/09/20xx 
Se recepta la producción del socio N°19 sr. Allauca Rodrigo, correspondiente a 150 

quintales de quinua, se acuerda cancelarse en 15 días. 

01/09/20xx 
Se recepta la producción del socio N°52 sra. Llamuca María, correspondiente a 150 

quintales de quinua, se acuerda cancelarse en 15 días. 

01/09/20xx 
Según orden de requisición N° 5312, producción solicita los materiales para la 

elaboración de la O.P. N° 811. 

15/09/20xx Se cancela en cheque al sr. Espinoza Juan, valor correspondiente de $ 18468,75.  

17/09/20xx 

Se solicita ejecutar la orden de producción N° 812 para cumplir con los Supermercados 

Santa María, quienes solicitan solicita 1000 unidades de quinua orgánica, 1000 unidades 

de harina de quinua y 500 unidades de pop de quinua. 

17/09/20xx 
Se adquiere materia prima a 5 días de plazo, a los socios Ayol Manuel (1114 libras de 

quinua) y Yumi César (1113 libras de quinua) para efectuar la O.P. N° 812 

17/09/20xx 
Según orden de requisición N° 5313, producción solicita los materiales para la 

elaboración de la O.P. N° 812. 

17/09/20xx Se cancela con cheque al sr. Allaica Rodrigo, valor correspondiente de $ 11.451,86.  

17/09/20xx Se cancela en cheque a la sra. Llamuca María, valor correspondiente de $ 18468,75.  

18/09/20xx 
Supermercados "Mi Caserita" solicita la elaboración de 2000 unidades de chocolate con 

quinua y 1000 unidades de avena-quinua, según orden de producción N° 813. 
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18/09/20xx 
Se adquiere 70 quintales de quinua a 5 días plazo, por parte del socio-proveedor Luis 

Cando, para efectuar la O.P. N° 813 

18/09/20xx 
Se compra plástico films, fundas para quinua orgánica y fundas para avena-quinua, por 

un valor e $2340,00 en efectivo a empresa Plastigómez.  

18/09/20xx 
Se adquiere cacao en pasta del comercial Basvimart, por $121,50, se cancela en 

efectivo. 
 

18/09/20xx 
Según orden de requisición N° 5314, producción solicita los materiales para la 

elaboración de la O.P. N° 813. 

21/09/20xx 

Se elabora la orden de producción N°814 para enviar a nuestros clientes directos 

"Ethiquable" de Francia, la cantidad de 10000 quinuas orgánicas, 15000 unidades de 

chocolate con quinua y 20000 avena quinua. 

21/09/20xx 
Se adquiere 16695 libras de quinua a 5 socios a 15 días plazo, para ejecutar la O.P. N° 

814 

21/09/20xx 
Se adquiere cacao y avena en el comercial Basvimart, por $5.040,00, se cancela en 

efectivo. 
 

21/09/20xx 
Se recibe cartones con el logo de la empresa para quinua orgánica y chocolate con 

quinua, por parte de la empresa Indeca, se cancela en efectivo el valor de $1020,00.  

21/09/20xx 
Según orden de requisición N° 5315, producción solicita los materiales para la 

elaboración de la O.P. N° 814. 

25/09/20xx Se cancela con cheque al sr. Manuel Ayol, valor correspondiente de $ 1.371,61.  

25/09/20xx Se cancela con cheque al sr. Cesar Yumi, valor correspondiente de $ 1.370,38.  

25/09/20xx Se cancela con cheque al sr. Luis Cando, valor correspondiente de $ 8.618,75.  

28/09/20xx Se cancela en cheque a la sra. Aurora Almache, valor correspondiente de $ 4.100,06.  

28/09/20xx Se cancela en cheque a la sra. Jessica Pilataxi, valor correspondiente de $ 4.175,00.  

28/09/20xx Se cancela en cheque a la sra. Narcisa Caranqui, valor correspondiente de $ 4.175,00.  

28/09/20xx 
Se cancela en cheque a la sra. Patricia Ganashapa, valor correspondiente de $ 

4.181,25. 
 

28/09/20xx Se cancela en cheque al sr. Edgar Pucha, valor correspondiente de $ 4.175,00.  

 

c. Ejercicio práctico aplicado a la corporación COPROBICH 

 

Para proceder a elaborar, inicialmente se efectúa una orden de producción, como se 

presenta a continuación: 
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Posteriormente se procede a efectuar otro documento de soporte, como es la orden de 

compra. 
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Seguidamente se recepta la factura y la materia prima solicitada, para posteriormente 

efectuar el documento de soporte denominado “informe de materiales recibidos”. 
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Finalmente se efectúa la orden de requisición con el propósito de otorgar dichos 

materiales al área de producción y cumplir con el pedido. 
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La Mano de obra se la registra de la siguiente manera: 

 

 

 

 

N°: 5312

Orden de producción N°: 811

Producción

Fecha: 01/09/2020

Código Cantidad Precio Valor

Q001 39959 1,25                      49.948,52               

AV002 39959 0,60                      23.975,29               

FAQ01 72500 0,06                      4.350,00                 

CE001 1450 0,10                      145,00                    

CE3.001 58 1,20                      69,60                      

78.488,41            

Aprobado por:

Departamento:

Valor total:

Observación:

Cartones para embalaje

Cinta de embalaje 300 mtrs- Coprobich 

Requerido por:

Detalle

Quinua

Avena

Funda para avena quinua 500 gr

Entregado por:

Cesar Illapa

Octavio Guaman

Espinosa Jarrín Juan Carlos

COPROBICH

ORDEN DE REQUISICIÓN DE MATERIALES
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Una vez efectuada la tarjeta reloj por cada trabajador, se procede a efectuar el rol de pago 

con los datos levantados en la tarjeta reloj. 

 

 

 

Finalmente se cancela las horas trabajadas, entregándose a cada trabajador la planilla de 

trabajo. 

 

Nombre: Octavio Guaman Cargo: Jefe de producción

Semana: 01/9/2020 al 16/09/2020 Orden de producción N°: 811

Entrada Salida Entrada Salida Entrada Salida Normal Extraordinaria

01/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

02/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

03/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

04/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

07/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

08/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

09/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

10/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

11/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

14/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

15/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

16/09/2020 8:00:00 12:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 0:00:00 4:00:00 0:00:00

Total 48:00:00 0:00:00

Responsable de producción Jefe de producción

CORPORACIÓN DE PRODUCTORES Y COMERCIALIZADORES BIO ORGÁNICOS TAITA CHIMBORAZO

TARJETA RELOJ

Fecha:
Mañana Tarde Tiempo extraordinario Total Horas Trabajadas

24

Aporte 

Patronal
13er Sueldo 14to Sueldo Vacaciones

Fondos de 

Reserva

1 Cesar Illapa Operario 100,00                   9,45                                 90,55               12,15              7,55                        8,33 3,77 8,33                     40,13              140,13             90,55               

2 Cristhian Morales Operario 100,00                   9,45                                 90,55               12,15              7,55                        8,33 3,77 8,33                     40,13              140,13             90,55               

3 Luz María Pilamunga Operario 100,00                   9,45                                 90,55               12,15              7,55                        8,33 3,77 8,33                     40,13              140,13             90,55               

4 Octavio Guaman Jefe de producción 125,00                   11,81                               113,19             15,19              9,43                        8,33 4,72 10,41                   48,08              173,08             113,19             

425,00                40,16                             384,84             51,64             32,07                     33,33                      16,03                     35,40                 168,48          593,48           384,84          

Valor a 

recibir 

operario

Total

CORPORACIÓN DE PRODUCTORES Y COMERCIALIZADORES BIO ORGÁNICOS TAITA CHIMBORAZO

ROL DE PAGOS

DEL 01 AL 16 DE SEPTIEMBRE DEL 2020

N° Nómina Cargo Sueldo básico

Provisiones Sociales
Total 

Provisiones
Aporte Personal

Total 

Ingresos

Costo de M. 

O.

Días laborables en el mes :
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A continuación, se efectúa la hoja de costo de acuerdo al tipo de producto como se 

muestra en la siguiente gráfica: 
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En la primera orden de producción, se solicitó efectuar 72500 unidades de avena quinua 

en presentación de 500 gramos. Se puede observar en el documento de soporte que se 

clasifica la materia prima directa, la mano de obra directa y los costos indirectos de 

fabricación, posteriormente se le adiciona los gastos de venta y administración, del 

resultado de los mismos se obtiene la utilidad y de esta manera se obtiene el precio de 

venta. 

Este proceso se repite en cada una de las ordenes de producción. En el mes de septiembre 

se prevé efectuar 4 órdenes de producción que se distinguen de acuerdo al color, las cuales 

se detallan a continuación: 
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Órdenes de compra 
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Facturas de los proveedores 
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Informe de materiales recibidos 
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Orden de requisición 
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Mano de Obra 

Tarjeta reloj 
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Rol de pago y provisiones 

 

 

 

 

Planilla de trabajo 
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Hoja de costos 
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Libro Diario 
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Estado de Costos de Productos Vendidos 
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Estado de Resultado 

 

Estado de Situación Financiero 

 

 

 


