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RESUMEN

La tension comercial y la devaluacion competitiva entre China y Estados Unidos
constituyen un tema de relevancia global, cuyo andlisis se enriquece con la aplicacion de la
teoria de juegos. En este trabajo se modelaran dos juegos distintos. Estos proporcionan una
perspectiva Unica de cémo las naciones pueden responder estratégicamente a diversas
configuraciones de politicas comerciales. Por lo que, el primer juego esta destinado a
revelar la situacion de tension comercial que da origen a una “guerra comercial”, mediante
la aplicacion de un juego en forma extensiva, en donde los pagos estaran representados por
los aranceles, mientras que el segundo juego explica las interacciones yuan-ddlar, que
emplea como modelo de teoria de juegos al modelo halcon paloma que permitira
evidenciar los efectos del proteccionismo y la devaluacion de la moneda en las tensiones
comerciales. Los hallazgos muestran que el proteccionismo y la estrategia de negociacion
es una amenaza disuasoria creible y puede ser un freno para una guerra monetaria total. Asi
mismo, se emplea el concepto de eleccidn racional para demostrar que para las economias
avanzadas la estrategia de cooperacion es lo mejor.

Palabras clave: Acuerdos bilaterales, libre comercio, proteccionismo comercial, equilibrio
de Nash, induccién hacia atras, guerra comercial.



ABSTRACT

Trade tension and competitive devaluation between China and the United States constitute
an issue of global relevance, whose analysis is enriched by the application of game theory.
In this work two different games will be modeled. These provide a unique perspective on
how nations can strategically respond to various trade policy configurations. Therefore, the
first game is intended to reveal the situation of commercial tension that gives rise to a
"trade war", through the application of an extensive game, where payments will be
represented by tariffs, while the second game explains yuan-dollar interactions, which uses
the hawk-dove model as a game theory model that will allow us to demonstrate the effects
of protectionism and currency devaluation on trade tensions. The findings show that
protectionism and negotiation strategy is a credible deterrent threat and can be a deterrent
to an all-out currency war. Likewise, the concept of rational choice is used to demonstrate
that for advanced economies the cooperation strategy is the best.

Keywords: Bilateral agreements, free trade, trade protectionism, Nash equilibrium,
backward induction, trade war.
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CAPITULO |
1. MARCO REFERENCIAL
1.1  INTRODUCCION

EE. UU. y China son las dos mayores economias del mundo, cada una de ellas es el
mayor socio comercial de la otra (Gonzalez, 2020). Su relacion comercial es mutuamente
beneficiosa, haciendo que sus economias estén estrechamente relacionadas (OMC, 2023).
Sin embargo, esta relacion esta distante de ser perfecta, ya que varias cuestiones
comerciales importantes se han convertido en focos de una “guerra comercial”, debido a
represalias entre las naciones perjudicando su comercio (Palumbo y Nicolaci da Costa,
2019)

Por lo que, la tension comercial y la devaluacién competitiva ocasionan guerras
comerciales que a menudo se presentan juntos en el contexto de las relaciones econdémicas
internacionales. La tension comercial se refiere a la situacion en la que los paises imponen
aranceles o barreras comerciales a las importaciones de otros paises con el objetivo de
proteger su propia economia o sector industrial. Por otro lado, la devaluacién competitiva
se refiere a una estrategia que algunos paises utilizan para hacer que sus exportaciones sean
mas baratas y competitivas en los mercados internacionales (Barkhane y Takuba, 2022).

Esto debido a que, una economia abierta permite a los paises ricos utilizar sus
recursos de manera mas eficiente, lo que permite a las naciones especializarse en la
produccion de articulos especificos e importar aquellos que no pueden producir a bajo
precio. Las economias en desarrollo también se benefician de la apertura, ya que los hace
crecer mas rapidamente al permitir transferencias de tecnologia, habilidades y fomentar el
fendmeno de la convergencia. Al describir este escenario, el comercio parece enteramente
beneficioso; no obstante, se puede manipular y abusar de él mediante practicas comerciales
desleales.

La manipulacion del comercio hace que los paises se beneficien de este a expensas
de otros socios comerciales. Por lo tanto, es una forma de competencia desleal y debe
corregirse para que todos los paises puedan beneficiarse en igualdad de condiciones y de
oportunidades. Pero ¢qué pasa si un pais no sigue las reglas? Existen mecanismos de ajuste
para este tipo de comportamiento que estan lejos de ser perfectos, por lo tanto, los paises
pueden decidir actuar de forma independiente, como resultado, involucrarse en conflictos
como ‘“guerras comerciales”.

Por lo que, por motivos investigativos este documento analizara y explicara dos
campos de trabajo diferentes, a saber, la tension comercial y la devaluacién competitiva
mediante la aplicacion de la teoria de juegos. En donde el comercio internacional puede
verse como una interaccion estratégica entre naciones actuando racionalmente vy
maximizando sus ganancias. Con esto en mente, exploraremos dos de los lideres del

13



comercio mundial: Estados Unidos y China. Al explorar estas dos economias,
analizaremos uno de los momentos mas conmovedores de la historia econémica
contemporanea: la “guerra comercial” entre ellas.

Primeramente, exploraremos la historia comercial de los dos paises y lo que los
llevd a ocupar un lugar tan esencial en el escenario econdmico. Luego, sucesivamente
daremos un panorama completo del conflicto comercial: cuales son las causas de su inicio,
las acciones tomadas por las partes y el desenlace.

Una vez que hayamos dado un marco completo al respecto, modelaremos dos
juegos distintos. Que representan a EE. UU. y China con juegos independientes con
informacion completa, en donde el primero, se enfoca en la “guerra comercial” entre las
dos naciones, mediante un juego extensivo, que tiene como pagos o recompensas los
aranceles, mientras que en el segundo juego trata sobre la devaluacion competitiva, el cual
estd representado de forma estratégica, que tiene como recompensas la manipulacién de
divisas (dolar-yuan).

Finalmente, presentaremos reflexiones y conclusiones sobre el andlisis general
realizado y el fundamento principal del conflicto. A fin de comprender las decisiones
tomadas por ambas naciones en el marco de la teoria de juegos pues no solo han tenido
implicaciones econdmicas, sino también politicas y sociales, generando un complejo
entramado de relaciones internacionales que ha mantenido a la comunidad global en
constante expectativa. Sin mas preambulos, adentrémonos en la teoria de juegos aplicada a
la tensién comercial y la devaluacion competitiva entre EE. UU. y China.

1.2 ANTECEDENTES

Las guerras comerciales en un sentido amplio se pueden definir como un término
que incluye barreras arancelarias, devaluaciones de la moneda incluso sanciones
econdmicas y embargos al hacer que los aranceles comerciales aplicados sean alin mas
pesados creando tensiones comerciales entre naciones, por tanto para resolver estos
problemas es necesario entender su contexto ante lo cual han existido investigaciones
previas que tratan de dar explicacion a estos acontecimientos, en este apartado citaremos
algunos de ellos.

Segln la investigacion de Li etal. (2020) titulado “Impactos economicos de la
posible “guerra comercial” entre China y Estados Unidos”, este articulo aplica la teoria de
juegos con el objetivo de lograr un equilibrio general global para simular los posibles
efectos de guerras comerciales entre China y Estados Unidos tales efectos son arancelarios
y no arancelarios. Los resultados de la simulacion indican que China se vera afectada
significativamente por la ‘“guerra comercial”, aunque los impactos negativos son
manejables. Estados Unidos podria beneficiarse con sanciones unilaterales a China, pero
sufriria pérdidas si China responde con represalias. En una “guerra comercial” mutua,
China experimentaria mayores pérdidas que Estados Unidos. La inclusion de barreras no
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arancelarias intensificaria los efectos negativos, afectando mas a China que a Estados
Unidos. Tales guerras afectaran adversamente a la mayoria de los paises, especialmente en
términos de PIB y empleo manufacturero, aunque podrian beneficiar el bienestar y el
comercio en general.

De la misma manera Khurana (2022) en su articulo “Revision de las aplicaciones
de la teoria de juegos en el comercio internacional”, el cual se centra en revisar los
diversos modelos de teoria de juegos aplicados en el comercio internacional para analizar
las guerras comerciales entre China y Estados Unidos sosteniendo que las negociaciones y
guerras comerciales necesitan planificacion estratégica y comprension del punto de vista
del pais rival. Teniendo como objetivo explicar mediante la teoria de juegos la aplicacion
de medidas proteccionistas en el comercio internacional por medio de los aranceles. Esto
con la finalidad de garantizar el maximo bienestar comercial entre paises. Obteniendo
como resultado mediante el modelo de fijacion de tarifas arancelarias utilizadas en el juego
del dilema del prisionero infinitamente repetitivo, que no hay un posible equilibrio, ya que
los paises estaran involucrados en una constante “guerra comercial”.

Segun el estudio de Brooks Il (2018) titulado “Modelado de la expansion
econdmica China utilizando la teoria de juegos” emplea los principios de la teoria de
juegos para disefiar un modelo de juego que describe las interacciones entre EE. UU. y
China. Este modelo se baso en una revision de la politica exterior de EE. UU. y China, con
especial énfasis en la Iniciativa de la Franja y la Ruta de China y la respuesta de EE. UU.
El autor fusiono la mecanica de varios juegos para crear un juego Unico, que incluia varias
decisiones racionales para cada parte. Las opciones posibles incluian cooperacion,
competencia, escalada hostil y resignacion y el investigador analiz6 los tres juegos para
determinar las mejores estrategias de los jugadores utilizando los equilibrios de Nash. Los
resultados mostraron que el juego entre EE. UU. y China tenia un punto de equilibrio puro,
lo que proporcionaba un prondstico de qué decisiones estratégicas serian prudentes para
cada lado.

En un contexto similar, Yin y Hamilton (2018) aportaron una valiosa perspectiva
en su articulo “El enigma de las relaciones comerciales entre Estados Unidos y China a
través de modelos de teoria de juegos”, la modelizacion e ilustracion de las posibles
acciones y resultados de la conducta comercial entre EE. UU. y China para la
implementacidn de aranceles fronterizos y proteccionismo. Los hallazgos revelaron que, en
el marco de una “guerra comercial”, los aranceles fronterizos proteccionistas adoptados por
EE. UU. confieren la ventaja de ser la primera nacion en actuar cuando sus importaciones
son correspondidas en un grado similar por China debido a sus propias exportaciones.
Estos resultados contribuyen a respaldar la credibilidad de una mayor expansion del
comercio en un contexto de amenazas proteccionista.

De igual forma tenemos el estudio de Jiang etal. (2020) en su trabajo
“Investigacion sobre la friccién comercial entre China y EE. UU. desde la perspectiva de la
teoria de juegos”, este documento analiz6 la friccion comercial a partir de la teoria de
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juegos explicando como China y EE. UU. pueden obtener una rentabilidad dptima y qué
tipo de estrategia utilizaran ambas naciones. ElI documento utiliz6 una investigacion
cualitativa y disefidé un modelo de juego dindmico que incluye a China y los EE. UU.
Como resultado se determind que EE. UU. es maés fuerte que China, pero tiene muchas
limitaciones tanto internas como externas. Aunque China es el mas débil, tanto el gobierno
chino como los chinos tienen confianza y coraje para enfrentar la “guerra comercial”. ES
mas probable que China y Estados Unidos se comprometan y negocien para lograr la
méaxima rentabilidad dentro del rango aceptable de ambas partes. Este es el pago 6ptimo
del juego.

Del mismo modo Bulman (2021) con su investigacién “El dilema de la seguridad
econdmica en las relaciones entre Estados Unidos y China” analiz6 como China y Estados
Unidos estuvieron atrapados en un dilema de seguridad econdmica. Utiliz6 un juego de
coordinaciéon de “caceria de ciervos” mutuamente beneficioso se convirtidé en un “dilema
del prisionero” no cooperativo después de la crisis financiera mundial. EIl uso de un marco
de juego, a diferencia de una cuenta estructural o basada en el liderazgo, ayuda a demostrar
que la reciente reversion de reformas y los enfoques revisionistas del orden econdémico
internacional de China no eran partes inevitables de una estrategia a largo plazo.

Lépez (2021) en su trabajo “Las devaluaciones competitivas. El caso de China”,
brindé un analisis detallado de la politica exterior de China a través del uso del tipo de
cambio; sus relaciones comerciales con la actual primera potencia mundial, los Estados
Unidos de América, e internacionalmente; y finalmente, las expectativas de la guerra de
divisas. La conclusion a la que llegd es que en realidad la situacion es peligrosa en la
actualidad, pero la falta de un marco regulatorio en el &mbito del tipo de cambio para evitar
situaciones tan ventajosas como la que se ve en el pais chino o que cada pais pueda realizar
devaluaciones permanentes en detrimento de los demas, puede ser un riesgo para las
relaciones comerciales y la economia en un futuro préximo.

1.3 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

La problematica de esta investigacion parte de las disputas bilaterales entre EE.
UU. y China suscitadas entre los afios 2018 al 2019, esto debido a que ambos paises
pretenden alcanzar un mejor posicionamiento en el mercado mundial, en donde China
pretende obtener una ventaja comercial recurre a una mala interpretacion e incumplimiento
de acuerdos comerciales impuestos por la Organizacion Mundial del Comercio (OMC),
ademas de tener problemas de transparencia en sus politicas comerciales, que dan como
resultado practicas comerciales desleales las cuales no son toleradas por EE. UU. lo que le
ha llevado a implementar un incremento de aranceles a productos Chinos, restricciones a la
inversion extranjera, presion diplomatica y acuerdos bilaterales entre las dos naciones,
entre otras; esto con la finalidad de precautelar su economia (PIIE, 2022). Las acciones
tomadas por las dos naciones han ocasionado que estén en constante conflicto e
implementacidn de estrategias que le garanticen el maximo beneficio comercial.
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Por lo que, para tener un panorama mas amplio del tema es necesario comprenderlo
desde la perspectiva de Erdem (2018), el cual menciona que la tension comercial y la
devaluacion competitiva hacen referencia a las fricciones que surgen entre paises debido a
la devaluacion de la moneda e imposicidn de aranceles o barreras comerciales
desencadenando en una “guerra comercial”, lo que puede tener un impacto negativo en el
comercio mundial y en la economia global. La causa de la “guerra comercial” puede ser o
no econdmicas. En este contexto, los paises pueden intentar proteger a su propio productor,
un sector especifico o algunos sectores que surgieron por razones econémicas. Por otro
lado, las razones ideoldgicas, politicas o militares se pueden presentar como razones no
econdmicas.

Por consiguiente, en el afio 2018 se presenta un claro ejemplo de conflicto entre las
naciones, ya que surgié un cambio importante en las politicas comerciales de EE. UU. ya
que este fue el precursor de la implementacion de politicas de libre comercio y en ese
mismo afio comenzd a imponer una serie de aranceles a otros paises, lo cual fue
contrapuesto. Siendo China el foco de estos aranceles, pues a finales del 2019 la tasa
arancelaria estadounidense promedio sobre bienes de China fue del 21%. teniendo un
aumento del 3,3% en comparacién al 2018. Ademas, la proporcién de bienes chinos sujetos
a aranceles habia aumentado de practicamente nada al 66,4% (Swanson, 2021).

Por el contrario, China aument6 la tasa arancelaria promedio sobre las
importaciones de los Estados Unidos aumentando del 8% al 21,8% y el 58,3% de los
bienes quedaron sujetos a aranceles (Bown, 2020). Desde el Phase One Agreement de
2020, la “guerra comercial” no se ha intensificado mas. Sin embargo, la gran mayoria de
las tarifas siguen vigentes (Frendem, 2022). Es probable que esta situacion continle en un
futuro previsible ya que si bien Biden se postulé con una plataforma internacionalista, su
administracion ha mostrado pocos indicios de una disminucion de los aranceles en China
(Swanson, 2021).

En este contexto se demuestra que han existido cierta manipulaciones econémicas
que estads potencias mundiales han implementado para manipular el mercado, como es el
caso de China que en el afio 2019 dejo caer su divisa a una tasa de cambio de siete yuanes
por dolar siendo el nivel mas bajo en 11 afios, por tal motivo EE.UU. acuso a China de ser
manipulador de la moneda, a lo que China se opuso firmemente; el presidente del Banco
Central Chino, Yi Gang en la vispera menciono que no se comprometeria en una
devaluacién competitiva (AFP, 2019). Este fendmeno en la actualidad se ha visto replicado
por otros paises que utilizan la devaluacion competitiva para incrementar sus exportaciones
y mejorar su balanza comercial.

Una economia abierta permite que los paises comercialicen bienes y servicio de
manera mas eficiente, dando paso a que las naciones se especialicen en la produccion de
articulos especificos e importen los que no pueden producir a bajo precio. Las economias
en desarrollo también se benefician de la apertura, los hace crecer mas rapidamente al
permitir la transferencia de tecnologia y habilidades para fomentar el fenémeno de la
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convergencia. Describiendo este escenario, el comercio parece completamente beneficioso,
sin embargo, puede ser manipulado y abusado utilizando précticas comerciales desleales
(Carbaugh, 2009).

La manipulacién del comercio hace que los paises se beneficien del mismo a
expensas de otros socios comerciales. Por lo tanto, es una forma de competencia desleal y
debe corregirse para que todos los paises puedan beneficiarse de un campo de juego
equitativo con igualdad de oportunidades. Aunque, ¢qué sucede si un pais no sigue las
reglas?; Existen mecanismos de ajuste para este tipo de comportamientos que distan mucho
de ser perfectos, por lo que los paises pueden decidir actuar de manera independiente en
consecuencia entrar en conflictos como guerras comerciales. Ante lo cual en este
documento se pretende presentar un analisis de la interaccion que existente entre EE. UU.
y China, la evolucion de su conflicto, y los métodos de teoria de juegos empleados con la
finalidad de crear estrategias como soluciones ante conflicto.

1.4 JUSTIFICACION

La presente investigacion parte de la necesidad de comprender las complejas
interacciones entre la tension comercial y la devaluacién competitiva mediante la
aplicacion de la teoria de juegos, tomando como jugadores a EE. UU. y China. Esto debido
a la rivalidad entre las dos potencias mundiales quienes por sus diferentes estructuras
econOmicas y politicas comerciales han generado desequilibrios comerciales significativos
a nivel mundial (Gonzélez, 2020).

La aplicacidn de la teoria de juegos a este estudio representa un enfoque innovador
que permite modelar y analizar de manera sistematica los comportamientos estratégicos de
los agentes involucrados en estas dindmicas econdmicas. Ya que la teoria de juegos como
marco analitico se basa en su capacidad probada para representar y evaluar situaciones en
las que las decisiones de un agente se ven influenciadas por las decisiones tomadas por
otros agentes racionales. En el contexto de la tension comercial y la devaluacion
competitiva, este enfoque proporciona las herramientas necesarias para desentrafar las
complejidades de las estrategias adoptadas por los paises, permitiendo asi anticipar y
evaluar los posibles escenarios resultantes en busca de un equilibrio o la mejor estrategia.

1.5 OBJETIVOS
1.5.1 Objetivo general

e Analizar las consecuencias de los escenarios de la tension comercial y devaluacién
competitiva entre EE. UU. y China entre el 2017 y 2019 mediante la aplicacion de
la teoria de juegos.
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1.5.2

Objetivos especificos

Describir los antecedentes de la tensién comercial y la devaluacion competitiva
entre EE. UU. y China para comprender el contexto en el que se desarrollan las
interacciones econdmicas entre ambas naciones.

Examinar las interacciones estratégicas entre EE. UU. y China en situaciones de
tension comercial y devaluacion competitiva, utilizando representaciones,
estructuras y modelos de la teoria de juegos.

Proponer estrategias econdmicas para evitar la tension comercial y la devaluacion
competitiva mejorando asi las relaciones internacionales.
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CAPITULO Il
2. MARCO TEORICO
2.1 Tension Comercial

El término "tensién comercial™ hace referencia a los desacuerdos y conflictos que
surgen entre varias naciones o regiones como consecuencia de las practicas comerciales,
las politicas comerciales asimétricas y las barreras comerciales. Estas tensiones surgen con
frecuencia cuando las naciones imponen restricciones o aranceles a la importacion de
bienes de otras naciones, lo que puede provocar represalias y un aumento de las medidas
de proteccion por parte de las naciones afectadas (Laborde y Pifieiro, 2020).

En una linea similar, la contribucion de Huidrom et al. (2019) sugieren que la
tension comercial puede manifestarse de diversas formas, como la imposicion de aranceles
adicionales a productos especificos, la adopcion de barreras no arancelarias como cuotas o
restricciones a la importacion, o el uso de politicas comerciales discriminatorias. Con
frecuencia, estas acciones pretenden salvaguardar los intereses comerciales y econémicos
de un pais, pero también pueden provocar tensiones y conflictos con otras naciones, sobre
todo si se perciben como injustas o poco éticas.

Desde el punto de vista de estos dos autores, esta claro que la tension comercial
puede tener un impacto significativo en la economia mundial, ya que puede provocar una
disminucion del comercio internacional, obstaculizar el crecimiento econémico y crear
incertidumbre en los mercados. Ademas, puede provocar una disminucion de la inversion
extranjera, una ruptura de las cadenas mundiales de suministro y un aumento de los precios
al consumo de bienes y servicios.

Es importante sefialar que la tension comercial no siempre es algo malo porque
puede conducir a la revision y mejora de los acuerdos comerciales existentes, asi como a la
promocion de un comercio mas equitativo y beneficioso para todas las partes implicadas.
Sin embargo, si la tension comercial continla o empeora, podria tener repercusiones
negativas en las relaciones internacionales y en la economia mundial.

2.2.1 Origen

El origen de la tensién comercial puede atribuirse a diversos factores explicados por
Barrera et al. (2014) y Velasquez & Vilchis(2019), entre los cuales se incluyen:

e Competencia econdmica: En un entorno globalizado, los paises compiten entre si
por mercados, recursos y ventajas comerciales. Esta competencia puede generar
tensiones comerciales cuando los paises perciben que estan siendo perjudicados por
practicas comerciales desleales, como subsidios a las exportaciones, dumping o
barreras comerciales.
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2.2.2

Desequilibrios comerciales: Los desequilibrios en las balanzas comerciales, es
decir, cuando un pais importa mas de lo que exporta o viceversa, pueden crear
tensiones comerciales. Los paises con superdvit comercial pueden acusar a los
paises con déficit de comercio de préacticas desleales que afectan a su industria y
empleo.

Politicas comerciales proteccionistas: Las medidas proteccionistas, como aranceles,
cuotas o barreras no arancelarias, pueden desencadenar tensiones comerciales.
Cuando un pais impone restricciones al comercio de otros paises, estos pueden
responder de manera similar, generando un conflicto comercial.

Divergencias en estandares y regulaciones: Las diferencias en los estdndares de
calidad, normas técnicas y regulaciones pueden generar tensiones comerciales. Si
un pais considera que las regulaciones de otro pais son excesivas o0
discriminatorias, puede interpretarlo como una barrera al comercio y desencadenar
disputas comerciales.

Politicas cambiarias: Las politicas cambiarias pueden afectar las relaciones
comerciales entre paises. Si un pais manipula su moneda para obtener ventajas
comerciales, como mantener su moneda subvaluada, puede generar tensiones
comerciales con sus socios comerciales.

Consecuencias

La “tension comercial” entre paises puede tener diversas consecuencias tanto a

nivel econdmico como politico. De acuerdo a Laborde y Pifieiro (2020) y Gonzalez (2020)
algunas de las principales consecuencias de la tensién comercial:

Ralentizaciéon del crecimiento econdémico: La “tension comercial” puede afectar
negativamente el crecimiento econdmico de los paises involucrados. Las barreras
comerciales y las medidas proteccionistas limitan el acceso a los mercados, lo que
reduce el comercio internacional y afecta la actividad econdmica en general.
Aumento de los costos para las empresas y los consumidores: Las barreras
comerciales, como los aranceles o las cuotas, aumentan los costos de importacién
de bienes y servicios. Esto puede llevar a un aumento de los precios para los
consumidores y dificultar el acceso a productos mas asequibles. Ademas, las
empresas que dependen de insumos importados pueden enfrentar costos mas altos,
lo que afecta su competitividad y rentabilidad.

Disminucion de la inversion extranjera directa (IED): La “tension comercial” puede
generar incertidumbre y desconfianza entre los inversores internacionales. La
imposicion de barreras comerciales y la inestabilidad en las relaciones comerciales
pueden desalentar la inversion extranjera directa, lo que a su vez afecta el flujo de
capital y la creacién de empleo.

Retirada de acuerdos comerciales y deterioro de la cooperacién internacional: La
tension comercial puede llevar a la cancelacion o renegociacion de acuerdos
comerciales existentes. Ademas, puede debilitar la cooperacion entre paises en
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foros multilaterales, como la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), y
dificultar la resolucion de disputas comerciales.

e Impacto en las cadenas de suministro globales: La “tension comercial” puede
interrumpir las cadenas de suministro globales, especialmente cuando se imponen
aranceles o barreras comerciales entre paises clave en la cadena. Esto puede afectar
la eficiencia y la rentabilidad de las empresas, asi como generar volatilidad en los
mercados financieros.

e Polarizacién politica y aumento de la rivalidad geopolitica: La “tensién comercial”
puede tener implicaciones politicas, ya que puede generar tensiones y conflictos
entre paises. Ademds, puede aumentar la rivalidad geopolitica y afectar las
relaciones diplomaticas y la cooperacion en otros &mbitos.

2.3 Devaluacion Competitiva

El término "devaluacion competitiva”, a veces conocido como "depreciacion
competitiva"”, se refiere a una estrategia empleada por algunos paises para obtener una
ventaja competitiva en el comercio internacional depreciando su moneda en relacion con
otras monedas extranjeras Chinn (2006). Esta idea se ve reforzada por la aportacion de
Ljungberg (2022). quien explica que cuando un pais decide llevar a cabo una devaluacion
competitiva, a menudo lo hace interviniendo en los mercados de divisas, permitiendo que
su moneda se deprecie o pierda valor en relacion con otras monedas.

Es decir que, se necesita mas moneda nacional para comprar la misma cantidad de
moneda extranjera, lo que sugiere que la devaluacion competitiva puede tener una serie de
efectos negativos. En primer lugar, hace que los consumidores extranjeros encuentren mas
asequibles los bienes y servicios del pais que devalla, lo que puede fomentar las
exportaciones y aumentar la competitividad de las empresas locales. Al mismo tiempo, los
bienes importados se encarecen, lo que puede reducir las importaciones y fomentar la
produccion y el consumo nacional de bienes y servicios.

Sin embargo, la “devaluacion competitiva” también puede tener consecuencias
negativas. Puede llevar a una inflacion interna, ya que los productos importados se vuelven
mas caros y se traslada ese aumento de costos a los consumidores locales. Ademas, puede
generar tensiones comerciales y desencadenar una guerra de divisas, donde otros paises
responden con sus propias medidas de devaluacién o imponiendo barreras comerciales
para proteger sus propias economias.

Es importante tener en cuenta que la “devaluacion competitiva” es un enfoque
controvertido y puede generar debates sobre su ética y sus efectos a largo plazo. A menudo
se considera una medida a corto plazo para obtener una ventaja competitiva, pero puede
tener consecuencias negativas para la estabilidad econdémica y financiera a largo plazo. Por
lo tanto, su implementacion debe ser cuidadosamente evaluada y considerada en el
contexto de las politicas y objetivos econdmicos mas amplios de un pais.
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2.3.1 Origen

El origen de la “devaluacion competitiva” puede estar relacionado con una serie de

factores econdmicos y politicos. Comin (2012) y Bergin & Corsetti (2020) presentan
algunas posibles causas 0 motivos que pueden dar lugar a la devaluacion competitiva:

Mejorar la competitividad: Un pais puede optar por devaluar su moneda como una
medida para mejorar la competitividad de sus exportaciones en los mercados
internacionales. Al reducir el valor de su moneda en relacion con otras monedas,
los productos y servicios del pais se vuelven més baratos en el exterior, lo que
puede aumentar las exportaciones y favorecer la industria nacional.

Corregir desequilibrios comerciales: La “devaluacién competitiva” también puede
ser utilizada como una respuesta a desequilibrios comerciales persistentes, como un
déficit comercial significativo. Al devaluar la moneda, se busca reducir el costo de
los bienes importados y alentar a los consumidores a preferir los productos
nacionales, lo que puede reducir el déficit comercial.

Estimular la economia: En situaciones de bajo crecimiento econémico o recesion,
algunos paises pueden utilizar la devaluacion competitiva como una medida para
estimular su economia. Al hacer que los productos nacionales sean mas
competitivos en los mercados internacionales, se puede impulsar la demanda de
exportaciones y fomentar la actividad econémica y el empleo en el pais.

Enfrentar crisis econémicas y de deuda: En casos de crisis econdémicas o problemas
de deuda, los paises pueden recurrir a la devaluacion competitiva como una forma
de aliviar su carga de deuda y estimular la economia. Al devaluar la moneda, se
reduce el valor de las obligaciones de deuda externa en términos de la moneda
nacional, lo que puede facilitar el pago de la deuda y mejorar la capacidad de
exportacion.

Es importante tener en cuenta que la “devaluacién competitiva” puede generar

efectos secundarios y tener implicaciones tanto a nivel nacional como internacional. Puede
desencadenar tensiones comerciales con otros paises y afectar las relaciones econémicas y
politicas. Ademas, puede tener impactos en la inflacién, los precios internos, el poder
adquisitivo de los consumidores y la confianza de los inversionistas.

2.3.2

Consecuencias

La devaluacion competitiva puede tener varias consecuencias tanto a nivel interno

como en el ambito internacional. Chinn (2006) y Ljungberg (2022) presentan algunas de
las principales consecuencias asociadas a la devaluacion competitiva:

Mejora de la competitividad de las exportaciones: La “devaluacion competitiva”
puede hacer que los bienes y servicios de un pais sean mas baratos en el mercado
internacional. Esto puede aumentar la competitividad de las exportaciones del pais,
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lo que a su vez puede impulsar la actividad econémica y generar un aumento en las
ventas al exterior.

e Aumento de las exportaciones y reduccion del déficit comercial: Al hacer que las
exportaciones sean mas competitivas, la devaluacion competitiva puede aumentar
el volumen de las exportaciones de un pais y, al mismo tiempo, reducir el déficit
comercial. Los bienes y servicios nacionales se vuelven mas atractivos para los
compradores extranjeros, lo que ayuda a equilibrar la balanza comercial.

e Estimulo al turismo y al sector servicios: La “devaluacion competitiva” también
puede tener un impacto positivo en el sector turistico y los servicios relacionados.
Al reducir el costo de visitar un pais en términos de moneda extranjera, la
devaluacién puede atraer a mas turistas extranjeros y estimular el gasto en servicios
turisticos.

e Aumento de la inflacién: La “devaluacion competitiva” puede llevar a un aumento
de la inflacion en el pais. Esto se debe a que los bienes importados se vuelven mas
costosos debido a la depreciacién de la moneda nacional, lo que se traduce en
mayores precios para los consumidores internos. Ademas, la devaluacion puede
Ilevar a un aumento de los costos de produccion, lo que también puede presionar al
alza los precios.

e Impacto en la deuda externa: Si un pais tiene deuda denominada en moneda
extranjera, una devaluacién competitiva puede aumentar el costo de pago de la
deuda. Esto se debe a que la devaluacion implica que se necesitard mas moneda
nacional para liquidar la misma cantidad de moneda extranjera. En casos extremos,
esto puede llevar a dificultades financieras y a la necesidad de renegociar los
términos de la deuda.

e Posibles represalias comerciales: La “devaluacion competitiva” puede generar
tensiones comerciales con otros paises. Si otros paises perciben la devaluacion
como una medida desleal para ganar ventajas comerciales, pueden tomar
represalias y aplicar barreras comerciales o imponer aranceles, lo que podria afectar
las exportaciones del pais en devaluacion.

Es importante tener en cuenta que las consecuencias de la devaluacion competitiva
pueden variar dependiendo del contexto econdmico, las politicas internas y las respuestas
de otros paises. Ademas, los efectos pueden ser diferentes en paises exportadores y en
paises importadores.
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2.4 Guerra Comercial

2.4.1 Origen

El origen de una “guerra comercial” puede estar vinculado a diferentes factores.

Grossman y Helpman (1995) explicaron algunos de los desencadenantes comunes
incluyen:

24.2

Competencia desleal: Cuando los paises consideran que sus competidores estan
llevando a cabo précticas comerciales injustas, como la manipulacion de precios o
subsidios masivos a las empresas nacionales, pueden tomar medidas para proteger
su propia industria.

Incumplimiento de acuerdos comerciales: Si una nacion percibe que otra esta
violando los términos de un acuerdo comercial previo, puede optar por tomar
represalias comerciales para presionar a la otra parte a cumplir con lo acordado.

Desequilibrios comerciales: Los desequilibrios persistentes en la balanza comercial,
como un déficit comercial significativo, pueden generar tensiones entre las
naciones involucradas. Un pais con un déficit comercial puede imponer medidas
restrictivas para proteger su industria y reducir la dependencia de las importaciones.

Caracteristicas

Las guerras comerciales pueden tener diversas caracteristicas, las cuales, segun

Nagy (2019) son:

Aranceles y barreras comerciales: La imposicion de aranceles, que son impuestos
sobre las importaciones, son unas de las medidas mas comunes en una “guerra
comercial”. Al igual que, las cuotas de importacion, barreras no arancelarias o
restricciones a la inversion extranjera.

Retaliacion: Los paises afectados por las medidas comerciales adoptadas por otro
pais pueden optar por tomar represalias imponiendo sus propias barreras
comerciales. Esto puede generar una escalada en el conflicto y afectar
negativamente las relaciones comerciales entre las naciones involucradas.

Impacto econdmico: Las guerras comerciales suelen tener un impacto negativo en
la economia de los paises involucrados. Las barreras comerciales pueden aumentar
los costos de las empresas, afectar el empleo y disminuir el crecimiento econémico.
También pueden generar tensiones geopoliticas y afectar las relaciones
diplomaticas entre los paises.

Negociaciones y resolucién: A menudo, las guerras comerciales se resuelven a
través de negociaciones y acuerdos comerciales revisados. Las partes involucradas
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pueden buscar compromisos y soluciones mutuamente beneficiosas para poner fin a
la escalada

e Devaluacion de la moneda el objetivo de las devaluaciones monetarias es lograr
que se mejore en cifras la balanza de bienes y servicios, a través del incremento de
las exportaciones.

2.5 Comercio Internacional, Proteccionismo y Libre Comercio

El comercio internacional desempefia un papel fundamental en las naciones, ya que
facilita el intercambio de bienes y servicios, ampliando asi el acceso de los consumidores a
una amplia variedad de productos. Esto aumenta la eficiencia econdémica al permitir que las
empresas mas productivas prosperen y las menos productivas se retiren. Ademas, impulsa
la globalizacion, respalda una economia abierta y estimula el crecimiento econémico. La
colaboracidn entre los bancos centrales y el sistema bancario privado ha sido esencial para
el desarrollo del comercio internacional y el auge de la economia mundial (Daniels et al.,
2007).

En este contexto, surgen dos corrientes principales: el proteccionismo y el libre
comercio. EIl proteccionismo se refiere a las politicas comerciales gubernamentales que
buscan ayudar a las industrias nacionales mediante la imposicion de aranceles a las
importaciones o la provision de subsidios gubernamentales (Maillard & Cruz, 2022). Por
otro lado, el libre comercio promueve la apertura de fronteras y la eliminacion de
restricciones, fomentando la competencia y la eficiencia en la asignacion de recursos.
Ambos enfoques poseen ventajas y desventajas, y su aplicacion depende del contexto y los
objetivos econdmicos de cada pais (Casanova y Zuaznabar, 2018).

Es necesario incidir sobre los aranceles al referirse al proteccionismo, ya que estos
son impuestos que se aplica a los productos cuando cruzan las fronteras de un area
aduanera, y generalmente se clasifican como protectores o generadores de ingresos. Las
politicas de proteccion imponen restricciones especificas al comercio internacional para
beneficiar o salvaguardar las industrias nacionales, mientras que los aranceles generadores
de ingresos estan disefiados para obtener ingresos en lugar de restringir las importaciones
(Maillard & Cruz, 2022). Sin embargo, muchos economistas argumentan que el
proteccionismo puede desacelerar el crecimiento econdémico y aumentar la inflacion a
largo plazo, lo que significa que perjudica a las mismas personas para las que fue disefiado.

Por consiguiente, cuando dos paises se involucran en una escalada arancelaria, se
denomina ‘“guerra comercial”, en la cual ambos paises implementan politicas
proteccionistas para dafiarse mutuamente e imponen aranceles comerciales entre si. El
argumento mas comun para imponer aranceles es proteger las industrias nacionales
(Maillard & Cruz, 2022). Sin embargo, la ventaja comparativa muestra que los sectores
que necesitan proteccion pueden no sobrevivir de ninguna manera y podrian asignar sus

26



recursos de manera mas eficiente en actividades en las que tengan una ventaja
comparativa.

De hecho, si un gobierno se acoge al libre comercio, este podria vender y comprar
productos con poca o ninguna intervencion gubernamental. Actualmente, el libre comercio
se lleva a cabo mediante acuerdos formales bilaterales o multilaterales entre las naciones
involucradas; sin embargo, también puede referirse a la ausencia de restricciones
comerciales sin ninguna accién o acuerdo especifico de los gobiernos (Baena & Olaya,
2013). Cabe destacar que un acuerdo de libre comercio no implica que todas las
importaciones estén permitidas; por ejemplo, un pais puede tener libre comercio, excepto
para ciertos productos basicos que no cumplen con los estandares de calidad o que buscan
proteger a los productores locales.

Ademas, el libre comercio permite un crecimiento econémico mas rapido al
aprovechar las economias de escala y satisfacer mejor las necesidades de la poblacion. La
historia ha mostrado en maultiples ocasiones que una economia pobre abierta al comercio
crecera mas rapidamente que una economia cerrada. EI comercio, especialmente el libre
comercio, amplia la variedad de productos disponibles dentro de las fronteras del pais y al
mismo tiempo reduce los precios de los bienes existentes. También ayuda a aprovechar de
manera mas efectiva los recursos, habilidades y conocimientos disponibles.

Si bien el libre comercio tiene beneficios, también con lleva riesgos. Una de las
consecuencias es la posibilidad de politicas comerciales injustas por parte de los socios
comerciales. Por ejemplo, costos laborales mas bajos pueden llevar a las industrias a
trasladar su produccion al extranjero, lo que podria reducir el empleo en el pais. Por esta
razén, el libre comercio no siempre es considerado beneficioso desde la perspectiva de la
poblacién (Escobar, 2018). Sin embargo, los mercados financieros ven el libre comercio
como una oportunidad para expandir el mercado de los productores nacionales. Un
ejemplo concreto de una zona de libre comercio es la Unién Europea, donde los paises
miembros no tienen fronteras comerciales entre ellos y forman una entidad Unica para el
comercio.

El libre comercio presenta aspectos tanto positivos como negativos. Sin embargo,
ofrece una gran ventaja al permitir que las economias sean altamente eficientes,
permitiendo que los paises se especialicen en la produccion en la que son mas competentes
y fomentando la salida del mercado de entidades menos rentables (Escobar, 2018).

2.6 Teoria de Juegos

Riker (2001) explica que la teoria de juegos en economia es un marco analitico que
se utiliza para estudiar las interacciones estratégicas entre agentes economicos racionales.
Se basa en el supuesto de que los individuos toman decisiones en funcién de las acciones
de los demas participantes, con el objetivo de maximizar su propio beneficio o utilidad.
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La teoria de juegos ha sido ampliamente utilizada en la economia para analizar una
amplia gama de fendmenos, tales como la competencia en mercados, la negociacion de
contratos, la toma de decisiones en situaciones de incertidumbre, la formacién de
coaliciones, la regulacion econdmica y la cooperacion en situaciones de bienes publicos,
entre otros (Riker, 2001).

2.6.1 Aportes

Algunos aportes de la teoria de juegos segun distintos autores junto con las fechas
de publicacion de sus trabajos:

e John von Neumann y Oskar Morgenstern (1944): En su libro "Theory of
Games and Economic Behavior" (Teoria de juegos y comportamiento
econdmico), introdujeron la teoria de juegos como un marco matematico
para analizar las interacciones estratégicas entre diferentes actores
racionales. Establecieron los fundamentos de la teoria de juegos y aplicaron
sus conceptos al campo de la economia.

e John Nash (1950): En su articulo "Equilibrium Points in n-Person Games"
(Puntos de equilibrio en juegos de n personas), Nash desarroll6 el concepto
de equilibrio de Nash, que es un estado en el que ningin jugador puede
obtener un beneficio adicional cambiando unilateralmente su estrategia,
dado que los demés jugadores mantienen sus estrategias.

e Thomas Schelling (1960): En su libro "The Strategy of Conflict” (La
estrategia del conflicto), Schelling exploré como los individuos toman
decisiones estratégicas en situaciones de conflicto y cooperacion. Introdujo
conceptos como el compromiso y la credibilidad de las amenazas en el
contexto de la teoria de juegos.

e Robert Axelrod (1984): En su libro "The Evolution of Cooperation” (La
evolucion de la cooperacion), Axelrod utilizé la teoria de juegos para
estudiar cdmo emergen y se mantienen comportamientos cooperativos en
interacciones repetidas. Su trabajo se centro en el dilema del prisionero y
demostr6 como la estrategia del "Toma y Daca" (tit-for-tat) puede ser
exitosa en la promocién de la cooperacion.

e John Harsanyi, John Nash y Reinhard Selten (1994): Compartieron el
Premio Nobel de Economia por su trabajo pionero en la teoria de juegos y
sus aplicaciones en la economia. Cada uno de ellos hizo contribuciones
significativas al desarrollo de la teoria de juegos y sus conceptos
fundamentales.
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Estos autores y sus trabajos han contribuido en gran medida al desarrollo y la
comprension de la teoria de juegos como herramienta analitica para el estudio de las
decisiones estratégicas en diversos campos, como la economia, la politica, la biologia y la
psicologia.

2.6.2 Elementos de un juego

En la teoria de juegos, existen varios elementos clave que se utilizan para analizar y
comprender las interacciones estratégicas entre los jugadores. Estos elementos son
fundamentales para el estudio y la aplicacion de la teoria de juegos. S&nchez (2009)
presentd los elementos principales:

e Jugadores: Son los participantes o agentes que toman decisiones estratégicas en el
juego. Pueden ser individuos, empresas, paises u otras entidades con capacidad de
eleccion.

e Estrategias: Son las diferentes opciones o cursos de accion disponibles para cada
jugador en el juego. Cada jugador debe elegir una estrategia de entre las opciones
disponibles. Las estrategias pueden ser simples o complejas, y pueden incluir
acciones especificas a tomar en diferentes situaciones.

e Pagos o utilidades: Representan los resultados o recompensas asociados a cada
jugador en funcion de las combinaciones de estrategias elegidas por todos los
jugadores. Los pagos pueden medirse en términos de ganancias monetarias,
utilidades, bienestar o cualquier otro criterio relevante para el contexto del juego.

e Reglas del juego: las decisiones de los jugadores se toman de forma simultanea o
secuencial (es decir, con algin elemento de temporalidad). Ademas, estas reglas
determinaran el grado de informacion (incertidumbre) que tiene cada jugador al
momento de realizar su jugada.

2.6.3 Representacion de un juego

e Matriz de pagos: Es una representacion tabular de los pagos asociados a cada
jugador en funcidn de las estrategias elegidas por todos los jugadores. La matriz de
pagos muestra los resultados para cada posible combinacion de estrategias.
También se conoce como matriz de utilidades o matriz de ganancias.

Gréfico 1. Formato General de la Matriz de Pagos

ESTADOS DE LA NATURALEZA

ALT. DE El E2 Em
DECISION D1 X11 X12 X1m
D2 X21 X22 X2m
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Dn Xnl Xn2 Xnm
Nota. Realizado por Palomeque (2010).

e Juegos en forma de arbol o Extensiva: Los juegos en forma de arbol se representan
visualmente como un arbol, donde los nodos representan los estados del juego y las
ramas representan las decisiones tomadas por los jugadores. Cada jugador elige una
accion en cada nodo de decision, y el juego avanza hacia los siguientes nodos
segun las elecciones realizadas.

Gréfico 2. Formato General del Diagrama del arbol

(¥ v,)

no
reprimir

(k-1 k)

aceptar

1-gqg [ reprimir
(r,)

(k.-g.0)

no

k-1, k)

aceptar

sublevarse

((1 -a)k - g k, + ak)

Nota. Realizado por Sanchez (2009).

2.6.4 Clasificacion de los Tipos de juegos

En la teoria de juegos, existen diferentes tipos de juegos que se clasifican en
funcién de diferentes criterios, como la estructura de las estrategias y las interacciones
entre los jugadores.

Sanchez (2009), menciona que la clasificacion mas comun de tipos de juegos es la
siguiente:
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2.6.4.1 Juegos con informacion y sin informacion

Juegos de informacion completa: En estos juegos, cada jugador tiene informacion
completa y perfecta sobre las estrategias y pagos de los demas jugadores. No hay
incertidumbre o asimetria de informacion en el juego.

Juegos de informacién incompleta: En los juegos de informacion incompleta, los
jugadores tienen informacion limitada o asimétrica sobre las estrategias o pagos de los
demas jugadores. Puede haber incertidumbre o falta de conocimiento sobre las decisiones o
caracteristicas de los demas jugadores.

2.6.4.2 Juegos cooperativos y no cooperativos

Juegos cooperativos: En los juegos cooperativos, los jugadores pueden formar
coaliciones o realizar acuerdos para cooperar y maximizar los resultados conjuntos. Los
jugadores pueden negociar, coordinar sus acciones y compartir los beneficios (Zapardiel,
2014).

Juegos no cooperativos: En los juegos no cooperativos, los jugadores actuan de
forma independiente y egoista, sin cooperar ni formar acuerdos explicitos. Cada jugador
busca maximizar su propio beneficio o utilidad sin considerar los resultados conjuntos
(Zapardiel, 2014).

2.6.4.3 Juegos Secuenciales y Simultaneos:

Juegos Secuenciales o dindmicos: En estos juegos, los jugadores eligen sus
estrategias en secuencia, teniendo en cuenta las decisiones tomadas por los jugadores
anteriores. Se representan en forma de arboles de decision. Ejemplos incluyen juegos de
estrategia como el ajedrez (Zapardiel, 2014).

Juegos Simultaneos o estaticos: En estos juegos, los jugadores eligen sus
estrategias al mismo tiempo y sin conocer las elecciones de los demas jugadores. Se
representan en forma de matrices de pagos. El Dilema del Prisionero es un ejemplo tipico
(Zapardiel, 2014).

2.7 Juegos Simétricos y Asimétricos:

Juegos Simeétricos: En estos juegos, los jugadores tienen el mismo conjunto de
estrategias y las mismas ganancias asociadas con las combinaciones de estrategias. Por
ejemplo, en el juego de piedra, papel o tijera, los jugadores tienen las mismas opciones y
las mismas posibles combinaciones de resultados (Zapardiel, 2014).

Juegos Asimétricos: En estos juegos, los jugadores tienen diferentes conjuntos de
estrategias 0 ganancias asociadas. Por ejemplo, en un juego de negociacion, los jugadores
pueden tener diferentes objetivos o poder de negociacion (Zapardiel, 2014).
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2.7.1 Tipos de estrategias

o Estrategias puras: Las estrategias puras son acciones o decisiones especificas y
determinadas que un jugador puede tomar sin ninguna ambigiedad. Cada
opcion en una estrategia pura es elegida con probabilidad igual a 1, lo que
significa que el jugador elige una sola alternativa sin considerar otras opciones.
En otras palabras, no hay incertidumbre o aleatoriedad en la eleccion.

o Estrategias mixtas: Las estrategias mixtas, en cambio, introducen incertidumbre
en la eleccion de una accion. En este tipo de estrategia, los jugadores asignan
probabilidades a diferentes acciones posibles. La probabilidad asignada a cada
accion representa la posibilidad de que el jugador tome esa decision especifica.

2.7.2 Equilibrios

Equilibrio de Nash: El equilibrio de Nash es una solucion en la teoria de juegos en
la cual ningln jugador tiene incentivos para cambiar su estrategia dada la estrategia de los
demas jugadores. En otras palabras, es un conjunto de elecciones estratégicas donde
ningun jugador puede mejorar su posicion unilateralmente (Vanegas & Pascal, 2014).

e Equilibrio de Nash en estrategias puras: En un juego con estrategias puras, un
equilibrio de Nash se alcanza cuando cada jugador selecciona una estrategia
especifica y ninguna de las partes puede obtener un mejor resultado cambiando
unilateralmente su eleccion. Es decir, cada jugador estd jugando su mejor
opcion dada la estrategia de los demas.

e Equilibrio de Nash en estrategias mixtas: En un juego con estrategias mixtas, el
equilibrio de Nash se alcanza cuando cada jugador utiliza una distribucion de
probabilidades para sus estrategias, y ninguna parte puede mejorar su resultado
esperado cambiando sus probabilidades unilateralmente, siempre que los otros
jugadores mantengan sus probabilidades actuales.

e Equilibrio de Pareto: El Equilibrio de Pareto es otro concepto importante en la
teoria econdmica y social, especificamente en la teoria del bienestar y la
economia del bienestar. Recibe su nombre en honor al economista italiano
Vilfredo Pareto, quien lo introdujo a principios del siglo XX (Pareto et al.,
1966).

En términos simples, un Equilibrio de Pareto se refiere a una situacion en la que no
es posible mejorar la situacion de al menos una persona sin empeorar la situacion de otra.
En otras palabras, estamos en un Equilibrio de Pareto cuando no se pueden hacer cambios
que beneficien a alguien sin perjudicar a otra persona.

Este concepto se utiliza para evaluar la eficiencia econémica de una asignacion de
recursos o0 una distribucion de bienes y servicios. Un equilibrio de Pareto implica que se ha
alcanzado una situacion en la que no es posible hacer que alguien esté mejor sin hacer que
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otra persona esté peor. Es decir, se ha maximizado el bienestar colectivo dentro de las
limitaciones de los recursos y las restricciones existentes.

Sin embargo, es importante destacar que un equilibrio de Pareto no siempre implica

que la distribucion de recursos sea justa 0 equitativa. Puede ser el resultado de una
asignacion inicial injusta o desigual de recursos, y aunque nadie pueda mejorar su situacion
sin empeorar la de otros, eso no significa que todos estén en una posicion igualmente
favorable (Pareto et al., 1966).

2.7.3

Modelos de teoria de juegos

Algunos modelos de juegos cléasicos y conocidos fueron descritos por Hernandez

(2022), Binmore (1994) y Hardin (2005) los cuales se detalla a continuacion:

El dilema del prisionero: Este es uno de los juegos mas estudiados en la teoria de
juegos. En este juego, dos delincuentes son arrestados y se enfrentan a un dilema: si
ambos permanecen callados, recibirdn una pena menor por un delito menor; si uno
traiciona al otro y el otro permanece callado, el traidor queda libre mientras que el
otro recibe una pena mas severa; si ambos se traicionan mutuamente, recibiran una
pena moderada. El dilema surge porque cada jugador tiene un incentivo para
traicionar, pero si ambos lo hacen, obtienen un peor resultado en comparacion que
si ambos permanecen callados.

Modelo Halcon Paloma: Este modelo se utiliza para representar situaciones de
conflicto y negociacién. En este juego, dos jugadores tienen la opcién de adoptar
una estrategia "halcon™ (agresiva y de confrontacion) o una estrategia "paloma"
(pacifica y conciliadora). Si ambos jugadores eligen la estrategia del halcén, se
produce un conflicto y ambos obtienen un resultado negativo. Si ambos eligen la
estrategia de la paloma, se evita el conflicto y ambos obtienen un resultado
moderadamente positivo. Sin embargo, si uno elige la estrategia del halcén
mientras que el otro elige la estrategia de la paloma, el halcon obtiene un resultado
favorable mientras que la paloma sufre un resultado negativo.

La guerra de los sexos: Este modelo representa una situacion de conflicto entre una
pareja en la que cada uno tiene preferencia por una actividad diferente. Por
ejemplo, la mujer puede preferir ir a ver una obra de teatro, mientras que el hombre
prefiere ir a ver un partido de futbol. Si ambos eligen actividades diferentes, ambos
obtienen un resultado moderadamente negativo. Si ambos eligen la misma
actividad, ambos obtienen un resultado moderadamente positivo. Sin embargo, si
cada uno elige su preferencia y no llegan a un acuerdo, el resultado es negativo para
ambos.

Caza de la libre: la caza del libre ilustra la tension entre la cooperacion y el
egoismo en situaciones en las que los jugadores deben tomar decisiones
estratégicas. Se utiliza para analizar los incentivos y las dindmicas que pueden
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llevar a resultados subodptimos cuando los individuos persiguen sus propios
intereses sin considerar el beneficio colectivo.

Tragedia de los comunes: En esta tragedia, se presenta un escenario en el que hay
un recurso comuan, como pastizales, océanos, bosques o agua, que esta disponible
para ser utilizado por todos los individuos de una comunidad. Cada individuo tiene
la libertad de utilizar y aprovechar ese recurso sin restricciones.
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CAPITULO 11l
3. METODOLOGIA
3.1 Tipo de Investigacion

En este caso, el tipo de investigacion es descriptiva y exploratoria, ya que el objetivo es
describir y analizar el comportamiento de los actores en el contexto de la tensién comercial
y la devaluacién competitiva.

3.2 Disefio de Investigacion

Se llevard a cabo un estudio de caso en el que se analizard un ejemplo concreto de la
aplicacion de la teoria de juegos de la tension comercial y la devaluacién competitiva entre
EE. UU. y China

3.3 Técnicas de recolecciéon de Datos

Para este tipo de investigacion, se utilizd técnicas como el analisis de documentos, la
entrevista a expertos en el tema y el analisis de la legislacion y las politicas comerciales de
los paises involucrados.

3.4 Poblacion de estudio y tamafio de muestra

La poblacién de estudio sera compuesta por los paises involucrados en la tension comercial
y devaluacién competitiva. No es necesario un tamafio de muestra, ya que se tratara de un
estudio descriptivo y exploratorio.

3.5 Hipotesis de ser el caso

Una posible hip6tesis para considerar es que la aplicacion de la teoria de juegos en la
politica comercial ha resultado en un deterioro de las relaciones comerciales entre los
paises involucrados.

3.6 Métodos de anélisis
Se utiliz6 el andlisis de coyuntura y el analisis de patrones en los datos recopilados.

En este contexto, la teoria de juegos se erige como una herramienta matematica que
permite modelar situaciones interactivas donde los resultados estan estrechamente
vinculados a las decisiones tomadas por cada uno de los actores involucrados.

Por lo que principalmente es necesario contextualizar las causas y antecedentes de
las tensiones comerciales entre EE. UU. y China ya que esto permitird una compresion mas
profunda de las dindmicas actuales y futuras. Permitiendo conocer e identificar los factores
latentes 0 a su vez patrones de comportamiento entre ambas naciones, que han ocasionado
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situaciones de tension comercial. Proporcionando asi una base solida para la comprension
completa de la situacion de conflicto y la posibilidad de representarlas en manera de juego.

Mientras que para evidenciar la “tension comercial” y “devaluacion competitiva”
entre las dos naciones es necesario la aplicacion de dos modelos de teoria de juegos, de
caracter dinamico, que permiten comprender a profundidad las estrategias utilizadas por
ambos paises de manera independiente, en donde cada juego estard representado de la
siguiente manera:

El primer juego esté representado de forma extensiva y toma un enfoque de juego
tedrico que consiste en que, cada jugador cuenta con informacién completa para la toma de
decisiones de caracter secuencial, que utiliza la induccion hacia atras para encontrar el
equilibrio de Nash, que es una solucion en la que ningln jugador tiene incentivos para
cambiar su estrategia dado el conocimiento de las estrategias de los demés jugadores.
Mientras que en el segundo juego representado de forma normal o estratégica toma como
modelo el juego Halcén Paloma con el cual analiza las diferentes combinaciones de
decisiones y con ello determinar cudl es la estrategia éptima para cada jugador.

Una vez analizado los antecedentes y el desarrollo de los juegos, es preciso
desarrollar recomendaciones y conclusiones que permitan abordar de manera efectiva las
tensiones comerciales y la devaluacion competitiva entre China y Estados Unidos a futuro.
Mediante un enfoque analitico, se busca proporcionar estrategias practicas con medidas
concretas destinadas a gestionar y mitigar los efectos adversos de situaciones econémicas
bilaterales, promoviendo asi una colaboracion mas equitativa y beneficiosa entre ambas
naciones en el ambito comercial.

3.7 Juego de forma extensiva

La siguiente definicion formal de un juego en forma extensiva explicada por Cerda et al.
(2004) se representa en la Fig.1.

Figura 1. La naturaleza juega primero

xl 1,0

x8 0,1

Jugador 2
Jugador 1
1

Jugador 1

x6 0,0 xll 2,1

x3
Jugador 2 —
x7 1, -

Jugador 1
Nota. Informacién extraido Cerda et al. (2004).
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Definicion 1. Formalmente un juego en Forma Extensiva segun Accinelli y Vaz (1996)
tiene las siguientes caracteristicas:

e Son representados en forma de arbol de decision, el cual esta compuesto por nodos
y ramas. De cada nodo parten diferentes ramas que se conectan con otras.

e Un arbol de decision finito, que cuenta con nodos conectados con ramas de
procedencia transitoria. En donde cada nodo tiene solo un predecesor. Y que del
terminal no sale ninguna otra rama, pues el juego ya finaliza y se ven reflejados los
pagos.

e En cada nodo de decision, los jugadores cuentan con informacion perfecta sobre las
decisiones tomadas por el otro jugador.

e Una secuencia de nodos que representa una secuencia especifica de jugadas a lo
largo del juego. Una estrategia para un jugador especifica qué accién tomar en cada
conjunto de informacion.

e Cada nodo final (o terminal) tiene asociado un conjunto de pagos para cada
jugador, que refleja el resultado del juego para esos jugadores.

Con lo que respecta a un equilibrio, este consiste en que el resultado obtenido por
su aplicacién maximizar las posibilidades de cada jugador, de forma tal que al desviarse de
las mismas un jugador acarrea el riesgo de pérdidas mas importantes que aquellas que
podria obtener de guiarse por la estrategia de equilibrio. Es en este sentido es una estrategia
de equilibrio optimo Accinelli y Vaz (1996).

3.7.1 Juego del Halcon Paloma-Juego del pollo

En este juego cada jugador podria elegir dos tipos de comportamiento (que
denominaremos Halcon o Paloma) en la lucha por un recurso de valor r. Los jugadores que
se comporten como halcones pelearan siempre, en cambio los que actien como palomas
intentaran buscar una via diplomacia sin llegar a luchar. Si se enfrentan dos halcones,
ambos lucharan por el recurso y acabaran obteniendo la mitad de este mas un dafio, el cual
se llama costo de la pelea (¢). En el caso halcon contra paloma se llevara todo el recurso el
halcén y la paloma nada. Cuando dos palomas se encuentran se reparten el recurso
(Jiménez, 2018).

Por lo tanto G = {S% (E;;E,)} , donde S = {H,P}, y las ganancias de los
jugadores estan distribuidas de acuerdo con la siguiente matriz de la fig.2.

Figura 2. Halcon- paloma

Halcon Paloma
r/2—c¢ 0
r/2 —c r
r r/2
0 r/2

Halcon

Paloma

Nota. Informacién extraida de Jiménez (2018).
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Dado que los recursos y el costo siempre son positivos, nos centraremos en estudiar
el equilibrio de Nash segun el signo que tome el valor del pago cuando se enfrentan dos
halcones, r/2 - ¢ (Jiménez, 2018). Antes de empezar con este analisis, Jiménez (2018)
recalcé que las ganancias esta representadas de la siguiente manera:

E2 (H' P)

son las ganancias del jugador dos, el cual es paloma en este ejemplo, frente al
jugador uno que eligié halcon. Por lo tanto E,(H,P) = 0.

e Primercaso:r/2 — ¢ > 0.Como Ei(H,H) > 0 siempre tenemos que
E;(H,H)> 0 = E;(P,H) = 0,

E,(H,H) > 0 = E,(H,P) = 0.
Por lo que el perfil de estrategias (H, H) es equilibrio de Nash. Este caso representa el
dilema del prisionero mencionado anteriormente, en el cual confesar seria actuar como
halcon.
e Segundo caso: r/2 — ¢ < 0. Paraeste caso (H,P) y (P, H) serian equilibrios ya que

r
E\(H,P)= 1 2 E(P,P) =5,
E,(H,P) = 0 > E,(H,H) < 0.

Por lo tanto (H, P) seria equilibrio de Nash y reciprocamente (P, H) también lo sera.
Esta situacion se conoce como juego de la gallina.

e Tercer caso g— ¢ = 0. Los dos equilibrios anteriores se mantengan ya que lo Unico

que varia es que E,(H,H) = 0. Ademas, tendriamos un equilibrio adicional que seria
(H, H) debido a que ahora

E,(H,H)= 0 = E1(P,H) = 0,

E,(H,H)= 0 > E2(H,P) = 0.
Por lo que el perfil de estrategias (H,H) es equilibrio de Nash también para este caso.

3.7.2  Juego no cooperativo

Un juego no cooperativo en la teoria de juegos es un tipo de juego en el que los
participantes toman decisiones estratégicas sin la posibilidad de colaborar ni hacer
acuerdos vinculantes. En este contexto, los jugadores actian de manera egoista,
persiguiendo sus propios intereses sin considerar ni comunicarse con los demas jugadores.
Los resultados se determinan por las elecciones independientes de cada jugador, y a
menudo se modelan a traves de matrices de pagos que muestran las consecuencias de las
diferentes estrategias. Ejemplos de juegos no cooperativos incluyen el dilema del
prisionero, el juego del halcdn y la paloma, y muchas situaciones de competencia en la
vida real, como la toma de decisiones empresariales y la estrategia militar. En tales juegos,
los jugadores deben equilibrar sus intereses personales con la anticipacion de las acciones
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de los demas, lo que hace que la teoria de juegos no cooperativos sea fundamental para
comprender y predecir resultados en situaciones estratégicas (Muros, 2021).

3.7.2.1 Equilibrio de Nash
Definicion. Dado un juego suma diferente de cero entre dos personas, segun el
arreglo matricial siguiente:

Tabla 1. Equilibrio de Nash

a,a b,
(o 4 d, o

Nota. Informacion extraida de Medina y Pinillo (2014).

Un resultado del juego se llama “Equilibrio de Nash” si el correspondiente par
ordenado de pago, (x,y) es tal que, x es el maximo de su columna, y es el méximo de su
fila. También se dice por simplicidad que el par (x,y) es un equilibrio de Nash. El
equilibrio de Nash satisface el principio de mayor satisfaccion de los juegos suma cero. En
efecto, asumamos que (x,y) es un punto de equilibrio de Nash. Dado que x es el maximo
de su columna y el elemento y es el maximo de su fila, se tiene; si el jugador | *
selecciona la columna que contiene al par ordena do (x,y), el jugador J * no podra
arrepentirse por haber selecciona do la fila que con tiene al par ordenado (X, y), ya que
ninguna otra seleccion del jugador / = le habria garantiza do un mejor pago. Del mismo
modo, si el jugador J* selecciona la fila que contiene al par ordenado (x, y), el jugador J *
no se arrepentird por haber seleccionado la columna que contiene al par ordenado (x,y),
ya gue ninguna otra seleccion del jugador J = le habria garantizado un mejor pago. Medina
& Pinillo, (2014).
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CAPITULO IV
4. RESULTADOS Y DISCUSION

En este capitulo, se analiza la tension comercial y la devaluacién competitiva
existente entre EE. UU. y China, tomando como base entre el 2017 y 2019 como punto de
partida y luego se realiza un andlisis a traves de la aplicacion de la teoria de juegos para
observar las interacciones comerciales entre estas dos potencias econdémicas.

4.1 Introduccion de la evolucién del comercio
4.1.1 Estados Unidos

Los Estados Unidos representan menos del 5% de la poblacion mundial, pero
tienen aproximadamente el 20% de los ingresos totales a nivel global (USTR, 2021). Esto
debido a que, en 1934, Estados Unidos empezé a expandir su mercado global mediante la
ley de acuerdos de comercio reciproco. Teniendo como objetivo el establecimiento del
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT) en 1947. Bajo este
acuerdo, las principales naciones comerciantes del mundo llevaron a cabo diversas rondas
de negociacion para reducir las barreras comerciales y establecer reglas internacionales de
comercio, incluyendo propiedad intelectual, bienes, entre otras (Destler, 2016). Estas
rondas resultaron en una reduccion de mas del 50% en los aranceles y en la formacion de
acuerdos comerciales con varias naciones. Esto provocd una revolucion en el comercio
mundial, ya que las politicas comerciales de los Estados Unidos abrieron mercados
nacionales y extranjeros.

Posteriormente, en 1994, ocurrié la Ronda Uruguay, la cual no solo redujo
significativamente las barreras comerciales, sino que también transformé al GATT en un
marco regulatorio mas completo y estructurado para el comercio internacional. Como
resultado, se cred la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), que es una organizacion
internacional global que supervisa las normas comerciales entre naciones (Wilson Center,
2018). Esta proporcioné un mecanismo para resolver disputas internacionales y también
impuso restricciones al uso de ciertas barreras no arancelarias. Durante este mismo
periodo, los Estados Unidos también negociaron el Tratado de Libre Comercio de América
del Norte (TLCAN). Este acuerdo elimind todas las barreras comerciales entre Canada,
México y los Estados Unidos, creando un mercado libre de impuestos para 450 millones de
personas (OMC, 2023).

Por otra parte, tanto la OMC como el TLCAN han enfrentado criticas por la
liberalizacién del comercio debido a la competencia desleal, las preocupaciones
ambientales y la reasignacion de mano de obra. Estas preocupaciones alcanzaron su punto
maximo en 1999 con las masivas protestas contra la OMC y los acuerdos comerciales. Sin
embargo, dos afios después, en 2001, después de los ataques terroristas a las Torres
Gemelas, la OMC logro lanzar otra ronda de negociaciones (Wilson Center, 2018). A raiz
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de esta nueva ronda, los Estados Unidos iniciaron negociaciones multilaterales para varios
acuerdos comerciales, como el Acuerdo de Asociacién Transpacifico (TPP), disefiado para
incluir el 40% de la economia mundial y convertirse en el acuerdo de libre comercio mas
grande del mundo, y el Area de Libre Comercio de las Américas, que incluiria a todas las
naciones de América del Norte, Central y del Sur.

Gracias a este nuevo sistema de acuerdos comerciales multilaterales, el comercio ha
ampliado la produccion y la competitividad de las industrias mas sélidas de la nacion, lo
que ha impulsado las exportaciones y aumentado la riqueza y la productividad agregada
del pais. La capacidad de acceder al mercado global ha ampliado el alcance de las
empresas y ha aumentado las inversiones en el sector exportador, lo que ha permitido
beneficiarse de economias de escala y reducir los costos de produccion. Todos estos
factores han contribuido a un mayor crecimiento de la produccion y la productividad en los
Estados Unidos (OMC, 2020). Ademas, con la expansion de las exportaciones, también ha
habido un aumento en las importaciones, las cuales pueden proporcionar insumos de
produccién de alta calidad que ayudan a mantener a las empresas estadounidenses
altamente competitivas tanto en los mercados nacionales como extranjeros.

Con lo que respecta al 2019, las exportaciones de los Estados Unidos alcanzaron
los 2.5 billones de ddlares, lo que representd el 11.7% del Producto Interno Bruto (PIB) del
pais. A pesar de todo lo que produce, los Estados Unidos importan méas de lo que exportan,
lo que resulta en un déficit comercial que ha ido aumentando de manera sostenida en la
ultima década (Boyle, 2021).

No obstante, ante las posiciones comerciales injustas adoptadas por otras naciones,
cuando Donald J. Trump asumid la presidencia, implementé cambios significativos en la
politica comercial de los Estados Unidos. El nuevo presidente consideraba que un déficit
comercial bilateral negativo indicaba que los socios comerciales no estaban cumpliendo
con las reglas comerciales. Retird a los Estados Unidos del TPP, renegoci6 los acuerdos
con México y Canada (NAFTA y USMCA, respectivamente) y el KORUS con Corea del
Sur (Harnecker, 2017).

A pesar de esta medida, el déficit comercial ha seguido creciendo. Ademas, paises
como China, la Unién Europea, México y Canada impusieron aranceles en respuesta, lo
que resulto en una disminucién adicional en las exportaciones estadounidenses. Ante este
escenario, los aranceles de Canada y México finalmente se eliminaron en mayo de 2019,
pero este no fue el caso de China, como explicaremos mas adelante. Ademas, los aranceles
deprimieron el mercado de valores y redujeron el crecimiento de las inversiones. El efecto
a largo plazo de los aranceles impuestos ain no se ha determinado a medida que entre en
vigor la politica comercial del presidente recien elegido (McBride, 2021).
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41.2 China

La republica popular China, considerada en sus inicios como un pais en vias de
desarrollo, estatus que se debia en gran medida a su economia relativamente aislada del
comercio internacional, una consecuencia de la constante inestabilidades politicas, sociales
y econOmicas que predominaron en ese periodo, situacion que limité significativamente las
oportunidades de fortalecimiento de su industria y la explotacion de los recursos
disponibles. A lo largo de un extenso periodo que abarca desde el siglo XV, China se
encontrdé en una etapa caracterizada por una interaccion econdmica y comercial limitada
con otras naciones, lo que tuvo un impacto considerable en su desarrollo industrial y
economico (WieTec, 2023).

Mientras que, en la década de 1960, China adopt6 un enfoque de aislamiento y
pragmatismo en sus relaciones econdmicas internacionales. Mao Zedong, presidente del
partido comunista, implement6 una estrategia de "gran salto adelante™ basada en la
autosuficiencia y redujo el papel del comercio exterior, lo que resulté en un dafio a la
economia china y una falta de prosperidad (McBride, 2021). Sin embargo, el décimo
primer ministro, Deng Xiaoping, reconocié la importancia de comprometerse
econdmicamente con el resto del mundo para lograr el potencial econdmico de China.
Comenz6 a permitir el comercio con Japon y Europa, facilitando las relaciones con
Occidente y promoviendo el internacionalismo. A medida que las condiciones politicas se
relajaron, se normalizaron las relaciones con varios paises y el comercio experiment6 un
crecimiento espectacular (UNCTAD, 2021).

Después de la muerte de Mao, Deng Xiaoping puso fin al aislamiento de China y
abandond la mayoria de las politicas y medidas econdémicas que impedian la apertura del
pais. En el Congreso del Partido Comunista Chino en 1978, se iniciaron reformas y
politicas destinadas a convertir a China en un participante activo en los mercados globales.
En 1979, se implementaron reformas de libre mercado para abrir el pais al comercio
exterior y la inversion, cambiando la gobernanza de administrativa a legal mediante la
creacion de herramientas legales para regular el comercio internacional (Morrison, 2019).
Durante las décadas de 1980 y 1990, gracias a estas reformas y nuevas politicas
comerciales, el comercio en China experiment6 un ciclo completo.

En 1986, China solicito unirse al GATT con el objetivo de mejorar y asegurar su
acceso a los mercados extranjeros. Sin embargo, su adhesion se retraso y pasaron 15 afios
antes de que China pudiera participar plenamente en el sistema multilateral de comercio
(WieTec, 2023). Finalmente, en 2001, China se unio oficialmente a la OMC, demostrando
su disposicion a convertirse nuevamente en un actor clave en la arena global. Sin embargo,
las obligaciones impuestas a China por la OMC eran mas estrictas que las aplicadas a otros
miembros, posiblemente debido a implicaciones politicas y comerciales asociadas con el
acceso de China a los mercados globales. A pesar de esto, China acept6 las condiciones y
se comprometid a implementarlas de manera efectiva.
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Desde entonces, China ha experimentado una transformacién significativa, pasando
de ser una economia en desarrollo y empobrecida a convertirse en uno de los principales
actores del comercio global en la escena econdmica actual. EI comercio ha sido una
herramienta fundamental para su modernizacion econémica. Desde que decidié abrir sus
fronteras, China ha experimentado un crecimiento excepcional, convirtiéndose en una de
las economias de mas rapido crecimiento en el mundo, con un crecimiento real anual del
PIB del 9.5%. Este crecimiento le ha permitido duplicar su PIB cada ocho afios y ha
contribuido a sacar de la pobreza a aproximadamente 800 millones de personas (Morrison,
2019).

Con este crecimiento y apertura, China se ha convertido en el mayor fabricante,
comerciante de mercancias, poseedor de reservas de divisas y principal socio comercial
para EE. UU. y la Unién Europea. China es un actor esencial en la economia de EE. UU.,
siendo su principal socio comercial en términos de bienes, la fuente mas importante de
importaciones, el tercer mercado de exportacion de Estados Unidos y el mayor tenedor
extranjero de valores del Tesoro de Estados Unidos.

Para el afio 2010, China ya se habia convertido en el mayor exportador del mundo.
Su camino hacia convertirse en una potencia manufacturera se atribuye en gran medida al
acceso a la Organizacion Mundial del Comercio y al surgimiento de cadenas globales de
valor (CGV) (Morrison, 2019). La mayoria de las exportaciones chinas consisten en
productos manufacturados, siendo la maquinaria y los equipos electronicos, asi como las
prendas de vestir y el calzado, los sectores mas importantes.

A medida que la economia china ha madurado, el crecimiento de su PIB se ha
desacelerado. El gobierno ha adoptado una estrategia de crecimiento econémico mas lento,
reduciendo su dependencia de la inversion fija y las exportaciones, y enfocandose mas en
el consumo, los servicios y la innovacion. La innovacion se ha convertido en una prioridad
maxima en la planificacion financiera del pais, con iniciativas como "Hecho en China
2025", un plan para modernizar la fabricacion en sectores clave mediante subsidios
gubernamentales (Kapustina et al., 2020).

El rapido ascenso econdmico de China ha sido objeto de admiracion y controversia.
Estados Unidos y otros paises industrializados han acusado a China de préacticas
comerciales desleales, violacion de derechos de propiedad intelectual y manipulacién de su
moneda para controlar su tipo de cambio. La iniciativa "Hecho en China 2025" y las
preocupaciones sobre el cumplimiento de las politicas comerciales han generado inquietud
en el mercado internacional. Se cree que China esta utilizando politicas industriales para
reducir su dependencia de la tecnologia extranjera y, eventualmente, dominar los mercados
globales.

A pesar de las continuas acusaciones y numerosas quejas presentadas por los paises
miembros ante la OMC, la importancia de China en la produccion mundial en la mayoria
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de los sectores ha aumentado constantemente, lo que demuestra su capacidad de
exportacion y el poder de mercado que ha ganado.

4.2  Evolucion de la “guerra comercial” de China y EE. UU. en el periodo 2018-
2021

La “guerra comercial” entre China y Estados Unidos experimentd una significativa
escalada entre los afios 2018 y 2021. Tomsa & Harcenco (2021) proporcionaron un
resumen de los principales acontecimientos durante este periodo:

2018:

e Enenero de 2018, Estados Unidos impuso aranceles a las importaciones de paneles
solares y lavadoras, afectando principalmente a productos chinos.

e En marzo de 2018, China anuncié aranceles de importacion del 25% sobre el acero
y del 10% sobre el aluminio. En respuesta, Estados Unidos impuso aranceles a las
importaciones de carne, frutas y aluminio procedentes de China en abril del mismo
afio. A medida que el conflicto se intensificaba, los aranceles aumentaron en
agosto, con EE. UU. imponiendo aranceles de hasta el 25% sobre importaciones
chinas por valor de 50.000 millones de dolares (Ayala Fajardo et al., 2019).

e Enjulio de 2018, EE. UU impuso aranceles del 25% a las importaciones chinas por
un valor de $34 mil millones, y China respondié con aranceles equivalentes a
productos estadounidenses.

e En septiembre de 2018, EE. UU aplicé aranceles adicionales del 10% sobre $200
mil millones de importaciones chinas, y amenazd con imponer aranceles sobre
$267 mil millones adicionales.

2019:

e En mayo de 2019, EE. UU aument6 los aranceles del 10% al 25% sobre $200 mil
millones de importaciones chinas(Ayala Fajardo et al., 2019).

e En agosto de 2019, EE. UU designé a China como "manipulador de divisas"
después de que el yuan chino se devaluara por debajo del nivel clave de 7 yuanes
por dolar.

e En agosto de 2019, EE. UU puso fin a la tregua imponiendo aranceles del 10%
sobre importaciones chinas por valor de 300.000 millones de doélares.

e En diciembre de 2019, ambas partes alcanzaron un acuerdo de "Fase Uno" que
incluia compromisos para aumentar las compras de productos agricolas
estadounidenses por parte de China y algunas medidas para proteger los derechos
de propiedad intelectual.

e China opt6 por mantener los aranceles en lugar de aumentarlos.

2020:
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e Enenero de 2020, EE. UU y China firmaron el acuerdo de "Fase Uno" para reducir
la tension comercial.

e Sin embargo, en mayo de 2020, Estados Unidos acus6 a China de no cumplir
plenamente con los compromisos del acuerdo de "Fase Uno" debido a la pandemia
de COVID-19.

e Ao largo del afio, ambas partes continuaron enfrentdndose en asuntos comerciales
y tecnoldgicos, como la restriccion de acceso a tecnologia y la imposicion de
sanciones a empresas chinas.

2021:

e En enero de 2021, el gobierno de EE. UU bajo la administracion de Joe Biden
decidié mantener la mayoria de los aranceles impuestos por la administracion
anterior.

e En junio de 2021, Estados Unidos amplié la lista de empresas chinas restringidas
debido a supuestas conexiones con el ejército chino.

e Durante todo el afio, las tensiones continuaron en areas como la tecnologia,
seguridad cibernética y derechos humanos, con sanciones y restricciones a
empresas Yy entidades chinas.

e Es importante destacar que esta es solo una descripcion general de los
acontecimientos principales y que la “guerra comercial” entre EE. UU. y China ha
sido compleja y multifacética, con cambios y desarrollos adicionales ocurriendo a
lo largo del periodo mencionado.

e La mayoria de los aranceles anteriores aln estan vigentes y pueden obstaculizar el
flujo normal del comercio en ambas economias.

La tensién comercial y devaluacion competitiva entre EE. UU. y China ha sido un
tema complejo y multifacético, y han surgido otras cuestiones como la propiedad
intelectual, la tecnologia y las barreras no arancelarias, que han influido en sus relaciones
comerciales.

4.3 Consecuencias

La tension comercial entre EE. UU. y China durante el periodo de 2018 a 2021
tuvo diversas consecuencias que afectaron tanto a las economias de ambos paises como a
la economia mundial en general. En primer lugar, se produjo una disminucion significativa
del comercio bilateral entre ambas naciones, ya que los aranceles y las barreras
comerciales impuestas dificultaron el intercambio de bienes y servicios. Esto tuvo un
impacto negativo en las empresas exportadoras y los agricultores en ambos paises,
especialmente en sectores como la tecnologia, la agricultura y la industria manufacturera.
Ademas, la incertidumbre generada por la tension comercial afectd la confianza de los
inversores y provocO volatilidad en los mercados financieros, lo que podria tener
repercusiones a largo plazo en el crecimiento econémico global.

45



En segundo lugar, la tension comercial entre China y Estados Unidos también tuvo
implicaciones geopoliticas. Ambos paises se involucraron en una serie de medidas de
represalia, como restricciones a inversiones y sanciones a empresas, lo que exacerbo las
tensiones politicas y estratégicas entre ellos. Ademas, la competencia en areas clave como
la tecnologia y la ciberseguridad se intensifico, lo que planted preocupaciones sobre el
acceso a la innovacion y la proteccion de la propiedad intelectual. Estas disputas
comerciales también afectaron a otros paises y regiones, ya que la cadena de suministro
global se vio interrumpida y se generaron incertidumbres en la estabilidad econdmica
mundial.

4.3.1 Tasa de crecimiento del PIB de Estados Unidos y China

Graéfico 3. Tasa de crecimiento del PIB de Estados Unidos y China periodo 2000 — 2022 (% anual).
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Nota. elaboracion propia a partir de datos del Banco Mundial (2023)

Como podemos observar en el gréfico, la tasa de crecimiento es estable tanto para
EE. U.U. como para China. Desde el afio 2000 hasta 2022, tanto Estados Unidos como
China experimentaron una tasa de crecimiento del PIB anual que se situé en un rango
variable. Segun los datos del Banco Mundial, la tasa de crecimiento promedio anual del
PIB de Estados Unidos fue de alrededor del 2,8%, mientras que para China fue de
alrededor del 9,6% durante el mismo periodo. Es importante tener en cuenta que los
factores que impulsan el crecimiento econémico y el PIB son complejos y variados y
pueden diferir en cada pais.

4.3.2 Tarifas arancelarias entre Estados Unidos y China

Después de la crisis financiera de 2008, tanto Estados Unidos como China se
destacaron como las dos principales potencias a nivel mundial. Dado que las economias
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estan interconectadas en la era de la globalizacién, cualquier interaccién entre estos dos
paises tendria repercusiones en otras economias. Estados Unidos continGa siendo la
economia dominante, con una industria altamente productiva, liderazgo en innovacion y
desarrollo tecnoldgico, y el ejército mas grande del mundo. Por su parte, China, tras
recuperarse de la pandemia de COVID-19 con un crecimiento del 8,1% en 2021 (FMI,
2022), continda experimentando un rapido crecimiento econdémico. China esta invirtiendo
considerablemente en sectores como las telecomunicaciones, la infraestructura y la energia,
y tiene como objetivo convertirse en uno de los principales centros de innovacién
tecnoldgica para el afio 2050.

Figura 3. Tarifas arancelarias entre Estados Unidos y China y el resto del mundo
(2018-2021)
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Nota. Aranceles promedio ponderados por comercio calculados a partir de datos
comerciales y de aranceles a nivel de producto (Sistema Armonizado de seis digitos),
ponderados por las exportaciones del pais exportador al mundo en 2017 informacion
extraida de Bown (2021).

4.3.3 [Exportaciones de bienes y servicios

En la figura 4, se representan los volumenes de exportacién por pais en millones de
délares (USD). En 2012, las exportaciones de China superaron a las de Estados Unidos. En
2006, China reemplaz6 a Estados Unidos como el principal socio importador de la Union
Europea. En la actualidad, ambos paises son los principales exportadores, con China
representando el 13% y Estados Unidos el 8.7%. En cuanto a las importaciones, la
situacion se invierte, ya que Estados Unidos ocupa el primer lugar con el 13.4% de las
importaciones, seguido por China con el 10.2% de las importaciones totales a nivel
mundial (OMC, 2022). Dado este escenario, no es sorprendente que China represente un
desafio estratégico para Estados Unidos, especialmente cuando el comercio se ve como un
juego de suma cero.
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Gréfico 4. Exportaciones de bienes y servicios (US$ a precios actuales)
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Nota. elaboracion propia a partir de datos del Banco Mundial (2023)

El poder adquisitivo obtenido a través de las importaciones y la capacidad de
exportar bienes y servicios ha permitido a China lograr un alto crecimiento del PIB. Esto se
debe en gran medida al punto de partida de China y al inicio de su desarrollo econémico
(FMI, 2022). Por otro lado, el factor clave para lograr estas tasas de crecimiento es la
acumulacion de capital. Para mantener un crecimiento constante o en aumento en las tasas
de crecimiento del PIB, seria necesario contar con mas innovaciones tecnoldgicas en
economias mas maduras.

4.4 Interdependencia econdémica

En el afio 2001, China se unio a la Organizacién Mundial del Comercio (OMC) y
adoptd normas comerciales a nivel global. A partir de entonces, comenz6 a aumentar de
forma considerable sus exportaciones de bienes y servicios. En el grafico 3 muestra que el
saldo positivo de su cuenta corriente alcanz6 su punto maximo en 2008, después de la
crisis financiera de alto riesgo. En contraste, Estados Unidos tiene un déficit en su cuenta
corriente, lo que implica que importa mas de lo que exporta. En las relaciones comerciales
entre Estados Unidos y China, se observa que el saldo en cuenta corriente de Estados
Unidos registra un déficit comercial de $348 millones, segln datos de la Oficina del Censo
de EE. UU. (2022) (Bown, 2021).

Es importante destacar que el hecho de que un pais tenga un déficit comercial no
necesariamente es perjudicial, ya que dicho desequilibrio puede reflejar un
comportamiento econémico positivo, con tasas de crecimiento estables o en aumento, a
medida que los consumidores incrementan sus compras de bienes extranjeros durante un
ciclo expansivo. Esta afirmacion se sustenta en el hecho de que después de la crisis
financiera de 2008, tal como se muestra en el grafico 3, el déficit comercial disminuyo
drésticamente. A medida que la economia se recuperaba de dicha crisis, se observd una
tendencia alcista en el déficit comercial, coincidiendo con afios de conflictos comerciales
(Bown, 2021).
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Gréfico 5. Saldo en cuenta corriente (miles de millones de US$ a precios actuales)
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Nota. elaboracién propia a partir de datos del Banco Mundial (2023)

Desde principios de los afios 2000, el desequilibrio significativo en la balanza
comercial de Estados Unidos, especialmente con China, ha generado preocupaciones sobre
las acciones del gobierno estadounidense. Esto se debe a una politica monetaria expansiva
que busca mantener el renminbi bajo en comparacion con el délar, es decir, devaluando la
moneda para ganar competitividad. China muestra que un saldo comercial positivo llevaria
a una apreciacion del renminbi. Sin embargo, durante el conflicto, el Banco Popular de
China (PBOC) realiz6 devaluaciones, lo que provoco que el renminbi cayera a $6,9225, su
nivel mas bajo desde 2008, como se sefiala en el estudio de (Bown, 2021).

Gréfico 6. Tasa de cambio délar yuan desde el afio 2000 al 2022
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En el afio 2000 el yuan se cotiza 8,28 yuanes por ddlar, manteniéndose estable
hasta el afio 2008 donde se infravalora el yuan presentando un tipo de cambio débil
respecto al ddlar, para el afio 2014 su cotizacion es de 6,20 yuanes por dolar que fue el pico
mas bajo, en el afio 2022 el yuan cotiza a razon de 6,74 yuanes por dolar.

Entre los principales eventos que dan paso a la fluctuacion de las monedas es la
devaluacidén competitiva, presentado en el afio 2008 para liberarse de la crisis financiera,
manteniendo su moneda artificialmente baja para conseguir una acumulacion de superavit
comercial mediante este juego los bienes y servicios de China lograron ser mas
competitivos dejando de lado a EE. UU. con respecto a la capacidad de exportacion, que
produjo una tension comercial, que con el paso de los afios dentro del mercado de divisas
se ha hecho insostenible. EE. UU. en su afan de disminuir sus desventajas incremento los
impuestos de los bienes provenientes de China y el blogueo de sus inversiones.

Otra de las medidas implementadas por EE. UU. es en replicar las acciones de
China en cuanto a la devaluacién artificial de su moneda a fin de no perjudicar las ventas
de sus productos en el exterior, ciertas medidas adoptadas por EE.UU. han perjudicado la
balanza comercial de china en el afio 2018 sin embargo el déficit comercial ha ido
incrementando en EE.UU. llegando a la cifra de 418.953 millones de dolares para ese afio,
esta situacion no seria del todo preocupante puesto que el déficit o superavit comercial que
posee un pais con otro es irrelevante Steinberg 2010 citado en (Lépez Arenillas, 2021).

4.5 Antecedentes del juego: Una vision general de la “guerra comercial”

En las Gltimas décadas, el mayor poder econémico de China combinado con la
disminucion del control de Estados Unidos en las cadenas de valor globales y el comercio
internacional ha llevado a un cambio en el panorama geopolitico. China se convirtié en
lider en exportacion de materias primas en 2015 con un PIB absoluto de 10.092 millones
de dolares, solo superado por Estados Unidos. Gracias al ritmo de su crecimiento
econdmico, China se convirtié en el mayor exportador del mundo con un volumen de
exportacion anual de 2.263,33 $ millones en comparacién con las exportaciones de EE.
UU. de 1.546,72 $ millones. Se cree que el poder econdmico de China ha superado al de
los EE. UU. en los ultimos afios, convirtiéndose en el centro de fabricacion de bajo costo
para la produccion mundial. Incluso con esta posicién ventajosa del lado de China, Estados
Unidos aun ocupa la posicion de liderazgo en los mercados bursatiles, crediticios,
energéticos y de materias primas (Actis & Creus, 2021).

Las tensiones entre las dos economias comenzaron a surgir cuando la OMC otorgd
a China el estatus de economia de mercado; este estatus limitaba las oportunidades de
proteccion contra las empresas chinas. La politica de confrontacion de Trump se reflejo en
la Estrategia de Seguridad Nacional adoptada en diciembre de 2017. Introdujo restricciones
a las inversiones de China en tecnologia estadounidense, endurecio el control de las
exportaciones y se negd a reconocer a China como una economia de mercado (Azcona
Puig, 2019).
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Teniendo en cuenta este marco general, Estados Unidos, bajo la administracion de
Trump, inicid6 una investigacion en virtud de la Seccién 301 de las politicas de
transferencia de tecnologia, innovacién y propiedad intelectual de China consideradas
perjudiciales para los intereses econdémicos de Estados Unidos. Los funcionarios
estadounidenses declararon mas tarde que China ha estado aplicando politicas comerciales
desleales en virtud de las secciones 301 y 201 de la ley comercial de 1974, explotando la
liberalizacién comercial y la membresia en la OMC mientras que al mismo tiempo trata de
mantener su mercado interno protegido contra la competencia extranjera mediante el
otorgamiento de subsidios gubernamentales y facilitar las exportaciones a través de la
devaluacién de la moneda (Romero, 2020). Asi, Estados Unidos acusé a China de robar
conocimiento y tecnologia a empresas estadounidenses. Estados Unidos no es el unico pais
preocupado por el rapido crecimiento de la economia china. Varios otros, como la Unién
Europea, entre otros, han expresado su preocupacion por el plan ‘Made in China 2025'.

Al mismo tiempo, los investigadores sefialan que, en el intento de restablecer una
balanza comercial positiva, Trump violé el derecho internacional y los acuerdos
multilaterales; Estados Unidos ha abandonado el concepto de libre comercio, tratando de
preservar su estatus como lider mundial.

Hay cuatro explicaciones principales desde la perspectiva de los Estados Unidos
para el conflicto comercial (Steinberg, 2007):

e La preocupacion de que el superavit comercial de China esta deprimiendo la
creacion de empleo en los EE. UU. y reduciendo el déficit comercial.

* Limitar el acceso de las empresas chinas a las tecnologias americanas e impedir
la modernizacién china.

* Impedir el crecimiento de la fuerza militar de China.

e Lareduccion del déficit del presupuesto federal.

Como se sefialdé anteriormente, las guerras comerciales no tienen ganadores ni
perdedores, ambas partes sufriran pérdidas y, al mismo tiempo, el crecimiento econémico
mundial se enfrentard a una desaceleracion. Estados Unidos tiene un largo historial de
ganar negociaciones, resolver conflictos comerciales y obligar a otros paises a dar un paso
atras. Sin embargo, China fue resistente a los aranceles y las amenazas arancelarias de los
Estados Unidos y con frecuencia respondi6 en consecuencia, 1o que condujo a la “guerra
comercial”. La “guerra comercial” se dio en diferentes sectores en los que se penso que
China estaba actuando en un asunto desleal.

4.5.1 Un simple juego tedrico de analisis de la situacion.

En esta seccidn se presenta dos modelos de juegos interactivos que representan la
tension comercial y la devaluacion competitiva. Los modelos son una simplificacién de la
realidad basada en la evidencia empirica. En donde, la disputa comercial se construye
sobre los dos actores en un marco tedrico de juego no cooperativo. La tension comercial

51



evoluciona en una “guerra comercial” entre las dos naciones. Sin embargo, en este
ejemplo, se pretende encontrar un equilibrio diferente al resultado de la guerra comercial
introduciendo una pérdida de delegacidn razonable en caso de tarifas altas.

4.5.1.2 Juego de forma extensiva

El primer modelo, asi como lo explicd Sanchez Cuenca (2019) se construye como

un juego de forma extensiva con informacion perfecta, es decir, un juego en donde todos
los jugadores saben todo lo que ha sucedido anteriormente y lo que sucedera en el juego.

a)
b)
c)
d)

e)

Los jugadores son racionales;

Los jugadores son maximizadores de utilidad;

Todos los jugadores tienen las mismas percepciones de lo que es el juego;
Informacion completa: cada jugador conoce las caracteristicas de las preferencias y
espacios de estrategia de los otros jugadores;

Recuerdo perfecto: cada jugador conoce y recuerda su comportamiento anterior en
el juego.

Caracteristicas del juego:

Un conjunto de jugadores N = {EE.UU., China}, donde EE. UU. es el Jugador 1
y China es el Jugador 2

Para cadai = 1,2, un conjunto de acciones S;, es decir, un conjunto de acciones,
que son para el Jugador 1 (US) es A, = {x1, x5, X3; 21,25, 23}y para el jugador 2
(China) es S, = {y4,y,,¥3}; estas asignaciones son los valores representativos a
los resultados del Juego 1.

Un periodo de tiempo igualat = 3.

Pagos para estimar.

Al asignar utilidades, introducimos un coeficiente de pérdida de reputacion ¢ € (0,

1) para el pais que impone una tarifa alta, lo que significa que el pais que impone una tarifa
alta perdera reputacion con respecto a los demas paises (Rodriguez, 2005). Esto deberia
evitar que los paises adopten aranceles (demasiado) altos.

Estructura del Juego

El juego tiene la siguiente estructura:

1. Un lado hace una oferta
2. Laotra parte acepta o rechaza
3. Sirechaza el juego, o termina el juego o puede hacer una contraoferta.

En el juego participan dos jugadores EE. UU. y China. Cada jugador tiene un

conjunto de acciones a tomar, para Estados Unidos, las acciones son x1, X2, x3, z1, z2, z3,
z4, mientras que, para China, las acciones son y1, y2, y3. El juego se desarrolla en tres
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periodos de tiempo (t = 3). En el primer periodo, EE. UU. (jugador 1) elige entre las
acciones x1, x2 y x3. Si elige x2 o x3, China (jugador 2) elige una accion de su conjunto
(yl, y2, y3). El juego termina si en el primer periodo Estados Unidos elige x1 (sin
aranceles). En los otros casos, el juego termina si China elige y1 (sin aranceles), o continla
si China elige y2 o y3. En el segundo periodo, si el juego continla, Estados Unidos elige
entre las acciones z1, z2, z3 'y z4.

El juego esta representado de forma extensiva:

Figura 4. Estructura del juego del arbol, analisis nimero 1.

Nota. Realizado por el autor.

El juego establece los pagos de la siguiente manera:

Para determinar los pagos, se toma como referencia los antecedentes y la realidad
de tension comercial suscitados entre los afios 2018 y 2019. Los pagos estan estructurados
para parecerse a la realidad. Por lo tanto, los aranceles aplicados son similares a los
utilizados en el conflicto comercial, donde los aranceles altos oscilaron entre el 20 % v el
30 % y los aranceles bajos entre el 5 % y el 15 %. Ademas, aplicamos una alta pérdida de
reputacion para los paises, igual al 50%; esto se decidié dado que ambos paises son
miembros de la OMC. Si proceden con la aplicacion de aranceles excesivamente altos, esto
indicara a todos los socios comerciales que estan actuando como competidores desleales,
lo que desincentivara significativamente a los paises a comerciar con ellos.

Por lo que, por motivos interactivos del juego, se establece valores hipotéticos que
toman como ejemplo para estructurar los pagos, la cronologia del conflicto comercial entre
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las dos naciones, en donde se implementa un aumento a los aranceles al comercio de
productos seleccionados por cada nacién, con su respectiva represalia, representada en el
cuadro 1.

Cuadro 1. Cronologia del conflicto comercial entre Estados Unidos-China, 2018-2019

FECHA ESTADOS UNIDOS CHINA
- 25% a 818 productos, valorados en 34 mil [25% a 545 productos y 114 productos,
julio 6, de 2018 . X S .
millones de dolares valorados en 34 mil millones de ddlares
0, i 0, i
agosto 23, de 2018 25_ % a 279 pr9ductos, valorados en 16 mil 25_/0 a 333 pr?ductos, valorados en 16 mil
millones de dolares millones de dolares.

25% a 2 493 productos. 20% en 1 078
septiembre 24 de  [Progresivos del 10% al 25%, valorados en |productos, 10% en 974 productos, 5% a 663

2018 200 mil millones de ddlares. productos, valorados en 60 mil millones de
dolares.

2 diciembre de 2018 a 1 de marzo de 2019. Tregua temporal

Aumento al 25% de aranceles valorados en

mayo 10de 2019\, i) millones de délares.

Aumento de los aranceles valorados en 60 mil
junio 1 de 2019 millones de délares, del 5% al 10% y del 20%
al 25%.

125 mil millones de dolares en los 5% y 10% a 5 078 productos estadounidenses

septiembre 1 de 2019 . .
aranceles mas altos. vigentes.

Nota: Elaboracién propia con base en Gomez et al. (2021)

Donde las variables representan las siguientes tarifas aplicables y pérdida de
reputacion:

e x,=y;,=0 = ningun arancel
* Xx, =y, = 0,15 = aranceles bajos
e x3=0,20 = aranceles altos
e vy, =025 = aranceles altos
* 7z, = z3 = 0,10 = aranceles bajos
s 7z, =12z, = 0,25 = aranceles altos
e ¢c=05 = alta pérdida de reputacién

Los pagos se calculan como el porcentaje de aranceles aplicados a las
importaciones totales, y el pago total de un jugador es el porcentaje de aranceles. Las
utilidades de los jugadores como le explico Andecochea (2022) se calculan de la siguiente
manera si deciden aplicar tarifas:

US(x,y)=(x+2)(1—-¢c)—y(1—-c)
China (x,y) =y(1—-c)—(x+2)(1—-c¢)

Los resultados que obtenemos del diagrama de arbol son los siguientes:
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e T1 = (0,0) quees (x1; —1) porque el jugador 1 elige no aplicar tarifas.

* T2 = (0,1; —0,1) que es (x3(1 —¢); —x3(1 — ¢)) porque el Jugador 1 elige
aplicar tarifas altas y el Jugador 2 no aplicar tarifas.

e T3 = (—0,05; 0,05) que es (x3(1—c)—y2; y2—x3(1—c)) porque el
Jugador 1 elige aplicar tarifas altas y el Jugador 2 tarifas baja.

e T4 = (—0,025; 0,025) que e (x3(1—-c)—y3(1—-c); y3(1—c)—
x3(1 — ¢)) porque ambos jugadores (1,2) deciden aplicar aranceles elevados.

e T5 = (0,15; —0,15) que es (x2; —x2) porque el jugador 1 elige aplicar
tarifas bajas y el jugador 2 elige no aplicar tarifas.

e T6 = (0,1; —0,1) que es (x2 + z1) — y2; y2 — (x2 + z1)) porque el
jugador 1 elige aplicar siempre tarifas bajas y el jugador 2 elige aplicar tarifas
bajas.

e T7 = (0,05, —=0,05) que e (x2+ z2)(1 —c¢) —y2;y2 — (x2 +
z2)(1 — c)) porque el jugador 1 decide aplicar una tarifa baja y una tarifa alta
y el jugador 2 una tarifa baja.

e T8 =(0,125; —0,125) que es ((x2 + z3) — y3(1 — ¢);y3(1 — c)(x2 +
z3)) porque el jugador 1 elige aplicar siempre tarifas bajas y el jugador 2 elige
una tarifa alta.

e T9 = (0,015; —0,015) que es ((x2 + z4)(1 — ¢)— y3(1 — ¢); y3(1 —
c) — (x2 + z4)(1 — ¢)) porque Jugador 1 elige una tarifa baja y una tarifa
alta y el jugador 2 elige una tarifa alta.

En casi todos los casos, China tiene una recompensa negativa porque EE. UU. tiene
la ventaja de ser el primero en actuar y porque China ain no es una economia
autosuficiente; su principal fuente de ingresos son los socios externos. China nunca habria
iniciado el conflicto comercial ya que su economia depende demasiado de Estados Unidos.
Por lo tanto, si hubiera cesado el comercio entre China y Estados Unidos, la economia
habria perdido a uno de sus principales clientes, lo que tendria duras consecuencias
econdmicas, dejandola en una posicién precaria.

Habiendo descrito la I6gica detras de la construccion de pagos, procedemos a
encontrar el equilibrio por induccion hacia atras. El primer jugador quiere maximizar su
pago, por lo que elegira la estrategia que conduzca al resultado (x2; y2; z1) conociendo el
posible conjunto de acciones del jugador 2. Dado esto, procedemos hacia atras para
encontrar el camino que nos llevara a este resultado.

Estados Unidos, entre los tres primeros movimientos disponibles, el que podria dar
un pago mas alto es la imposicion de aranceles bajos y, por lo tanto, x = x2. Si, por el
contrario, elige un arancel alto, China elegird uno bajo, lo que resultard para Estados
Unidos en un pago negativo, y si elige no aplicar el arancel, no obtendra ningun pago.

En este punto, China tiene la opcion entre otras tres opciones posibles. La decision
racional para China es aplicar un arancel y2 bajo, si elige un arancel y # y,obtendrd un
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pago menor dado el posible conjunto de acciones del Jugador 1. Ahora nuevamente es el
turno de EE. UU., y elegird la opcion que le dé un pago més alto, que es z = z1, un
incremento bajo de la tarifa.

El pago de equilibrio que encontramos es (x2; y2; z1) = (0.1; —0.1). Por lo
tanto, el equilibrio muestra que la mejor respuesta de EE. UU. a las estrategias disponibles
de China y la mejor respuesta de China a las opciones de estrategia de EE. UU. es una
imposicion de aranceles bajos. Esto significa que, si a los paises se les da el incentivo de
pérdida de reputacidn, es mejor seguir con una imposicién de aranceles bajos. Esta seria la
eleccion racional para ambos paises, evitando que incurran en peérdidas de ingresos
excesivas.

4.5.2 Segundo Juego: Tendencias del tipo de cambio del RMB (RENMINBI)-Dolar

e China ha vinculado en gran medida el RMB al délar durante varios afios. Cada dia,
el banco central de China anuncia una tasa de cambio de paridad central entre el
RMB vy el ddlar (y otras monedas), compra y vende tanta moneda como sea
necesario para alcanzar una tasa objetivo dentro de una banda especifica. En 1998,
el tipo de cambio objetivo central del gobierno chino con el délar era en promedio
de 8,28 yuanes (la unidad base del RMB) por délar y, en general, este tipo se
mantuvo constante hasta junio de 2005 (Gonzélez J. , 2020). Debido en parte a la
presion de sus socios comerciales, incluidos Estados Unidos, China anuncié en
julio de 2005 que apreciaria el RMB en un 2,1%, vincularia su moneda a una cesta
de monedas (no solo al ddlar) y permitiria que la moneda RMB se apreciara
gradualmente (descrito por algunos como una vinculacion administrada), cosa que
hizo, durante los siguientes tres afos.

e En julio de 2008, China detuvo la apreciacién del RMB debido a los efectos de la
crisis econdmica mundial en los exportadores de China y luego reanudd la
apreciacion del RMB en junio de 2010. Desde junio de 2005 hasta junio de 2015, el
RMB se aprecid un 35,3 % en términos nominales frente al dolar. El tipo de cambio
yuan-dolar ha experimentado volatilidad en los ultimos afios. EI 11 de agosto de
2015, el banco central chino anunci6 que la tasa de paridad central diaria del RMB
estaria més "orientada al mercado". Sin embargo, durante los tres dias siguientes, el
RMB se deprecio un 4,4 % frente al ddlar y continué cayendo frente el délar
durante el resto de 2015 y en 2016. Desde agosto de 2015 hasta diciembre de 2016,
el RMB cayé un 8,8 % frente al délar. De enero a diciembre de 2017, el RMB subid
un 4,6 % frente al délar (Morrison, 2019).

e Desde 2018, el valor del RMB frente al dolar ha tenido una tendencia general a la
baja. Muchos economistas sostienen que la reciente caida del RMB se debe en gran
parte a la desaceleracion de la economia de China y a las incertidumbres resultantes
de la disputa comercial en curso de la Seccién 301 entre EE. UU. y China, que ha
llevado a tres rondas de aumentos de aranceles en un nivel significativo de
comercio bilateral. Desde marzo de 2018 (cuando la Administracion Trump
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anuncio que aplicaria medidas punitivas contra China en virtud de la Seccion 301)
hasta mayo de 2019, el RMB se deprecio6 un 8,2 % (Morrison, 2019).

e El 10 de mayo de 2019, la Administracion Trump aumentd los aranceles en el
tercer tramo de los aumentos de aranceles de la Seccion 301 (que afectan las
importaciones a China por un valor de $ 200 mil millones) del 10 % al 25 % vy
propuso aumentar los aranceles en casi todas las importaciones restantes de China.
Estas medidas podrian afectar negativamente a la economia de China. Otros acusan
a China de haber intervenido en los mercados de divisas para hacer bajar el valor
del RMB a fin de compensar el impacto de los aumentos de aranceles de EE. UU.
en la economia de EE. UU (Morrison, 2019).

e Modelamos el juego délar-RMB usando el juego de amenazas/juego de la
devaluacién competitiva. En este juego, se considera que el dolar (EE. UU.) es el
jugador de filay el RMB (China) es el jugador de columna. El jugador de fila tiene
tres acciones: acusar a China de manipular la moneda y llamar a China manipulador
de moneda (S), proteccionismo (limitaciones comerciales y poner un arancel) y
negociacion (B), devaluacion de la moneda (SB). El jugador de la columna tiene
tres acciones: acusar a EE. UU. de unilateralismo (S), proteccionismo (limitacién
comercial y puesta de aranceles) y negociacion (B), devaluacion de la moneda

(SB).
Tabla 2. El juego Do6lar-Yuan
JUGADOR 2
S B SB
S 0,0 -3,3 -2,2
JUGADOR 1 ’ : :
B 3,-3 11 -3,-4
SB 2,-2 -4,-3 -5,-5

Fuente: Elaboracion propia.
S=manipulador de divisas o unilateralismo
B=Proteccionismo y negociacion
SB=Devaluacion de la moneda
Explicacion de los valores: Valor de cambio%o

e 14/01/2018: -2% = manipulador de divisas o unilateralismo

e 21/01/2018:-3% = manipulador de divisas o unilateralismo

e 25/03/2018: 1% = Proteccionismo y negociacion

e 08/04/2018: -4% = Devaluacion de la moneda

e 15/05/2018: -5% —=Devaluacion de la moneda

e 24/06/2018: 0,98%= 0 = manipulador de divisas o unilateralismo
e 08/0702018: 2% = Devaluacion de la moneda
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e 22/07/2018: 3% = Proteccionismo y negociacién
Nota. Estos valores fueron extraidos de Google Finance (2023).
Estrategia y Pagos de Juego

A continuacion, se explica los pagos que obtuvieron los jugadores al elegir una
opcidn de pago:

e Manipulador de divisas o unilateralismo (S,S).- Chen Deming, ex Ministro de
Comercio de China, acus6 a EE. UU. de imprudente impresion de dinero
porque las emisiones de ddlares estadounidenses estaban fuera de control,
aumentando el precio de los bienes internacionales; la inflacion importada
invadié China (Cao, 2016). La inflacion que habia sido creada por la impresién
de USD provocé un tsunami de flujo de capital hacia los mercados de China al
combinar el superavit comercial y las ganancias especulativas, provocando
también inflacién en otros paises. Al mirar retrospectivamente, notamos que
EE. UU. anuncié unilateralmente su nueva politica econémica en 1971, lo que
condujo a la devaluacion del doélar. Como resultado, la estrategia de acusacion
es una amenaza no creible y ambos jugadores no creyeron esta amenaza y, por
lo tanto, no darian un paso para reforzar su moneda. Por lo tanto, se puede decir
que ambos paises permanecen en la celda (S,S) de la mesa de juego al
seleccionar la estrategia de acusacion (S).

e En la economia global, el proteccionismo y la negociacion (B).- Es una
herramienta que ayuda a los fabricantes de cada pais. Esta herramienta incluye
la imposicion de aranceles a los bienes importados, para controlar la entrada y
salida de capitales y otras barreras al libre comercio (Dadush etal., 2011;
Eichengreen, 2013). Por lo tanto, el proteccionismo se considera una amenaza
disuasoria creible que beneficia notablemente a un pais por el apoyo que esta
estrategia les da a sus productos nacionales.

e Manipulador de divisas o unilateralismo y Proteccionismo, negociacion (B,S) o
(S,B).- El alto costo de las exportaciones de un pais conduce a una reduccién de
su produccidn, a un aumento del desempleo ya la pérdida de mercados externos.
Porque las exportaciones son mas caras para los consumidores estadounidenses
y los mercados chinos se vuelven méas pequefios en los EE. UU.

e La devaluacion de la moneda (SB). - La devaluacién de la moneda es posible a
través de la inflacion, la impresion de dinero, la relajacion cuantitativa y la
reduccién de las tasas de interés. La flexibilizacion cuantitativa es un tipo de
impresion de dinero sin respaldo que se aplicd por primera vez en los EE. UU.

e La devaluacion de la moneda (SB) y Manipulador de divisas o unilateralismo
(S). -Una devaluacion del Yuan hace que los productos chinos sean mas
asequibles y competitivos en los mercados internacionales (Rickards, 2012).
Beijing importa inflacién de EE. UU. imprimiendo yuanes y mediante el tipo de
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cambio fijo ddlar-yuan. Al aumentar el valor del yuan por encima de la
inflacion, los costos de exportacion chinos aumentaran y fortaleceran a EE. UU.
para competir con China. La impresion de dolares también significa la
devaluacion de las deudas de los EE. UU. con acreedores extranjeros como
China y significa que recuperaran sus deudas al délar mas barato. Como
resultado, seleccionar la estrategia (S) de amenaza no creible de China contra la
estrategia (SB) de EE. UU. es costoso para China, que es lo mismo que la
Celda del juego (SB,S) .

La devaluacion de la moneda (SB) y el proteccionismo y la negociacion (B). -
China puede compensar una situacion en la que la devaluacion del dolar se
beneficia con aranceles. Esto es tanto como la moneda doélar devaluada
utilizando las herramientas del proteccionismo (B) y eliminando los beneficios
resultantes de la devaluacion del délar en el mercado chino. China puede tomar
represalias por tal accion de los EE. UU. imponiendo un arancel a cultivos
estadounidenses como la soja, el algodén y el oro (Fuchs et al., 2019). Uno de
los otros efectos de seleccionar la estrategia de proteccionismo por parte de
China es reducir la tasa de inversion china en los EE. UU., prefiriendo que los
chinos inviertan en el mercado local sobre el mercado extranjero. La inversion
directa de China en EE. UU. en 2018 ha sido la unica de USD 8,4 mil millones,
luego de haber disminuido de USD 29 mil millones en 2017 y USD 46 mil
millones en 2016 (Goulard, 2020). China puede evitar la devaluacién de las
reservas de divisas diversificando las reservas de efectivo, es decir, China
puede comprar bonos en yenes, euros y libras esterlinas, que han sido
exportados por paises y bancos fuera de los EE. UU. Por lo tanto, China puede
prevenir en gran medida las pérdidas resultantes de la devaluacién del délar; es
decir, los dos jugadores se colocan en la celda (SB,B).

Proteccionismo y la negociacién (B,B). -EE. UU. también se ha visto obligado
a reducir el arancel a la importacion de bienes por un valor de 120 mil millones
desde China de 15 a 5,7 (Berthou & Stumpner, 2020; Wong et al., 2020). En
consecuencia, se puede decir que seleccionar la estrategia de proteccionismo y
negociacion por parte de los jugadores es la solucion para salir de la condicién
dura del juego de amenaza (B,B) que es el juego Equilibrio de Nash.

El proteccionismo y la negociacion (B) y La devaluacion de la moneda (SB). -
Si China elige la estrategia (SB), EE. UU. puede tomar represalias utilizando
las herramientas de proteccionismo mencionadas anteriormente (Mauldin,
2019). Estudios realizados por Bloomberg muestran que en 2019 la economia
estadounidense sufrio un dafio de USD 134 mil millones, debido a la tension
comercial entre EE. del 3,0 al 7,0 por ciento del PIB total de EE. UU.
(Hartmann & Young, 2002). Se puede decir que elegir la estrategia (B) de los
EE. UU. contra la devaluacion del dinero chino es costoso para la economia
estadounidense y los jugadores se colocan en una celda (B,SB).

La devaluacion de la moneda (SB,SB). -Si EE. UU. devaltia la moneda del
dolar a través de la inflacion, las reservas de moneda china se devaluaran en
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términos de las deudas en dolares estadounidenses. Por el contrario, a su vez,
China puede vender los bonos del Tesoro de EE. UU. de una sola vez.
Considerando la ley de oferta y demanda que rige el mercado de bonos, el
aumento de la oferta en este mercado provoca una disminucion de su precio, lo
que hace que gran parte del dafio resultante de dicha reduccion regrese a la
propia China (Rickards, 2012). La seguridad nacional de los Estados Unidos
depende en gran medida del délar. Si se devalla el délar, la seguridad nacional
colapsara al mismo tiempo. Como resultado de la seleccion de la estrategia
(SB) por parte de los dos jugadores, el peor resultado posible en este juego de
guerra de divisas es la casilla (SB,SB) de la mesa del juego.

Los hallazgos revelan que el proteccionismo se posiciona como una estrategia
dominante y una amenaza creible que desalienta la devaluacion competitiva de las
monedas. China busca fortalecer su moneda para establecerla como una moneda
importante en el comercio internacional, mientras que Estados Unidos busca restaurar la
confianza perdida en el dolar y posicionarlo en la cima de los intercambios internacionales.
Este modelo demuestra que el proteccionismo puede desencadenar una “guerra comercial”,
mientras que la devaluacién de la moneda puede resultar en una guerra de divisas. El
proteccionismo puede actuar como un freno para prevenir las consecuencias catastroficas
de una guerra de divisas. Existen diversas razones por las cuales muchos paises pueden
optar por utilizar herramientas de proteccionismo en el futuro en lugar de recurrir a la
devaluacién de la moneda y a la “guerra comercial”.

En primer lugar, una “guerra comercial” puede limitarse a los dos paises
involucrados y no afectar a toda la economia global. En segundo lugar, las herramientas de
proteccionismo se centran en los intereses individuales y son menos costosas tanto para el
pais como para la economia global. Sin embargo, se considera que las medidas de
devaluacion competitiva de la moneda pueden ser ambiguas y llevar a resultados
indeseables, como una recesion econdémica. En tercer lugar, el sistema monetario global y
las reservas de divisas tienden a ser multipolares, lo que constituye una razén sélida para
iniciar guerras comerciales entre paises. En cuarto lugar, dado que algunos paises se
benefician de las guerras comerciales, existe una baja probabilidad de que estas se
propaguen, como se observa en Vietnam y la Eurozona afectadas por el comercio entre
Washington y Pekin. Aunque la actual “guerra comercial” entre Estados Unidos y China ha
generado descontento entre ambas partes, un acuerdo comercial podria restablecer la
confianza entre Washington y Pekin.

La politica de China de intervenir en los mercados de divisas para controlar el valor
de su moneda, el renminbi (RMB), frente al délar estadounidense y otras monedas ha sido
motivo de preocupacion para muchos en el Congreso durante la Gltima década mas o
menos. Algunos Miembros acusan a China de “manipular” su moneda para hacer que sus
exportaciones sean significativamente menos costosas y sus importaciones mas costosas de
lo que ocurriria si el RMB fuera una moneda de libre comercio. Algunos argumentan que
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la “moneda infravalorada” de China ha sido uno de los principales contribuyentes a los
grandes déficits comerciales anuales de mercancias de EE. UU. con China (que totalizaron
$ 419 mil millones en 2018) y la disminucién de los empleos manufactureros de EE. UU.
La legislacion destinada a abordar las monedas “infravaloradas™ o "desalineadas” se ha
presentado en varias sesiones del Congreso. El 23 de mayo de 2019, el Departamento de
Comercio de los EE. UU. publicéd un aviso en el Registro Federal en el que proponia
convertir una moneda infravalorada (segun lo determinado por el Departamento del Tesoro
de los EE. UU.) en un subsidio procesable conforme a los procedimientos de derechos
compensatorios de los EE. UU (Das, 2019).

4.6 Estrategias econOmicas para evitar la tension comercial y la devaluacion
competitiva

Para evitar la tension comercial y la devaluacion competitiva y mejorar las
relaciones internacionales en el ambito econémico, es importante adoptar estrategias que
fomenten la cooperacion y la estabilidad. Aqui tienes algunas propuestas:

e Fortalecer el comercio justo y la responsabilidad social empresarial:
Implementar politicas que promuevan el comercio justo, respetando los
derechos humanos y ambientales en todas las etapas del proceso productivo.

e Ampliar las relaciones econOmicas bilaterales y multilaterales: Establecer
alianzas comerciales con paises que tengan una estructura econémica y politica
similar, para asi fortalecer el comercio internacional y evitar conflictos
comerciales.

e Fomentar la inversion extranjera directa: Promover la inversion extranjera
directa en sectores clave de la economia, lo que generard un crecimiento
econdmico y el fortalecimiento de las relaciones internacionales.

e Apoyar la creacién de acuerdos comerciales y de libre comercio: Participar
activamente en la negociacién de acuerdos comerciales y de libre comercio con
paises y organizaciones comerciales internacionales, como el TPP, para facilitar
el comercio internacional y mejorar las relaciones econémicas.

e Establecer un marco legal que garantice la transparencia y el acceso a la
informacidn econdmica: Crear leyes y regulaciones que permitan el acceso a la
informacién econdmica, financiera y comercial, asi como promover la
transparencia y la rendicion de cuentas en el ambito econdémico internacional.

e Fomentar la cooperacion en politica comercial: Participar activamente en
organizaciones y foros internacionales como el G20, la OMC, la Organizacion
para la Cooperacién y el Desarrollo Econémicos (OCDE) y el Banco Mundial,
para establecer politicas comerciales comunes y evitar la tension comercial y la
devaluacién competitiva.

e Promover el turismo y las relaciones culturales: Fomentar el turismo y las
relaciones culturales entre los paises, ya que estas actividades contribuyen al
crecimiento econdémico y a la mejora de las relaciones internacionales.
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e Establecer un enfoque preventivo en las disputas comerciales: Implementar un
enfoque preventivo en la formulacion y resolucion de disputas comerciales, con
el objetivo de evitar conflictos comerciales y promover el comercio
internacional pacifico y equitativo.

e Adoptar un enfoque multidimensional en la politica econémica internacional:
En lugar de enfocarse Unicamente en el crecimiento economico, adoptar un
enfoque multidimensional que aborde también aspectos como la inclusion
social, la igualdad de oportunidades y la proteccion del medio ambiente, para
asi fortalecer las relaciones econdmicas internacionales.

e Involucrar a la sociedad civil y a las organizaciones no gubernamentales en la
formulacién de politicas econdmicas internacionales: Invitar a la sociedad civil
y a las organizaciones no gubernamentales a participar activamente en la
formulacién y el seguimiento de politicas econdmicas internacionales, para asi
asegurar una mayor participacion y representacion de las poblaciones en la
toma de decisiones que afectan al comercio internacional.

Al implementar estas estrategias, los paises podran fortalecer sus relaciones
econdmicas internacionales, reducir la tension comercial y evitar la devaluacion
competitiva, al mismo tiempo que contribuyen al desarrollo sostenible y al bienestar de las
poblaciones en todo el mundo.

4.7 Discusion

La discusion sobre las dindmicas comerciales entre Estados Unidos y China es
sumamente compleja y ha sido objeto de numerosas investigaciones y analisis. Para
Sanchez y Aldana (2008), una economia parcialmente abierta tiene la ventaja de permitir a
los paises utilizar sus recursos de manera mas eficiente, lo que a su vez fomenta la
especializacién en la produccion de articulos especificos y la importacién de aquellos que
no pueden producirse de manera rentable. Aslam et al. (2018) destacan que las economias
en desarrollo también se benefician de la apertura, ya que les permite acceder a tecnologia
y conocimientos, ademas de fomentar la convergencia econdmica.

No obstante, el comercio internacional, a pesar de sus beneficios potenciales, puede
ser objeto de abusos y tensiones, como ha sido el caso entre Estados Unidos y China. La
administracion Trump adopté una postura proteccionista en el comercio, alegando
practicas comerciales desleales por parte de China, lo que result6 en una "guerra
comercial” (Morrison, 2019). Este conflicto se vio agravado por el gran déficit comercial
de mercancias que Estados Unidos mantenia con China en esos afios.

Este desequilibrio comercial y las tensiones entre Estados Unidos y China han
llevado a una relacion comercial compleja y han sido objeto de analisis desde diversas
perspectivas. La teoria de juegos se presenta como un marco analitico Util para modelar y
comprender las acciones de ambos actores en un contexto de interdependencia econdémica.
Sin embargo, la aplicacion de esta teoria no ofrece una solucion sencilla debido a la falta
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de transparencia en las politicas comerciales y la dificultad de predecir las acciones de cada
jugador.

Diversas investigaciones han arrojado resultados que sugieren que el
proteccionismo y la imposicién de aranceles bajos pueden no ser la mejor estrategia por
seguir, ya que no necesariamente garantizan un mayor beneficio econémico para las
naciones involucradas (Chaitanya, 2022). Ademas, se ha sefialado que la relacion entre
Estados Unidos y China esta atrapada en un dilema de seguridad econdémica, donde ambas
partes se sienten impulsadas a tomar medidas proteccionistas en respuesta a la percepcion
de agresion econdmica por parte del otro (Bulman, 2021).

Li et al. (2018) sostienen que Estados Unidos tiene un mayor poder de negociacion
en una "guerra comercial”, pero China, a pesar de ser mas débil, tiene la confianza para
enfrentarla. La cooperacion y la negociacion mutuamente beneficiosa son consideradas
como la mejor estrategia en lugar de una "guerra comercial™ o una devaluacion competitiva
del dinero. Se ha demostrado que una amenaza debe ser creible y que las acciones
proteccionistas deben considerar las pérdidas econdmicas resultantes (Andecochea, 2022),
la dinamica de las relaciones comerciales entre Estados Unidos y China es compleja y
requiere un enfoque equilibrado. La teoria de juegos proporciona una herramienta analitica
para comprender estas interacciones, pero la solucién éptima sigue siendo un desafio
debido a la interdependencia econémica y la falta de transparencia en las politicas
comerciales. El proteccionismo y la devaluacion competitiva del dinero pueden no ser las
mejores estrategias, y la cooperacién mutuamente beneficiosa sigue siendo un objetivo
deseado.
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5.1

CAPITULO V
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
Conclusiones

Los antecedentes de la tension comercial y la devaluacion competitiva entre
Estados Unidos y China se remontan a varias décadas atras. Las diferencias en
términos de politicas comerciales, desequilibrios y disputas comerciales han creado
un contexto complicado en las relaciones econdmicas bilaterales. Ademas, la
percepcion de agresion econdmica por parte de ambas naciones ha contribuido a un
clima de desconfianza y rivalidad, lo que hace que sea fundamental comprender
estos antecedentes para analizar adecuadamente las interacciones econémicas entre
Estados Unidos y China.

El andlisis de las interacciones estratégicas entre Estados Unidos y China en
situaciones de tension comercial y devaluacién competitiva, utilizando la teoria de
juegos, revela la complejidad de las relaciones econdémicas bilaterales. Los
diferentes escenarios, estrategias y resultados posibles destacan la necesidad de un
enfoque equilibrado y cooperativo para evitar consecuencias perjudiciales. La
teoria de juegos proporciona herramientas valiosas para comprender cémo las
acciones de un actor pueden influir en las decisiones del otro, lo que es esencial
para la formulacién de politicas efectivas.

Para evitar la tensién comercial y la devaluacién competitiva entre Estados Unidos
y China y mejorar las relaciones internacionales, es esencial considerar estrategias
econdmicas solidas. Promover el didlogo, la cooperacion y la transparencia en las
politicas comerciales es fundamental. Ademas, la diversificacién econdmica, la
inversion en educacion y la promocion del comercio justo y sostenible pueden
contribuir a reducir los desequilibrios comerciales y mejorar la confianza mutua. La
adopcion de enfoques basados en el beneficio mutuo y la cooperacion es esencial
para el futuro de las relaciones econdémicas entre estas dos potencias.

5.2 Recomendaciones

Aplicacion de juegos competitivos mediante el enfoque de juegos de Stackelberg
en donde interactuen el jugador pais lider y jugador pais seguidor, en un entorno no
cooperativos, que permita examinar como los jugadores toman decisiones
estratégicas y como estos equilibrios afectan los resultados del juego.

Analizar situaciones de competencia y cooperacion en diversos contextos. A fin de
comprender como la teoria de juegos se aplica en el comercio internacional y las
disputas entre gobiernos. Permitiendo asi examinar como los modelos de juegos
pueden ayudar a comprender y predecir el comportamiento economico en
situaciones reales. Esto mediante los juegos evolutivos, en donde, los jugadores
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aprenden de cada interaccion para la toma de decisiones en cada secuencia de
decisiones a tomar.

Comprender la teoria de juegos para poder darle méas ambitos de uso pues estas
teorias también podrian servir para estudiar la evolucion de comportamientos
sociales y bioldgicos. Se puede investigar cdmo los juegos evolutivos pueden
explicar la cooperacion, la competencia y la formacién de estrategias en
poblaciones en el caso de conflictos internacionales. Examinar como los conceptos
de seleccion natural y replicador dinamico se aplican en el contexto de la teoria de
juegos evolutivos.
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