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RESUMEN

El comercio internacional facilita la circulacién de mercancias y promueve la
utilizacién eficiente de recursos para fomentar el crecimiento y desarrollo econdmico.
Ecuador ha establecido acuerdos comerciales tanto bilaterales como plurilaterales,
consolidados a través de la integracién en blogues econdmicos en América Latina. Esto
ha permitido la expansion a nuevos mercados y la implementacién de politicas
comerciales solidas, basadas en factores como competitividad, productividad e
innovacion a través de la adopcién de tecnologia procedente, segun propuesto por la
nueva teoria del comercio internacional de Paul Krugman.

El modelo alternativo para estimar efectos dindmicos se fundamenta en la separacion
del ciclo de la tendencia, utilizando el filtro de Hodrick-Prescott para eliminar el factor
de la crisis. Esto facilita el contraste de la tendencia mediante la induccion de una variable
dummy que indica la entrada en vigor de un acuerdo comercial (0 para no vigente y 1
para vigente). Las funciones de transferencia de Box y Tiao se utilizan a fin de obtener el
valor “b” como un retardo. Las respuestas son contrastadas en los efectos dinamicos bajo
el polinomio ARMA (p,q) y la maxima verosimilitud de un modelo ARIMA con la
metodologia de Box Jenkins. Los resultados revelan efectos positivos en el
comportamiento de los flujos comerciales tras la firma de un acuerdo comercial, ya sea
bilateral o plurilateral, particularmente en los Tratados de Libre Comercio (TLC).
Ademas, se realiza una comparacion del shock antes y después de una crisis, demostrando
una recuperacion posterior a una recesion.

Palabras clave: cooperacion internacional, impactos dinamicos, relaciones
bilaterales, relaciones multilaterales.



ABSTRACT

International trade facilitates the flow of goods and promotes the efficient use
of resources to foster economic growth and development. Ecuador has established both
bilateral and plurilateral trade agreements, consolidated through integration into
economic blocs in Latin America. This has allowed for expansion into new markets
and the implementation of robust trade policies based on factors such as
competitiveness, productivity, and innovation through the adoption of technology, as
proposed by Paul Krugman's new theory of international trade.

The alternative model for estimating dynamic effects is based on separating the
trend cycle, using the Hodrick-Prescott filter to remove the crisis factor. This facilitates
the contrast of the trend by inducing a dummy variable indicating the enforcement of
a trade agreement (O for not enforced and 1 for enforced). The Box and Tiao transfer
functions are used to obtain the value "b" as a lag. The responses are contrasted in
dynamic effects under the ARMA (p,q) polynomial and maximum likelihood of an
ARIMA model using the Box Jenkins methodology. The results reveal positive effects
on the behavior of trade flows after the signing of a trade agreement, whether bilateral
or plurilateral, particularly in Free Trade Agreements (FTAs). Furthermore, a
comparison of the shock before and after a crisis is conducted, demonstrating a
recovery following a recession.

Keywords: international cooperation, dynamic impacts, bilateral relations,
multilateral relations.
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CAPITULO |
1. ASPECTOS GENERALES DE LA INVESTIGACION

1.1. Introduccion

El comercio internacional se basa en las teorias de ventaja absoluta de Adam Smith y
de ventaja comparativa de David Ricardo. Adam Smith argumentaba a favor de la
especializacion en la produccion de bienes, en la cual un pais tendria una ventaja competitiva
mayor en relacion con otro. Por otro lado, David Ricardo establecié que, si un pais tiene una
desventaja absoluta en la produccién de ambos bienes en comparacion con otro pais,
considerando los costos relativos en el intercambio, esto puede llevar a un acuerdo
beneficioso para las firmas comerciales. La existencia de ventajas comparativas significa
que los paises se benefician del comercio internacional al intercambiar la misma cantidad de
bienes por la misma cantidad de trabajo (Gonzélez Blanco, 2011).

La intervencion conceptual de porque el comercio internacional se mantiene vigente,
ademas, de condiciones integrales e innovadoras. Otros autores denominan:

Las razones de intercambio se explican, en primer lugar, por las diferencias
significativas entre paises en términos de tecnologia, conforme a la teoria convencional del
comercio (TCC). En segundo lugar, por la existencia de ventajas comparativas y la presencia
de economias de escala, de acuerdo con la nueva teoria del comercio internacional (NTC)
(Jiménez et al. 1998, p.1).

Los acuerdos comerciales que Ecuador mantiene reflejan relaciones activas en el
comercio internacional. La economia ecuatoriana se enfoca en un 90% de exportaciones de
materias primas. Las deficiencias en la politica comercial y la desigualdad datan de la Ley
de Comercio Exterior de 1997, y se han mantenido a lo largo de las diferentes instituciones
hasta la Constitucion de 2008. Las relaciones asimétricas en el sector exportador generan
controversia al definir el papel de Ecuador en la division internacional, especialmente en lo
que respecta a las modificaciones en la liberalizacion econémica impulsadas por la
Organizacion Mundial del Comercio (OMC) en un término mas amplio (Falconi & Oleas,
2012).

El desarrollo productivo de Ecuador, en términos de integracion, depende de
decisiones gubernamentales que buscan asegurar la solvencia comercial y una posicion
competitiva en la region. Esto implica el acceso a mercados clave para las exportaciones.
Los acuerdos comerciales estan disefiados para facilitar este acceso, asi como fomentar la
inversion, proporcionando un marco normativo a largo plazo que promueve la
competitividad empresarial. Sin embargo, si Ecuador no establece acuerdos comerciales, ya
sean bilaterales o multilaterales, se limita el acceso a mercados y, por ende, el crecimiento y
progreso de la industria. Actualmente, el 84,74% de los productos no petroleros no cuentan
con acuerdos comerciales vigentes o en proceso (Asociacion de Industriales Textiles del
Ecuador (AITE), 2010).
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Rosales et al (2013) afirman que:

La integracion econdmica desempefia un papel crucial en el desarrollo del mercado
regional al facilitar economias de escala eficientes en la produccion y comercializacion. En
otras palabras, el mercado regional representa la principal fuente de diversificacion de las
exportaciones latinoamericanas en cuanto a la participacion de empresas. No obstante, al
considerar el valor agregado nacional de los paises latinoamericanos en relacién con los
paises desarrollados, se identifica un potencial significativo para atender, en gran medida, la
demanda regional (p.18).

Segun el Servicio Nacional de Contratacién Publica SERCOP (2022) Ecuador estéa
implementando cambios sustanciales en su politica comercial al establecer acuerdos
comerciales y desarrollar programas econdmicos para lograr una estabilizacién fiscal. Esto
implica un fortalecimiento de las relaciones comerciales con diversos paises, asi como la
incorporacion de nuevos acuerdos con la Unién Europea, la Asociacion Europea de Libre
Comercio (EFTA), el Reino Unido de Gran Bretafia e Irlanda del Norte, y Chile.

La politica de competencia desempefia un papel crucial en los acuerdos de integracion
al articular los Tratados de Libre Comercio (TLC) entre los paises miembros. Esto se debe
a la heterogeneidad que existe entre los paises en terminos de nivel de desarrollo,
especializacion y sistemas nacionales de competencia. Esta diversidad crea desafios en la
ejecucion y aplicacion de las disposiciones requeridas en el marco de estos acuerdos (Silva
et al., 2006).

El estudio se enfoca en identificar las asimetrias presentes en los acuerdos bilaterales
y plurilaterales de libre comercio entre Ecuador y el resto del mundo. Esto se hace a través
del analisis de la firma de dichos acuerdos y su impacto en los flujos comerciales. Segun la
literatura revisada, estas asimetrias surgen debido a una politica comercial débil,
desigualdades, una competitividad regional insuficiente y una baja liberalizacién comercial,
lo que a su vez resulta en una limitacion en el acceso al mercado internacional.

La problemética abordada en esta investigacion se centra en la hipétesis planteada
sobre el cambio en los flujos comerciales a raiz de la firma de acuerdos comerciales. El
estudio se basa en la metodologia de efectos dindamicos y se realiza un tratamiento detallado
de los datos mediante la aplicacidn del filtro de Hodrick Prescott para separar el ciclo de la
tendencia. Luego, se incorpora mediante la variable "exportaciones M" y la variable
"importaciones M", consideradas como rezagos de los flujos comerciales. Posteriormente,
se evaluan los acuerdos comerciales bilaterales y plurilaterales a través de funciones de
transferencia utilizando una variable ficticia de 0 y 1. La estimacion de los efectos dinamicos
se lleva a cabo mediante un proceso ARMA (p,q), contrastando con la maxima verosimilitud
mediante la modelizacién ARIMA. Esta estructura las funciones de transferencia y el ruido
blanco en el andlisis.
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1.2. Planteamiento del problema

Ecuador se destaca como un pais exportador de materias primas en su balanza
comercial. EI comercio internacional representa un pilar fundamental para el crecimiento
econémico, apoyado por instrumentos de asistencia econémica tanto para paises
exportadores como importadores. Los tratados de libre comercio tienen como objetivo
facilitar el intercambio, con el fin de aumentar los ingresos y establecer politicas comerciales
solidas (Banco Central del Ecuador, 2019).

La implementacién de estrategias relacionadas con los acuerdos bilaterales en vigor,
las politicas comerciales, asi como los niveles de inventario de produccion, distribucion y
consumo, conllevan beneficios significativos en la aplicacion comercial de Tratados de Libre
Comercio (TLC) y Acuerdos Comerciales Regionales (ACR). Esto permite una
diversificacion de beneficios y abre posibilidades cercanas para mantener un superavit en la
balanza comercial, en comparacion con un déficit. Estos procesos contribuyen de manera
efectiva al establecimiento de una integracion econdémica a nivel global.

El sesgo regional en la orientacion al comercio se explica por factores como la baja
incidencia de costos de transporte, la proximidad geogréfica y la reduccion de barreras
arancelarias en el intercambio de bienes y servicios, resultado de acuerdos preferenciales en
el &mbito del comercio regional. No obstante, con el tiempo, esta orientacion puede
desalentar la formacién de relaciones comerciales interregionales, a medida que se
establecen flujos de inversion extranjera directa (IED) y se crean empresas transnacionales
con cadenas de suministro a nivel global (Romero, 2015).

Ecuador se situa en la consolidacion de la perspectiva comercial de América Latina al
optar por Acuerdos de Libre Comercio (ALC) y Acuerdos Comerciales Preferenciales
(ACP). Durante el periodo de 1997-2004, se observa que 39 paises suscriben acuerdos de
libre comercio y 29 paises firman acuerdos de comercio preferencial. Estos Gltimos se
refieren a preferencias comerciales unilaterales, donde los paises desarrollados otorgan
aranceles preferenciales a las importaciones provenientes de paises en desarrollo. En
consecuencia, el 25% de los paises de América Latina establecen acuerdos de libre comercio
(ALC) a nivel regional con el propésito de promover una mayor integracion econémica. Sin
embargo, se presentan desafios, como la ubicacién geogréafica de los socios comerciales
tradicionales de la region, que ya tienen mercados consolidados en comparacion con la
creacién de nuevos mercados. Por lo tanto, los acuerdos de libre comercio (ALC) no son
considerados como una politica comercial activa. En su lugar, los paises optan por estrategias
de exportacion basadas en las ventajas comparativas (Dingemans & Ross, 2012).

Las previsiones econdmicas analizadas por la Organizacion Mundial del Comercio
(OMC), tanto en un andlisis ex ante como ex post, de la crisis epidemioldgica del Covid-19,
indican un desequilibrio en los acuerdos comerciales vigentes, lo que ha llevado a una
desaceleracién econdmica a nivel mundial (Organizacién Mundial del Comercio, 2019).
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La crisis sanitaria del afio 2020 paraliz6 las principales cadenas de valor a nivel
mundial. En el caso de China, las relaciones comerciales con los paises de América Latina
mostraron que las exportaciones representaron un 17% con respecto al Producto Interno
Bruto (PIB), mientras que las importaciones representaron el 4%. Por otro lado, las
importaciones percibidas por Estados Unidos desde América Latina y el Caribe
disminuyeron del 4% al 2% en términos anuales (Bonomelli, 2020).

La Organizacién Mundial del Comercio (OMC) sostiene que la situacién comercial se
examina en funcién de la diversificacion y redistribucién de los flujos comerciales,
especialmente en relacién con las restricciones impuestas por la pandemia. En este sentido,
los flujos comerciales se vieron afectados por el cierre de fronteras y la promocion de la
produccion a nivel nacional.

Para el afio 2021 el comercio decae en el 32%, pero, con impulso del 21% al 24% con
respecto a las politicas comerciales implementadas por cada gobierno (Organizacion
Mundial del Comercio, 2020).

Ecuador participa en estos acuerdos tanto bilaterales como plurilaterales en
conformidad con las directrices de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC). Por lo
tanto, los Tratados de Libre Comercio (TLC) estan integrados tanto a nivel regional como
global. Sin embargo, las recurrentes crisis economicas que atraviesa el pais generan
relaciones comerciales con un saldo deficitario, lo que impulsa la implementacion de
politicas comerciales orientadas a fomentar las exportaciones y controlar las importaciones.
Las asimetrias se determinan a partir de los beneficios o pérdidas derivados de la firma de
un acuerdo comercial.

La culminacion de acuerdos comerciales en Ecuador ha ampliado el marco de una
balanza comercial deficitaria debido al bajo nimero de acuerdos comerciales vigentes en el
pais. Aunque en América Latina existen bloques econdmicos que promueven el intercambio
comercial y la integracion regional, las asimetrias surgen debido a la diversidad econémica,
social y estructural del sistema productivo. La Organizacion Mundial del Comercio (OMC)
supervisa los acuerdos comerciales establecidos por sus paises miembros con el fin de
planificar e implementar nuevas politicas comerciales que fomenten la inclusion comercial.

La fluctuacion de convenios internacionales que Ecuador mantiene con el resto del
mundo plantea un problema comercial inherente al comportamiento de los flujos
comerciales. Estos acuerdos comerciales facilitan la apertura de mercados, pero las
disparidades persisten. Dichos acuerdos contribuyen tanto a las exportaciones como a las
importaciones, lo que significa que tienen un impacto en el crecimiento econémico. Sin
embargo, surge la pregunta de si benefician de manera significativa al pais comerciante. Para
abordar este problema, se plantea la siguiente pregunta de investigacion: ;Qué efectos
generan los acuerdos comerciales bilaterales y plurilaterales en los flujos comerciales de
Ecuador con el resto del mundo durante el periodo de 1980-2021?
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1.3.

1.3.1.

a.

1.3.2.

Objetivos

Objetivo General

Determinar las implicaciones de las asimetrias de los acuerdos bilaterales y
plurilaterales de libre comercio entre el Ecuador y el resto del mundo,
mediante un modelo alternativo para estimar los efectos dinamicos, periodo
1980-2021.

Obijetivos Especificos

Analizar las teorias econémicas relacionadas con los flujos comerciales y las
asimetrias de los acuerdos bilaterales de libre comercio entre Ecuador y el
resto del mundo.

Explicar el comportamiento de los flujos comerciales de Ecuador con el resto
del mundo, durante el periodo 1980 — 2021.

Identificar las asimetrias y los efectos dindmicos de los acuerdos bilaterales y
plurilaterales con relacion al consorcio de flujos comerciales de integracion
economica.
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CAPITULO Il
2. MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes

Las investigaciones llevadas a cabo sobre el modelo econométrico dinamico, asi como
otras investigaciones relevantes sobre flujos comerciales en diferentes marcos temporales,
han logrado identificar una serie de resultados con un potencial significativo para la ciencia
econdmica. Asimismo, han tenido un impacto en factores como las crisis econémicas,
politicas comerciales, integracion econdémica y globalizacion.

En ese contexto, Garcia y Rodriguez (2018) a través de un modelo de andlisis factorial,
en el caso de los flujos comerciales, y funciones de transferencia para los acuerdos
comerciales de libre comercio, junto con la implementacion de las variables mediante un
modelo ARIMA, se estima el impacto dinamico de los acuerdos comerciales de libre
comercio sobre las exportaciones bilaterales de los paises. Esto representa un enfoque
alternativo para evaluar los efectos ex — post de los acuerdos bilaterales en los flujos
comerciales internacionales. La aplicacion de funciones de transferencia en el impacto
dinamico sobre los acuerdos comerciales permite identificar los beneficios obtenidos por
cada pais en el marco de dichos acuerdos.

Los Acuerdos de Libre Comercio (ALC) firmados por los paises de América Latina
representan estrategias de integracién econémica regional que se remontan a 1990. Estos
acuerdos han contribuido a la consolidacion de exportaciones, impulsando un mayor
crecimiento economico en los paises involucrados. Estos acuerdos establecen socios
comerciales y se basan en politicas de transaccion detalladas que pueden ser analizadas a
través de datos estadisticos de comercio de mercaderias (COMTRADE). Todo esto se
enmarca en el concepto de ventajas comparativas, junto con la adopcion de enfoques
dinamicos por parte de los gobiernos a través de politicas activas (Dingemans & Ross, 2012).

La estimacion de la rigidez de precios en los mercados de transacciones bilaterales
crea un momento de influencia en el comportamiento de las series temporales de los precios
transversales. Estos estan asociados a los miembros comerciales de una misma organizacion,
como es el caso de la Organizacion de las Naciones Unidas para la Alimentacion y la
Agricultura (FAO), segln la investigacion llevada a cabo por Oglend et al., (2022) los
indices de precios de los alimentos en condiciones de exportacion o importacién no
contienen informacién completa sobre las transacciones para mantenerlas privadas, lo que
incrementa la incertidumbre. Los precios de las transacciones muestran rigidez en el
mercado, con un énfasis en las asimetrias determinadas por la velocidad de suscripcién de
los precios, lo que genera un sesgo medio incondicional. Esto resulta en ajustes asimétricos,
lo que significa que los modelos gaussianos latentes se ajustan mejor a las funciones
objetivas. La investigacion realizada revela una desviacion estandar de los residuos al
modelar objetivamente la asimetria, lo que lo diferencia del modelo gaussiano. Esto se refleja
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en correlaciones positivas en los momentos fuera de la muestra, como el sesgo de la media
y la curtosis.

Las asimetrias presentes en los acuerdos bilaterales de libre comercio se han estudiado
en el contexto de una economia pequefia como Bangladesh, considerando variables como la
balanza comercial (TB), el logaritmo de la balanza comercial (LTB) y el tipo de cambio real
(TCR). Estas variables se agregaron en totales ponderados por el comercio de las variables
desagregadas para determinar la existencia de un sesgo. Los resultados de la investigacion,
al analizar series temporales agregadas y compararlas con series temporales de panel, indican
que el modelo de series temporales asimétricas no toma en cuenta la dependencia cruzada.
Sin embargo, respalda la existencia de una curva J para Bangladesh en el nivel agregado. La
dependencia de seccion cruzada en el analisis de series temporales agregadas lleva a una
sobreestimacion de los efectos de la depreciacion de la moneda y amplifica el impacto en el
contexto actual de apreciacion de la moneda. Esto se observa en la formulacion robusta de
los rezagos en los modelos CS-ADRL y CS-NLARDL (Khatoon et al., 2022).

En otra investigacion, se lleva a cabo un analisis comparativo del bienestar derivado
de dos acuerdos comerciales regionales: el Area de Libre Comercio de la ASEAN (AFTA)
y el Area de Libre Comercio de Asia Meridional (SAFTA). El analisis se centra en la
ponderacion de la reduccion o eliminacion de barreras arancelarias y no arancelarias en el
contexto de la mitigacion bilateral a nivel internacional. Para este propdsito, se emplea una
metodologia basada en ecuaciones de gravedad aplicadas a los flujos comerciales, con un
enfoque en el efecto mixto. Los resultados obtenidos indican lo siguiente: si el AFTA no
estuviera en vigencia, el impacto en el equilibrio total de dotacion resultaria en una
disminucion del 3,08% en el PIB real. Por otro lado, los acuerdos comerciales bilaterales
generan un incremento promedio del 0,02% en el PIB real de terceros paises. A nivel
mundial, se registra una pérdida del 0,14% debido al efecto de desvio del comercio. En el
caso del SAFTA, se observa un aumento en el bienestar para sus miembros, pero también se
generan asimetrias en las ganancias entre paises. Por ejemplo, India, Bangladesh, Butéan,
Maldivas, Nepal, Pakistan y Sri Lanka experimentan una disminucion en su PIB real de un
6% a un 10%, excluyendo a India debido a su papel central en el comercio regional. Esto
resalta que los Acuerdos Comerciales Regionales (ACR) son inherentemente enddgenos, lo
que puede llevar a resultados inconsistentes en los coeficientes estimados. No obstante, el
efecto de desviacion del comercio para paises no miembros resulta insignificante (Hossain,
2018).

El impacto asimétrico en la balanza comercial entre China y Europa se refleja en el
tipo de cambio. Mediante el uso de un modelo no lineal de autorregresion de rezagos
distribuidos (NARDL), se obtienen resultados empiricos que evidencian efectos no lineales
y asimétricos sobre la balanza comercial en la relacion del tipo de cambio entre China y
Estados Unidos. Las pruebas de asimetria a corto y largo plazo, realizadas a través de la
prueba de Wald, indican que la variacién negativa del tipo de cambio tiene un menor impacto
en la balanza comercial en comparacion con la depreciacion del RMB, lo cual es
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estadisticamente significativo. Este fendmeno se considera de naturaleza asimétrica en las
fluctuaciones del tipo de cambio del RMB.

Adicionalmente, se observa que el efecto de ajuste causado por la apreciacién del RMB
es mayor que el efecto de la depreciacién. También se identifica una relacion asimétrica en
la balanza comercial entre China y Europa, representada por un efecto multiplicador
dindmico en la volatilidad negativa. Por otro lado, el impacto en la balanza comercial entre
China y Japdn responde de manera dindmica y positiva ante la depreciacién, lo que indica la
persistencia de una asimetria influenciada por el shock unitario en el tipo de cambio (Jiang
& Liu, 2022).

En el contexto de los términos de intercambio y los efectos de la eficiencia global en
la consecucién de los Tratados de Libre Comercio (TLC), se ha evidenciado, a través de
métodos de datos de panel, una causalidad bidireccional entre el comercio y los TLC. Esto
se ha logrado mediante el uso de la gravedad estructural para estimar los efectos de los TLC.
Es importante sefialar que se ha observado la presencia de flujos comerciales cero, asi como
la heterocedasticidad en los mismos, y se ha abordado la endogeneidad de los tratados de
libre comercio y los términos de resistencia multilateral, utilizando el enfoque de pseudo-
méxima verosimilitud de Poisson (PPML). Se ha encontrado que omitir los flujos
comerciales en cero puede sesgar las estimaciones, particularmente en el enfoque estandar
de OLS logaritmico-lineal. Como resultado, se obtienen estimaciones de coeficientes
inconsistentes. Los resultados sugieren que los acuerdos de libre comercio tienen efectos
positivos y un impacto econdmico estadisticamente significativo en los flujos comerciales
de los paises miembros. Los métodos analizados también indican la presencia de efectos de
externalidad internacional, los cuales pueden influir en los cambios de politica, y exploran
la incursion en el regionalismo como un posible camino hacia el comercio global (Anderson
& Yotov, 2011).

El estudio sobre la Alianza del Pacifico y el Mercosur analiza la integracion economica
con un enfoque en la unificacion y equidad comercial. Utiliza una metodologia de redes que
se centra en ciertas propiedades estructurales como la cercania, el grado y la intermediacion.
El estudio revela asimetrias en términos de dominacidn, principalmente debido a la alta
centralidad de ciertos miembros en el tratado, que se debe al peso econémico que estos tienen
en relacion con el PIB.Esta tendencia amplifica la participacion de las exportaciones de los
blogues econdémicos, como Brasil, Uruguay y México. Se observan coeficientes de cohesion
de 0,91 para la Alianza del Pacifico y 0,94 para el Mercosur, lo que indica una alta cohesion
en ambos bloques. Sin embargo, se identifica un alto indice de cercania e intermediacién
que presenta disparidades entre los paises del Mercosur y los que conforman la Alianza del
Pacifico.En consecuencia, la centralidad sugiere que paises como Brasil y México ocupan
posiciones prominentes en correlacion con el tamafio de sus economias. No obstante, se
observa un desfase causado por la falta de politicas y acuerdos en el marco de la integracion
que fomenten el intercambio comercial entre los paises miembros de las asociaciones
actuales (Vilchis, 2016).
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Las estimaciones transversales respecto a los efectos de los acuerdos de libre comercio
en los flujos comerciales bilaterales de paises miembros se llevaron a cabo a través de
econometria no parameétrica de los tratamientos a largo plazo. Este analisis se realiz6 con el
fin de visualizar retrospectivamente los casos de la Comunidad Econémica Europea (CEE)
y el Mercado Comun Centroamericano (MCCA). Se observé un crecimiento gradual en los
acuerdos comerciales a lo largo del tiempo. También se tuvieron en cuenta los efectos
retardados de los términos de intercambio y el crecimiento del regionalismo. Los resultados
obtenidos proporcionaron participaciones reales comerciales y se ajustaron por sesgos, lo
cual mostré una tendencia consistente con las estimaciones tipicas realizadas mediante
Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO) (Baier & Bergstrand, 2009).

El nimero de acuerdos comerciales de libre comercio (TLC) tiene un impacto
significativo en las caracteristicas econémicas y en las ganancias netas de bienestar
asociadas a un TLC entre dos paises. Se empled un modelo logit parsimonioso que incorpora
términos de FTA multilateral y ROW FTA en los efectos propios y empiricos. En este
contexto, el modelo BB considera dos paises, 1A y 1B, que tienen un TLC bilateral para
mejorar la ganancia de bienestar. La distancia bilateral dentro del mismo continente se
estima como un efecto positivo en la transversalidad en el modelo BB, con coeficientes
relativamente grandes en las primeras variables, lo que indica ganancias de utilidad en
relacion con el bienestar. La proliferacion de los acuerdos bilaterales desencadena politicas
de liberalizacion competitiva. En este contexto, las probabilidades de respuesta marginal
muestran indices de efectos de TLC propio y TLC cruzado en fuentes de interdependencia
(Baier et al., 2014).

Los acuerdos comerciales bilaterales o plurilaterales pueden generar asimetrias entre
los paises o bloques regionales, ya que las capacidades econdmicas, productivas y sociales
suelen ser diferentes debido a las politicas implementadas en el acuerdo comercial. Es crucial
implementar procesos de mitigacion para promover la equidad entre los paises participantes,
con un enfoque dinamico que busque beneficios mutuos en términos de exportaciones e
importaciones. Esta relacion comercial también puede conducir a la reduccién o eliminacion
de barreras arancelarias, lo que facilita una mayor apertura de mercados.

2.2. Comercio Internacional

El comercio internacional implica el intercambio de bienes econdmicos entre
habitantes de dos o mas naciones, tanto en términos de exportaciones como de
importaciones. Este intercambio contribuye a la distribucién diversificada de recursos
econdmicos y a la posibilidad de producir bienes segin gustos y preferencias. La relacién
entre el comercio internacional y el crecimiento econdémico se fundamenta en factores como
la reduccion de la pobreza, el desarrollo industrial, la gestion de recursos naturales y
financieros, asi como la satisfaccion de la demanda y la comercializacidén de productos. En
este contexto, se destaca la importancia de la ventaja comparativa, que surge de la
concentraciéon y aprovechamiento de los recursos en el proceso productivo. La
especializacion juega un papel crucial en la eficiencia comercial y la inclusién social,

25



permitiendo un aumento de los ingresos a nivel nacional a través del incremento de los flujos
comerciales. (Caballero et al., 2013).

El comercio internacional se remonta a teorias econdémicas que surgieron con el
intercambio de riquezas influenciado por las diferencias climaticas. La industrializacion, por
su parte, ha traido consigo efectos de crecimiento econdmico y desarrollo de servicios en
regiones menos desarrolladas. El comercio internacional determina la utilidad en
competencia con el mercado global, y las ventajas de participar en él se traducen en un
aumento de los ingresos en la balanza comercial del pais, asi como en una expansion y
diversificacion de las exportaciones e importaciones, apertura de nuevos mercados y
oportunidades de negociacion comercial, entre otros beneficios. No obstante, también se
pueden presentar desventajas, como la exclusion de la produccién nacional debido a la
competencia extranjera, el incremento de la carga tributaria, la proliferacién del comercio
ilegal y la explotacion de un pais por parte de otro (Mendoza Juérez et al., 2014).

El comercio internacional comprende manifestaciones de liberalizacion e incidencia
en los conceptos de libre mercado. Para Montenegro (2020) la crisis global desencadenada
por la pandemia de COVID-19 puso de manifiesto la vulnerabilidad del sistema econémico
y financiero en cuanto a la estabilidad de las negociaciones internacionales. Las medidas
adoptadas por los gobiernos durante los periodos de confinamiento tuvieron un impacto
desestabilizador en la produccion y la distribucion de bienes y servicios. Esto condujo a
escasez de productos esenciales y a la interrupcion de contratos comerciales previamente
establecidos. Fue un recordatorio importante de la importancia de contar con estrategias de
contingencia y de adaptabilidad en el comercio internacional ante situaciones inesperadas y
crisis de tal magnitud.

2.2.1. Teorias tradicionales del comercio internacional

Adam Smith argumentaba que, en el comercio internacional, las personas buscan
satisfacer sus propios intereses y obtener beneficios individuales, en lugar de actuar por
altruismo. Segun su teoria de la ventaja absoluta, la especializacion y division del trabajo
conducen a un aumento en la productividad y capacidad de produccion de los bienes y
servicios, lo que a su vez resulta en un mayor beneficio para todas las partes involucradas en
el intercambio (Schumacher, 2012). En efecto, la division del trabajo, en consenso con las
ventajas absolutas, especifica variables cuantitativas y cualitativas de la produccion, lo que
resulta en un incremento con incursion en el desarrollo tecnolégico. Esto conlleva un énfasis
en el crecimiento econdmico y un aumento de la rigueza nacional, es decir, 'a mayor
especializacion, mayor crecimiento.

La liberalizacion econdmica prevista por la corriente de Adam Smith, al introducir una
economia cerrada a la apertura de sus fronteras comerciales genera una relacién dindmica
entre el comercio y el crecimiento (Schwartz, 2001). La proporcionalidad del comercio entre
naciones depende del nivel de especializacién que mantenga cada una, como persuade la
teoria en la industrializacién, forma parte del yacimiento de un nuevo concepto en la
proactividad en las industrias como es la division del trabajo en consolidacion de mayor
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eficiencia y eficacia en los recursos frente a los costes, licitamente del transporte (Mufioz
Puigcerver, 2021).

La divisién del trabajo radica en mercados de mayor diversificacion como una mayor
especializacion en el aumento de la productividad, habilidad de la mano de obra, eficiencia
en los procesos productivos e incursion tecnolégica en cuanto a la maquinaria; reducirian el
coste de produccion (Perdices, 2003). Sin embargo, la relacién directa entre comercio y
crecimiento es prevista en la consolidacion de los mercados con un Optimo rango de
especializacion profundizada en la teoria de la ventaja absoluta que radica en los costes como
variable de especializacion internacional, donde un pais produciria si fuesen menores en
relacion de otros paises caso contrario al ser superiores de los bienes de su economia, no
generaria ningan bien (Mufoz Puigcerver, 2021).

La ventaja absoluta especifica la produccién de un pais respecto a otro, es decir
compara las productividades de la industria (Suranovic, 2010), se define como:

ae < a’ic
1)
aLC: Factor del trabajo del producto C en el pais A.
La ecuacion 1, muestra que el costo de recursos es menor. Otra manera de
desarrollarlo:
1 1

Ac Qe

)
En la ecuacion 2, muestra que la productividad laboral en un pais es mayor con relacion
a otro, asi un pais genera mayor cantidad producida por hora de trabajo.

La teoria de Adam Smith en la corriente clasica fue refutada por David Ricardo con la
introduccion de la teoria de ventaja comparativa dentro del comercio internacional. Massia
y Sotelo (1996) parte de la ventaja absoluta, considerando el coste de oportunidad. Esto
significa que, en un escenario de libre comercio, un pais se especializara en la produccion
de bienes en los que tenga una ventaja comparativa mayor en términos de costes, y donde el
costo de oportunidad de produccion sea menor que en otra nacion.

La teoria de la ventaja comparativa establecida por David Ricardo no surge de una
simple comparacion de los costos de produccion, sino de las diferencias en los costos
relativos. Esto puede ejemplificarse con la comercializacion de dos productos, donde la
frontera de posibilidades demuestra los limites de los recursos en una economia, lo que
equivale al precio relativo. Esto se representa en términos de dos unidades como produccion
indirecta de la dotacion de recursos laborales. Por lo tanto, la especificacion del modelo
ricardiano en torno a la oferta y la demanda determina el precio internacional de equilibrio,
el cual se analiza en la estimacién de los beneficios relativos que cada economia obtendra
en una relacion comercial (Lugones, 2008).
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Segun Suranovic (2010) la ventaja comparativa parte de la pendiente de frontera de
posibilidades, —(ZLC) corresponde al costo de oportunidad, es decir X es el costo de producir
Lw

un bien y que la pendiente se encuentra delimitada de un pais A, a un pais B. Un pais
mantiene ventaja comparativa cuando el costo de produccion es menor con relacion a otro,
la expresion viene dada como:

arc arc*
<

arw ALy~

3)
a,: Factor de trabajo del producto C en el pais A.
a,y - Factor de trabajo del producto W en el pais A.
a, - Factor de trabajo del producto C en el pais B.
a,y+. Factor de trabajo del producto W en el pais B.

En la ecuacion 3, indica que un pais debe renunciar a una menor cantidad de un bien
para producir mayor cantidad de otro bien, pero la curva de posibilidades del pais A sera
maés plana a diferencia de la curva de posibilidades del pais B. La multiplicacion cruzada
muestra lo siguiente:

arc Arc+ Arc+ arc
< - <
Qrw Ay~ Qrw+  QLw

(4)

Esto quiere decir que el pais B tiene una mayor ventaja comparativa al tener un costo

de oportunidad menor que el pais A. Sin embargo, también implica que el pais A posee una

ventaja comparativa en alguno de los bienes, ya que no es posible que un pais mantenga
ventaja comparativa en todos los bienes producidos (Suranovic, 2010).

El modelo de Heckscher-Ohlin ilustra las disparidades de productividad entre paises
que se acuerdan en el libre comercio, al usar un factor de produccion abundante de manera
intensiva. Esto se refleja en el patron de especializacion o ventaja comparativa. La relacion
entre el factor de produccion determina la remuneracion de ese factor, estableciendo una
conexion directa entre el comercio internacional y la distribucion del ingreso. Esto implica
una remuneracion de capital mayor que la inicialmente empleada en mano de obra. En
definitiva, la competitividad en el libre comercio potencia los beneficios del comercio
internacional hacia dentro de las economias (Pereyra, 2015)

La teoria de Heckscher-Ohlin combina la ventaja comparativa y la especializacion de
un pais en funcion de los recursos factoriales que posee. EI modelo se basa en los supuestos
de la teoria neoclasica, centrandose en los factores de produccion trabajo (L) y capital (K).
Las funciones de produccién muestran rendimientos positivos y decrecientes para cada
factor, con rendimientos constantes a escala. EI modelo considera la produccién de dos
Unicos bienes con un factor determinado y diferentes intensidades factoriales. También se
analiza la relacion de los precios relativos y la composicion de la demanda de los dos bienes,
que es idéntica en ambos paises debido a la relacion del precio relativo en la interaccion con
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el nivel de ingresos. En resumen, el modelo H-O establece que un pais debe especializarse
en el bien en el cual posee una mayor utilizacion como factor productivo. Un pais comerciara
cuando la ganancia derivada del comercio sea mayor que su frontera de posibilidades de
produccion (FPP), lo que forma la base del comercio internacional y se basa en la
diferenciacion de precios (Josabeth & Avilés, 2015).

El modelo de Heckscher — Ohlin define la abundancia relativa de factores pues bien el
pais | y el pais Il y como factores productivos el capital (K) y el trabajo (L), por esta razon
(Josabeth & Avilés, 2015)., lo define como:

Parametros fisicos de K/L del pais | superior a K/L del pais 11, dado por:

1)~ (1), .

Y, por consecuente se deduce que el pais Il es mayor en trabajo (L) que el pais I,

expresado:
K K
(z),, g (z),
(6)

La abundancia relativa no depende del tamafio del pais, por el contrario, se basa que
la proporcion de dotacion de factores sea distinta entre los dos paises, y no las cantidades
absolutas. En precios relativos, la remuneracion del capital es r y la del trabajo w, dado que:

),> @),

Ademas, define que el pais 1l es mas abundante en trabajo, lo que muestra que:

()

(8)

2.2.2.  Nueva teoria del comercio internacional

En la nueva Teoria del Comercio Internacional (NTCI), en comparacién con la Teoria
Clasica del Comercio Internacional (TCCI), se abordan nuevas perspectivas para la
comprension de la economia internacional. Estas incluyen cuestiones como las fallas del
mercado en el ambito macroeconémico, la competencia imperfecta, las externalidades, el
optimo de Pareto, el comercio intraindustrial y las economias de escala.En este Gltimo punto,
dentro del marco de la NTCI, las economias de escala desempefian un papel crucial en el
intercambio intraindustrial y en la especializacion de bienes que satisfacen las necesidades
tanto del mercado local como del internacional. EI comercio surge como resultado de los
rendimientos decrecientes o las economias de escala, lo que impulsa la especializacién en la
produccién y comercializacion, sin necesidad de una diferenciacién sustancial en los factores
de produccion (Gracia Hernandez, 2009).
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2.2.2.1. Modelo de competencia monopolistica

En un mercado competitivo, las empresas son tomadoras de precios, lo que significa
que los vendedores acttan en funcién del precio actual del mercado sin considerar el precio
al que venden sus productos. En contraste, en un mercado de competencia imperfecta, las
empresas tienen la capacidad de influir en el precio de sus productos y el aumento de las
ventas puede depender de reducciones en los precios. Este tipo de mercado suele involucrar
a un pequefio niamero de productores que ofrecen productos diferenciados en comparacion
con sus rivales. La competencia monopolistica se basa en dos supuestos principales. En
primer lugar, implica la diferenciacion de productos que compiten entre si. En segundo lugar,
cada empresa acepta los precios determinados por la competencia como dados. En resumen,
la competencia monopolistica se refiere a un escenario en el que las empresas se enfrentan a
una rivalidad significativa entre si, a pesar de ofrecer productos diferenciados (Krugman &
Obstfeld, 2006).

Segun (Krugman & Obstfeld, 2006), establecen que la competencia monopolistica
parte de:

1 _
Q=5X E—bx(P—P)
©)

Donde Q son las ventas de una empresa, S ventas totales de la industria, n el nimero
de empresas de la industria, P el precio de la empresa y P el precio establecido por los
competidores. En el modelo de competencia monopolistica todas las empresas son
simétricas, pero cuando las empresas establecen el mismo precio P = P, nos dice que la
produccién de la empresa Q es una cuota 1/n de las ventas totales de la industria S. Por tanto,
el coste medio depende del tamafio de la empresa:

CM=—+4+c=nXx—-++c

(10)
La ecuacién 10, expresa que mientras mas empresas hay en la industria mayor es el
coste medio, especificando que cuantas mas empresas existan, menor sera la produccién de
cada una. El precio depende del nimero de empresas en la industria aumentando la
competitividad y el precio serd menor:
Q=(S/n+SXbxP)—SXbxP
(11)
Siendo b el pardmetro que mide la cuota de mercado respecto al precio, para establecer
el ingreso marginal de una empresa tipica:
Q
SXb

IMg =P —
(12)
Las empresas maximizan sus beneficios e igualan el ingreso marginal al coste
marginal:
Img=P—-Q/(SXb)=c
(13)
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En caso de que todas las empresas fijen el mismo precio cada una viene por la cantidad
de Q=S/n, relacidon entre el nimero de empresas y el precio:

P=c+1/(bxn)
(14)
La ecuacion 14, especifica que cuanto mayor sea la cantidad de empresas menor sera
el precio fijado por cada una con pendiente negativa PP, la cual muestra que cuantas méas
empresas hay la competitividad serd mayor (Krugman & Obstfeld, 2006).
La competencia monopolistica produce diferencia en el patrén de comercio:

Figura 1. Division de competencia monopolistica

4 N
*La ventaja comparativa explica que el pais con
Comercio interindustrial abundante capital es exportador (capital-intensivo) e
importador (trabajo-intensivo).
N\ </
4 N
*No refleja ventaja comparativa, son economias de
Comercio intraindustrial _ escala con restriccion de produccién e
independencia del comercio internacional por la
relacién capital-trabajo.
. J/
4 ™
Patrén de comercio *Determinado por caracteristicas subyacentes de cada
intraindustrial es imprescindible pais con respecto a la produccidn.
. J/
4 ™ - -
fmportancia relativa *Todo el comercio se fundamenta en la ventaja
intraindustrial e interindustrial comparativa, pero el Comerclo interindustrial es
de similitud disminuido por larelacién capital-trabajo v el
intraindustrial es dominante en economias de escala.

AN J

Nota: Elaboracion propia en base a la division de competencia monopolistica de (Krugman & Obstfeld, 2006).

La mayor parte del comercio a nivel mundial es intraindustrial, ya que supera las
ganancias adicionales derivadas del comercio internacional basado en ventajas
comparativas. Esto se debe a que existe un mayor beneficio en mercados amplios gracias a
la apertura comercial, lo que lleva a una reduccion en la cantidad de productos y un aumento
en la cantidad de bienes disponibles. En este sentido, un pais puede producir cada bien a
mayor escala, con una mayor productividad y a menor costo. Al mismo tiempo, la diversidad

de bienes beneficia al consumidor al ofrecerle mas opciones. Matematicamente se entiende

|exportaciones—importaciones|
como [ =1-

exportaciones T importaciones siendo |exportaciones — importaciones| el

valor absoluto de la balanza comercial, si las exportaciones e importaciones de un pais son
idénticas en una industria entonces 1=0 (Krugman & Obstfeld, 2006).
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2.3. Organizacion del comercio internacional

2.3.1. Integracion econémica

La integracién econdmica se centra en cuestiones comerciales y en la formulacién de
politicas destinadas a fomentar la cooperacion internacional. De esta manera, busca
satisfacer las necesidades de una o mas economias. La integracion econdémica implica la
uniéon de varios paises con el objetivo de tomar medidas para eliminar formas de
discriminacion (Aguirre et al., 2015). Este proceso consolida la perspectiva de la teoria
econdmica en el ambito comercial, especialmente en relacion con el Orden Econdémico
Internacional (OEI) establecido tras la Segunda Guerra Mundial (SGM) y el Acuerdo
General sobre Aranceles y Comercio (GATT). Estos acuerdos promueven politicas de
liberalizacién econdmica y determinan el nivel de desarrollo de los paises involucrados
(Limon Villegas et al., 2021).

La integracion econdémica implica la firma de acuerdos comerciales que buscan tomar
decisiones en el contexto de la globalizacidn. Sin embargo, este proceso a menudo conlleva
desigualdades en los beneficios entre los paises. La falta de avances en las negociaciones
comerciales multilaterales de la Ronda Doha ha llevado a un aumento en los acuerdos
comerciales bilaterales y a la inclusion de acuerdos expansivos que involucran a docenas de
paises y nuevas negociaciones (Florensa et al., 2018).

La existencia de dos estrategias de reconfiguracion regional es evidente: la estrategia
del Pacifico, que involucra a paises como Chile, Colombia, México y Per(, los cuales tienen
una mayor integracion econémica con economias fuera de la region, especialmente con
Estados Unidos y la Unidn Europea. Por otro lado, esta la estrategia del Atlantico, que
incluye paises como Argentina, Bolivia, Brasil, Ecuador y Venezuela. Estos paises muestran
un interés relativamente menor en la integracion con mercados extrarregionales (Florensa et
al., 2018).

Los acuerdos de integracion surgen principalmente de los acuerdos comerciales,
especialmente los preferenciales que llevan a cabo los paises miembros. Por lo tanto, las
Zonas de Libre Comercio o los Tratados de Libre Comercio se implementan cuando los
paises ya han logrado la desgravacion arancelaria, lo que indica una mayor integracion
econdmica y una mejora en la cantidad y calidad del comercio. Los progresos en la operacion
conjunta entre paises resultan en experiencias institucionales y acuerdos eficaces. Sin
embargo, también pueden surgir a partir de objetivos de integracion politica y de una
planificacion estatal orientada hacia la division del trabajo (Cornejo Ramirez, 2021).

La integracion econdmica, segun su definicion, se refiere a la cooperacion entre paises
con el fin de lograr objetivos comunes. Este proceso implica la liberacién del comercio vy,
como condicion final, la creacién de un mercado comun que implica una interdependencia
tanto en factores econdémicos como politicos. En América Latina, los esfuerzos hacia la
integracion regional surgieron en la década de 1960 con la creacién de la Asociacion
Latinoamericana de Libre Comercio, el Mercado Comun Centroamericano y la Comunidad

32



Andina (CAN). Estos acuerdos se establecieron con el propésito de promover la
industrializacién y el crecimiento econémico en la region (Martinez Castillo, 2017).

Los acuerdos de integracion econdmica siguen una serie de pautas. En primer lugar,
se inicia con la liberalizacion de nuevos acuerdos, especialmente a partir de la década de los
90. En segundo lugar, los acuerdos recientes estan enfocados en reducciones arancelarias
preferenciales. En tercer lugar, se incluyen acuerdos sectoriales restrictivos, especialmente
en comparacion con los acuerdos comerciales mas antiguos. Estos ultimos estan orientados
a la programacion a nivel subregional y buscan limitar la expansion del comercio en ciertos
sectores. Cuarto, es importante destacar que estos acuerdos no abarcan completamente los
servicios, aunque existen excepciones como el transporte maritimo y aéreo, que estan dentro
del contexto de libre comercio de bienes. Por Gltimo, estos acuerdos generalmente no
incorporan la formacion o innovacidn de instituciones supranacionales, ya que los gobiernos
pueden ser renuentes a ceder parte de su soberania en la promocion de acuerdos de
integracion (Fuentes, 1994).

La industrializacion representa un proceso fundamental para el desarrollo econémico
al promover la diversificacion de los sectores productivos. En el contexto de América Latina,
es importante destacar que el proceso regresivo del ingreso no siempre conlleva un beneficio
equitativo en términos de distribucion de la riqueza. Por esta razdn, se promueve la creacion
de zonas de libre comercio y la articulacion de un mercado comun con el objetivo de
impulsar la industrializacién y lograr una mayor hegemonia en este &mbito. Los tratados
comerciales se convierten en puntos de partida para los gobiernos en su busqueda de un
crecimiento econdmico optimo y en la realizacién de negociaciones de trascendencia. Esto
es especialmente relevante en paises latinoamericanos que enfrentan resistencia o
disminucion en la proteccion aduanera (Prebisch, 1962).

Los modelos de integracion regional se pueden clasificar en tres ejes principales: el eje
de regionalismo abierto, el eje revisionista y el eje anti sistémico. Desde una perspectiva
Weberiana, también es posible analizar los modelos de integracion regional en términos de
regionalismo estratégico y regionalismo productivo (Ruiz, 2013).

De acuerdo con, lo planteado en los ejes y modelos de integracion regional de América
Latina presenta:
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Figura 2. Ejes y modelos de integracion regional en América Latina.
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Nota: Elaboracion propia de los ejes y modelos de integracion regional en América Latina en base a (Ruiz,
2013).

Los modelos de integracion buscan consolidar ejes comerciales mediante la creacion
de un mercado comin o una zona de libre comercio. Las caracteristicas de estos modelos
varian segun si se trata de un pais en desarrollo o uno en vias de desarrollo. El proposito es
facilitar una integracion robusta y promover una mayor influencia econdémica en la region.

Entorno a los modelos de integracion econémica en la radicacion Weberiana en tres
modelos de adopcidn regional: a) Regionalismo estratégico o politica comercial estratégica
se fundamenta en los sectores con dominio monopélico con un sesgo por la exclusion de
paises considerados importantes en el desarrollo del bloque econdémico; b) Regionalismo
social o regionalismo inclusivo establece la reduccion de efectos negativos en la apertura
comercial para equiparar la presencia de asimetrias entre paises y al interior de los mismos,
entendida como una estrategia regional en resolucién de la deuda social; 3) Regionalismo
productivo en el fomento del desarrollo industrial y unificacién de economias en premisa de
la solidaridad con una estrategia de crecimiento hacia adentro en la diversificacion
productiva a partir de factores exdgenos y capacidades endogenas (Ruiz, 2013).

La regionalizacion de paises dominantes como procesos de integracién comercial en
un analisis TTP1 con visidn geoestratégica de Europa y Estado Unidos, al analizar acuerdos
por todas las vertientes, analiza los acuerdos regionales “clasicos” que mantiene Europa en
su totalidad como resultado de sus negociaciones, por otro lado, Estados Unidos al
mantenerse como eje de referencia simétrica, las dindmicas de regionalizacién tienen sus
limitaciones de la economia mundial como extenuacion del sistema multilateral del comercio
GATT-WTO (Tugores Ques, 2015)
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2.4. Acuerdos comerciales

La insercion en la economia global a través de redes comerciales esta condicionada
por diferentes contextos politico-econémicos que favorecen la liberalizacién comercial, lo
que impulsa un aumento en las exportaciones. Sin embargo, las particularidades de cada pais
influyen en las asimetrias respecto a la capacidad de negociacion de acuerdos comerciales.
La dinamica econdmica con relacion al comercio exterior mantiene una correlacion positiva,
ya que tanto las exportaciones como las importaciones contribuyen al crecimiento del PIB y
al ingreso per capita (Cardenas, 2013).

La firma de convenios comerciales impulsa la diversificacion productiva,
promoviendo la competitividad a través del dinamismo exportador hacia el exterior. Las
ventajas de estos acuerdos abren nuevas oportunidades de inclusion, con efectos que se
extienden en el corto, mediano y largo plazo. Esto se traduce en una mayor oferta exportable
tanto por parte del Estado como del sector empresarial (Arroyo et al., 2016).

Las normas del comercio internacional juegan un papel crucial en la consolidacion de
acuerdos comerciales, al proporcionar un marco para resolver las diferencias entre los
miembros. Para esto, se recurre a instancias como la Organizacion Mundial del Comercio
(OMC), especialmente en el contexto de los Acuerdos Comerciales Regionales (ACR). En
este proceso, el Estado puede adoptar medidas que no son vinculantes o no tienen un caracter
normativo, pero que tienen un efecto inmediato en sus obligaciones internacionales. Esto
puede llevar a una disociacion entre la responsabilidad internacional, el derecho nacional e
internacional, y los actos no atribuibles al Estado debido a acciones de funcionarios
individuales (Reyes Tagle, 2022).

Segun Lucio (2019) las relaciones comerciales y la formulacién de acuerdos
configuran tratados liderados por las potencias exportadoras en la disputa por el liderazgo
mundial y la creacion de nuevas instituciones en el contexto del nuevo orden mundial. Estos
acuerdos se convierten en piezas clave para la asociacion en el ambito de las relaciones
economicas, y desempefian un papel fundamental en la configuracion de las dimensiones de
los mercados.

La crisis sanitaria del afio 2020 resultd en el cierre de fronteras por parte de las
principales potencias, lo que gener6 un efecto multiplicador y dio lugar a nuevas formas de
asociacion. El dinamismo del mercado ha creado nuevas rutas de comercializacion, como el
B2B (de empresa a empresa), el B2C (de empresa a consumidor), el C2C (de consumidor a
consumidor) y el B2G (de empresa a gobierno), lo cual ha tenido un impacto significativo
en la competitividad y productividad de los paises en desarrollo a nivel mundial, en linea
con las obligaciones internacionales (Paipa Bolafios, 2021).

Las normas internacionales en el contexto de la OMC estan siendo analizadas para
incorporar el comercio electronico, ya sea en el principio de no discriminacion o mediante
la inclusion de nuevas disposiciones multilaterales. Sin embargo, la integracion del comercio
electronico en los tratados comerciales regionales presenta desafios en las negociaciones, ya
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que puede generar disparidades en comparacion con los tratados multilaterales debido a las
normativas heterogéneas. Esto implica una facilitacion en la liberalizacion de la economia
hacia el libre comercio, que implica la eliminacion de formas comerciales tradicionales y
una mayor innovacion en las politicas comerciales y en las negociaciones internacionales
(Nikiforovich Sidorov & Victorovna Sidorova, 2022).

Los acuerdos bilaterales se establecen con el objetivo de lograr una integracion
econdmica. Estos acuerdos, a veces denominados "hub-spoke” o "eje de ratios”, son
conocidos por implicar a tres paises que suscriben un tratado de libre comercio como una
herramienta de politica econdmica. A pesar de que este enfoque puede generar mayores
costos de transporte desde el pais central hacia el mercado potencial, tiene la ventaja de situar
a una industria en una posicion atractiva y competitiva (Rojas Sanchez & Gdémez Olaya,
2018).

La vinculacion bilateral aporta profundidad a las dinamicas comerciales y arancelarias,
tanto para la integracion econdmica interna como externa en el contexto latinoamericano
(Ortiz Valenzuela, 2014). La eficacia de los acuerdos bilaterales radica en las concesiones
de barreras comerciales. Sin embargo, la creacion de acuerdos bilaterales, también conocidos
como Acuerdos de Libre Comercio (BTA, por sus siglas en inglés), puede resultar en una
expansion de las lineas comerciales y una disminucion de las normas que no estan cubiertas
por el mismo. En este sentido, la heterogeneidad entre los paises involucrados dependera de
los intereses que se buscan establecer en el acuerdo de libre comercio (ALC) (Maluck et al.,
2018).

La aceptacion de acuerdos bilaterales conlleva a un disefio mas eficiente en las
negociaciones con Organismos Internacionales (Ol). Las negociaciones en el sistema
internacional suelen presentar una dinamica replicable, con intereses diferenciados en cada
ronda de negociacion, en miras a un desarrollo comercial mas robusto y contractual (Bakaki
& Bohmelt, 2022).

Dentro de los acuerdos bilaterales se establecen preferencias en arreglos regionales o
globales para el comercio de bienes y/o servicios. Por lo tanto, estos acuerdos son
heterogéneos en términos de acceso a mercados y cooperacion en general. Esto se considera
una variable de flexibilidad en el comercio bilateral, ya que contribuye a la creacion de
comercio y a efectos de desviacion. Sin embargo, es importante tener en cuenta que un
Acuerdo Comercial Preferencial (ACP) puede generar disciplinas comerciales desiguales y
puede desviarse de las normas acordadas inicialmente por los paises firmantes (Yao et al.,
2021).

Los acuerdos plurilaterales en el contexto de la Organizacion Mundial del Comercio
(OMC) se conocen como acuerdos de "masa critica" debido a que involucran a paises que
comparten intereses y participacion significativa entre los miembros. Estos acuerdos son
sancionados segun el criterio de Pareto, en el cual se busca que todos los participantes
obtengan beneficios. En cuanto a la adhesién, no existen disposiciones generales por parte
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del ente regulador, sino que se determinan a traveés de acuerdos contractuales entre los
miembros del bloque y los nuevos integrantes. Es importante sefialar que los acuerdos
plurilaterales no son objeto de renegociacion, lo que puede generar heterogeneidad en
términos de desarrollo y prioridades entre los paises involucrados (Hoekman & Mavroidis,
2015).

La existencia de acuerdos plurilaterales proporciona una dimension mas homogénea a
los mercados y reduce los costos de transaccidn, lo que representa un aspecto positivo en el
contexto de la globalizacion empresarial en un proceso dinamico junto con los acuerdos
bilaterales. Es importante destacar que estos acuerdos no incluyen variables ficticias (Diaz
Mora et al., 2023). La negociacion de acuerdos plurilaterales tiende a enfocarse en la
aceptacion de la "masa critica", lo cual requiere de una institucionalidad s6lida y reformas
planificadas por la Organizacion Mundial del Comercio (OMC). Como se ha indicado, la
particularidad de los acuerdos preferenciales radica en el nivel de participacion e interés de
los paises miembros, asi como en las brechas consensuadas en los beneficios que se obtienen
(Hoekman & Wolfe, 2021).

Los acuerdos comerciales, al incluir paises con diversas necesidades y caracteristicas,
implican la implementacion de instrumentos para promover los derechos laborales,
especialmente en naciones en desarrollo. Esto se lleva a cabo a través de cooperaciones
internacionales que ofrecen apoyo y presionan para que se consoliden acuerdos comerciales
coherentes y que refuercen los estandares de flexibilidad laboral. Esto representa una nueva
forma de negociacion dentro de los blogues econdmicos, donde se busca no solo el
crecimiento economico, sino también el bienestar y el respeto de los derechos de los
trabajadores (Stallings, 2010).

Los acuerdos comerciales, al ser plurales, implican negociaciones previas que incluyen
compensaciones para potenciar la cooperacion entre paises en el sistema de comercio.
Ademas, abordan politicas que van mas alla de lo estrictamente comercial. La colaboracion
internacional, regulada por productos y procesos intergubernamentales, se aplica a partir de
practicas regulatorias que se consideran fundamentales para mantener la interdependencia.
Si un pais no forma parte del bloque de participacion, no podra beneficiarse del
reconocimiento mutuo y de la equivalencia en los acuerdos, lo que subraya la importancia
de una regulacion adecuada (Hoekman & Sabel, 2021).

2.4.1. Asimetrias de los acuerdos bilaterales y plurilaterales

El trato especial y diferenciado entre paises, con una proyeccidn asimétrica, encuentra
sus raices en las teorias del desarrollo que consideran factores de impacto significativos. Por
ejemplo, en el caso de las exportaciones, existe una relacion causal que impulsa la tasa de
crecimiento, lo que a su vez genera un efecto multiplicador en el bienestar individual al
elevar el nivel de ingresos a través de las exportaciones. Por otro lado, en el ambito de las
importaciones, el crecimiento se erige como un sustento de racionalidad para el trato
diferenciado, destacandose la distincién entre alta y baja tecnologia como motores de
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innovacion e implementacidn de nuevos procesos en paises en vias de desarrollo (Comisién
Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL), 2001).

La compensacion de las asimetrias en los acuerdos comerciales regionales es
considerada por economias a escala de los grandes productores, con la absorcién del
mercado y la atraccion de inversiones extranjeras directas como objetivos clave. Esto
contextualiza las disparidades en el nivel de ingreso de los paises y se relaciona con criterios
emparejados con el tamafio de la economia (PIB) y la riqueza (PIB per cépita). En este
contexto, las politicas comerciales buscan proporcionar respuestas positivas a estas
asimetrias en paises pequefios, enfocandose en practicas de tratamiento especial y
diferenciado, como excepciones del Arancel Externo Comun (AEC), aunque esto pueda
parecer irracional frente a economias grandes que también presentan asimetrias. No obstante,
la alianza del MERCOSUR focaliza la reduccién de asimetrias mediante politicas publicas
nacionales (Giordano et al., 2004).

Las asimetrias se presentan de forma estructural, ya sea en términos de tamafio o0 como
resultado de politicas publicas especificas. En América Latina, estas asimetrias estan
relacionadas con factores como la poblacion y el PIB. Por ejemplo, Brasil y Argentina
representan el 60% del PIB total, mientras que paises como Surinam, Guyana, Paraguay,
Uruguay y Ecuador contribuyen con solo el 5% (Secretaria Permanente del SELA, 2007).
En términos de integracion, las relaciones de poder y dependencia tienen impactos directos
en la estructura institucional de los acuerdos, influenciando la forma en que se conforman e
intervienen en los mercados y el nivel de participacion de cada miembro(ALADI et al.,
2005).

2.5. Causas y efectos de las asimetrias en los acuerdos comerciales

Los Tratados de Libre Comercio (TLC) establecen estrategias para consolidar
mercados a largo plazo, promoviendo exportaciones competitivas y dinamizando la
estructura productiva del pais. Sin embargo, la convergencia de factores varia de una region
a otra, dependiendo de su capacidad economica, productiva y de distribucion. El tipo de
acuerdo también influye en las condiciones y beneficios que se obtienen de las relaciones
comerciales. A continuacion, se mencionan algunas causas y efectos
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Figura 3. Causas y efectos de las asimetrias en los acuerdos comerciales

Causas Intensidad y caracter de la interdependencia: La asimetria se relaciona con
el tamafio de las economias y su grado de apertura, por la limitacion de
incentivos de cooperacion.

Convergencia de incentivos nacionales y sostenibilidad de los trade offs:
Divergencia de intereses por la heterogeniedad estructural en la composicion
de una politica comin para la sostenibilidad y mantenimiento de un mercado
grande v protegido ante externalidades.

Liderazdo, hegemonia y bienes piublicos nacionales: Inconsistencias
temporales en los costos y beneficios requiere de una subregion por su
dimension y nivel de desarrollo, las asimetrias surgen por diferencias
ideoldgicas ¢ intereses de los paises miembros.

Efectos Beneficios desiguales: En exportaciones los paises miembros se benefician
por el acceso a mercados por la eliminacion del arancel y las importaciones se
contraen por la discriminacion arancelaria generando un efecto de "renta
resultante de preferencias”.

Desigualdades economicas: La relacion de intercambio mejora o empeora
por la cuantia del arancel v elasticidad de la demanda, pero para paises no
miembros tienen efectos negativos en la reduccion de los precios de las

exportaciones v sus importaciones no cambian.

Desviacion del comercio: La liberalizacion econdmica conlleva una
competencia desigual, lo que determina el bienestar de sus miembros cuando
reducen aranceles de sus interlocutores en eficiencias, mientras que, en paises

no miembros se reemplazan ¥ pagan un precio mayor.

Nota: Elaboracién propia, las causas de las asimetrias de los acuerdos comerciales se obtuvieron de (Bouzas,
2009) y los efectos de (Organizacién Mundial del Comercio (OMC), 2011).

Las estrategias buscan implementar medidas para mitigar los efectos en las relaciones
comerciales y garantizar la sostenibilidad de la apertura comercial. La incorporacion de
politicas de liberalizacion comercial se difundié como parte de las reformas promovidas por
el Fondo Monetario Internacional (FMI). Estas desregulaciones se llevaron a cabo a través
de cuatro estrategias principales: a) Liberalizacion unilateral en la disminucién y eliminacion
progresiva de las barreras arancelarias para renegociacion de la deuda externa; b)
Liberalizacion multilateral por la aplicacion de adhesiones de la Organizacion Mundial del
Comercio (OMC); c) Liberalizacién regional centrada en la integracion regional para
formacién de zonas comerciales de libre cambio; d) Liberalizacion bilateral basada en el
Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) (L6pez & Ortiz, 2017).

2.6. Flujos comerciales

El flujo comercial se define en la balanza comercial de la diferencia del total de
exportaciones por el total de importaciones. Los cambios sectoriales y regionales de los
flujos comerciales responden a una diferenciacion en la configuracion productiva,
diversificacion econdmica e implementacion comercial (Guillén, 2001).

Las exportaciones se refieren al conjunto de bienes y servicios vendidos por una
economia a otra. La composicion de las exportaciones abarca los diferentes tipos de
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productos incluidos en la estructura exportadora, lo que determina el patrén de comercio de
un pais. La variacion anual o tasa de crecimiento analiza la contribucion de las exportaciones
al crecimiento total del producto (Lima & Alvarez, 2008).

Las importaciones se refieren al conjunto de bienes y servicios comprados por una
economia a otra. Estas analizan el consumo doméstico de bienes importados. El registro y
valoracion de la mercancia importada se utiliza en la clasificacion de productos, y esta
asociado al nivel de proteccion aduanera (Lima & Alvarez, 2008).
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CAPITULO Il
3. METODOLOGIA

El presente estudio es una investigacion cuantitativa que utiliza informacién de los
acuerdos bilaterales y plurilaterales de la Organizacion Mundial del Comercio, el Banco
Central del Ecuador y el Ministerio de Produccion, Comercio Exterior, Inversiones y Pesca.
Se considera la vigencia de entrada del convenio comercial, asi como datos de los flujos
comerciales tanto del pais de destino (exportaciones) como del pais de origen
(importaciones), los cuales fueron obtenidos de la Direccion de Estadistica Comercial
(DOTS) del Fondo Monetario Internacional. Los datos se recopilaron de forma trimestral
desde 198091 hasta 2021g4.

El andlisis de las variables se basa en considerar los acuerdos comerciales como
variable independiente, y las exportaciones e importaciones como variables dependientes.
Para ello, se aplica el filtro Hodrick Prescott con un factor de suavizacion de 1600 a las series
temporales trimestrales de flujos comerciales. Esto tiene como objetivo separar el ciclo de
la tendencia y eliminar el componente de la crisis. Luego, se integran las variables de
exportaciones e importaciones como "M" a traves de los rezagos de los flujos comerciales,
y se multiplica por una variable ficticia que indica si el acuerdo comercial esta en vigor (1 si
lo estd, 0 si no lo estd) como coeficiente de la regresion.

Posteriormente, se estiman los efectos dindmicos dentro de los flujos comerciales
mediante el polinomio ARMA (p,q). La suma de estos efectos constituye el efecto total.
Todo este proceso se lleva a cabo utilizando la modelizacion ARIMA por maxima
verosimilitud, con proyeccion de las funciones de transferencia y ruido blanco, bajo la
metodologia de Box Jenkins. Los efectos de corto plazo vienen expresados por el polinomio
AR (p) y medio o largo plazo por el polinomio MA (q), b el factor de retardo entendido como
el coeficiente de regresion mismo que, expresa a partir de que trimestre presenta cambios a
partir de la vigencia de un acuerdo bilateral o plurilateral. Para analisis del modelo de
asimetrias presentes el estudio se centra en la estimacion de las series temporales de
exportaciones e importaciones en el periodo de 1980-2021. Enfatiza 11 acuerdos
comerciales, de los cuales 5 son bilaterales y 6 plurilaterales, ademas, de un acuerdo ser
bilateral y también una parte es un Acuerdo Comercial Regional (ACR) considerado para
los dos casos.

Variable Independiente: Acuerdos de libre comercio bilateral y plurilateral.
Variable Dependiente: Flujos comerciales.

Y = fi +my + N,
(15)
Y, Sistema de series temporales (series de exportaciones e importaciones de acuerdos
los bilaterales y plurilaterales).
f¢: Factor escalado obtenido mediante la tendencia.
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m,: Cambio en la de funcion de transferencia, producto de la variable 0, 1 expresado
por los rezagos de los flujos comerciales y el término de error.
N;: Ruido modelizado a través del proceso ARIMA

Esta estimacion nos permite afirmar o rechazar la hipotesis:
H,: A partir de la firma de un acuerdo comercial se genera asimetrias en los flujos
comerciales.
H,: A partir de la firma de un acuerdo comercial no se genera asimetrias en los
flujos comerciales.

3.1. Filtro de Hodrick Prescott

La investigacion sobre el Tratado de Libre Comercio entre Colombia y Estados Unidos
utiliza el filtro de Hodrick Prescott para descomponer las series de comercio internacional
con Estados Unidos. Esto se hace con el fin de contrastar el acuerdo de promocién comercial
entre las economias y entender su influencia en las tendencias generales del comercio
internacional. La serie observada se divide en dos componentes: el componente secular o de
tendencia, y la parte ciclica que representa las fluctuaciones recurrentes de la actividad
economica a lo largo del tiempo. Se analizan las variables sin ruido para determinar si
experimentan algin cambio en su tendencia debido a la liberalizacién comercial (Pinzon
Arenas, 2015).

Hodrick y Prescott propusieron un valor de ¢ = 1/1600, donde 1600 se denomina
constante de suavizacion para series trimestrales, el filtro HP ajusta la tendencia, a tal punto,
de similar lo que se produce en el modelo de componentes no observados del componente
irregular, es reemplazado por un ciclo estocastico (Harvey & Trimbur, 2008).

Ve = U + &, &~NID(0,62), T=1,..,T

(16)
Ut = Ue—1 + Be—q
17
Bt = Br-1+ St e~NID(O, O'gz)
(18)

v,: Serie de tiempo.

U.:Componente de tendencia estocastica.

&.:Término irregular aleatorio.

NID(0,52): Normal e independiente distribuida con media cero y varianza o2.
¢;: Perturbaciones irregulares y de pendiente.

Las series de tiempo son visualizadas como la suma de los componentes ciclicos y de
crecimiento, el modelar un componente de crecimiento como un componente determinista
aborda datos exdgenos como un proceso estocastico, estima un componente de crecimiento
que varia suavemente en tiempo extraordinario, el marco conceptual especifica a y, como
una serie de tiempo es la suma del crecimiento dado por g, y un componente ciclico c;
(Hodrick & Prescott, 1997).
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Ye=9gs+tc parat=1,..,T.
(19)
La suavidad determinada por g, en la suma de los cuadrados en segunda diferencia,
en desviaciones de c; dados por g, con un promedio cercano a cero:

T

T
Min{gt}’{:—l {Z Ctz + AZ[(gt —9t-1) — (-1 — gt—Z)]Z
t=1

t=1
(20)

Donde c; = y;, el pardmetro A es un nimero positivo que disuade la variabilidad de
los componentes de crecimiento, especifica que toda las g.,; — g: deben encontrarse
arbitrariamente en alguna constante B, por lo tanto, g, = S, cuando A tiende al infinito es
el minimo ajuste de cuadrados en un modelo de tendencia en tiempo lineal.

3.2. Funciones de transferencia

Las funciones de transferencia proporcionan respuestas dinamicas ante intervenciones
en el sistema. Esto puede ser generalizado en primera instancia, abarcando efectos a corto,
mediano y largo plazo. En segunda instancia, clasifican los beneficios dindAmicos mediante
una variable dummy. Especificamente, indican la modificacion de la media o la tendencia
de las series temporales del sistema. Por lo tanto, el modelo implica series temporales con
una variable ficticia en eventos que tienen efectos deterministas (Box & Tiao, 1975). En
esta investigacion, las funciones de transferencia se utilizan para determinar el momento de
entrada en vigor de un acuerdo comercial y como generan cambios en los flujos comerciales.

Box y Jenkins (1970) en un modelo con un solo input y Gnico output, la serie output
Y, y la serie input X,, se relacionan por un filtro lineal, especificado de la siguiente manera:

Yi = vo X + 01 X1 + VX5 + -+ N;
(21)
Y, = v(B)X; + N;
(22)
Donde v(B) = v, + v, B + v,B?, se define como funcion de transferencia del filtro
de Box y Jenkins, y N; en el ruido del sistema por la serie input X, en este sentido v(B) es
una funcion de respuesta al impulso por la variacion del input y reflejo de la variacién en el

output, dado por:
2.9

j=0

(23)

En la ecuacidon 23, g es finito que representa el cambio total en Y, de un cambio

indefinidamente en X;. En los propositos de modelizacion mediante las funciones de

transferencia v(B) y el modelo del ruido N, en la serie input y la serie output, en un modelo

estimable por el nimero infinito de parametros con el cociente de dos polinomios racionales
finitos (Aranzazu, 2006). Para ello se presenta:
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w(B)B?
v(B) = —5(3)
(24)
Expresada por w(B) = wy — w;B — w,B? — - —wsB%,6(B) =1—6,B — §,B* —
--— 6,B" y b esun retardo del impulso antes que se produzca un efecto de la variable input
sobre la variable output, para que el sistema sea estable se acepta que las raices de §(B) =

0 caen fuera de la unidad (Aranzazu, 2006). Donde:

w(B)B?

Yt = WX,: + Nt
(25)
Las respuestas dindmicas solventadas por las funciones de transferencia con respecto
a las respuestas dindmicas son contrastadas bajo la forma de polinomio ARMA en un efecto
instantaneo, por lo tanto, el efecto total sera la suma de los efectos (Garcia & Rodriguez,
2019). En un proceso de ruido modelizado de ARIMA estimado mediante maxima
verosimilitud para cada serie de exportaciones e importaciones, de esta manera

comprenderan sobre la entrada en vigor del acuerdo bilateral y plurilateral.

0(B)

N, = @) .u;: Ruido modelizado a través del proceso ARIMA
OB) Ly o (D
™= Som ——Z~BP.FTA;

(26)

m;: Cambio en la funcién medido a traves de la funcion de transferencia.

FTAET): Variable binaria en funcion escalon.

FTA(T):{lsH;ZT

: Siendo T si se encuentra en vigor.
0 SLno

‘(;’((B)) Respuestas dinamicas en un polinomio ARMA (p, q); un efecto instantaneo en

el siguiente periodo y consecuentemente, en la suma total de dichos efectos.

B?: Operador retardo B(x,) = x,_, indica en el momento que se producen efectos en
los flujos comerciales.
Yi = ap + a1 Fy + my + N,
(27)
_ w(B) o 6(B)
Yt_a°+a1F1+6(B)B .FTA; W'ut

(28)

3.3. Modelo ARIMA
El modelo ARIMA describe un valor como una funcion lineal de datos anteriores y

errores al azar. Al incluir un componente ciclico o estacional, el modelo consta de cuatro
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fase: 1) identificar el modelo con el objetivo de convertir una serie observada en una serie
estacionaria y determinar un modelo ARMA de la serie estacionaria; 2) estimar los
pardmetros a traves de un proceso de cuantificacion para seleccionar el modelo mas
adecuado; 3) verificar el ajuste de los datos del modelo mediante un proceso de ruido blanco;
4) la prediccion obtiene términos probabilisticos de valores futuros en la variable (Gonzélez
Casimiro, 2009).

Los modelos ARMA (p,q) incluyen términos autorregresivos y medias mdviles de la
forma @(B)Z, = 6(B)a, conZ, = Z, — ), ARMA es estacionario en su parametro

autorregresivo si las raices del polinomio ¢(X) =1—@,X — 0,X? — - — 0pXP) se
encuentran fuera del circulo unidad e invertible si las raices de la ecuacion 8(X) =1 —
0, X — 6,X* — ---— 6,X7), de igual manera, si esta fuera del circulo unitario. En el modelo

ARIMA la serie se convierte a ruido blanco por un proceso aleatorio hasta que la serie se
vuelva estacionaria mediante la diferenciacion de la serie de tiempo observada si no es
estacionaria si la tendencia es de tipo polinomial no determinista (no estacionariedad-
homogénea), como se explica en w, = V;Z, , lo que lo convierte en un autorregresivo
integrado de medias moviles (Chavez Quisbert, 1997).

En el analisis de coeficientes estimados se verifica que las raices del polinomio
autorregresivo y medias méviles no se encuentre proxima a la unidad porque esto podria
demostrar falta de estacionariedad y/o invertibilidad. EI modelo ARMA supone a; =

L . ~ Pp(L . .
‘ZP—((L))Zt es un ruido blanco de tal forma que a, = ‘;;P((L)) Z, son estimaciones de a;, en el
q q
proceso de ruido blanco se identifica si su media es cero, su varianza constante y

autocorrelaciones nulas (Gonzalez Casimiro, 2009).

Para definir ruido blanco se analiza:

Si la media es cero, se lleva a cabo un analisis grafico representado por los residuos a
lo largo del tiempo, observando si los valores oscilan alrededor de cero y si hay una varianza
constante, lo cual se evidencia si los residuos se mantienen constantes en el grafico de
dispersion. Ademas, se verifica la ausencia de correlacion serial en el ruido blanco, lo que
significa que los coeficientes deben ser nulos. Otra alternativa es realizar un contraste por
significancia, es decir, se acepta la hipotesis nula cuando el valor es mayor a 0,05, lo que
demuestra la presencia de ruido blanco (Gonzalez Casimiro, 2009).
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CAPITULO IV
4, RESULTADOS Y DISCUSION

4.1 Resultados de andlisis de variables

Los acuerdos comerciales entre los paises de América Latina promueven la integracién
econdmica, ya que se alinean con sus politicas comerciales. Organizaciones comerciales
como ALADI mencionan la suscripcion de acuerdos de alcance regional y acuerdos
bilaterales, con énfasis en la reduccion arancelaria. Los datos proporcionados por la OMC
indican que la mitad de los flujos comerciales son resultado de acuerdos comerciales
preferenciales entre paises de la region y paises terceros (Machado Espinosa et al., 2019).

Segin la OMC (2023b) un Acuerdo Comercial Regional (ACR) es un acuerdo
comercial entre dos 0 mas partes que pueden o no pertenecer a la misma region. Por otro
lado, un Acuerdo Comercial Preferencial (ACP) establece beneficios unilaterales, los cuales
se aplican a productos procedentes de paises en desarrollo y se integran en sistemas
generalizados de preferencias (SGP).

La reduccion de las brechas comerciales a traves de la firma de acuerdos es una
estrategia que Ecuador emplea para impulsar politicas de comercio exterior de manera
interna. Estas politicas buscan establecer relaciones comerciales con bloques econdémicos
solidos. Dichas relaciones comerciales son cruciales para satisfacer las demandas de la
poblacion y se ven influenciadas por politicas que juegan un papel determinante en la
comercializacion y posicionamiento en los mercados mundiales. La insercion en el &mbito
internacional tiene un impacto directo en la estructura de costos y en la adaptacion a las
normativas internacionales (Ugarte-Almeida et al., 2022).

Las cifras de comercio exterior experimentan un impacto positivo tras la firma de
acuerdos comerciales, lo que contribuye a la dinamizacion de los mercados internacionales
a través del impulso de la industria nacional. Ecuador ha establecido una serie de acuerdos
comerciales que promueven la integracion econdmica, entre ellos se incluyen Acuerdos de
Libre Comercio con la Unidn Europea, Acuerdos de Alcance Parcial, Uniones Aduaneras,
pertenencia a la Comunidad Andina y el Acuerdo de Asociacion Econémico Inclusivo con
la Asociacion Europea de Libre Comercio (AELC). Ademas, el pais se ha adherido como
Estado Asociado a la Alianza del Pacifico (Banco Central del Ecuador, 2019). A
continuacion, en la tabla 1, se aprecia los acuerdos comerciales vigentes de Ecuador:
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Tabla 1. Acuerdos Comerciales Vigentes

Composicion Fecha de
Acuerdo Comercial Paises Miembros del Acuerdo entradaen
Comercial vigor
Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, 18d
ALADI Colombia, Cuba, Ecuador, México, Plurilateral € marzo
. de 1981
Paraguay, Peru, Uruguay, Venezuela
Ecuador-México México Bilateral 1 de mayo de
1983
Argelia; Argentina; Bangladesh;
Benin; Bolivia, Brasil; Camerin; Chile;
Colombia; Corea; Cuba; Ecuador;
Sistema Global de Egipto; Filipinas; Ghana; Guinea;
Prefe_renmas GL_Jy_ana; Indl_a; Indonesia; IranE I_raq; _ 19 de abril de
Comerciales entre Libia; Malasia; Marruecos; México; Plurilateral
' : . NI . 1989
Paises en Desarrollo Mozambique; Myanmar; Nicaragua;
(SGPC) Nigeria; Pakistan; Perd; Singapur; Sri
Lanka; Sudan; Tailandia; Tanzania;
Trinidad y Tabago; Tunez; Venezuela;
Viet Nam; Zimbabwe
Convenio de 17 de
complementacién del Colombia, Ecuador, Venezuela Plurilateral septiembre de
sector automotor 1999
AAP CE CAN- . . . 1 de abril del
MERCOSUR Brasil, Paraguay, Uruguay, Argentina Plurilateral 2005
. . . 29 de enero
AAP CE-Chil hil Bilateral
CE-Chile Chile ilatera del 2010
AAP CEcon Cuba Cuba Bilateral 7 de marzo del
2011
. 19 de febrero
AAP CE-Guatemala Guatemala Bilateral del 2013
Austria, Alemania, Bélgica, Bulgaria,
Croacia, Chipre, Republica Checa,
Dinamarca, Eslovenia, Espafia, .
Estonia, Finlandia, Francia, Grecia Plurilateral,
UE-Colombia y Pera. ' ' ' ' unade las 1de enero del

Hungria, Irlanda, Italia, Letonia,

Adhesion Ecuador Lituania, Luxemburgo, Malta, Paises partes es un 2017
Bajos, Polonia, Portugal, Reino Unido, ACR
Republica Eslovaca, Rumania, Suecia,
Colombia, Peru
16 de
El Salvador-Ecuador El Salvador Bilateral noviembre del
2017
19 de
AAP-Nicaragua Nicaragua Bilateral noviembre del
2017
lde
AELC-Ecuador Islandia, Liechtenstein, Noruega, Suiza Bilateral noviembre del
2020
Reino Unldo—Fcuadory Colombia, Reino Unido, Pert Plurilateral 1 de enero del
Pert 2021

Nota: AAP: Acuerdo de Alcance Parcial; AAP CE: Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica; MERCOSUR: Mercado Comun del Sur; CAN: Comunidad Andina de Naciones. La informacion

es sustraida de (Banco Central del Ecuador, 2019), (Ministerio de Produccién, 2023), (Organizacion Mundial
del Comercio, 2023).

47



Las relaciones comerciales conllevan la apertura hacia nuevos mercados, las cuales
pueden clasificarse en acuerdos bilaterales y plurilaterales. Para estimar las asimetrias
generadas por estos acuerdos sobre los flujos comerciales, se consideraron 12 convenios a
lo largo del periodo 1980-2021. Este lapso temporal es fundamental para llevar a cabo un
analisis retrospectivo y prospectivo de la firma de acuerdos comerciales, comenzando desde
la primera cooperacion comercial de Ecuador

4.2, Exportaciones
Figura 4. Exportaciones derivadas de acuerdos comerciales bilaterales de Ecuador con el
resto del mundo, periodo 1980-2021 (promedio y en porcentaje).
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Nota: Los resultados fueron obtenidos a través de los acuerdos comerciales vigentes en la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC) y Direccion de Estadistica Comercial (DOTS), apartado del Fondo Monetario
Internacional (FMI).

Durante el periodo 1980-2021 (trimestral), se puede observar la participacion de los
acuerdos comerciales bilaterales. Es importante destacar el primer acuerdo firmado entre
Ecuador y México en 1983, el cual representd el 8%. Sin embargo, el acuerdo que ostenta
una mayor representacion es el Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica (AAP CE) entre Chile y Ecuador, con un impresionante 73% de participacion.
Este acuerdo establece una vigencia indefinida con plazos de renegociacion.

En lo que respecta a los acuerdos bilaterales establecidos en 2020, Noruega representd

el 1% vy Suiza el 3%, lo cual constituye un crecimiento significativo en materia de
exportaciones, a pesar de la crisis causada por la COVID-19 en ese mismo afio.
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4.2.1. Exportaciones derivadas de acuerdos comerciales bilaterales

Figura 5. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral Ecuador-México,
periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracién propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral entre Ecuador y México
incluyen principalmente granos de cacao, aceite de palma y pescado procesado. La relacion
comercial experimentd un decrecimiento del -85% en el afio 1983 durante la etapa inicial de
la firma del acuerdo. Sin embargo, para el afio 1986 se registrd un crecimiento del 3%, y en
1988 un incremento del 1,73%. Segun Galarza Davila (2009), el fortalecimiento de esta
relacion bilateral comenz6 a partir de 1980 con la estabilizacion politica. A pesar de las crisis
diplomaticas que Ecuador enfrento en el siglo XX, relacionadas con la especulacién sobre
la apertura de embajadas en el extranjero y el notable aumento de la oferta exportable entre
2004 y 2008, la firma del acuerdo se mantuvo vigente hasta el afio 2003 con un crecimiento
del 93%.

Las exportaciones ecuatorianas a Mexico, desde 1995 hasta 2021, han mostrado un
incremento anualizado del 4,30% (The Observatory Economic Complexity, 2023). Segln
Galarza Davila (2009), este convenio bilateral se basa en una suscripcion de mutuo beneficio
para los socios comerciales. Por lo tanto, incluso después de la finalizacion del acuerdo
comercial, se mantuvo la transaccion de bienes y servicios.

Figura 6. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral AAP CE Chile-
Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).
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Las exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral entre Chile presentaron
un decrecimiento del -40% en el afio 2009. Sin embargo, a partir del afio 2010 se registré un
crecimiento del 6%. El acuerdo comercial entre Chile y Ecuador se centra en las
exportaciones de petrdleo crudo, platanos y pescado procesado. Durante los Ultimos 26 afios,
las exportaciones han experimentado una tasa anual de crecimiento promedio del 5,50%,
desde 1995 hasta 2021 (The Observatory of Economic Complexity, 2023).

Entre 2009 y 2013, la apertura econémica contribuyé al aumento de las exportaciones
en distintos sectores. La industria experimentd un crecimiento del 83%, mientras que los
envios agropecuarios y fruticolas aumentaron un 17%. Ademas, las exportaciones de frutas
frescas alcanzaron los $81 millones con un crecimiento promedio anual del 20% desde 2009
(Departamento de Estudios de la Direccion de Relaciones Econémicas Internacionales del
Ministerio de Relaciones Exteriores de Chile, 2014). EI Acuerdo de Alcance Parcial de
Complementacion Econdmica (AAP CE) entre Chile y Ecuador mantiene vigencia
indefinida para futuras negociaciones, adhesiones e impulso comercial.

Figura 7. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral AAP CE Guatemala-
Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las exportaciones derivadas del acuerdo bilateral entre Guatemala y Ecuador incluyen
aceites de petréleo, crustaceos, hornillos, baldosas y polipropileno. En el afio 1990, se
registré un crecimiento del 4%, marcando una notable diferencia con los decrecimientos
proyectados en afios anteriores, alcanzando un pico de crecimiento del 2% en el afio 2002.
Segun la ALADI (2005), los saldos comerciales favorecieron a Ecuador desde 1996 hasta el
2005, gracias a la participacion de las exportaciones petroleras. Sin embargo, excluyendo el
sector petrolero en los afios 1996, 1997, 1998 y 1999, la balanza comercial mostré un déficit,
con una reduccion de 2.6 millones anuales.

El Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacién Econdmica entre Guatemala y
Ecuador tiene una vigencia indefinida para futuras negociaciones y adhesiones. Experimentd
un notorio crecimiento del 52% en el afio 2013. En afios posteriores, la balanza comercial se
centré en una mayor exportacion de camarén y langosta, representando un 25%, asi como
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en otros derivados del petroleo, que alcanzaron el 24% en el afio 2016 (Ministerio de
Economia de Guatemala, 2018).

Figura 8. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral El Salvador-Ecuador
periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Las exportaciones derivadas de los socios comerciales en el afio 1996 mostraron un
crecimiento del 24,09%. Sin embargo, en el afio 2016, se registrd un decrecimiento del -
13%, y durante la firma comercial en el afio 2017, el crecimiento se situdé en un 7%.

El Salvador y Ecuador, entre sus principales productos exportados, incluyen petroleo
refinado, estufas de hierro y flores. Durante los ultimos 26 afos, las exportaciones de
Ecuador a El Salvador han experimentado un incremento anualizado del 10%, pasando de
$5.34 millones en 1995 a $63.6 millones en el 2021 (The Observatory of Economic
Complexity, 2023).

Figura 9. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral Noruega-Ecuador,
periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Las exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral entre Noruega y Ecuador
experimentaron un crecimiento del 14,52% en el afio 1993, seguido por un crecimiento del
3,02% en 1999 y del 3,38% en 2004. A pesar de no haber formalizado ninguna firma
comercial, se mantuvieron exportaciones constantes, registrando un crecimiento del 13% en
el afio 2020, coincidiendo con la entrada en vigor del acuerdo bilateral.

El aumento de las exportaciones de banano en los Ultimos veinte afios hacia
compradores tradicionales como Estados Unidos y Europa, a partir de 1993 con licencias de
importacion de la CE, impulsd la competitividad en el sector bananero, demostrando una
capacidad productiva eficiente para la exportacion. Entre los paises de Europa con apertura
comercial se destacan Noruega, Suiza, Malta e Islandia, que adquirieron 955 toneladas de
banano ecuatoriano en el periodo 1988-1990. Este volumen aumenté en un 5% durante el
periodo 1998-2000, alcanzando las 171,202 toneladas, lo que se traduce en mayores ingresos
para Ecuador (Organizacion de las Naciones Unidas para la Alimentacién y la Agricultura
(FAO), 2004).

Entre los principales productos exportados se encuentran platanos, vegetales
congelados, frutas y nueces congeladas. Las exportaciones de Ecuador a Noruega han
mantenido una tasa anualizada de crecimiento del 4,70% desde 1995 hasta 2021 (The
Observatory of Economic Complexity, 2023).

Figura 10. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial bilateral Suiza-Ecuador,
periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccidn de Estadistica Comercial (DOTS).

Las exportaciones derivadas del acuerdo bilateral entre Suiza y Ecuador
experimentaron un crecimiento del 4,26% en el afio 1984. En 1993, el crecimiento fue del
6,04%, sequido de un incremento del 7,55% en 1999, y en el afio 2006 alcanz6 un 5,05%.
Cabe destacar que no se mantuvo ningun acuerdo comercial vigente hasta el afio 2020,
cuando se registré un crecimiento del 7,14%.
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Las relaciones comerciales entre Ecuador y Suiza se remontan a 1968, con el acuerdo
sobre la Promocion y Proteccion Reciproca de las Inversiones, lo que ha manifestado una
asistencia comercial, intereses y beneficios para ambas sociedades a través de una libre
transferencia. Ademas, el acuerdo de 1994 para evitar la doble tributacion de impuestos
sobre ingresos y bienes ha contribuido al aumento de la comercializacion (Embajada de
Suiza, 2023).

El notable incremento de las exportaciones ecuatorianas a Suiza se debe al auge en la
exportacion de banano, que alcanzé las 955 toneladas en el periodo de 1988-1990, con un
aumento del 5% en el periodo de 1998-2000 (Organizacion de las Naciones Unidas para la
Alimentacion y la Agricultura (FAQO), 2004). Entre los principales productos de exportacion
se encuentran el oro, las flores y los granos de cacao, con una tasa anualizada del 11,3%,
analizada desde 1995 hasta el 2021 (The Observatory of Economic Complexity, 2023).

4.2.1.1. Analisis de las exportaciones a partir de los acuerdos bilaterales.

La contextualizacion segun el pais exportador o coparticipe indica que el tipo de
acuerdo juega un papel significativo en el crecimiento del comercio. Por ejemplo, los
Tratados de Libre Comercio (TLC) muestran una variacion de 3,25 en el periodo de 2002 a
2015. Otros tipos de acuerdos, como los selectivos, muestran variaciones de 2,42y 2,27. Es
importante destacar que la liberalizacion comercial estd condicionada por la red de socios
comerciales que cada pais mantiene, asi como por factores macroecondémicos y la
planificacion de la oferta exportable (Secretaria General de la ALADI, 2019).

El comercio bilateral de Ecuador con sus principales socios se fundamenta en un
modelo exportador centrado en materias primas y manufacturas basadas en recursos
naturales. De hecho, un 64% de las exportaciones son bienes de capital. En el afio 2014, se
observé un aumento en los flujos comerciales, pero posteriormente disminuyeron debido a
la caida en los precios del petroleo durante 2015 y 2016. Ademas, las sobretasas arancelarias
aplicadas durante el periodo de las salvaguardas por balanza de pagos también influyeron en
esta dindmica. Sin embargo, se registro una estabilizacion en el comercio bilateral a partir
del afio 2018 (CEPAL, 2020).

Los factores exdgenos desencadenan una coyuntura estructural con efecto dominé en
las economias. A pesar de la consolidacion de acuerdos comerciales a nivel mundial, el
comercio experiment6 una caida del 17,7% en el afio 2020, una tendencia generalizada. Esta
situacion tuvo un impacto ain mas profundo en América Latina y el Caribe, regiones que se
encuentran en desarrollo y que se vieron particularmente afectadas por los efectos de la crisis
(CEPAL, 2020).
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4.2.2. Exportaciones derivadas de acuerdos comerciales plurilaterales

Figura 11. Exportaciones derivadas de acuerdos comerciales plurilaterales de Ecuador con
el resto del mundo, periodo 1980-2021 (promedio y en porcentaje).
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Nota: Los resultados fueron obtenidos a través de los acuerdos comerciales vigentes en la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC) y Direccion de Estadistica Comercial (DOTS), apartado del Fondo Monetario
Internacional (FMI).

En el periodo 1980-2021 (trimestral) se observa la contribucion de los acuerdos
comerciales plurilaterales. El primer acuerdo plurilateral de la Asociacion Latinoamericana
de Integracion (ALADI) representd el 25%, mientras que el acuerdo comercial con mayor
participacion fue el establecido con la Union Europea, alcanzando el 27%. Por su parte, el
acuerdo plurilateral mas reciente con Ecuador, posterior a la crisis epidemioldgica de
COVID-19, entre Reino Unido, Colombia, Pert y Ecuador, mantuvo un porcentaje de
participacion del 13%.

Figura 12. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial plurilateral ALADI-Ecuador,
periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccién de Estadistica Comercial (DOTS).
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El primer acuerdo plurilateral de Ecuador establecido con la Asociacion
Latinoamericana de Integracién (ALADI) mostr6 un comportamiento volatil, registrando un
decrecimiento del -7% en el afio 1981. Aunque el acuerdo plurilateral lleg6 a su fin en ese
mismo afio, las exportaciones continuaron hacia los paises miembros de ALADI.

Los principales productos exportados consisten en materias primas y pocos productos
con alto valor tecnoldgico. Este rasgo de las exportaciones ecuatorianas muestra una tasa
superior a la media global. Experimentaron una contraccion del 20% en el afio 1998 debido
al fendmeno de EI Nifio, y en 1999, por efectos de la devaluacion. Sin embargo, en el afio
2001, experimentaron un aumento del 23% (ALADI, 2004).

A partir del 2013, se observa una tasa interanual de crecimiento del 4,14%, con un
decrecimiento del -28,74% en el 2015 y -8,36% en el 2016. Posteriormente, en el 2018, se
registro un crecimiento del 12,98% (ALADI, 2020).

Figura 13. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial plurilateral del Sistema Global
de Preferencias para Paises en Desarrollo (SGPC)-Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de
variacion).
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Nota: Elaboracién propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las exportaciones derivadas del acuerdo plurilateral establecido con el Sistema Global
de Preferencias para Paises en Desarrollo (SGPC) han mostrado un comportamiento volatil.
Registraron un decrecimiento del -6% en el afio 1989, afio en el que comenzd y concluyo la
firma comercial. No obstante, se mantuvieron exportaciones incluso después de la
terminacion del acuerdo, lo que evidencia un crecimiento del 30% para el afio 2021.

El Sistema Global de Preferencias facilita el comercio Sur-Sur, abarcando el 45% de
las exportaciones globales de los paises en desarrollo y el 57% de las exportaciones de alta
tecnologia. Por lo tanto, este convenio busca promover la diversificacion vy
complementariedad de las exportaciones no tradicionales de los paises en desarrollo
(Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD), 2023).
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Figura 14. Exportaciones derivadas del acuerdo comercial plurilateral del Convenio de
complementacion del Sector Automotor-Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracidn propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).
Las exportaciones derivadas del acuerdo plurilateral del Convenio de

Complementacion del Sector Automotor muestran un comportamiento volatil. Registraron
un decrecimiento del -17% en el afio 1999. El acuerdo tiene una vigencia de diez afios,
durante los cuales experimentd un decrecimiento del -17% en el afio 2009. Sin embargo,
para el analisis del periodo completo, se observa un crecimiento del 11% para el afio 2021.

En 1992, las exportaciones eran poco significativas, alcanzando las 856 unidades. No
obstante, en el afio 1993, se registrd un notable aumento en las exportaciones, llegando a
6245 unidades. La apertura comercial a partir de 1994 se reflejo en un incremento del 16%
con resultados positivos en la comercializacion. El establecimiento comercial en 1999 fue
especialmente prospero, ya que represento el 2,07% del sector automotor, con un impacto
de USD 77,073,970 en la exportacién de motocicletas, piezas y partes, entre otros (Ortega
Bardellini, 2005).
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Figura 15. Exportaciones derivadas del acuerdo plurilateral AAP CE CAN-MERCOSUR-
Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las exportaciones pertenecientes al acuerdo plurilateral establecido entre los paises de
la Comunidad Andina y el Mercado Comun del Sur registraron un crecimiento del 64% en
el afio 1985. Durante el periodo 1998-2000, presentaron una variacion porcentual del 6%
respectivamente. El acuerdo fue establecido en el afio 2005, con un decrecimiento del -46%,
pero generd un crecimiento del 14% para el afio 2021. La vigencia es indefinida para futuras
negociaciones y adhesiones comerciales.

En el afio 2000, en términos de exportaciones, se destiné un 77,7% a la Comunidad
Andina y un 8,7% al MERCOSUR (ALADI, 2004). Los principales productos exportados
por Ecuador a los paises pertenecientes a la Comunidad Andina y al MERCOSUR incluyen
aceites crudos de petréleo, minerales de cobre, oro bruto para uso no monetario, platanos y
hulla bituminosa, con un total del 56,4% exportado para el afio 2021 (Comunidad Andina,
2022).
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Figura 16. Exportaciones derivadas del acuerdo plurilateral UE-Colombia y Perd,
adhesién Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracién propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las exportaciones derivadas del acuerdo plurilateral de la Unidon Europea
experimentaron un decrecimiento del -13% en el afio 1998, en contraste con un crecimiento
del 15% en el afio 2002. Antes de la firma comercial, se registro un crecimiento del 3% en
el afio 2016, y durante la entrada en vigor del acuerdo en 2017, se presentd un crecimiento
del 16%. La firma plurilateral tiene vigencia hasta el afio 2034.

Las exportaciones ecuatorianas hacia la Union Europea alcanzaron un total de 2.157
millones de ddlares en el afio 2015y 2.376 millones de ddlares en el afio 2019, representando
un incremento del 47% en las exportaciones. Estas cifras se centran en diez principales
productos de comercializacion, como el banano, atin, camarones, flores, cacao, extractos y
esencias, frutas preparadas, madera y aceite de palma. El acuerdo multilateral de la Unién
Europea ha fortalecido las exportaciones ecuatorianas no petroleras, consolidandose como
el principal destino de los productos (De la Cruz Guerrero & Rosales Nieto, 2021).
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Figura 17. Exportaciones derivadas del acuerdo plurilateral con Reino Unido- Colombia,
Per( y Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las exportaciones derivadas del acuerdo plurilateral entre Reino Unido, Colombia,
Pert y Ecuador registraron un crecimiento del 12% en el afio 2008, seguido de un
decrecimiento del -10% en el afio 2014. A pesar de no mantener vigencia comercial, Ecuador
mostré exportaciones en afos previos a la entrada en vigor del acuerdo en el 2021, afio en el
que se establecio la relacion comercial, evidenciando un crecimiento del 22%. La
finalizacion de este acuerdo esta programada para el afio 2030.

Entre los principales productos de exportacion se encuentran pescado procesado,
crustaceos y platanos. La cooperacion comercial entre 1995 con $102 millones y 2021 con
$289 millones proyecta un crecimiento anualizado promedio del 4,07% (The Observatory of
Economic Complexity, 2023). Reino Unido, como uno de los principales exportadores de
materias primas, busca mantener y fortalecer relaciones comerciales solidas con los Paises
Andinos.

4.2.2.1. Anadlisis de las exportaciones derivadas de acuerdos plurilaterales

El reciente acuerdo plurilateral de Ecuador en 2021, tras la recesion econdémica a nivel
mundial, se enfoca en la apertura de nuevos mercados con Reino Unido, representando el
25% de las adhesiones a Colombia y Peru. Los resultados de esta cooperacion multilateral
en los acuerdos comerciales regionales muestran un incremento del 11% a partir de 2017.
La implementacion de un Acuerdo Comercial Regional (ACR) impulsa el crecimiento del
comercio gracias a mejoras en procedimientos aduaneros, facilitacién de servicios, inversion
y politicas de competencia (Machado Espinosa et al., 2019).

El comercio internacional destaca como motor del desarrollo econdmico de un pais,
impulsando el aumento de ingresos a través de la expansion de flujos comerciales. Esto se
logra mediante la intensificacion del intercambio comercial, respaldado por acuerdos
comerciales que abren nuevas oportunidades en mercados emergentes (Rodriguez Mendoza,
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2012). En Ameérica Latina, las tendencias exportadoras estan mayormente orientadas hacia
el sector agroindustrial, gracias a politicas publicas que regulan y fomentan el comercio
interregional.(Pifieiro et al., 2019).

El crecimiento del comercio a nivel mundial estd sujeto a regulaciones. Segun la
Organizacion de Cooperacion y Desarrollo Econémico (OCDE), se prevé una reduccion de
costos que oscila entre el 2% y el 15%. En América Latina, la mayoria de los Acuerdos
Comerciales Regionales (ACR) establecen sanciones por incumplimiento en el ambito de
comercio de mercancias. No obstante, la Alianza del Pacifico se compromete a permitir la
libre circulacion de mercancias hasta el afio 2030, segin lo establecido en sus propios
acuerdos comerciales regionales para la regién (Machado Espinosa et al., 2019).

4.3. Importaciones
4.3.1. Importaciones de acuerdos comerciales bilaterales

Figura 18. Importaciones derivadas de acuerdos comerciales bilaterales de Ecuador con
el resto del mundo, periodo 1980-2021 (promedio y en porcentaje).
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Nota: Los resultados fueron obtenidos a través de los acuerdos comerciales vigentes en la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC) y Direccion de Estadistica Comercial (DOTS), apartado del Fondo Monetario
Internacional (FMI).

En el periodo 1980-2021 (trimestral), los flujos comerciales de importaciones en
acuerdos comerciales bilaterales muestran que el primer acuerdo firmado entre Ecuador y
México tuvo un mayor rango de participacion, alcanzando el 46%. Le sigue el Acuerdo de
Alcance Parcial de Complementacién Econdémica (AAP CE) de Chile, con un 40%. En
contraste, los acuerdos mas recientes con Noruega y Suiza representan el 1% vy el 9%
respectivamente.
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Figura 19. Importaciones derivadas del acuerdo bilateral Ecuador-México, periodo 1980-
2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracién propia con base en los datos de la Direccién de Estadistica Comercial (DOTS).

Las importaciones derivadas del acuerdo bilateral entre Ecuador y México mostraron
un decrecimiento del -21% en el afio 1983, cuando se establecio la relacion comercial. Sin
embargo, en el afio 1986 se registro un crecimiento del 1%, y en 1994, el crecimiento se
centrd en un 1,5%. Entre los productos importados se encuentran medicamentos envasados,
productos para el cabello y coches. Para el afio 2003, que marcd el final de la relacion
comercial, se observé un decrecimiento del -4%. No obstante, en ese mismo afio, se enfatizo
la importacion de medicamentos envasados (15,1%), pantallas de video (11,1%) y
ordenadores (6,69%) (The Observatory of Economic Complexity, 2023).

A pesar de la no vigencia comercial, la demanda de productos con valor agregado,
como automoviles, maquinarias, productos metalicos e incluso derivados del petrdleo,
persistio por parte de Mexico hacia Ecuador a partir del afio 2003. Las negociaciones
comerciales buscan reducir la brecha desfavorable en la balanza comercial a través de la
extension de partidas arancelarias en las nuevas negociaciones del Acuerdo de Alcance
Parcial (AAP) (Alban Flores, 2015).

Figura 20. Importaciones derivadas del acuerdo bilateral AAP CE Chile-Ecuador,
periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).
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Las importaciones derivadas del acuerdo comercial entre Chile y Ecuador se centran
en preparaciones comestibles, frutas como manzanas y peras, asi como medicamentos
envasados. En el afio 1982, se registro un decrecimiento del -60%, seguido de un crecimiento
del 35% en 1990. Sin embargo, para el afio 2000, el crecimiento fue del 8%, y en el afio
2010, cuando se suscribié la firma comercial, el crecimiento alcanzo el 13%. EIl acuerdo
comercial tiene vigencia indefinida para futuras negociaciones y adhesiones.

Las importaciones de Ecuador a Chile han experimentado un crecimiento con una tasa
promedio anual del 28% desde el 2009 hasta el 2013, alcanzando un valor maximo de $2.515
millones. Cabe mencionar que desde el afio 2004, las condiciones de acceso al mercado
chileno se modificaron para productos preferenciales (Departamento de Estudios de la
Direccion de Relaciones Econdémicas Internacionales del Ministerio de Relaciones
Exteriores de Chile, 2014).

Figura 21. Importaciones derivadas del acuerdo bilateral AAP CE Guatemala-Ecuador,
periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracién propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las importaciones derivadas del acuerdo bilateral entre Guatemala y Ecuador
comprenden bienes de capital, combustibles, materias primas y materiales de construccion.
Experimentaron un crecimiento del 4% en el afio 2003, con un mayor aumento en el afio
2010, alcanzando el 6%, y posterior a la firma del acuerdo comercial, se registré un
crecimiento del 17% en el afio 2013. La vigencia es indefinida para futuras negociaciones y
adhesiones comerciales.

Guatemala concentra la mayor parte de sus importaciones desde Ecuador en
insecticidas, fungicidas y desinfectantes, representando el 23%, seguido de productos
preparados para animales con un 18%, y productos farmacéuticos con un 13% (ALADI,
2005).
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Figura 22. Importaciones derivadas del acuerdo bilateral El Salvador-Ecuador, periodo
1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracidn propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las importaciones derivadas del acuerdo bilateral entre El Salvador y Ecuador
registraron un crecimiento del 24,07% en el afio 2001, seguido por un aumento del 24,21%
en el afio 2003, con un punto maximo del 5,54% en el afio 2008. En el afio 2017, cuando se
establecio la relacion comercial, se observo un crecimiento del 34%.

Las importaciones estan orientadas hacia productos como aluminio de chatarra, papel
recuperado y medicamentos envasados. La tasa anualizada es del 5,79% desde 1995 hasta el
2021 (The Observatory of Economic Complexity, 2023).

Figura 23. Importaciones derivadas del acuerdo bilateral de Noruega-Ecuador, periodo
1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccidn de Estadistica Comercial (DOTS).
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Las importaciones derivadas del acuerdo bilateral de Noruega con Ecuador presentan
un crecimiento de 9,91% para el afio 1984, mientras que en el afio 1999 su crecimiento es de
3,06%, de la misma forma para el afio 2004 tiende al 5,57% y en el afio 2021 durante la firma
comercial genera un crecimiento de 44%.

Las importaciones que realiza Noruega a Ecuador se centran en fertilizantes minerales
0 quimicos mixtos, equipos de topografia y otros aceites vegetales con un incremento
anualizado de 7,99% desde 1995 al 2021 (The Observatory of Economic Complexity, 2023).

Figura 24. Importaciones derivadas del acuerdo bilateral de Suiza-Ecuador, periodo
1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las importaciones derivadas del acuerdo bilateral entre Suiza y Ecuador se registraron
hasta el afio 2020, con un decrecimiento del -5%. Cabe mencionar que en afios anteriores no
se observaron picos significativos de crecimiento, a excepcion del afio 2005 con un aumento
de los 500 puntos porcentuales.

Entre los principales productos de exportacién se encuentran medicamentos
envasados, vacunas, sangre, antisueros, toxinas y cultivos. Desde 1995 hasta el 2021,
presenta una tasa anualizada de crecimiento del 2,78% (The Observatory of Economic
Complexity, 2023).

4.3.1.1. Andlisis de las importaciones derivadas de acuerdos bilaterales

Ecuador aplica recargos sobre sus lineas arancelarias, lo que supone una restriccion en
su balanza de pagos. Estas restricciones condicionan el sistema de abastecimiento del pais,
por lo que una eliminacién gradual se considera necesaria. EI Producto Interno Bruto (PIB)
registré un crecimiento leve del 1,4% en 2017, tras una caida del 1,5% en 2015. Segun los
prondsticos del Banco Central del Ecuador, la reduccion de aranceles paso del 45% al 40%
en 2016. Actualmente, el pais aplica solo dos tasas arancelarias: un 23,3% y un 10%,
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afectando a un total de 2.153 lineas arancelarias (Organizacion Mundial del Comercio,
2017).

Ecuador mantiene una dependencia del 46% de importaciones en el sector
manufacturero, lo que se traduce en una tendencia a la baja debido al cierre de mercados y
la intervencion en la liberalizacion comercial (Ministerio de Produccion, 2020). En el afio
2020, el valor de las importaciones disminuyé un 17,1%, resultado de una reduccion del
volumen en un 12% y de los precios en un 5% en toda la regién. Es importante destacar que
los bienes de capital experimentaron una disminucion del 14,5%, mientras que los insumos
intermedios tuvieron una caida del 13,6%. La integracién regional en América Latina
representa un factor potencial en la recuperacion continua (CEPAL, 2020).

La supresion gradual de este recargo se enmarca en las normas de la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC) y en el sistema de importaciones que sirve de referencia para
otros paises. Los tratados de libre comercio se fundamentan en las normas establecidas por
la OMC para garantizar el cumplimiento de los acuerdos comerciales y evitar retrasos en los
procesos de comercializacion. Sin embargo, Ecuador ha experimentado un mayor flujo a
partir del 2017 debido a la eliminacion gradual de recargos en las importaciones que sirven
de referencia para otros paises en el establecimiento de negociaciones comerciales.

4.3.2. Importaciones derivadas de acuerdos comerciales plurilaterales

Figura 25. Importaciones derivadas de acuerdos comerciales plurilaterales de Ecuador
con el resto del mundo, periodo 1980-2021 (promedio y en porcentaje).
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Nota: Los resultados fueron obtenidos a través de los acuerdos comerciales vigentes en la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC) y Direccién de Estadistica Comercial (DOTS), apartado del Fondo Monetario
Internacional (FMI).

Los flujos de importaciones en acuerdos comerciales plurilaterales en el periodo 1980-
2021 (trimestral) del primer acuerdo plurilateral de la Asociacién Latinoamericana de
Integracién (ALADI) es del 25%, con un mayor rango de participacion en el periodo del

65



Sistema Global de Preferencias para Paises en Desarrollo (SGPC) del 26%, sin embargo, el
acuerdo comercial plurilateral reciente de Reino Unido- Colombia, Pert y Ecuador es del
12%.

Figura 26. Importaciones derivadas del acuerdo plurilateral ALADI-Ecuador, periodo
1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracién propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

El acuerdo plurilateral de la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI)
registré un decrecimiento del -8% en el afio 1981. Aungue el acuerdo solo tuvo vigencia en
ese afio, mantuvo relaciones comerciales posteriores, lo que resultd en un crecimiento del
37% para el afio 2021.

Las importaciones ecuatorianas fueron del 5.83% en el afio 2013 y del 2,75% en el afio
2014. Sin embargo, se observo un decrecimiento del -23,30% en el afio 2016 debido a la
clausula de salvaguarda implementada en 2015, que entrd en vigor en junio de 2017 para
reducir el déficit comercial. Después de la intervencion normativa en el afio 2018, se registré
un crecimiento interanual del 15,99%, principalmente debido a la falta de liquidez de divisas
por concepto de aceites de crudos de petroleo (ALADI, 2020).
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Figura 27. Importaciones derivadas del acuerdo plurilateral del Sistema Global de

Preferencias para Paises en Desarrollo (SGPC)-Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de

variacion).
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Nota: Elaboracién propia con base en los datos de la Direccién de Estadistica Comercial (DOTS).

El acuerdo plurilateral del Sistema Global de Preferencias para Paises en Desarrollo
(SGPC) registro un crecimiento del 37% en el afio 1989. Aungue el acuerdo tuvo vigencia
solo en ese afio, Ecuador mantuvo relaciones comerciales con los paises socios a pesar de no
haber futuras renegociaciones. En el afio 2021, se observo un crecimiento del 37%.

El Sistema Global Preferencial ofrece aranceles cero o aranceles reducidos para paises
beneficiarios. La implementacion de la ronda del comercio Sur-Sur en 2021 gener6 un valor
de 5,3 billones de dolares en comparacion con los 600 mil millones de dolares del afio 1995,
lo que representa el 20% de las importaciones en 2021 (Conferencia de las Naciones Unidas
sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD), 2023).

Figura 28. Importaciones derivadas del acuerdo plurilateral del Convenio de
complementacion del Sector Automotor-Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).
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Las importaciones derivadas del acuerdo plurilateral del Convenio de
Complementacion del Sector Automotor registraron un crecimiento del 2,13% en el afio
1994. Sin embargo, experimentaron un decrecimiento del -37% en el afio 1999. Este acuerdo
comercial tuvo una vigencia de diez afios.

En el afio 1992, se eliminaron las restricciones a los vehiculos, lo que beneficio a los
consumidores nacionales a partir del afio 2000. El sector automotor incrementd sus bienes
importados debido a factores de estabilidad econdmica, inversion de las remesas y
disponibilidad de recursos. Se registré un aumento del Costo, Seguro y Flete (CIF) por
concepto de vehiculos del 8,65% para el afio 2003, alcanzando un valor de US
$6.534.404.000 (Ortega Bardellini, 2005)).

Figura 29. Importaciones derivadas del acuerdo plurilateral AAP CE CAN-MERCOSUR-

Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las importaciones derivadas del Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacién
Econdmica entre la Comunidad Andina y el Mercado Comun del Sur registraron un
crecimiento del 1,73% en el afio 1984. Sin embargo, experimentaron un decrecimiento del -
44% en el afio 1999. Durante la firma del tratado en el afio 2005, la relacion comercial
establecié un crecimiento del 58%. La vigencia del acuerdo es indefinida para futuras
negociaciones y adhesiones, por lo tanto, se registré un crecimiento del 58% para el afio
2021.

En el afio 2021, la participacion de la Comunidad Andina con los paises miembros de
la CAN en materia de importaciones fue del 6,1% del total, y con el MERCOSUR del 10,5%.
Entre los principales productos importados se encuentran gasoil, teléfonos mdéviles, aceites
livianos, maquinas automaticas para procesamiento de datos, medicamentos dosificados o
acondicionados, y vehiculos automdviles con motor de émbolo alternativo (Comunidad
Andina, 2022).
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Figura 30. Importaciones derivadas del acuerdo plurilateral UE-Colombia y Peru,
adhesién Ecuador, periodo 1980-2021 (tasa de variacion).
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Nota: Elaboracidn propia con base en los datos Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).

Las importaciones derivadas del acuerdo plurilateral de adhesion de Ecuador a la
Union Europea registraron un decrecimiento del -38% en el afio 1999. Sin embargo, en el
afio 2001 experimentaron un crecimiento del 54%. Cabe mencionar que el acuerdo
plurilateral entré en vigor en 2017, lo que manifestd un crecimiento del 28%. Este acuerdo
finalizara en el afio 2034, lo que implica un crecimiento del 23% para el afio 2021.

Las importaciones consisten principalmente en productos industrializados, como
maquinas y aparatos mecanicos, productos farmacéuticos y vehiculos. Es importante
destacar que los vehiculos muestran un potencial de crecimiento debido al establecimiento
comercial. Esto se debe a la desgravacion gradual de aranceles, que se aplicaran a un 0% en
un periodo de 7 afios a partir del 2017 (De la Cruz Guerrero & Rosales Nieto, 2021).

Figura 31. Importaciones derivadas del acuerdo plurilateral de Reino Unido-Colombia,
Per( y Ecuador, periodo 1980-2021 (variacion porcentual).
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Nota: Elaboracion propia con base en los datos de la Direccion de Estadistica Comercial (DOTS).
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Las importaciones derivadas del acuerdo plurilateral entre Reino Unido, Colombia,
Per( y Ecuador mostraron un crecimiento del 24% en el afio 2021, afio en el que se suscribio
la firma comercial. Sin embargo, en afos anteriores, se observaron decrecimientos del -17%
en 2020 y del -2% en 2019, respectivamente. Este acuerdo permanecera vigente hasta el afio
2030. Cabe destacar que hubo exportaciones antes de la negociacién comercial.

El acuerdo comercial con Reino Unido comparte similitudes con el de la Union
Europea. Su importancia radica en la promocion de la industria y el acceso preferencial a
nuevos mercados. Entre los principales productos de importacion se encuentran aceite de
alquitran de carbdn, licor fuerte y medicamentos envasados. La tasa anualizada es del 2,73%
desde 1995 hasta el 2021 (The Observatory of Economic Complexity, 2023).

4.3.2.1. Anadlisis de las importaciones derivadas de acuerdos plurilaterales

Los acuerdos plurilaterales representan una revision de la Ronda Uruguay y
promueven la participacion de blogues econdmicos con intereses comunes entre los paises
involucrados. Estos acuerdos buscan reducir tanto los aranceles como las barreras
burocréticas, fortaleciendo los convenios multilaterales de complementacion econémica,
especialmente en el contexto de bloques econdmicos como la Comunidad Andina de
Naciones (CAN) y el Mercado Comun del Sur (Mercosur). En otras palabras, la firma de un
Tratado de Libre Comercio (TLC) impulsa la creacion de una zona de union aduanera y
arancelaria(\VVargas Amaral & Andrade, 2008).

Segun Cornejo (2018) las caracteristicas que convergen hacia la estabilizacion
comercial en la firma de un acuerdo incluyen la ampliacion de la liberacion arancelaria y el
reconocimiento como pais de origen en otros paises, lo que facilita el proceso de
convergencia. Ademas, el reglamento regional se presenta como un mecanismo de geometria
variable que permite una mayor adaptabilidad en algunos acuerdos, facilitando acciones
preferenciales y la armonizacion de la normativa para acuerdos comerciales con terceros
paises, tanto en el ambito bilateral como multilateral, dentro del contexto de la acumulacion
regional.

4.4. Resultados del modelo econométrico

Para estimar el modelo de efectos dindmicos en la intervencion de los flujos
comerciales a través de la firma de acuerdos comerciales de libre comercio, tanto bilaterales
como plurilaterales, se utiliza el filtro de Hodrick Prescott. Asimismo, se opta por la
transformacion de las variables a logaritmos de las exportaciones e importaciones con el fin
de lograr una mayor eficiencia en la separacién del ciclo y la tendencia.

Para eliminar el efecto de la crisis, se utiliza una variable ficticia que indica si el
acuerdo comercial esta en vigor o no. Luego, se procede a estimar la tendencia de cada
variable utilizando polinomios ARMA de efectos dindmicos. Posteriormente, se valora las
funciones de transferencia y se verifica el ruido blanco a través del método de maxima
verosimilitud en un modelo ARIMA.
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4.4.1. Estimacién modelo ARIMA

A continuacion, se presentan los resultados obtenidos de la estimacion del modelo
ARIMA para cada variable de exportaciones e importaciones de los acuerdos comerciales
bilaterales y plurilaterales. Se aplico el filtro Hodrick Prescott con separacion del
componente ciclico y utilizacién de la tendencia (ver anexos 7.1, 7.2, 7.3, 7.4), asi como la
generacién de una variable dummy de entrada en vigor (0,1) para cada acuerdo comercial.

4.4.1.1. Estimacion del modelo ARIMA para exportaciones derivadas de
acuerdos comerciales bilaterales.

Tabla 2. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial Ecuador-México.

Acuerdo Comercial  Tipode ALC Testde AR (p) Dfuller (d) MA (q) Ruido Blanco
AKAIKE
o . AIC -1620.653
Ecuador-México Bilateral BIC -1605.063 1 1 2 1.000

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

El analisis de la Tabla 2 revela la estimacion del modelo de efectos dinamicos del
acuerdo comercial entre Ecuador y México. La prueba de Akaike sirve como criterio de
seleccion del mejor modelo, considerando tanto la calidad del ajuste como la complejidad
de este. Ademas, se aplica la prueba de Dickey-Fuller para verificar la estacionariedad de la
variable, determinando si existen asimetrias segun la metodologia de Box Jenkins. Se acepta
la hipédtesis nula de ruido blanco en este acuerdo comercial, ya que el valor es mayor a 0,05.

Tabla 3. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial AAP CE Chile-Ecuador.

Acuerdo Comercial ~ Tipode ALC Testde AR (p) Dfuller (d) MA (q) Ruido Blanco
AKAIKE
. . AIC -1702.387
AAP CE-Chile Bilateral BIC -1689.915 1 1 2 1.000

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 3, se observa el Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica (AAP CE) de Chile con Ecuador, con aceptacion de la hipotesis nula por ser
mayor a 0,05 presentando asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 4. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial AAP CE Guatemala-
Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tippde ALC ~ 1eSte® AR (p) Dfuller ()  MA(Q  RuidoBlanco
AKAIKE
. AIC -2064.082
AAP CE-Guatemala Bilateral BIC -2051.659 1 3 1 0.2623

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.
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En la tabla 4, se observa el Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica (AAP CE) de Guatemala con Ecuador, con aceptacion de la hip6tesis nula por
ser mayor a 0,05 demostrando asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 5. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Ecuador-El Salvador.

Acuerdo Comercial  Tipode ALC Test de AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
AKAIKE
. AIC-2026.72
El Salvador-Ecuador Bilateral BIC -2008.12 2 4 2 0.1278

Nota: Elaboracidn propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En latabla 5, del acuerdo comercial de El Salvador con Ecuador, se observa aceptacion
de la hipdtesis nula por ser mayor a 0,05 y presentar asimetrias dentro del flujo comercial.

Tabla 6. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Noruega con Ecuador.

. . Testde .
Acuerdo Comercial  Tipode ALC AKAIKE AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
) AIC -2005.641
Noruega-Ecuador Bilateral BIC -1993.241 1 4 1 0.000

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 6, del acuerdo comercial de Noruega con Ecuador no presenta ruido blanco,
por lo tanto, se rechaza la hipotesis nula de existencia de asimetrias, esto quiere decir que el
nivel de significancia es menor a 0,05; la serie esta serialmente correlacionada, media
diferente de cero y sin varianza constante.

Tabla 7. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Suiza con Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tipode ALC Testde AR (p) Dfuller (d) MA (q) Ruido Blanco
AKAIKE
. . AIC-2049.99
Suiza-Ecuador Bilateral BIC -2028.291 3 4 3 0.7794

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 7, del acuerdo comercial de Suiza con Ecuador se acepta la hipotesis nula
por ser mayor a 0,05 por presentar asimetrias en el flujo comercial.

4.4.1.2. Estimacion del modelo ARIMA para exportaciones derivadas de
acuerdos comerciales plurilaterales.

Tabla 8. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Asociacion
Latinoamericana de Integracion (ALADI) - Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tipode ALC Testde AR (p) Dfuller (d) MA (q) Ruido Blanco
AKAIKE
. AIC-2439.93
ALADI Plurilateral BIC -2421.33 1 4 4 0.1725

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.
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En la tabla 8, del acuerdo comercial de Asociacién Latinoamericana de Integracion
(ALADI) con Ecuador se acepta la hipotesis nula por ser mayor a 0,05 y presentar asimetrias
en el flujo comercial.

Tabla 9. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial del Sistema Global de
Preferencias Comerciales entre Paises en Desarrollo (SGPC) — Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tipo de ALC Test de AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
AKAIKE
Sistema global de
preferencias
- . AIC -2442.702

c9merma|es entre Plurilateral BIC -2424.103 2 4 3 0.3882

paises en desarrollo
(SGPC)

Nota: Elaboracidn propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 9, del acuerdo comercial del Sistema Global de Preferencias Comerciales
entre Paises en Desarrollo (SGPC) con Ecuador se acepta la hipotesis nula por ser mayor a
0,05 y presentar asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 10. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial del Convenio de
Complementacion del Sector Automotor — Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tipo de ALC Test de AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
AKAIKE
Convenio de
o . AIC -2378.368
complementacion del Plurilateral BIC -2359.769 1 4 3 0.1339
sector automotor

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 10, del acuerdo comercial del Convenio de Complementacion del Sector
Automotor con Ecuador se acepta la hipdtesis nula por ser mayor a 0,05 y presentar
asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 11. Estimacion del modelo ARIMA del Acuerdo Comercial de Alcance Parcial de
Complementacion Econdmica (AAP CE) CAN-MERCOSUR con Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tippde ALC ~ 1eSte® AR (p) Dfuller ()  MA(Q  RuidoBlanco
AKAIKE
AAP CE CAN- _ AIC -2215.481
MERCOSUR Plurilateral BIC -2196.882 1 4 3 0.0347

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 11, del acuerdo comercial de la Comunidad Andina (CAN) — Mercador
Coman del Sur (MERCOSUR) con Ecuador se rechaza la hipétesis nula por ser menor a
0,05; la serie esta serialmente correlacionada, media diferente de cero y sin varianza
constante, por lo tanto, no presenta asimetrias en el flujo comercial.
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Tabla 12. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo de la Unién Europea — Colombia y
Perd, adhesion Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tippde ALC ~ 1eSte® AR (p) Dfuller )  MA(Q  RuidoBlanco
AKAIKE
UE-Colombia y Perd, . AIC -1854.565
adhesion Ecuador Plurilateral BIC -1842.093 ! ! ! 0.1127

Nota: Elaboracidn propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En latabla 12, del acuerdo comercial de la Union Europea — Colombia y Per(, adhesion
Ecuador se acepta la hipétesis nula por ser mayor a 0,05 y presentar asimetrias en el flujo
comercial.

Tabla 13. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Reino Unido —
Colombia, Ecuador y Perd.

Acuerdo Comercial  Tipode ALC Testde AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
AKAIKE
Reino Unido-
. . AIC -2413.904
ColomblgérEacuador y Plurilateral BIC -2398.404 1 4 3 0.011

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 13, del acuerdo comercial de Reino Unido — Colombia, Ecuador y Peru se
rechaza la hipotesis nula por presentar un nivel de significancia menor a 0,05; esta
serialmente correlacionada, media diferente de cero y sin varianza constante.

4.4.1.3. Estimacion del modelo ARIMA para importaciones derivadas de
acuerdos comerciales bilaterales.

Tabla 14. Estimacién del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Ecuador — México.

Acuerdo . Test de .
Comercial Tipo de ALC AKAIKE AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
Ecuador- . AIC -2343.792

México Bilateral BIC -2328.293 2 4 1 0.0003

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 14, del acuerdo comercial de Ecuador — México se rechaza la hipétesis nula
por presentar un nivel de significancia menor a 0,05; esta serialmente correlacionada, media
diferente de cero y sin varianza constante, por lo tanto, no contiene asimetrias en el flujo
comercial.
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Tabla 15. Estimacion del modelo ARIMA del Acuerdo de Alcance Parcial de
Complementacion Econdémica (AAP CE) Chile — Ecuador.

Acuerdo Comercial Tipode ALC Test de AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
AKAIKE
. . AIC -2407.835
AAP CE-Chile Bilateral BIC -2395.411 1 3 1 0.0425

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.
En la tabla 15, del Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacién Economica (AAP

CE) de Chile con Ecuador se rechaza la hipotesis nula por presentar un nivel se significancia
menor a 0,05; estd serialmente correlacionada, media diferente de cero y sin varianza
constante, es decir, no contiene asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 16. Estimacion del modelo ARIMA del Acuerdo de Alcance Parcial de
Complementacion Econémica (AAP CE) Guatemala — Ecuador.

. . Test de .
Acuerdo Comercial Tipo de ALC AKAIKE AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
. AIC -1959.277
AAP CE-Guatemala Bilateral BIC -1940.678 2 4 2 0.0000

Nota: Elaboracidn propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 16, del Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacién Econdmica (AAP
CE) Guatemala con Ecuador se rechaza la hipdtesis nula por ser menor a 0,05; esta
serialmente correlacionada, media diferente de cero y sin varianza constante, por ende, no
contiene asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 17. Estimacién del modelo ARIMA del acuerdo comercial El Salvador — Ecuador.

. . Test de .
Acuerdo Comercial Tipode ALC AKAIKE AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
. AIC -1984.709
El Salvador-Ecuador Bilateral BIC -1969.209 1 4 2 0.0435

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En latabla 17, del acuerdo comercial de El Salvador — Ecuador se rechaza la hipotesis
nula por presentar un nivel de significancia menor a 0,05; esta serialmente correlacionada,
media diferente de cero y sin varianza constante, por lo tanto, no contiene asimetrias en el
flujo comercial.

Tabla 18. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Noruega — Ecuador.

. . Test de .
Acuerdo Comercial Tipo de ALC AKAI AR (p) Dfuller (d) MA (q) Ruido Blanco
. AIC-1602.763
Noruega-Ecuador Bilateral BIC -1590.291 1 1 1 1.000

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 18, del acuerdo comercial de Noruega con Ecuador se acepta la hipotesis
nula por ser mayor a 0,05 y presenta asimetrias en el flujo comercial.
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Tabla 19. Estimacién del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Suiza — Ecuador.

Acuerdo Comercial Tipo de ALC Testde AR (p) Dfuller (d) MA (0) Ruido Blanco
AKAIKE
. . AIC -2152.859
Suiza-Ecuador Bilateral BIC -2134.26 3 4 2 0.9276

Nota: Elaboracidn propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 19, el acuerdo comercial de la Asociacion Europea de Libre Comercio
(AELC) Suiza con Ecuador se acepta la hip6tesis nula por ser mayor a 0,05 y presenta
asimetrias en el flujo comercial.

4.4.1.4. Estimacion del modelo ARIMA para importaciones derivadas de
acuerdos comerciales plurilaterales.

Tabla 20. Estimaciéon del modelo ARIMA del acuerdo comercial de la Asociacion
Latinoameérica de Integracion (ALADI) — Ecuador.

Acterdo Comercial  Tippde ALC ~ eSt%® AR(p)  Dfuller(d  MA(q RuidoBlanco
AKAIKE
. AIC -2540.237
ALADI Plurilateral BIC -2515.438 2 4 4 0.3936

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 20, del acuerdo comercial de la Asociacion Latinoamericana de Integracion
(ALADI) con Ecuador se acepta la hipotesis nula por ser mayor a 0,05 y presentar asimetrias
en el flujo comercial.

Tabla 21. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial del Sistema Global de
Preferencias Comerciales entre Paises en Desarrollo (SGPC) — Ecuador.

. . Test de .
Acuerdo Comercial Tipo de ALC AKAIKE AR (p) Dfuller (d) MA (q) Ruido Blanco
Sistema global de
preferencias comerciales . AIC -2571.469
entre paises en desarrollo Plurilateral BIC -2549.769 2 4 4 03302

(SGPC)

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 21, del acuerdo comercial del Sistema Global de Preferencias Comerciales
entre Paises en Desarrollo (SGPC) con Ecuador se acepta la hipotesis nula por ser mayor a
0,05 y presentar asimetrias en el flujo comercial.
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Tabla 22. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial del Convenio de
Complementacion del Sector Automotor — Ecuador.

Acuerdo Comercial  Tippde ALC ~ 1eSt® AR (p) Dfuller )  MA(G)  RuidoBlanco
AKAIKE
Convenio de
- . AIC -2380.377
complementacion del Plurilateral BIC -2367 978 1 4 1 0.0712
sector automotor

Nota: Elaboracidn propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 22, del acuerdo comercial del Convenio de Complementacion del Sector
Automotor con Ecuador se acepta la hipétesis nula por ser mayor a 0,05 y evidenciar
asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 23. Estimacion del modelo ARIMA del Acuerdo de Alcance Parcial de
Complementacion Econémica (AAP CE) CAN — MERCOSUR con Ecuador.

Acuerdo Comercial Tipo de ALC Testde AR (p) Dfuller (d) MA (g) Ruido Blanco
AKAIKE
AAP CE CAN- . AIC -2470.075
MERCOSUR Plurilateral BIC -2452 476 2 4 3 0.5361

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 23, del acuerdo comercial de la Comunidad Andina (CAN) y el Mercado
Coman del Sur (MERCOSUR) con Ecuador se acepta la hipotesis nula por ser mayor a 0,05,
por lo tanto, presenta asimetrias en el flujo comercial.

Tabla 24. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de la Union Europea —
Colombia y Per0, adhesion Ecuador.

Acuerdo Comercial Tipo de ALC Test deo AR (p) Dfuller (d) MA (q) Ruido Blanco
AKAIKE
UE-Colombia y Peru, . AIC -2635.848
adhesién Ecuador Plurilateral BIC -2620.349 2 4 ! 0.1470

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En latabla 24, del acuerdo comercial de la Unién Europea — Colombia y Per(, adhesion
Ecuador se acepta la hipdtesis nula por ser mayor a 0,05 y presentar asimetrias en el flujo
comercial.

Tabla 25. Estimacion del modelo ARIMA del acuerdo comercial de Reino Unido —
Colombia, Ecuador y Perd.

Acuerdo Comercial  Tippde ALC ~ 1eSt®® AR (p) Dfuller )  MA(G)  RuidoBlanco
AKAIKE
Reino Unido-Colombia, . AIC -2504.722
Ecuadory Per Plurilateral BIC -2483.023 1 4 4 0.0563

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

En la tabla 25, del acuerdo comercial de Reino Unido — Colombia, Ecuador y Peru se
rechaza la hipotesis nula por ser menor a 0,05; estd serialmente correlacionada, media
diferente de cero y sin varianza constante, por lo tanto, no existe asimetrias en el flujo
comercial.
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4.5. Efectos dinamicos de los flujos comerciales

La suma de las respuestas dindmicas se especifica mediante el polinomio ARMA (p,q),
el cual tiene un efecto instantaneo en el siguiente periodo, la suma del polinomio constituye
el efecto total para cada acuerdo comercial, el factor de retardo es visualizado por el
momento en el que entra en vigor la firma comercial, el cual es analizado por el coeficiente
de regresion.

Para analisis de los efectos totales de los acuerdos bilaterales y plurilaterales se
considera aquellos que cumplan con la aceptacion de la hipdtesis nula al presentar asimetrias
dentro de los flujos comerciales. Se realiza una suma de los polinomios ARMA para
determinar el efecto total, a continuacion, se presenta los resultados:

Tabla 26. Efectos dinamicos de flujos comerciales de exportaciones a partir de los acuerdos
bilaterales.

CortoPlazo LargoPlazo

Acuerdo Comercial Flujo b Efecto Total
(AR) (MA)
Ecuador-México Bxportaciones -1 3 1 2
AAP CE-Chile Bxportaciones 2 3 1 2
AAPCE-Guatemala  BExportaciones 1 2 1 1
El Salvador-Ecuador  Exportaciones 1 4 2 2
Suiza-Ecuador BExportaciones 3 6 3 3

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA. El calculo de
efecto total es la suma de los polinomios ARMA.

A continuacion, se presenta los resultados de efectos para exportaciones a partir de
acuerdos comerciales plurilaterales:

Tabla 27. Efectos dinamicos de flujos comerciales de exportaciones a partir los acuerdos
comerciales plurilaterales.

. . CortoPlazo Largo Plazo
Acuerdo Comercial Flujo b Efecto Total g

(AR) (MA)
ALADI Bxportaciones -1 5 1 4
Sistema global de
preferencias
comerciales entre Bxportaciones -1 5 2 3
paises en desarrollo
(SGPC)
Convenio de
Complementacion del BExportaciones 0 4 1 3
Sector Automotor
UE-Colombia y Peru, Exportaciones 1 9 1 1

adhesion Ecuador

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA. El calculo de
efecto total es la suma de los polinomios ARMA.
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Una vez determinado los efectos dindmicos de exportaciones de acuerdos bilaterales y
plurilaterales. Se establece los efectos dindmicos para importaciones de acuerdos bilaterales
y plurilaterales, a continuacion, se presenta resultados:

Tabla 28. Efectos dindmicos de flujos comerciales de importaciones a partir de acuerdos
comerciales bilaterales.

CortoPlazo Largo Plazo

Acuerdo Comercial Flujo b Efecto Total
(AR) (MA)
Noruega-Ecuador Importaciones 0 2 1 1
Suiza-Ecuador Importaciones 0 5 3 2

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA. El calculo de
efecto total es la suma de los polinomios ARMA.

A continuacién, se presenta los resultados de importaciones a partir de acuerdos
comerciales plurilaterales:

Tabla 29. Efectos dinamicos de flujos comerciales de importaciones a partir de acuerdos
comerciales plurilaterales.

Acuerdo Comercial Flujo b Efecto Total CortoPlazo  Largo Plazo

(AR) (MA)
ALADI Importaciones -1 6 2 4
Sistema global de
f i ial .
pre ererluas comerciales Importaciones 1 6 » 4
entre paises en desarrollo
(SGPC)
Convenio de
Complementacién del  Importaciones 1 2 1 1
Sector Automotor
A'\':‘ ERCC%ZLA\JE Importaciones 1 5 2 3
UE-Colombia y Per(, .
y Importaciones 1 3 2 1

adhesion Ecuador

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA. El calculo de
efecto total es la suma de los polinomios ARMA.

Establecido los parametros de efectos dindmicos para obtener los efectos totales de
exportaciones e importaciones de los acuerdos bilaterales y plurilaterales, se lo realiza
mediante un promedio, a continuacién, los resultados:
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Tabla 30. Resultados de los efectos dinamicos de los flujos comerciales.

Efectos dinamicos de los flujos comerciales
CortoPlazo Largo Plazo
(AR) (MA)

b Efecto Total

Efecto total medio
(exportaciones e 1,72 2,39 1,97 2,16
importaciones)
Efecto total medio
exportaciones
Efecto total medio
exportaciones 1,20 3,60 1,60 2,00
(bilaterales)
Efecto total medio
exportaciones -0,25 4,00 1,25 2,75
(plurilaterales)
Efecto total medio
importaciones
(bilaterales y
plurilaterales)
Efecto total medio
importaciones 0,00 3,50 2,00 1,50
(bilaterales)
Efecto total medio
importaciones 0,20 4,40 1,80 2,60
(plurilaterales)

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA. El céalculo de los
efectos es un promedio interpretado en puntos porcentuales.

0,56 3,78 144 2,33

0,14 4,14 1,86 2,29

La consideracion de Garcia y Rodriguez (2019) sobre el nimero de trimestres de
vigencia del acuerdo, representado por "b", es esencial. Un coeficiente positivo indica un
efecto posterior a la entrada en vigor del acuerdo, mientras que uno negativo sugiere un
efecto anterior a la entrada en vigor. En el caso de los acuerdos plurilaterales de la
Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI) y el Sistema Global de Preferencias
Comerciales entre Paises en Desarrollo (SGPC), tanto para exportaciones como
importaciones, el factor de retardo es -1. Esto implica que el acuerdo se anticipé un mes
antes, lo que implica que el pais tratante debe estar preparado para la firma y para los efectos
que se produciran tras la entrada en vigor.

Asi, se evidencia que Ecuador mantiene alrededor de 12 acuerdos comerciales hasta el
2021. Sin embargo, para este analisis se han considerado aquellos acuerdos que cumplen con
la aceptacion de la hipdtesis nula, lo que se traduce en 9 para exportaciones y 7 para
importaciones. En términos de bilaterales y plurilaterales, el efecto total medio es de (2,39)
puntos porcentuales. Por su parte, el efecto total medio para exportaciones es de (3.,78)
puntos porcentuales, y para importaciones es de 4.14 puntos porcentuales. Al comparar los
acuerdos bilaterales, se observa que el efecto para exportaciones (3,60) puntos porcentuales
es mayor que para importaciones 3,50 puntos porcentuales. Por otro lado, en el caso de los
acuerdos plurilaterales, el efecto para exportaciones (4) puntos porcentuales es menor que
para importaciones (4,40) puntos porcentuales.
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Como resultado, se observa un efecto positivo en los flujos comerciales tras la firma
de un acuerdo. En el caso de Ecuador, las importaciones totales muestran un mayor efecto
en comparacion con las exportaciones totales. Sin embargo, al analizar los acuerdos
bilaterales, se aprecia que las exportaciones tienen un efecto mayor en comparacién con las
importaciones bilaterales. Por otro lado, en los acuerdos plurilaterales, las importaciones
tienen una mayor representacion que las exportaciones plurilaterales.

Ademas, se generan divergencias en la duracion de los acuerdos comerciales tanto en
el corto como en el largo plazo. Para las exportaciones bilaterales, el efecto es de (1,60)
puntos porcentuales en el corto plazo y de (2,00) puntos porcentuales en el largo plazo. En
cuanto a las exportaciones plurilaterales, el efecto es de (1,25) puntos porcentuales en el
corto plazo y de (2,75) puntos porcentuales en el largo plazo.

En el caso de las importaciones bilaterales, se observa un efecto en el corto plazo de
(2,00) puntos porcentuales y en el largo plazo de (1,50) puntos porcentuales. Por otro lado,
en el caso de las importaciones plurilaterales, se registra un efecto en el corto plazo de (1,80)
puntos porcentuales y en el largo plazo de (2,60) puntos porcentuales.

En este contexto, los acuerdos comerciales benefician al pais acreedor del acuerdo con
sus socios. Ecuador mantiene asociaciones solidas en flujos de importaciones totales,
exportaciones bilaterales e importaciones plurilaterales, lo cual se refleja en los efectos
observados. Es importante considerar que la integracion econdémica proporciona un respaldo
en la homogeneidad de recursos y politicas comerciales tras la firma de un acuerdo de libre
comercio, abarcando aspectos como productos comercializados, aranceles, plazos y
transporte, entre otros.

La metodologia empleada por Garcia y Rodriguez (2019) posibilita situar los efectos
previos y posteriores a la crisis derivada de la firma de un acuerdo comercial. En el contexto
de este estudio, se considera la crisis del 2016, motivada por la caida en el precio del petroleo,
eventos naturales como el terremoto de abril, la apreciacion del dolar que afectd la
competitividad de las exportaciones ecuatorianas y el aumento subito de impuestos. Estos
factores agudizaron la demanda interna y llevaron a una disminucion en la actividad
economica.

Para ello, se muestran los resultados en base a las firmas de los acuerdos comerciales
de la siguiente manera:
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Tabla 31. Resultados comparativos de los periodos anterior y posterior a la crisis del 2016.

Efectos b Efecto total Corto Plazo Medio Plazo
Efecto total medio
(antes de la crisis)
Efecto total medio
(despues de la 1,00 3,67 2,00 1,67
crisis)
Efecto total medio
exportaciones 0,50 4,00 1,50 2,50
(antes de la crisis)
Efecto total medio
exportaciones
(despues de la
crisis)
Efecto total medio
exportaciones
bilaterales
(antes de la crisis)

1,77 2,47 2,03 2,19

0,5 4,33 1,67 2,67

0,67 2,67 1 1,67

Efecto total medio
de las exportaciones
bilaterales 2 5 2,5 2,5
(después de la
crisis)

Efecto total medio
de las exportaciones
plurilaterales
(antes de la crisis)

-0,67 4,67 1,33 3,33

Efecto total de las
exportaciones
plurilaterales 1 2 1 1
(después de la
crisis)
Efecto total medio
Importaciones 0,00 4,75 1,75 3,00
(antes de la crisis)
Efecto total medio
importaciones
(después de la 0,14 4,14 1,86 2,29
crisis)

Efecto total medio
de importaciones
bilaterales
(antes de la crisis

Efecto total medio
de las importaciones
bilaterales (0] 3,5 2 1,5
(después de la
crisis)

Efecto total medio
de las importaciones
plurilaterales
(antes de la crisis)

(0] 4,75 1,75 3

Efecto de las
importaciones
plurilaterales 1 3 2 1
(después de la
Crisis)
Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA. El célculo de los
efectos es un promedio interpretado en puntos porcentuales.

El efecto total medio de los acuerdos firmados antes de la crisis fue de (2,47) puntos
porcentuales, mientras que después de la crisis aumenté a (3,67) puntos porcentuales. En
cuanto a las exportaciones totales, el efecto antes de la crisis fue de (4,00) puntos
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porcentuales y después de la crisis se elevo a (4,33) puntos porcentuales. Por su parte, las
importaciones totales experimentaron un efecto de (4,75) puntos porcentuales antes de la
crisis y de (4,14) puntos porcentuales después de la misma.

En el contexto de los acuerdos bilaterales, el efecto en las exportaciones antes de la
crisis fue de (2,67) puntos porcentuales, incrementandose a (5,00) puntos porcentuales
después de la misma. En cuanto a los acuerdos plurilaterales, el efecto antes de la crisis fue
de (4,67) puntos porcentuales, disminuyendo a (2,00) puntos porcentuales después de la
crisis. En el caso de las importaciones antes de la crisis en (0,00) puntos porcentuales y
después de la crisis en (3,5) puntos porcentuales, pero en los acuerdos plurilaterales el efecto
antes de la crisis fue de (4,75) puntos porcentuales y después de la crisis fue de (3,00) puntos
porcentuales. En las exportaciones e importaciones presentan un mayor efecto en el largo
plazo en referencia del corto plazo, en el caso de las exportaciones bilaterales y plurilaterales
se mantienen constantes en el corto y largo plazo, al igual que las importaciones bilaterales.

La crisis puede desempefiar un papel crucial en la economia de un pais, influyendo en
la adopcion de acuerdos comerciales. Después de la crisis, tanto en exportaciones como en
importaciones a partir de acuerdos bilaterales y plurilaterales, se observa un mayor efecto en
el largo plazo en comparacion con el corto plazo. En los casos analizados, los flujos
comerciales muestran una mayor incidencia en el largo plazo, lo que indica una mayor
sensibilidad de las importaciones ante los cambios que se presentan.

4.6. Discusion

Los resultados obtenidos indican que la firma de un acuerdo comercial por parte de
Ecuador con el resto del mundo tiene un impacto positivo en el crecimiento de los flujos
comerciales. Esta tendencia se observa en las importaciones totales, exportaciones
bilaterales e importaciones plurilaterales en el largo plazo, en contraste con el corto plazo.
Ademas, se evidencia que el efecto de la crisis tiene un mayor impacto en el largo plazo y
afecta principalmente las importaciones. En resumen, el efecto total medio en las
exportaciones es de (3,78) puntos porcentuales, mientras que en las importaciones es de
(4,14) puntos porcentuales. Después de la crisis, estos valores se reducen a (2,67) y (2,29)
puntos porcentuales respectivamente, pero siguen indicando un impacto positivo en el largo
plazo.

Asi los resultados obtenidos se alinean a investigaciones realizadas por Garcia y
Rodriguez (2019) los flujos comerciales bilaterales muestran efectos dindmicos derivados
de la intervencion de un acuerdo comercial, tanto en el corto, mediano y largo plazo. Estas
respuestas dindmicas evidencian asimetrias en la firma de un acuerdo comercial, las cuales
estan influenciadas por factores como el grado de profundidad de las condiciones del pais
comerciante. Ademas, se considera el grado de dependencia que mantienen las economias y
la importancia de las cadenas de valor frente a una crisis. Las estimaciones indican un
impacto positivo del acuerdo comercial en un 16% del efecto total, 21% en exportaciones y
10% en importaciones. Este impacto tiene implicaciones principalmente en el largo plazo, a
diferencia del corto plazo.
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La investigacion resalta que los efectos netos de la integracion comercial tienen un
impacto positivo en el crecimiento econémico. Se evalla su transcendencia en la creacion y
desviacion de comercio, encontrando que el primero es positivo y el segundo negativo.
Ademas, se destaca que los efectos dindmicos predominan en paises que mantienen un nivel
similar de comercio intraindustrial horizontal. Los shocks generados a partir de la
integracion econémica y monetaria muestran una disminucion en su probabilidad asimétrica
al reducir las diferencias entre los paises europeos. Sin embargo, se menciona que estos
shocks tienden a ser mas sectoriales que nacionales, evidenciando divergencias en el
desempleo, industrializacion y renta per cépita. Se apunta también hacia la eliminacion
progresiva de los shocks monetarios asimétricos asociados a las tasas de interés e inflacion.
No obstante, se advierte que su eliminacion podria agravar la respuesta frente a politicas
comerciales (Riviero Garcia, 2005).

La composicion sectorial de los intercambios entre bloques econdmicos reviste gran
importancia. Por ello, los acuerdos entre la Union Europea y Ameérica Latina muestran una
asimetria estructural en la composicion multilateral. En muchas ocasiones, el pais
independiente busca un mayor rango de exportaciones enfocadas en productos
manufacturados, con una tendencia que va del 88 al 100. No obstante, las importaciones
procedentes de esa region representan una amenaza para las exportaciones latinoamericanas,
llegando a alcanzar el 65 por ciento. Los cambios estructurales se visualizan principalmente
en la parte agraria y de materias primas. Sin embargo, es importante destacar que estas
asimetrias pueden ser favorables para las exportaciones latinoamericanas, especialmente en
lo que respecta al crecimiento de algunos productos manufacturados que tienen una mayor
demanda en la region de la Union Europea (UE)(Gonzélez Blanco & Maesso Corral, 2000).

El impacto de las remuneraciones en las ganancias del comercio se extiende tanto en
el corto como en el largo plazo. La teoria del crecimiento indica que a mayor grado de
integracion, se puede esperar un mayor crecimiento econdémico. Esto se debe a que la
integracion econdmica impulsa la generacidn de conocimiento e incentiva la innovacion. Se
sostiene que los paises individualmente experimentan un efecto positivo que esta relacionado
con la difusion del aumento del acervo de conocimientos. En el contexto del Tratado de
Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), Estados Unidos ha profundizado en
plataformas de reexportacién. Esto ha tenido un impacto significativo en paises en desarrollo
como México, que mantiene una integracion econdmica de doble via. Como resultado, el
impacto en México es positivo, reflejandose en una balanza comercial superavitaria.
Ademas, se ha generado una complementariedad en términos de mano de obra de bajo costo
y una intensificacion asimétrica en la Inversidén Extranjera Directa (IED) de Estados Unidos
en relacién con México (Calderdn Villarreal & Hernandez Bielma, 2011).

Segun Hurtado y Hurtado (2018) los efectos dindamicos que se consolidan a través de
los acuerdos comerciales, especialmente aquellos de caracter regional, contribuyen a mejorar
la competitividad a partir de la estructura productiva de las economias. Esto se refleja en una
mayor especializacion y produccion de una amplia gama de productos destinados a la

84



comercializacion, todo ello respaldado por una estabilizacion de la politica pablica. De este
modo, los efectos dindmicos en el mediano y largo plazo se traducen en un aumento del
bienestar econdmico para los paises socios. A pesar de que pueden surgir inconsistencias en
la composicion de un mercado suramericano debido a desviaciones comerciales en ciertos
sectores productivos, la creacion de un mercado comin provoca cambios significativos en
la integracion econémica.

Los acuerdos comerciales representan un mecanismo que puede resultar en ganancias
0 pérdidas, dependiendo de los intereses y la posicién de cada pais involucrado. Las
negociaciones comerciales que surgieron a raiz de la Ronda de Uruguay en 1994, bajo un
enfoque multilateral, establecieron politicas comerciales con reglas estrictas, incluyendo los
Acuerdos sobre los Aspectos de los Derechos de Propiedad Intelectual Relacionados con el
Comercio (ADPIC). Este marco ha generado una dinamica en la que los paises en desarrollo
dependen en gran medida de la importacién de productos farmacéuticos, mientras que los
paises mas avanzados buscan aumentar sus exportaciones de productos primarios.

El regionalismo comercial, por otro lado, implica que los gobiernos tienen un rol
importante en la formulacion de politicas comerciales. Por esta razon, la conformacion de
estos acuerdos conlleva la gestion de una diversidad de recursos y se apoya en
organizaciones como la Organizacidon Mundial del Comercio (OMC). Estos factores
sistematicos pueden generar asimetrias en la complementacion economica entre los paises
involucrados (Rodrik, 2018).
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5.

5.1.

CAPITULO V
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
Conclusiones

La Nueva Teoria del Comercio Internacional (NTCI) explica rasgos asimétricos
fundamentados por Paul Krugman en economias de escala con incorporacion de un
nuevo factor como la tecnologia con impacto en la competitividad y productividad, vista
como un factor asimétrico para paises en vias de desarrollo por limitacion del comercio
y dependencia de economias industrializadas.

Para analisis de este estudio en el periodo 1980-2021 se establecen 12 tratados
comerciales de Ecuador, de los cuales se analizan el comportamiento de sus flujos, por
lo tanto, para exportaciones de acuerdos bilaterales el mayor saldo se centra en el acuerdo
comercial de Chile con 253,92 millones de dolares para el afio 2021 en relacion al afio
1980 de 51,61 millones de dolares la vigencia comercial es indefinida a partir del afio
2010, no obstante, el acuerdo de Suiza con Ecuador registra un saldo de 70,52 millones
de ddlares para el 2021 en relacion al afio 1980 de 0,42 millones. En exportaciones
derivadas de acuerdos plurilaterales mantiene mayor vigencia la Union Europea con un
saldo de 1.302,23 millones de dolares en el afio 2021 con relacion al afio 1980 de 119,12
millones de dolares.

Para el caso de importaciones derivadas de acuerdos bilaterales refleja mayor incidencia
la relacion comercial con México en 185,14 millones de ddlares en el afio 2021 con
relacion al afio 1980 de 5,28 millones de dolares, sin embargo, su vigencia se aplico hasta
el aflo 2003, pero las exportaciones continuaron sin un acuerdo comercial actual.
Asimismo, el acuerdo comercial con Chile presenta un saldo de 135,87 millones de
dolares para el afio 2021 con relacion al afio 1980 de 3,98 millones de dolares. En
importaciones derivadas de acuerdos plurilaterales el Sistema Global de Preferencias
para Paises en Desarrollo (SGPC) presenta un saldo de 1.724,22 millones de délares en
el afio 2021 con relacién a 1980 de 72,90 millones de dodlares, cabe destacar que el
acuerdo no esta vigente, ya que finalizd en 1989, pero sus importaciones se mantuvieron
sin vigencia actual, ademas el acuerdo de la Unién Europea mantiene un saldo de
1.372,17 millones de dolares en el afio 2021 con relacion a 1980 de 146,55 millones de
dolares.

La aplicacion de la metodologia de efectos dindmicos en los flujos comerciales proyecta
un efecto positivo de los acuerdos sobre las exportaciones e importaciones,
contextualizando un efecto total medio de 2,39 puntos porcentuales, con mayor
incidencia en importaciones de 4,14 puntos porcentuales, exportaciones de acuerdos
bilaterales de 3,60 puntos porcentuales e importaciones plurilaterales de 4,40 puntos
porcentuales, por lo tanto, el efecto total medio presenta mayor participacion en el largo
plazo de importaciones totales de 2,29 puntos porcentuales, exportaciones de acuerdos
bilaterales de 2,00 puntos porcentuales e importaciones plurilaterales de 2,60 puntos
porcentuales.
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Esta metodologia permite el contraste de los efectos antes y después de una crisis para
ejemplificacion se considera la recesion del 2016 por caida en el precio del petréleo,
terremoto de abril, apreciacion del délar y baja competitividad en las exportaciones
ecuatorianas verificando que los efectos son positivos en el largo plazo, evidenciando
permanencia en exportaciones bilaterales de 2,5 puntos porcentuales y plurilaterales de
1,00 punto porcentual después de la crisis, mientras que en importaciones presenta
crecimiento de 1,5 puntos porcentuales para bilaterales después de la crisis y
plurilaterales un decrecimiento de 1,00 punto porcentual después de la crisis en el largo
plazo. La conformacion de una nueva firma comercial especifica que a mayor integracion
mayor crecimiento contextualizada en los efectos positivos de los acuerdos comerciales
de Ecuador.
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5.2. Recomendaciones

Se recomienda en futuras investigaciones el analisis de la Teoria Econdmica
Institucional, debido a que, en las practicas comerciales basan la toma de decisiones en
politicas internas emitidas por el gobierno, mismas que son medidas por un indice de
gobernabilidad con énfasis en la calidad de las instituciones para consolidar alianzas
comerciales. Ademas, de la Teoria de la Dependencia la cual determina desigualdades
en un sistema econdmico por mayor concentracion de recursos tecnoldgicos,
manufactura, educacion y riqueza, a diferencia de otras regiones que son portadores de
mano de obra y materia prima, en relaciones comerciales esta divergencia se da por
economias de escala.

La liberalizacion econdmica genera la inclusion de nuevos mercados y cambios en la
comercializacion, el e-commerce amplia la diversificacion de relaciones comerciales de
bienes y servicios por economias de escala por el ajuste de un nuevo factor productivo
que es la tecnologia el mismo que impacta en el nivel de ingresos, por ello es factible
para futuras investigaciones de impacto del comercio por un acuerdo comercial el
desarrollo tecnoldgico.

Se analizd los efectos dindmicos de las asimetrias de los acuerdos bilaterales y
plurilaterales mediante dos variables por modelizacion ARIMA, sin embargo, en futuras
investigaciones se puede incorporar un modelo de gravedad condiciona variables de
tamafo economico, flujo comercial entre dos paises y distancia en ejemplificacion de los
efectos de una externalidad en el intercambio comercial que puede ser utilizado para
investigaciones de caracter comercial en un analisis comparativo.
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1. ANEXOS

7.1. Aplicacion del Filtro Hodrick Prescott para exportaciones derivadas de

acuerdos bilaterales.

Figura 32. Variable tendencia del acuerdo bilateral Ecuador-México
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

Figura 33. Variable tendencia del acuerdo bilateral AAP CE Chile-Ecuador.
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Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

Figura 34. Variable tendencia del acuerdo bilateral AAP CE Guatemala-Ecuador.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InAAPGuat_sm_1 InAAPGuat trend component from hp fi‘lter
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Figura 35. Variable tendencia del acuerdo bilateral El Salvador-Ecuador.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InElSalvador_sm_1

InElSalvador trend component from hp‘filt(

Figura 36. Variable tendencia del acuerdo bilateral AELC Noruega-Ecuador.

|
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‘ —— HP_InAELCNoruega_sm—t+—— InAELCNoruega trend component from‘ hp

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

Figura 37. Variable tendencia del acuerdo bilateral AELC Suiza-Ecuador.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InAELCSuiza_sm_t+——— InAELCSuiza trend component from hp{ filt

7.2. Aplicacion del Filtro Hodrick Prescott para exportaciones derivadas de

acuerdos plurilaterales.
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Figura 38. Variable tendencia del acuerdo plurilateral ALADI-Ecuador.
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HP_InALADI_sm_1

IALADI trend component from hp fite]

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

Figura 39. Variable tendencia del acuerdo plurilateral del Sistema Global de Preferencias
para Paises en Desarrollo (SGPC)-Ecuador.
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HP_InSGPPD_sm_1

InSGPPD trend component from hp fill%r

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

Figura 40. Variable tendencia del acuerdo plurilateral del Convenio de complementacién
del Sector Automotor-Ecuador.

© -
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InCCSA_sm_1 INCCSA trend component from hp filter{
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Figura 41. Variable tendencia del acuerdo comercial AAP CE CAN-MERCOSUR-Ecuador.
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Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_INCANMER_sm_1

INCANMER trend component from hp f}ltel

Figura 42. Variable tendencia del acuerdo plurilateral UE-Colombia y Perd, adhesion
Ecuador.
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HP_InUE_sm_1 InUE trend component from hp filter ‘

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

Figura 43. Variable tendencia del acuerdo plurilateral de Reino Unido-Colombia, Ecuador
y Peru.

~ -
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InRU_sm_1 InRU trend component from hp filter ‘

7.3. Aplicacion del Filtro Hodrick Prescott para importaciones derivadas de
acuerdos bilaterales.
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Figura 44. Variable tendencia del acuerdo bilateral Ecuador-México.
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Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InEcuaMex_sm_1 InEcuaMex trend component from hp fi‘lter

Figura 45. Variable tendencia del acuerdo bilateral AAP CE Chile-Ecuador.

w
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Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InAAPChile_sm_1 INAAPChile trend component from hp f)ltel

Figura 46. Variable tendencia del acuerdo bilateral AAP CE Guatemala-Ecuador.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

HP_InAAPGuat_sm_1 INAAPGuat trend component from hp fi‘lter
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Figura 47.Variable tendencia del acuerdo bilateral El Salvador-Ecuador.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

HP_InEISalvador_sm_1 InElSalvador trend component from hp‘filt(

Figura 48. Variable tendencia del acuerdo bilateral AELC Noruega-Ecuador.
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‘ —— HP_InAELCNoruega_sm—+—— InAELCNoruega trend component from‘ hp

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

Figura 49. Variable tendencia del acuerdo bilateral AELC Suiza-Ecuador.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

HP_InAELCSuiza_sm_*+——— InAELCSuiza trend component from h# filt

7.4. Aplicacion del Filtro Hodrick Prescott para importaciones derivadas de
acuerdos plurilaterales.
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Figura 50. Variable tendencia del acuerdo plurilateral ALADI-Ecuador.
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HP_InALADI_sm_1 InALADI trend component from hp filte}‘

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

Figura 51. Variable tendencia del acuerdo plurilateral del Sistema Global de Preferencias
para Paises en Desarrollo (SGPC)-Ecuador.

o -

<« 4

T T T T T
1980q1 1990q1 2000q1 2010q1 2020q1
tiempo

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

HP_InSGPPD_sm_1 InNSGPPD trend component from hp filt%r

Figura 52. Variable tendencia del acuerdo plurilateral del Convenio de complementacién
para el Sector Automotor-Ecuador.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

HP_InCCSA_sm_1

InCCSA trend component from hp filteﬂ
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Figura 53. Variable de tendencia del acuerdo plurilateral AAP CE CAN-MERCOSUR-
Ecuador.

© -
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HP_INCANMER_sm_1 INCANMER trend component from hp ﬁltel

Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

Figura 54. Variable tendencia del acuerdo plurilateral UE-Colombia y Perq, adhesion
Ecuador.
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HP_InUE_sm_1

InUE trend component from hp filter ‘

Nota: Elaboracién propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA

Figura 55.Variable tendencia del acuerdo plurilateral de Reino Unido-Colombia, Ecuador
y Peru.
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Nota: Elaboracion propia en base a los resultados obtenidos mediante el programa STATA.

HP_InRU_sm_1 InRU trend component from hp filter ‘
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Tabla 32. Exportaciones derivadas de acuerdos comerciales bilaterales de Ecuador con el resto del mundo, periodo 1980-2021 (millones de

délares).
Afios (T) | Feua Mex | Firma | AAP Chile | Firma | . uj*‘“’ Firma ME:MI Firma pﬁﬂ‘.ﬁa Firma *"‘ﬁ Firma
19201 325 O s161] O ooz O 014 O noi| o naz| O
1020q2 356| O 4496 O o1z 0 ooz O ooz o nnz[ o
192043 351 O 393 O o20] O noi| O ooz o nn4| O
10204 2z1| O z427] 0 06| 0 ooz| 0 ool o oos| o
192141 332 O 2497 O 064 O nns| O ool o noi| O
198142 343| O .12 0 onz| 0 0ns| 0 onl| o 033 o
192143 az0] O s O nae| 0 no4| O nn4l o noz| O
192194 sas| 0 621| O ooz O n2s| O noi| o nnz| O
19821 111] 0 664 0 ooz O 0i3| 0 oni| o no7[ o
198242 nos| O 59| O 026 O nae| © nns| o noi| O
102293 0zz2| O 777 O ool O ooz O ooz o nns| o
10824 G 416| O 0.16| O 06| O noi| o no4| O
19231 133 1 1508 O 027 0@ ool O 07| o noi| O
198392 ong| 1 1459] O ozl O oni| O onl| o oo o
10233 noz| 1 2aa] O nags| O o] O ooz o noz| O
108394 nng| 1 397] O o4l 0 ooi| O onz2| o noz[ o
192441 nizg| 1 253 0O 09| @ G oni| o non| O
1024q2 nze| 1 797] O nig| O nz2| O oni| o noz[ ©
192443 03| 1 1202] O 0.16| O e nnz| o nz24] O
1024q4 nz| 1 362] O 01| O o4 O noi| o nis| O
1925q1 D44 1 1261 O nos| 0 ool O ool o oo O
102542 nsz| 1 2412] O oan| O ooz O ool o nin| O
198543 n2e| 1 497] 0 n1al 0 niz| 0 onl| o oz ©
102504 naz| 1 386 0 ool 0 o4z 0 ool o nz4] ©
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19861 171 1 g36| 0O oi4] 0 04| 0 oot| o oz7] O
10862 300 1 1304 0O oos| 0 pzs| O 0ot| o oot O
198603 0gz]| 1 1985 0 oo7| 0 o0ls5] O 00| o oot O
19864 305 1 388 O ol 0 013] O 0,13 0 0o3| O
198751 o7e] 1 g2 O oz 0 1] 0 00z o 017 0
198752 336 |1 554/ 0 oot 0 oos| O 0os| o ooz O
198753 THEE s41] 0 014 0 o17] @ 01| o oos| 0
19874 292 1 1328 0 oit] 0 03| 0 013 o ooz 0
19881 nos| 1 1236 0 oos| 0 261 @ noz| O 003 0
198802 1o 1 2540] 0O oozl 0 224| 0 0os| o nos| @
198853 10| 1 n5e] 0 ozol 0 o15] @ 0it] o nos| 0
108804 120 1 1030 0 ngol 0 olz] 0 013 0 0os| O
19851 soq] 1 1209 0 oiz| 0 pos| O noz| o 004 0
10852 1102 1 2670 0O pzol 0 11| O 0os| o oog| O
198903 glo] 1 14355 0 111 0O olz] 0 0ll] o ooz 0
198904 nge| 1 2554 0O oozl 0 013] O oo0| o oog| O
199051 167 1 21a1] 0 olof 0 o1 @ 06| 0 nog| 0
19902 sze| 1 g67] O oos| 0 014| 0 007| o oozl 0
1990g3 462] 1 720 O o20] 0 027| O 004 0 nog| 0
199054 13w |1 4033 0O 781 0 ozt @ ooo| o oos| 0
199151 170 1 1000 0 pzs] 0 pz7| @ 0it] o oi1] @
199152 241] 1 1563 0 sgal 0 014] 0 0o7| o oo 0
19913 451 1 1572] 0O sg7l 0 n26| 0 0o4| o oio| 0
10914 06| 1 6316 O ingg| 0 oos| O 0oo| o 0sg| O
1691 414] 1 2544 O 034 O oos| o 0os| o nas| o
199202 6o7| 1 41g6] 0O j241] 0O pzz| O 0oz o 032 O
10923 ges| 1 33,57 O oig| 0 13| O oo0| o oo7| O
19924 1388 1 draz| 0O 015 0 491 0 0ol o oz2| 0
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19931 gz 1 154 0 379 O olg| O 020 o 147] 0
15052 g23] 1 1795 0 305 0O 019 O 023 0 239| O
19533 231] 1 5749] 0 326 O 09| 0O 022] 0 133 0
195304 324] 1 1734| 0O 362 O 01z O 055 0 7| O
19541 1632 1 4129] 0 374 0O 059 0O 049 0 142] 0
19542 2025 1 42727 0 4n7] O 64| O 122] 0 175] 0
19543 1527] 1 3711 0 517 0O 02| O 11| o 69| O
1954 2450] 1 453 0 430 0 77| O 036 0 71| O
15951 1718 1 5456 0 4p1] O 049| O 030 0 245 0O
1555 ao0] 1 4090] 0 455 0 056 0 062 0 244| O
199503 1208 1 5605 0 431 0O 053 O 056 0 el O
199504 325 1 g25] 0 a42) 0O 055 0O 030 0 122 0
19961 1627 |1 30,75] 0 499] 0O 1225] 0 012] o 274 0O
19562 1385 1 4138 0 522 0O 12z0] 0O 014 0 216 0O
199603 2310] 1 7731 0 562 0 1320| 0O 01| 0 063 O
10060 451] 1 7111] 0 505 O 1450| 0 012| o 0oy O
1957yl 1010] 1 6997 0 302 O 1839| 0O 020 0 o4 O
19572 104s] 1 5924 0 314 O 1911] 0 021 o 237] O
195 Teg3 10g0] 1 5403 0 323 0O 1957| O 021 0 142 0
19974 3g |1 s462] 0 311 0 10| 0 020 o 169 0
1958y 1 1314 1 3542 0 673 0O 1121 0O 033 0 076 O
199502 1242 1 3953 0 636 O 1117| 0 021 0 064 O
10083 e 3146] 0 560/ O 5gz| O 017| 0 39| O
199804 112 1 342 0 s70] O 1000| 0O 012 0 03z O
159551 1313 1 4237 0 667 0O 1537 0 027| 0 676 0
1955 1460| 1 7523 0 631] 0O 1909| 0O 140] 0O 559 0O
19993 1520 1 4335 0 555 0O 153w 0 063 0 507 O
19954 1685 1 4426) D0 565 0O 1534) 0O 062 0 313 O
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20001 109z 1 ae,2g| O 3,63 L 2773 0O 1621 10 074 O
20002 1207 1 A024l O 456 L 002 O 1200 0 074 O
200003 1269 1 51,02 0O 394 0 2272| 0O 026{ 0 073 0
200004 1479 1 4543 O 324 0 2780 O 06a1] 0 00| O
20011 1485 1 3250) 0 2,16 0 2095 0 152] 0 1,00 0
20012 1492 1 2520) 0 2,30 0 1727] 0 1231 0 1,02 O
20013 11,19 1 1740 0O 04 O 1296 0 022] 10 02g4] 0
20014 oo 1 1593 0O 4,29 0 130a] 0O A2 0 nz2| O
200251 668 |1 1687 O 1.7 0 1542 0 1541 10 0g7[ 0
200202 6,10] 1 1902] 0 11,45 0 2028 O 123] 0 1,13| 0
200203 560 1 1263 0 1244 0O 2129 0O 092] 0 1,07] 0O
200204 730) 1 1903 0O 1413 0 24581 0 0p1| 0 1.14] 0O
20031 10,77 1 1937] O 15,53 0 200z 0 0l1] 0 1,10] O
20032 1330 1 1938 0O 15,57 L )RV 0,12] 0 1,10] O
200303 1318 1 1220 0O 13,12 0 2z1z] 0 012 0 1,12 0O
20034 1232 1 1375 O 10,35 0 2474 0 01d] 0 1,13] O
20041 11,54 0O 22371 O 1,56 a 2192) 0O 04 0 1,08| 0
200402 1003 O 26,04 O 3,58 L 1744) 0 0,491 0 1,10 0O
2004c3 997 O 3410] 0 2,03 0 1515 0 055 0 1.12] 0
20044 10,75] O 42,08 0 14,58 0 1433 0 057 0 1,13] O
200551 1435 0O 5223 0O 28,36 0 1762] O 28] 0 1,09 0O
200502 1572] 0 ge.77] 0 3135 0 1263 0 029 0 1.10] 0
200503 1566 0 7267 0 41,54 0 1798 0 029 10 1,12 O
200504 1594 0O 97,95 0O 46,30 g 1793 0O 032 0 1,13| 0
20061 151 0 12851 0O 50,22 L 1744) 0 0,40] 0 f39] O
20062 1467 0O 147.19] 0 5044 0 1688 O 044 0 01 0
20063 1376 0 14524 0O 47,90 L 17,55 0 043 0 6,39 0
200604 1435] 0 13343 0 44,31 0 2063 0 04| 0 656 0O
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20071 1555) 0O 11601 0 46,30 0 2527 O D42 O 599 O
20072 2002 0 136,28 0 5434 0 36,52 0 051 0 69| O
20073 2345 0O 173728] 0 59,15 0 4916 O 064 0 796 O
20074 2483 0 23347 O 35,99 0 g2,76] U 071 0 £37] 0O
20051 2379 O 32235 0O 4546 0 1561 O 021 0 g78| O
200%02 2584 0 45927 O 44,63 0 9g,14| U 1,10] 0 10,67 U
20083 2300( 0 44510) O 44.10 0 2734 0 1,02] 0O a93| 0O
200254 14| 0 26974 O 36,25 0 4a9a| O 064] 0O 623 0O
20091 1264] O 19926 0 40,13 0 3508 0 123] 0 573 0O
20092 1636 0O 22406 0O BYEY. 0 3237 O 152] 0 1072 O
20093 19.43] 0O 23799 O fi, 35 0 a0,76| 0 1,751 0 1246 0
20094 2105 0O 23720] O fl,15 a 4211 O 135] 0 1337] O
20101 21,15 0 22722 1 40,59 0 4292 0 1,34] 0 1459 0
20102 2221 0 226365 1 2704 O 46,25] 0 1,64] 0 1555 O
201003 2031 O 19278 1 17.09 0 4348| O 153] 0O 1453 0
20104 2312 0 19297 1 1578 0 51,07 O 1,791 0 1704 0
20111 2464| 0O 12029) 1 21,39 0 s618| O 201 0 1740 0
20112 2543 0 196,70 1 33,36 0 se00] O 2291 0 13,57 0
20113 2422 0O 22225 1 31,52 0 s622| O 224 0 1224 0O
20114 2398 0 20097 1 25,99 0 5430] 0 255| 0 1247] 0
20121 2577 0 4379 1 1545 0 5512 U 354 0 2345 0O
20122 2490 0O 4a031] 1 15,95 0 4575| O 245] 0 2286 0O
20123 2464 D 53734 1 23,53 0 32.10( 0 3371 0 2232 O
20124 2391 0O 54396| 1 3294 0 1432 0 2200 0 2.16] 0O
20131 2337 0 AT625| 1 23,44 1 1965| 0O 3571 0 40| O
20132 2441 0O soz1s] 1 3,13 1 1z56] 0 237 0O 2245) 0O
20133 2444 D 61693 1 76,15 1 36,97 0 2290 0 2259 0O
201304 1771 0O arze0] 1 42,14 1 1zo1f 0 265] 0O 2363] 0O
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201441 3589 0 ssgag| 1 1674 1 3404 0O 219 0 1997] 0
20142 36| 0 ga3.57] 1 050 1 1,57] @ 205 0 1ggs5) 0
20143 3502] 0 43458| 1 1003 1 151] O 236 0 1347] 0
20144 3827 0 gga18| 1 1545 1 168| 0 240 0 1700[ 0
2015q1 3653] 0 2o083| 1 1190 1 179| O 254 0 114z 0
201502 49| 0 2e216) 1 1385 1 383| O 252] 0 p27af 0
201503 A1z4| 0 34982 1 1209 1 265| 0O 598 0 sg7] 0
201504 3274 0 21527) 1 6oz 1 214 0O 344 0 694 0O
2016q] 32z 0 g2y 1 g1l 1 266| O 3220 0 633 0O
20162 5196 0 a0z.16) 1 a1 1 324| O cR I 463 0O
201603 3731 0 2eszg| |1 6] 1 19g| @ 343 0 sp7| 0
20162 4253 0 36332| 1 oz 1 323| O 123 0O 360 0O
2017q1 3254 0 26029 1 zan 1 329 O 436 0 350/ 0
201742 2642 0 3511 1 1265 1 11,79 0 358 0 3,14 0
201703 a009] 0 21732| 1 3097 1 328 O 319 0 337 O
201704 354| 0 336,44 1 1515 1 qua| 1 591 0 313 0O
2018q1 a018| 0 3qp.43] 1 6z 1 205 1 3270 0 358 0
20182 3351 0 32325 |1 izl 1 258 1 3230 0 304 0O
201803 4919 0 g6l 1 gat| 1 a097| 1 2320 10 235 O
20184 3556 0 349.12| 1 sgs| 1 s182| |1 520 0 412 0
201941 2076 0 352.76] |1 1278 1 4975 1 427 10 443 0
201902 a001] 0 a4603] 1 2284 1 2695 1 390 0 20g| 0
20193 3115) 0 40553 1 103 1 A 454] 0 319 0
201944 a150] 0 24| 1 745 1 gog| 1 372 0 136 0O
202001 2506 0 25166) 1 121 1 343 1 615 0 2525 O
202002 1295| O g749| 1 6os| 1 12| 1 442 0 62z 0O
202003 07| 0 22738 |1 720 1 350 1 4420 0 4024 O
20204 27| 0 23229 1 1194 1 432 1 354 1 7261 1
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2021g1 36,59| 0 263,74 1 1064 1 604 1 355 1 5422 1
202142 314| 0 26423 1 1446 1 613 | 424 1 7738] 1
202143 1330] 0 138.58| 1 16,06 1 71| 1 462] 1 62.06] 1
202104 60,00/ 0O 253.92| 1 1526 1 660 1 437 1 1052 1

"Nota: Los datos fueron obtenidos de la Direccién de Estadisticas Comerciales _(BbTé) y_las firmas de entrada en vigor se expresan por una variable 0 y i, siendo 0 no vigor y
1 en vigor, misma informacion obtenida de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC).

Tabla 33. Exportaciones derivadas de acuerdos comerciales plurilaterales de Ecuador con el resto del mundo, periodo 1980-2021 (millones de
dolares).

Afos(T) | ALADI |Firma| SCPC |Fima| CCSA | Fiwa CTﬁPER Firma EE Firma ﬁﬂz Firma
195091 36,26 0 54,70 0 2301 0 14,51 0 11912 | 0 2197 0
1980g2 9224 0 91,53 0 2193 0 15,47 0 5151 0 17,52 0
198093 59,79 0 25,57 0 25,81 0 15 66 0 62,09 0 23,60 0
195004 | 16069 0 15921 0 35,29 0 34,72 0 56,61 0 24.76 0
198141 113,53 1 75.19 0 34,55 o 42,95 0 47.43 o 23,20 0
198142 2542 1 25,00 0 31,24 o 10,92 0 5203 o 24,25 0
198143 31.0% 1 5001 0 3241 o 45,94 0 4261 o 21,23 0
1981qd | 14434 1 11533 0 36,83 0 52,45 0 50,76 0 2539 0
19521 15242 0 121.0% 0 2717 0 10576 | 0 45,97 0 26,29 0
108242 7412 0 73,52 0 5137 0 7.09 0 60,73 0 36,55 0
198243 2934 0 55,10 0 3142 0 47,41 0 40,74 0 20,25 0
195244 2715 0 56,56 0 2622 0 54,57 0 35,06 0 2215 0
19583g1 5748 0 57.27 0 3189 0 6,61 0 53,38 0 33,56 0
19552 7758 0 7717 0 55,58 0 .13 0 75,78 0 5962 0
19893 40,24 0 40,02 0 35,02 0 1,51 0 44,44 0 36,21 0
19834 1535 o 15,50 0 10,08 o 0,51 0 2141 o 11,77 0
198441 1945 o 1942 0 1429 o 136 0 36,40 o 1633 0
105442 24.15 0 24 06 0 13,04 0 2 164 0 40,02 0 14,07 0
106443 2273 0 2565 0 12,76 0 147 0 33,21 0 15.27 0
195454 1727 0 17.10 0 758 0 o 04 0 4131 0 13,25 0
195501 49 26 0 49 17 0 3] 68 0 259 0 7202 0 2505 0
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198592 40,65 0 40,63 0 12,72 0 1,47 0 51,04 0 15,17 0
198597 1422 0 14,86 0 6,55 0 2.1%8 0 4521 0 7.87 0
198594 27.93 0 27.90 D 16,20 o 4.96 0 5255 o 12,14 0
198¢q 1 24.10 0 24.07 0 8.6 0 232 0 52,04 0 11,45 0
1986q2 48,45 0 48,41 0 12,35 0 14,76 0 62,45 0 1528 0
1986q 7 45,03 0 4526 0 6,57 0 19,56 0 56,12 0 2.55 0
1986q4 32,56 0 27.51 0 491 0 16,25 0 49 65 0 8,50 0
198741 43,72 0 45,62 D 296 o 1721 0 56,27 o 16,78 0
198792 28.43 0 25.44 0 7,549 0 £.25 0 5217 0 13,48 0
198797 38,43 0 38,39 0 2,70 0 6,83 0 54,15 0 25,79 0
1958794 92.00 0 2201 0 4645 0 5.25 0 77.54 0 37.47 0
1988q1 7436 0 7434 0 18,59 0 11,62 0 26 44 0 50,58 0
198802 84,77 0 54,77 D 12,56 o 195 0 11125 o 58,31 0
19887 £7.92 0 67,973 0 7,76 0 1.51 0 9285 0 46,55 0
198894 45 66 0 45.59 0 9,273 0 2.50 0 7512 0 2582 0
198941 58,88 0 558,78 1 1421 o 7.16 0 5294 o 35,90 0
198942 8459 0 8453 1 7.0 0 4.97 0 87.77 0 44 20 0
1958997 70,26 0 70,24 1 14,53 0 4,11 0 87.18 0 40,75 0
198994 99,16 0 25,20 1 10,82 0 5,96 0 11584 0 66,66 0
199041 72.52 0 72.46 0 153,40 0 2,92 0 103,71 0 4883 0
122092 £2.65 0 62,58 D 17,66 o 239 0 105,10 o 41.44 0
199047 58,42 0 5841 0 11,67 0 533 0 105,52 0 38.40 0
1990q4 99,93 o 99,82 0 7.03 0 5.87 o 121,93 0 53.83 o
192141 56,98 0 86,51 0 8,72 0 4.42 0 152,66 0 71,55 0
199142 71.23 0 71.16 0 6,54 0 12,98 0 140,30 0 41,90 0
192147 £3.47 0 £2.38 D 10,52 o 7.97 0 14715 o 4226 0
199194 132,75 0 132,65 0 12,575 0 512 0 15796 0 51.68 0
199241 21,41 0 91,31 0 11,51 0 7.43 0 161,59 0 50,50 0
199292 74,46 0 7436 D 10,42 o 7.1% 0 15541 o 18,98 0
199297 92,40 0 9215 0 15,70 0 15,10 0 127,54 0 34,52 0
199294 143,57 0 14386 D 26,575 o 11,69 0 172,60 o 73.27 0
1995q1 121,59 0 121.41 0 57,59 0 15,78 0 174 86 0 77.74 0
199542 112,10 0 119,00 0 39,18 0 19,55 0 197,50 0 2485 0
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19953 150,83 0 150,73 0 58,37 0 12,138 0 168,75 0 81,38 0
19954 12591 0 125 6 0 35,94 0 18,02 0 189,73 0 73,40 0
1994q1 156,90 0 156,55 0 48,92 0 16,90 0 206,25 0 36,67 0
199442 170,43 0 170,02 0 53,25 0 18,40 0 271,77 0 99,12 0
199447 189,63 0 189.08 0 67,71 0 23.43 0 301,562 0 129,08 0
199444 200,36 0 199,63 0 £4.04 0 2237 0 304,50 0 11233 0
19951 182 61 0 188,52 0 64,99 0 35,98 0 267,42 0 97,67 0
1995432 192,95 0 191,33 0 73,35 0 39,43 0 287,15 0 105,26 0
199543 193,85 0 192,29 0 73.01 0 33,74 0 259,01 0 107.21 0
199544 12435 0 175,54 0 74,30 0 4471 0 283,56 0 105,29 0
1996g1 176,21 0 173,51 0 35,49 0 31,14 0 283,39 0 10442 0
19967 191 45 0 185,29 0 931 0 533,05 0 511,88 0 112,70 0
19963 247,75 0 24531 0 96,27 0 36,14 0 207,23 0 128 64 0
19%6q4 238,72 0 229 76 0 101,26 0 435,44 0 311,08 0 133,12 0
1957g1 258,91 0 256,49 0 37,17 0 26,47 0 353,87 0 160,52 0
1997432 254,57 0 25236 0 100,24 0 26,36 0 395,40 0 166,68 0
1997q7 258,93 0 256,72 0 103,92 0 31.14 0 363,22 0 170,52 0
19974 249 28 0 246,24 0 99 53 0 27,74 0 363,56 0 171,17 0
19951 22545 0 222 82 0 94,31 0 25.73 0 32347 0 146,15 0
1996q2 229,61 0 221,15 0 22,20 0 34,68 0 326,53 0 141.10 0
199843 201,25 0 196,06 0 78,49 0 533,03 0 518,88 0 128,76 0
1998q4 221,562 0 205,37 0 79,25 0 43,09 0 319,31 0 126,32 0
19991 175,14 0 172,60 0 £4,95 0 35,25 0 323,60 0 22,16 0
19952 206,52 0 206,34 0 67,32 0 23,73 0 542,92 0 83,85 0
19997 180,61 0 184.01 0 70,29 1 30,99 0 295 26 0 2491 0
19954 206,55 0 208,28 0 78,92 1 34,51 0 529,47 0 121,42 0
200041 256,17 0 254 50 0 22,75 1 27,30 0 256,20 0 133,60 0
200092 262,87 0 261,34 0 29,54 1 29,42 0 270,49 0 141,36 0
200043 263,49 0 271,94 0 6,04 1 23,75 0 278,49 0 146,54 0
200094 29754 0 255,51 0 117,51 1 52,53 0 522,51 0 172,54 0
200141 204 71 0 262 96 0 126,78 1 23,94 0 28,18 0 179,62 0
200142 303,69 0 301,92 0 135,26 1 2811 0 550,99 0 194 21 0
200143 24578 0 244 47 0 11572 1 19,97 0 299 56 0 165,93 0
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001gd | 227,73 0 236,22 0 109,17 1 15,29 0 20 52 0 163,42 0
200241 215,86 0 214 46 0 104,20 1 11,18 0 308,19 0 167,69 0
200292 | 240,60 0 23929 0 114.19 1 o 08 0 60,57 0 199,25 0
2002q3 | 22874 0 227 F 0 102,91 1 697 0 368,30 0 197,27 0
2002q4 | 25686 0 255,73 0 105,98 1 7,99 0 422 48 0 22492 0
200341 303,36 0 303,03 0 112,61 1 10,48 0 49317 0 265,06 0
00332 | 534,52 0 334,13 0 115,22 1 13,32 0 544,93 0 28903 0
20033 | 319.74 0 319,33 0 105,75 1 15,53 0 512,54 0 271.59 0
2003q4 | 30819 0 307 50 0 101,35 1 17,75 0 421,44 0 25496 0
20041 32228 0 321 52 0 108,29 1 22,55 0 482 72 0 255.74 0
200492 | 317.60 0 317,15 0 109,74 1 25,88 0 453,43 0 24113 0
00493 | 344,14 0 343 A0 0 118,74 1 50,56 0 465 49 0 25224 0
200494 | 370,43 0 368,75 0 123,54 1 32,84 0 490,50 0 267,64 0
200551 463,60 0 462 Bl 0 147,56 1 37,91 0 605,57 0 336,00 0
2005q2 | 499,70 0 49574 0 155,81 1 37,03 1 64338 0 361,36 0
2005¢3 | 510,84 0 509 55 0 160,23 1 33,15 1 644 57 0 365,47 0
2005q4 | 567,39 0 566,37 0 186,50 1 30,00 1 635,36 0 397,76 0
200651 656,96 0 655,30 0 231,22 1 2475 1 773,63 0 44577 0
W06q2 | 70618 0 05,22 0 26239 1 18,56 1 201,51 0 466,12 0
2006q3 | 704,20 0 705,54 0 263,74 1 15,01 1 77758 0 457,07 0
2006q4 | 702,83 0 01 59 0 270,50 1 16,28 1 166,05 0 454 4% 0
200751 695,79 0 G5 25 0 265,81 1 20,53 1 758,08 0 453,81 0
00792 | #5971 0 855,02 0 319,17 1 28,72 1 Q18,52 0 554,94 0
200733 | 101475 | o 101392 | 0 362,19 1 35,13 1 105046 | o 640,94 0
200734 | 114707 | 0 114625 | O 324,05 1 37,97 1 1.1217% | 0 633,69 0
008q1 | 12427% | 0 124135 | O 381,47 1 36,76 1 112241 | 0 704,36 0
200852 | 148863 | O 145657 | O 430,56 1 40,96 1 127597 | 0 79744 0
00833 | 135550 | 0 135406 | O 391.75 1 38,42 1 116443 | 0 703.14 0
2008q4 | 823,63 0 522 50 0 250,87 1 26.35 1 46 52 0 422,57 0
200351 642 54 0 641 37 0 214 fd 1 24 41 1 636,47 0 531,25 0
2009q2 | 77516 0 772,21 0 278,51 1 33.27 1 214,91 0 401,21 0
2009q3 | 883,59 0 88178 0 35,46 1 41,08 1 355,42 0 460,58 0
2009q4 | 95536 0 951 .99 0 373,03 1 45,03 1 101650 | 0 498 57 0
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201041 GEE G 0 10125 | 0 589 61 0 47 63 1 10003 | 0 515,52 0
201092 | 108975 | 0 10930 | 0 428 57 0 50,98 1 10385 | 0 557,63 0
201093 | 100322 | o 102357 | D0 41789 0 47,02 1 550,55 0 52408 0
2010g4 | 116726 | 0 118975 | D 513,29 0 5345 1 109821 | 0 612,47 0
2011q1 | 127204 | 0 12583 | D 53592 0 56,28 1 120472 | O 671,53 0
201192 | 136145 | 0 134653 | 0 650,02 0 5833 1 12810 | 0 720,52 0
201193 | 137417 | o 136129 | 0 635 69 5 5712 1 12598 | O 725,77 0
2011g4 | 146465 | 0 145480 | D 61744 0 59,16 1 128383 | 0 768,51 0
201291 | 17015 | 0 170585 | DO £30,23 0 67,64 1 14140 | 0 23404 0
201292 | 189325 | 0 17000 | 0 559 64 0 66,52 1 13595 | 0 863,42 0
201293 | 160727 | 0 161520 | O 431,05 0 63.97 1 127330 | 0 733,97 0
2012q4 | 140740 | 0 141462 | 0 554,17 0 57.50 1 112355 | 0 G600 0
20131 | 1691% | 0 170577 | O 356,34 0 52,00 1 14973 | 0 249,34 0
2013q2 | 137222 | 0 137575 | D 375,72 0 7433 1 128150 | 0 677,84 0
20153 | 156900 | O 1.563,15 | 0 303,63 0 6265 1 14203 | 0 227,54 0
2013q4 | 1.544.21 0 154542 | D 350,46 0 106,37 1 13065 | 0 636,07 0
201491 | 15527 | O 156107 | D 345 68 0 79.91 1 142420 | 0 212,47 0
201492 | 187627 | 0 167605 | 0 390,31 0 53,57 1 129270 | 0 609 40 0
201493 | 14105 | O 140365 | 0 391,24 0 97,60 1 130282 | 0 732,63 0
201494 | 127026 | 0 126801 | 0 37970 0 93,07 1 L1113 | 0 54531 0
2015q1 295,51 0 905,16 0 290,42 0 90,88 1 101228 | 0 449 57 0
201592 | BETES 0 085,54 0 268 80 0 2343 1 1.13247 | 0 554,27 0
201593 | 98956 0 999 f3 0 259 36 0 2572 1 100314 | 0 458 84 0
201594 | 84585 0 573,26 0 287,58 0 52 45 1 556,51 0 418 84 0
201641 713,20 0 722,44 0 240,75 0 7133 1 968 F3 0 401,45 0
01692 | 32948 0 2,12 0 22716 0 24,08 1 10553 | 0 479 40 0
201693 | 903,72 0 910,15 0 22274 0 110,94 1 107548 | 0 463 67 0
016q4 | 10835 | 0 110712 | D 26390 0 124,54 1 112793 | O 539 48 0
20171 296,01 0 913,74 0 217,54 0 100,01 1 114406 | 1 512,07 0
201792 | 10286 | o 103595 | D 194,01 5 86,57 1 126142 | 1 S84 83 0
201793 | B62.49 0 572,91 0 22277 0 113,25 1 11263 | 1 450,97 0
201794 | 117728 | 0 12015 | 0 206,25 0 126,53 1 13513 | 1 709,43 0
2018q1 | 115657 | 0 11667 | 0 213,34 0 98,38 1 13693 | 1 703,05 0
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2018q2 | 11z3: | o 113964 | 0 256,76 0 108,08 1 137862 | 1 688 08 0
2018q3 | 122416 [ 0 124388 | DO 22015 N 96,18 1 134705 | 1 635,05 0
2018q4 | l02ez [ 0 105535 | DO 200,55 0 90,13 1 121300 | 1 582,16 0
20191 962,45 0 962 08 0 23065 0 3751 1 10957 | 1 511,20 0
201992 | 110225 [ 0 111472 | D0 204,96 0 68,18 1 119975 | 1 583,97 0
201943 | 958.58 0 975,25 0 208,00 0 71,93 1 115285 | 1 479 50 0
201994 | 77739 0 795 31 0 22913 0 84 36 1 102342 | 1 398,00 0
2020g1 664 55 0 678,27 0 211,54 N 73,30 1 11093 | 1 339,42 0
202092 | 41830 0 442 40 0 175,45 0 63,82 1 526,22 1 282,57 0
202043 | 675.62 0 730,78 0 21423 0 90,15 1 1.096.57 | 1 389 52 0
2020q4 | 747.26 0 770,36 0 206,32 0 115,20 1 113346 | 1 426,25 0
202141 754,19 0 201,14 0 181,52 0 104,28 1 109514 | 1 4073 34 1
202192 | 71875 0 77925 0 182,67 0 22,20 1 120272 | 1 383,34 1
2021a3 | 893.25 0 920,33 0 270,04 N 94 53 1 131491 | 1 476 54 1
20714 | 87543 0 915 56 0 261,01 0 102,20 1 130223 | 1 434 55 1

Nota: Los datos fueron obtenidos de la Direccidn de Estadisticas Corhe-rciéTeéff)'O'l-'S) 3_/ las firmas de entrada en vigor se expresan pof una variable O-y-l, siendo 0 no vigor y
1 en vigor, misma informacién obtenida de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC).

Tabla 34. Importaciones derivadas de acuerdos comerciales bilaterales de Ecuador con el resto del mundo, periodo 1980-2021 (millones de
dolares).

Adws (T} EF“I‘?“!":“ Firma “"‘EEEE Firma G""I:P CE] Firma | El Sakrador| Firma NiELc Firma AEE LC | Fima
1950q 1 528 0 508 D 0,48 o 212 D 20,14 o 16,29 D
198042 534 0 562 0 0,26 0 0.1z 0 21,24 o 17.27 0
198093 596 0 551 D 0,50 o 0,10 D 053 o 20,26 D
198044 5,59 0 4,56 0 0,29 o 0,08 0 028 o 16,78 D
195141 571 0 554 D 0,42 o 0,04 D 021 o 17.28 D
198142 7.02 0 1.67 0 0,54 0 003 0 048 o 12.02 0
198193 &.00 0 2,63 D 0.37 o 0.08 D 15,22 o 11.28 D
198194 4,00 0 586 D 0,23 o 0,08 D 0,34 o 12,60 D
198241 5,70 0 2.77 0 1,02 D 0,01 0 585 D 14,58 D
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198242 6,52 0 £.59 0 7.27 0 0,05 0 0,64 0 11,99 0
198243 7,25 0 13,91 0 0,71 0 0,05 0 1,05 0 14,97 0
19824 392 0 272 0 0.25 0 0,07 0 1.25 0 10,51 0
1983q1 2,83 1 791 0 1,70 0 0,01 0 0,51 0 7.9 0
198392 2,57 1 11.09 0 16.21 0 0,03 0 024 0 11,67 0
198343 569 1 1542 0 7.70 0 0,08 0 0,12 0 5,99 0
19834 5,79 1 10,24 0 0,22 0 0,11 0 0,45 0 562 0
198441 4.5 1 706 0 709 0 4.0 0 10,91 0 5.6 0
198442 17,18 1 9 53 0 0,04 0 g 45 0 0,45 0 10,35 0
1984473 208 1 6,13 0 2,54 0 3,10 0 038 0 674 0
198444 2,50 1 10,10 0 0,74 0 4,10 0 266 0 5,39 0
1985q1 519 1 6,27 0 0,13 0 0,06 0 0,12 0 692 0
198542 2,52 1 10,20 0 0,42 0 1,51 0 0,25 0 12,64 0
198543 417 1 6,57 0 1,72 0 0,03 0 7.13 0 5,91 0
198594 16,22 1 700 0 0,48 0 0,50 0 0,14 0 11,33 0
198641 1568 1 295 0 0,19 0 1 68 0 503 0 12,20 0
198692 606 1 11,87 0 118 0 0,03 0 022 0 10,42 0
198843 12,05 1 587 0 2,58 0 0,54 0 0,15 0 10,34 0
198694 25.14 1 10,55 0 0,03 0 0,31 0 0,60 0 11.14 0
198741 24 53 1 13,40 0 0,48 0 0,01 0 0,24 0 12,45 0
198742 11,37 1 455 0 5.8 0 0,04 0 211 0 10,58 0
198793 28,04 1 11,55 0 116 0 0,01 0 0,57 0 14,42 0
19874 27 46 1 8,21 0 0,29 0 0,04 0 0,84 0 13,57 0
1988q1 12,66 1 9,000 0 0,04 0 0,03 0 014 0 9,14 0
19882 12,08 1 4 59 0 6,95 0 0,05 0 032 0 7.07 0
198843 16,93 1 1082 0 1.24 0 004 0 029 0 165 0
198844 15,17 1 8 57 0 2.25 0 0,05 0 0,28 0 11,44 0
198941 2408 1 781 0 0,47 0 0,01 0 062 0 8,57 0
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198992 1281 1 795 0 5,58 0 0,03 0 0,50 0 12,39 0
198993 5,12 1 7.12 0 g,22 0 0,01 0 0,35 0 13,67 0
19594 967 1 745 0 434 0 0,03 0 0,10 0 11,63 0
19901 14,96 1 720 0 0,51 0 0,02 0 0,07 0 15,42 0
1990q32 14,05 1 705 0 16,06 0 0,02 0 0,14 0 15,24 0
199045 525 1 524 0 5,03 0 0,01 0 0,64 0 12,04 0
19904 17,47 1 11,15 0 0,74 0 0,00 0 0,04 0 10,78 0
189141 246 1 12,95 0 1,17 0 0,02 0 043 0 12,93 0
199142 735 1 15,93 0 10,92 0 0,01 0 0,24 0 13,99 0
199143 837 1 15,80 0 554 0 0,04 0 026 0 17.13 0
19914 B33 1 13,71 I 0,78 0 0,03 I 0,57 0 14,94 0
1992q1 16,67 1 13.20 0 718 0 0.04 0 1.37 0 12,37 0
199292 11,31 1 1433 0 8,54 0 0,07 0 0,25 0 13,33 0
199293 14 41 1 16,77 0 4,28 0 0,01 0 0,03 0 11,55 0
19924 15,06 1 3,15 0 0,11 0 0,02 0 0,05 0 5,58 0
199341 15,98 1 12,83 0 0,22 0 0,02 0 0,08 0 2,05 0
19932 1351 1 11,55 0 0,23 0 0,02 0 022 0 716 0
199343 15,28 1 15,03 0 0,53 0 0,03 0 0,05 0 7,83 0
199394 16,09 1 11,01 0 0,36 0 0,04 0 0,11 0 11.51 0
199441 29,57 1 12,41 0 0,31 0 0,09 0 0,28 0 10,74 0
199447 58,26 1 12,08 0 0,5 0 0,11 0 0,43 0 5 61 0
1994473 46,13 1 13,09 0 0,40 0 0,12 0 026 0 11,04 0
19944 56,80 1 23,04 0 0,52 0 0,10 0 0,534 0 5,80 0
19951 3531 1 2305 0 0,61 0 032 0 028 0 9.50 0
199392 55,594 1 23 68 0 0,65 0 0,35 0 0,22 0 10,23 0
199543 3573 1 30,14 0 0,68 0 037 0 024 0 12,21 0
19954 51,56 1 54,62 0 0,67 0 0,35 0 0,47 0 10,14 0
19961 4072 1 28,45 0 0,56 0 063 0 0,18 0 529 0
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19362 54,43 1 36,06 1] 0,56 1] 064 1] 0,0 1] 11,85 1]
19363 43,73 1 35,64 1] 0,56 1] 063 1] 0,1& 1] 10,34 1]
13364 56,75 1 35,04 1] 0534 1] 63 i 011 1] 2,43 1]
1953731 33,18 1 35,06 1] 052 1] 0,43 1] 024 1] 1,25 1]
133793 35,62 1 J2.16 1] 0.38 1] 0,53 i .26 1] 2,153 1]
1953793 38,77 1 45,23 1] 1,07 1] 057 1] 028 1] 8,81 1]
195774 43,31 1 39,61 1] 117 1] 063 1] n.s0 1] 13,28 1]
139891 36,80 1 42,34 1] 145 1] 56 i 0,53 1] 10253 1]
13983 40,17 1 43,97 1] 1,36 1] 0el 1] 05l 1] 11,032 1]
133873 42,54 1 5543 1] 1.44 1] A5 i 063 1] 2,85 1]
1353874 36,62 1 53,55 1] 1,24 1] 56 1] 022 1] A 1]
1395371 16,62 1 3340 1] 142 1] 045 i 3,06 1] 6,41 1]
13953 18,68 1 24,29 1] 1,33 1] 041 1] 2,60 1] f,55 1]
13953 13,60 1 28,39 1] 1,41 1] 054 1] n.s% 1] 86 1]
13354 20,85 1 2447 1] 1.2] 1] 0,35 i 062 1] 6,17 1]
200091 24,95 1 36,20 1] TN 1] 012 1] 345 1] 5,50 1]
200055 25,18 1 44.13 1] .20 1] 014 i 2,11 1] b,43 1]
200095 28,56 1 53,02 1] 0.e7 1] 16 1] 1,42 1] .24 1]
200094 33,243 1 57,86 1] 021 1] 013 i 0.43 1] 8,30 1]
200191 35,31 1 53,03 1] 051 1] 3,37 1] 3,00 1] f,51 1]
20019 38,60 1 A0,3%9 1] 085 1] 3,70 1] 2,18 1] 115 1]
200193 3871 1 57,80 I 066 I 372 a 1,30 0 120 0
200194 44,14 1 A4.04 1] 043 1] 445 1] 046 1] 8,43 1]
2002q1 41,55 1 5850 I 002 I Q.07 a 304 0 1.36 0
L 47,01 1 A3,12 1] 0,10 1] 0.0g 1] 2,17 1] 8,33 1]
200293 46,08 1 1105 I 055 I Q.07 a 1,33 0 8,15 0
2002q4 44,41 1 13,65 1] 1,42 1] ooy 1] 046 1] .83 1]
200391 40,25 1 7284 1] 237 1] 175 i 0.zl 1] 007 1]
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20032 473 04 1 82,19 0 3,15 0 1,25 0 0,86 0 0,07 0
200343 41,75 1 81,23 0 299 0 1,77 0 0,52 0 0,07 0
2003q4 46,63 1 2979 0 2,57 0 1,94 0 0,50 0 0,07 0
200441 46,07 0 85,12 0 1,37 0 0,10 0 4 58 0 0,02 0
200442 43 36 0 26,29 0 L&D 0 0,10 0 5,06 0 0,02 0
200443 55,86 0 59318 0 375 0 0,11 0 5,51 0 0,02 0
200444 7268 0 113,15 0 9 57 0 0,14 0 6,55 0 0,03 0
2005q1 685,84 0 96,00 0 15,03 0 0,08 0 260 0 10,92 0
200542 21,37 0 110,47 0 22,54 0 0,10 0 3,08 0 12,90 0
200543 78,96 0 103,98 0 22,44 0 0,10 0 2,08 0 12,47 0
20035q4 7587 0 99 46 0 18,75 0 0,09 0 2,95 0 12,30 0
2006q1 25,67 0 114.40 0 14,47 0 0,02 0 1,85 0 12,35 0
200642 88,38 0 120,44 0 2,50 0 0,09 0 2,00 0 13,35 0
200643 59333 0 129,33 0 4 41 0 0,10 0 2,20 0 14,59 0
2006q4 90,28 0 126,38 I 2.26 0 0.10 0 2.20 0 14,67 0
200741 84,62 0 118,43 0 1,97 0 0,20 0 1,52 0 14,34 0
200742 26,43 0 117.70 0 2,18 0 0,21 0 156 0 14,70 0
200743 59579 0 127,61 0 263 0 0,23 0 1,87 0 16,54 0
200744 120,83 0 139,23 I 3.23 0 0.27 0 214 0 18,93 0
200%q1 122,67 0 122,50 0 5,22 0 1,21 0 2,59 0 15,22 0
2008q2 155,25 0 139,53 0 5 69 0 1,44 0 3,09 0 18,14 0
200843 192,56 0 163,32 0 362 0 1,71 0 363 0 2145 0
2008q4 184,25 0 156,39 0 206 0 1,59 0 3,40 0 19,93 0
20091 135,53 0 112,65 0 0,32 0 0,57 0 412 0 17,63 0
200942 129,20 0 117,06 0 0,34 0 0,54 0 3,52 0 16,77 0
200943 139,35 0 12508 0 1,93 0 0,58 0 420 0 17,99 0
200944 157,74 0 136,97 0 586 0 0,68 0 478 0 20,49 0
2010g1 138,58 0 129,39 1 11,16 0 0,51 0 1,49 0 20,77 0
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201092 183,72 0 141,56 1 17,10 0 0,95 I 1,75 0 24,31 0
201093 195,28 0 145,95 1 12,51 0 1,04 i 1,20 0 26,43 0
201094 206,01 0 147,58 1 17,25 0 1,08 N 1,98 0 27,55 0
201141 191,72 0 136,05 1 10,05 0 1,06 i 2 56 0 27 56 0
2011q2 219,19 0 155,19 1 615 0 1,21 0 3,28 0 31.29 0
2011q3 222,71 0 158,22 1 5,27 0 1,24 I 5,54 0 52,49 0
201194 236,24 0 169,54 1 3,02 0 1,52 0 3,56 0 3463 0
2012q1 214,97 0 155,22 1 4,44 0 050 0 5.7 0 36,22 0
201292 225,40 0 162,61 1 6 44 0 0,25 i £,10 0 38,30 0
201293 231,02 0 162,36 1 758 0 089 N 6,52 0 33,67 0
201294 216,52 0 144,33 1 5,17 0 0,24 i §01 0 37,71 0
20131 204 55 0 144,50 1 782 ] 1,10 0 248 0 37.11 0
2015392 267,94 0 165,29 1 5,30 1 1,52 i 5,26 0 47,10 0
201393 265,64 0 173,54 1 593 1 1,72 0 1,33 0 35,42 0
201394 230,27 0 146,53 1 5,29 1 1,70 0 5,08 0 30,66 0
201441 195,69 0 124,83 1 923 1 1,20 i 2.31 0 32,93 0
201492 276,56 0 153,52 1 7.59 1 1,12 N 585 0 30,15 0
201493 254,25 0 150,55 1 7,54 1 0,50 i 5,16 0 35,00 0
201494 237,42 0 143,53 1 789 ] 1,13 0 850 0 24,93 0
201591 177,01 0 138,51 1 5,74 1 1,43 i 2,33 0 31,31 0
201592 190,56 0 145,29 1 933 1 0,98 0 7,55 0 28,34 0
201503 156,56 0 127,56 1 12,45 1 0.1 0 2,99 0 32,43 0
201594 131,25 0 135,33 1 7,02 1 1,72 i 563 0 30,62 0
2016q1 107,00 0 93,07 1 793 1 1,44 N 217 0 3746 0
201692 123,47 0 116,43 1 6,33 1 1,73 i 0,69 0 3867 0
201643 124,94 0 134,00 1 o, ] 1,47 0 0,24 0 2996 0
201694 135,27 0 130,15 1 751 1 1,52 i 0,24 0 28,70 0
201791 143,28 0 116,25 1 8,01 ] 1,74 0 280 0 37.95 0

121



201792 166,50 0 138,97 1 797 1 2,25 0 164 0 51,21 0
201793 163,12 0 157,71 1 15,81 1 1,97 0 1,26 0 26,22 0
201744 150,54 0 146,53 1 15,66 1 2.56 1 2,40 0 29,16 0
201841 169,76 0 118,11 1 12.20 1 227 1 1,69 0 50,01 0
2018q2 173,92 0 136,63 1 13,82 1 2,50 1 1,29 0 23,87 0
2018q3 198,58 0 150,70 1 1495 1 245 1 5,24 0 19,70 0
2018g4 190,50 0 132,83 1 11,64 1 267 1 1,97 0 25,05 0
2019q1 163,59 0 126,34 1 12,96 1 248 1 1,93 0 21,55 0
201932 191,11 0 120,41 1 11,71 1 1,55 1 1,48 0 21,33 0
201943 177.64 0 142 66 1 14,08 1 1.97 1 1,32 0 23,25 0
2015g4 167,59 0 116,41 1 14,41 1 2,08 1 2,57 0 23,84 0
2020q1 148,33 0 136,79 1 11,28 1 1,58 1 2,40 0 2797 0
2020932 109,23 0 112,09 1 10,21 1 1,55 1 042 0 18 69 0
202093 132,38 0 112,74 1 15,66 1 0,93 1 0,46 0 19 34 0
202044 170,53 0 121,83 1 17,73 1 1,59 1 0,50 1 18,58 1
202141 155,43 0 130,02 1 15,22 1 1,18 1 1,06 1 19,35 1
202142 179,30 0 158,13 1 17.74 1 1,34 1 3,80 1 2218 1
202193 178,49 0 150,06 1 15,77 1 1,56 1 151 1 26 85 1
202194 185,14 0 135,37 1 24,55 1 1.72 1 217 1 21,05 1

Nota: Los datos fueron obtenidos de la Direccidn de Estadisticas Comerciales (DOTS) y las firmas de entrada en vigor se expresan por una variable 0 y 1, siendo 0 no vigor y
1 en vigor, misma informacién obtenida de la Organizaciéon Mundial del Comercio (OMC).

Tabla 35. Importaciones derivadas de acuerdos comerciales plurilaterales de Ecuador con el resto del mundo, periodo 1980-2021 (millones de

dolares).
. . . . AAPCE . Undén . Reinn .
Axws{T} ALADI Firmxa SCPPD Firmaa CC8A Firmua CAN MER Firmaa E ea Firmua nid Firmua
128041 7212 0 72,70 0 2798 0 1323 ] 146,55 0 5471 u]
138042 71,15 0 7272 0 24 A5 0 1778 o 153,03 0 47 27 o
198043 A3 085 0 53 85 0 12 28 0 12 554 o 158,75 0 53,37 o
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19804 63,62 0 63,69 0 15,36 0 19,24 0 152,83 0 46,14 0
19811 60,49 1 60,71 0 17,61 0 1953 0 118,37 0 40,52 0
1981q2 54,82 1 55.00 0 12,54 0 20,59 0 126,30 0 29.53 0
198143 6727 1 67,20 0 17,18 0 28,00 0 154,08 0 45,95 0
198194 7043 1 7162 0 17.11 0 3441 0 131,79 0 3530 0
198241 65,23 0 65,90 0 15,58 0 27 84 0 15215 0 56,79 0
198242 0,57 0 70,91 0 19 64 0 2779 0 153,22 0 51,42 0
198293 73,35 0 7533 0 15,30 0 26,00 0 140,98 0 46,30 0
198244 49 48 0 50,14 0 11,93 0 2123 0 107,03 0 28,59 0
1983q1 64,08 0 64,01 0 10,32 0 29.55 0 106,75 0 34,76 0
198342 54,59 0 55,54 0 12,17 0 2533 0 95 64 0 21,91 0
198393 665,04 0 62,21 0 12,40 0 2043 0 114,70 0 30,34 0
198394 51,19 0 51,56 0 13,70 0 15,25 0 130,92 0 57,60 0
198441 50,22 0 80,86 0 11,38 0 49 44 0 93,80 0 26,02 0
198492 26,23 0 25,88 0 11,12 0 39,53 0 96,29 0 2578 0
198443 70,19 0 g1.01 0 10,75 0 5277 0 114,23 0 26 28 0
1984qd | 13608 0 137,20 0 10,97 0 105,04 0 113,25 0 2578 0
198541 72,78 0 73,31 0 13,24 0 29 65 0 105,11 0 42 58 0
198592 7281 0 73,93 0 10,42 0 3216 0 131,90 0 38,92 0
198543 5753 0 98 83 0 11,18 0 5435 0 12915 0 42 20 0
198594 | 102,07 0 103,65 0 17,59 0 4313 0 180,99 0 50,57 0
19861 20,72 0 2133 0 16,38 0 2494 0 124,94 0 37,10 0
1988q2 68,56 0 69,56 0 13,73 0 51,04 0 131,95 0 26,97 0
198603 67,86 0 62,04 0 10,20 0 3331 0 121,20 0 26,81 0
19864 95,55 0 97 48 0 13,59 0 35,89 0 146,31 0 56,43 0
1987q1 116,67 0 117.42 0 32,70 0 3076 0 161.74 0 34,71 0
198792 | 21821 0 219,45 0 170,37 0 2538 0 133,59 0 3187 0
198743 | 11942 0 121,74 0 3592 0 771 0 133.01 0 2707 0
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198794 54,85 0 56,75 0 16,08 0 58,30 0 109,03 0 2247 0
1988q1 70,52 0 71,19 0 10,59 0 33,14 0 114,75 0 21,40 0
198592 6137 0 113,64 0 13.21 0 2737 0 96,56 0 1840 0
1958843 24,51 0 120,93 0 17,28 0 54,56 0 108,51 0 26,65 0
198594 79,78 0 123,73 0 14,90 0 32,68 0 100,06 0 2522 0
195891 123,87 0 177,53 1 19,95 0 55,55 0 124,04 0 40 66 0
198942 113,34 0 160,52 1 14,51 0 67,02 0 104,70 0 31,59 0
1985973 9577 0 142,45 1 13,57 0 57,58 0 126 26 0 3538 0
195944 65,77 0 108,26 1 14,14 0 28,24 0 124,15 0 24,94 0
19904q1 110,28 0 161,37 0 167 0 44 38 0 128,75 0 2941 0
199042 154,86 0 182,51 0 55,90 0 59,21 0 150,05 0 27 88 0
199043 2701 0 131,47 0 36,77 0 28,52 0 134,52 0 3430 0
199044 102,28 0 14453 0 41,77 0 25,39 0 107,78 0 26,59 0
199141 101,41 0 157 96 0 52,60 0 55,47 0 153,52 0 33,99 0
199142 121.07 0 170,39 0 43,51 0 47,03 0 135,74 0 32,00 0
199143 155,99 0 180,72 0 54,73 0 4552 0 212 85 0 48 56 0
199194 164,78 0 209,90 0 60,36 0 66 2 0 166,14 0 48 16 0
199241 140,33 0 191,59 0 32,15 0 63,65 0 171,67 0 4382 0
199242 141 44 0 18935 0 5240 0 52,68 0 154,37 0 56,58 0
199243 119,74 0 164,53 0 5705 0 40,00 0 173,31 0 4192 0
19924 71,98 0 114,07 0 5,15 0 40,62 0 164,79 0 12,18 0
19931 79,79 0 29,15 0 2224 0 28,02 0 165,04 0 3191 0
19932 52,52 0 52,35 0 25,99 0 30,43 0 185,16 0 36,54 0
199393 122,17 0 124 52 0 4228 0 41,53 0 165,67 0 49 53 0
19934 150 &4 0 128 38 0 4557 0 46 52 0 225 49 0 5384 0
199441 224,19 0 224 82 0 109,56 0 61,06 0 212,99 0 93,85 0
199492 | 25338 0 252,26 0 115,74 0 73,68 0 239,00 0 9542 0
199493 |  283.03 0 283,05 0 120,89 0 21,59 0 24563 0 9977 0
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199494 | 24912 0 249 53 0 111,71 0 6528 0 230,47 0 56 24 0
199541 277,31 0 275,86 0 154,36 0 54,64 I 238,53 I 113,57 0
199542 | 31093 0 311,02 0 165,90 0 7472 0 271,26 0 124,02 0
199593 | 323,94 0 524,09 0 174,35 0 7248 0 257 89 0 129,00 0
199544 | 334.72 0 335,08 0 168,83 0 68,52 0 26134 0 12540 0
199641 278,90 0 280,53 0 134,17 0 64,58 0 246,00 0 113,33 0
199692 | 290,90 0 292 43 0 135,23 0 5385 0 242 40 0 114,37 0
199643 | 28209 0 252 26 0 13418 0 5536 0 24355 0 110.73 0
199694 | 309,90 0 311,03 0 147,50 0 58,32 0 27747 0 126,16 0
1937q1 298,32 0 300,21 0 172,82 0 4348 0 309,24 0 130,21 0
199742 | 32568 0 528,45 0 185,57 0 57,54 0 292,50 0 140,06 0
199743 | 32283 0 37158 0 201,95 0 80,75 0 312,78 0 154,51 0
1997q4 | 379,34 0 381,91 0 220,58 0 5847 I 734,25 I 168,05 0
19981 384,01 0 380,72 0 203,09 0 74,74 0 554,57 0 175,54 0
199892 |  448.53 0 441 78 0 221,67 0 107.21 0 362,01 0 196,45 0
199893 | 472,99 0 465,012 0 234,73 0 108,95 0 381,57 0 203,57 0
199804 | 39237 0 396,25 0 202,06 0 7324 0 46,49 0 178,17 0
199941 241 83 0 235,46 0 108 53 0 53,50 0 227 76 0 104,59 0
199992 | 24441 0 244 38 0 128,97 0 4141 0 193,57 0 109,05 0
199993 | 278,99 0 281,59 0 147,96 1 4879 0 215,75 0 121,57 0
199994 | 514,00 0 516,80 0 158,97 1 5875 0 25595 0 153,24 0
2000q1 258,10 0 256,34 0 136,51 1 4286 0 174,35 0 116,67 0
200092 | 29918 0 297 56 0 163,98 1 47 52 0 198,57 0 133,560 0
200043 | 34771 0 345,24 0 125,30 1 5292 0 232,57 0 156,02 0
200094 | 38798 0 586,70 0 221,40 1 56,29 0 268,03 0 178,53 0
200141 405,07 0 405,08 0 232,95 1 56,18 0 297,11 0 195,47 0
200192 | 430,11 0 431,22 0 246,17 1 60,72 0 528 67 0 214,07 0
200193 | 43180 0 433,31 0 24274 1 6718 0 333,78 0 216,25 0
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20014 | 50880 0 510,18 0 276,600 1 93,13 0 386,18 0 24991 0
200291 | 50696 0 507,23 0 264,14 1 110,27 0 384,55 0 239 63 0
200202 | 60L7S 0 600,57 0 304,58 1 143.21 0 442,51 0 276,85 0
200293 | 61256 0 610,52 0 305,33 1 150,37 0 443 03 0 278,21 0
2002q4 | &07.08 0 604,00 0 30198 1 146,17 0 437,58 0 27589 0
200591 | 56306 0 55830 0 281,57 1 127,78 0 404,40 0 25793 0
200532 | 61013 0 605,60 0 308,35 1 152,14 0 437,18 0 280,59 0
200303 | S94.84 0 590,54 0 303,17 1 125,27 0 420,90 0 27263 0
200334 | 66372 0 655 61 0 341,20 1 138,13 0 458 63 0 300,89 0
J004ql | £48.21 0 645,31 0 336,61 1 136,23 0 42538 0 23978 0
200492 | 68979 0 687,26 0 357,22 1 148,38 0 442 41 0 530547 0
200403 | 77577 0 772,72 0 396,20 1 173.47 0 492 75 0 34343 0
200494 | 100187 | @ 996,56 0 457 52 1 236 55 0 639,35 0 447 76 0
200591 | 91140 0 904 54 0 435 64 1 229 54 0 601,77 0 414,37 0
200592 | 109705 | @ 1.087.46 0 507,36 1 290,54 1 732,74 0 50341 0
200593 | 104810 | @ 1038 58 0 47170 1 290,70 1 204, 45 0 481,75 0
200504 | 98578 0 977,75 0 432,99 1 285,55 1 663,58 0 449 61 0
200691 | 10840 | o 1.077,52 0 465 63 1 328,08 1 717 80 0 48545 0
200602 | 11048 | @ 1.099.65 0 471,33 1 340,88 1 723,58 0 48381 0
200693 | 117686 | 0 1.172.75 0 510,33 1 357,00 1 757,20 0 502,55 0
200694 | 1.173,71 0 1.163,25 0 529 58 1 335,63 1 738,21 0 485,09 0
2007q1 | 1.15581 0 1.150.61 0 552,34 1 298 04 1 699,19 0 468 56 0
200792 | 121318 | o 1 207 &) 0 609 51 1 28537 1 706,13 0 474 56 0
200793 | 139706 | 0 1.391.70 0 733,40 1 305,80 1 773,18 0 521,08 0
200794 | 16343 | 0 1.631,07 0 891,53 1 340,22 1 847 40 0 571,60 0
200851 | 155918 | @ 1.559. 73 0 378,09 1 314,59 1 75134 0 50285 0
200842 | 187614 | @ 1.879,%4 0 107440 | 1 372,72 1 857,91 0 574,19 0
200803 | 222345 [ 0 2225 55 0 126772 | 1 439 76 1 | 101242 0 678,69 0
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2008q4 | 205327 0 2 0156 40 I 11370 | 1 409,78 1 oEs fd 0 661,41 0
200991 | 1.459.40 0 1.458,61 0 765,18 1 297,78 1 763,19 0 518,88 0
200992 | 135047 0 1.347.58 0 668,93 1 282 68 1 766,61 0 523,37 0
200993 | 139793 0 1.393,14 0 655,50 1 501,04 1 546,27 0 580,80 0
2009q4 | 151691 0 1.510,95 0 673,20 1 33786 1 068,55 0 653,22 0
201091 | 145309 0 1.447 63 I GOE 53 0 536,01 1 066,30 0 675.23 0
201092 | 161850 0 1.613,09 0 64975 0 583,21 1 | 111029 0 779,50 0
201003 | 1.705.72 0 1.701,07 0 674,60 0 40394 1 | 1185M 0 832,31 0
201094 | 1.762,09 0 1.758,52 0 711,48 0 405 44 1 | 1215% 0 847,79 0
201191 | 185117 0 1649 50 0 700,65 0 360,89 1 | 1119 0 768,73 0
201192 | 188881 0 1 B85 & 0 524 05 0 397 62 1 | 128064 0 26539 0
201193 | 189185 0 1.892. % 0 825,97 0 333,27 1 | 152668 0 292,59 0
201194 | 194552 0 1.948 64 0 g25,01 0 410,64 1 | 146158 0 97743 0
201291 | 189299 0 1.694,12 0 672,59 0 570,85 1 | 1400 0 930,60 0
2012q2 | 16957 0 169543 0 633,01 0 383,77 1 | 150618 0 993,75 0
201295 | 187549 0 168158 0 556,52 0 584,63 1 | 153168 0 995 28 0
201204 | 152500 0 1.536,02 0 52706 0 345 42 1 | 157380 0 880,17 0
201391 | 154370 0 1.559,73 0 538,83 0 523,70 1 | 131641 0 gE9 26 0
20152 | 18155 0 152206 0 664,27 0 363,34 1 | 143531 0 107278 | 0
201593 | 160522 0 1.611,05 0 572,95 0 541 66 1 | 154260 0 91437 0
201594 | 156884 0 1.581,74 0 572,04 0 527,55 1 | 140664 0 247,10 0
201491 | 148370 0 1.487.15 0 518,42 0 356,53 1 | 139185 0 818,42 0
201492 | 160005 0 1.609,29 I 555,17 0 333,31 1 | 1z 0 810,10 0
201493 | 167265 0 1.708,84 0 56784 0 414 63 1 | l4g77s 0 829,03 0
201494 | 184405 0 1 663,22 0 554,27 0 551,50 1 | 15728 0 520,24 0
2015q1 | 137082 0 1.391.57 0 490,53 0 276,87 1 | 124044 0 736,05 0
201592 | 1.309,25 0 1.315,3% 0 484 03 0 254,20 1 | 111418 0 655,99 0
2015¢3 | 117250 0 1.180,52 0 398,52 0 27439 1 | 118153 0 612,40 0
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201504 | 113826 I 1.132,36 0 400 88 0 251,11 1 | 1oz 0 598,91 0
201651 93331 0 o34 26 0 308,19 0 200,56 1 524 50 0 485,10 0
201692 | 968.97 0 969,57 0 324,37 0 212,45 1 203,60 0 492,57 0
201693 | 109181 0 1 099,5% 0 367,13 0 246 57 1 | lozzdl 0 551,24 0
201694 | 123667 0 1.24517 0 430,97 0 28920 1 | 100453 0 628,05 0
201731 | 1.16948 0 1.167,71 0 395,81 0 296 67 1 | 1087 1 587,03 0
201792 | 126093 0 1.263,19 0 40929 0 510,20 1 | 108119 1 §13,50 0
201793 | 141560 0 141291 0 456,95 0 126,51 1 | 1267467 1 706,17 0
201794 | 145919 0 1 454,00 0 465 42 0 391,58 1 | 1202 1 735,92 0
2018q1 | 132084 0 1.331.% 0 433,60 0 365,80 1 | 120518 1 651,11 0
201832 | 141116 0 1.403,28 0 476,97 0 541,16 1 | 11848 1 731,98 0
2018¢3 | 1.529.13 0 1.528 40 0 432,21 0 38539 1 | 134548 ] 737,34 0
201834 | 1.522,95 0 1.528,04 0 527 64 0 580,62 1 | 139071 1 775,54 0
20191 | 129934 0 1.308,42 0 438,04 0 513,23 1 | 115018 1 566 56 0
2019q2 | 139170 0 1.389.72 0 485 68 0 327,23 1 | 136250 1 720,76 0
201993 | 13710 0 1.371,7% 0 456,87 0 313,32 1 | 124557 1 692 85 0
2019q4 | 136184 0 1.371.50 0 497 68 0 3267 1 | 128111 1 76585 0
20201 | 1.254,70 0 1.251.43 0 434 08 0 294 50 1 | 1158 1 676,52 0
202092 | 924.50 0 913,40 0 27583 0 243 B8 1 77754 1 422 79 0
202003 | 108707 0 1.069,77 0 385,16 0 21741 1 | 10498 1 589 63 0
202004 | 1.240,% 0 1.235,11 0 43330 0 263,57 1 | 111615 1 666,38 0
202191 | 12727 0 1.261.40 0 42136 0 293,32 1 | 108177 1 652,40 1
202192 | 145347 I 1.454.92 0 373,57 0 420,46 1| 11725 1 652,71 1
202193 | 166544 0 1 625,20 0 578,11 0 424 30 1 | l4mas 1 241,92 1
202194 | 166516 0 1.724.22 0 508,57 0 500,29 1 | 137217 1 773,18 1

Nota: Los datos fueron obtenidos de la Direccion de Estadisticas Comerciales (DOTS) y las firmas de entrada en vigor se expresan por una variable 0 y 1, siendo 0 no vigor y
1 en vigor, misma informacion obtenida de la Organizacién Mundial del Comercio (OMC).
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